1. HARÇLIK (Ocak.2002) : "Sevgi, bilgi ve tecrübe paylaştıkça değerlenir." Daha yaşanası bir Türkiye ve dünya hayaliniz için, her ay alacağınız bu "HARÇLIK"ları harcayın ve dostlarınıza gönderin ama asla biriktirmeyin!  www.anatalya.com.tr 'deki sitemizde eski "HAFTALIK"ları bulabilirsiniz. Zaman ayırıp okuduğunuz için teşekkür ederim. (Zafer KARADAG - 31.01.02 - Mugla)


Not: Bu sayfada Turkce karekter hatasi goruyorsaniz, yukaridaki GORUNUM menusunde KODLAMA'ya girin, DiGER kismina giderek TURKCE (ISO)'yu tiklayin.


SÖZÜN ÖZÜ
 

        "Düşünceleriniz pozitif olsun; çünkü düşünceleriniz sözleriniz olur.
Sözleriniz pozitif olsun; çünkü sözleriniz davranışlarınız olur.
Davranışlarınız pozitif olsun; çünkü davranışlarınız alışkanlıklarınız olur.
Alışkanlıklarınız pozitif olsun; çünkü alışkanlıklarınız değerleriniz olur.
Değerleriniz pozitif olsun; çünkü değerleriniz kaderiniz olur." (GANDİ)


BARDAĞIN DOLU KISMI
 

        Sevgili Dostlar,
 

        Geçtiğimiz yıl 52 hafta boyunca size ulaşmamı ve genellikle güzel şeyleri paylaşmamı sağlayan "HAFTALIK"tan ayrılmam hiç te kolay olmadı. Çünkü o, elimde doğup büyüyen bir bebek gibiydi. Ayrıca hamdolsun ki; yazdıklarımdan hiç birisi için "yanlış yazmışım ya da keşke öyle yazmasaymışım!" demedim ve kötü bir eleştiri de almadım.
 

        Dilerim ayda bir yayımlayacağım "HARÇLIK" ta beğeninize layık olur ve o değerli yorum ve katkılarınızı sürdürürsünüz. Unutmayın; çocukluğunuzda aldığınız harçlıklar, "para" demekti, oysa bu harçlık; "sevgi, bilgi ve tecrübe" demek. Ama ikisinin ortak bir amacı var, o da sizi mutlu etmek, inşallah beğenirsiniz.
 

* * * *
        Vergi İadesi
 

        IMF adına hem de bizzat başkanı tarafından yapılan bir öz eleştiri haberlerin satır aralarında yok oldu gitti... Bu habere göre IMF, Arjantin'de bazı hayati konularda, ciddi hatalar yaptıklarını kabul ediyordu. Bu hataların ortak paydası bence çok çarpıcıdır; Arjantin'in kendine özgü sosyal ve ekonomik bazı temel özelliklerini yok sayan ya da önemsemeyen IMF, New York'taki sırça köşkünden yağdırdığı buyruklarla bu ülkenin çöküşünde aslan payı sahibi olmuştur. 
 
        Şimdi de, aynı IMF bizden yaklaşık yirmi yıldır uygulanmakta olan "Vergi İadesi"nden vazgeçmemizi istiyor. Ben, ülkemizde gerçek bir vergi adaleti sağlanmadıkça ve vergi bilinci yerleşmedikçe bu uygulamanın kesinlikle sürdürülmesinden yanayım. "Bu vergi bilinci de nerden çıktı?" diyenleriniz için de, yaşanmış bir olayı size aktarmak istiyorum.
 

        Bizim merkez ofiste çalışanların çok sevdiği bir Yıldız Abla'mız vardır. Türk kadınının adeta ortak özelliği olan "alışverişte pazarlık etme alışkanlığı"nı, taa... Amerika'ya kadar götüren bu sevimli ablamızın yaşadığı bir olay, eminim beni olduğu kadar sizi de etkileyecektir. Sağlık kontrolu için Boston'da yaşayan oğlunun yanına giden Yıldız Abla'yı hafta sonunde pikniğe götürürler. Dağlık bir bölgede, tertemiz hava ciğerlere çekilerek yenilip, içildikten sonra o yöreye özgü hediyelik eşyaların satıldığı küçük bir dükkana girerler. Ablamız beğendiği bir oyuncağı paket yapması için dükkan sahibine verir ama bir aksilik olur. Oyuncak kırıktır ve dükkanda aynısından başka da yoktur. Ancak patron; 
 

- "Eğer isterlerse hemen ertesi gün evlerine yeni bir tane gönderebileceğini" söyler. Yıldız Abla bunu kabul eder ama hemen de pazarlığa başlar. Fakat o küçücük dükkanda pazarlık alışkanlığı yoktur. Patron hemen kestirir atar; 
 

- "Fiyatı üstünde yazıyor, indirim yok!" diye ama Yıldız Abla bu, hiç pes eder mi? O da; 
 

- "Öyleyse ben fatura almayayım, sen de 44 dolarlık KDV'yi alma" der. Hiç düşünmeden bu teklifi de reddeden patron, ablamızın moralini bozsa da, o, kalan umut kırıntılarıyla son darbesini indirir; 
 

- "O zaman ben yine de fatura almayayım ama sen de hiç değilse KDV'nin yarısını al! Zaten bu dağ başında senin fatura kesip kesmediğini kim bilecek?" Kısa bir süre düşünen patron, alçak bir ses tonuyla; 
 

- "Peki" der. Ablamız, amacına ulaşmış ve Amerikalıyı altetmiştir. Artık çok mutlu ve 22 dolar da karlıdır. 
 

        Ertesi gün kapı çalar, beklenen sipariş gelmiştir. Ancak Yıldız Abla'yı bir sürpriz beklemektedir. Patron 22 dolar eksik olarak faturasını da kesip göndermiş, ekine de bir not iliştirmiştir;
 

- "Saygıdeğer Hanımefendi, 22 dolar daha az ödemek için gösterdiğiniz çaba beni çok etkiledi ve bu indirimi kabul ettim. Ancak ekte göreceğiniz gibi faturanızı da takdim ediyorum. Sizin ülkenizi bilmem ama biz, Amerika'da değil 22 dolar, 22.000 dolar için bile böyle bir satış yapmayız!.. Sadece yabancı olduğunuzu anladığımdan ve sizi kırmamak için dükkanda 'peki' dedim. Çünkü eminim, vergi vermenin ne kadar önemli bir vatandaşlık görevi olduğunu bilseydiniz, öyle bir teklifi de yapmazdınız. Saygılarımla."
 

        Şimdi; "eğri oturalım, doğru konuşalım!" Güzel Türkiye'mizde böyle bir vergi bilincinden söz etmek mümkün mü? Tabii ki; "hayır!" Öyleyse daha iyi bir vergi toplama yöntemi geliştirmeden ve toplumsal bir vergi bilinci oluşturmadan bu "Vergi İadesi"ni kaldırmak ta neyin nesi hanımefendiler, beyefendiler?.. Halkımızın kira, gıda, sağlık, eğitim ve giyim konularında yaptığı alışverişlerden dolayı fiş ve fatura toplayarak elde ettiği "Vergi İadesi", engel olduğu "Kayıt Dışı Ekonomi"nin yanında, "devede kulaktır!.." 
 

        Dolayısıyla devlet, yaptığı bu ödemenin çok daha fazlasını, vergi geliri olarak elde etmektedir. Zor olan başarılmış ve halkın fiş ya da fatura toplama alışkanlığı sağlanmışken bundan vazgeçilmesini hiç de akılcı bulmuyorum!.. Oysa sadece emeklilere tanınan, başka alanlardaki fiş ve fatura toplama hakları yaygınlaştırılarak "Kayıt Dışı Ekonomi" daha da zayıflatılmalıdır.
 

        Azaltıla azaltıla kuşa dönen "Vergi İadesi"nin bir de toplumsal değeri vardır ki, kesinlikle gözardı edilmemelidir. Miktarı az da olsa, o paralar ödenirken halkın devletine duyduğu minnettarlık, bence çok önemlidir. Özellikle ekonomik kriz altında ezilen dar gelirli yurttaşlarımız için bu duygu, en az para kadar değer taşımaktadır.
 

        IMF'den beklediğimiz; vergi gelirlerimizi arttırıcı önerilerdir, vergi kayıplarımızı arttırıcı değil!..
 

* * * *
        Döviz kurlarının dalgalanmaya bırakılmasının yıldönümüne üç hafta kaldı. Aylar önce Türk Lirasının aşırı değer kaybettiğini, 1.650.000 lirayı bile aşan doların, maksimum 1.250.000 TL olması gerektiğini yazdığımı hatırlayın, lütfen. O günden bugüne gerçekleşen enflasyon oranını ilave ederseniz, haklı çıktığımı göreceksiniz.
 

        Tüm göstergeler yaşama ve Türkiye'mizin geleceğine "Bardağın Dolu Kısmı"ndan bakmamızı gerektirmektedir. Bankaların kredi fazilerini %7.500'lere kadar çıkartarak "vampirleştiği" günlerde bile, tüm kızgınlığıma ve kırgınlığıma rağmen Türkiye'nin bu krizi aşacağını haykırdığımı unutmayın.
 

        Şimdi de diyorum ki, Ülkemiz 5 Nisan 1994 krizini aştığı gibi bu krizi de aşacaktır, ancak o kriz sonrasında yaşanan hızlı büyüme bu defa söz konusu olamayacaktır. Daha yavaş yol aldığımız doğrudur ama böylece çok daha sağlam bir temel üzerine yeni bir bina hatta apartman değil, bir gökdelen inşa ettiğimiz de bir gerçektir. Herkese, 2002'de hesabını buna göre yapmasını tavsiye ediyorum. Ama en önemlisi; "lütfen, evimizin önünü süpürmeye devam edelim. Çünkü bu Ülke hepimizin!.."
 

        Hoşçakalın, sevgiyle kalın ve hayatın yanınızdan geçip gitmesine asla izin vermeyin... (Zafer KARADAĞ - 31.01.2002)


HAYATIN İÇİNDEN
 

        Diploma
 
        Amerikan üniversitelerinin güzel bir geleneğidir; her üniversite, kendi alanında çok sivrilmiş ama akademik hayattan gelmesi şart ta olmayan önemli bir ismi, mezuniyet konuşması yapmak ve yeni mezunlara öğütler vermek üzere her yıl davet eder.
 
        Ünlü YALE Üniversitesi de, 2000 yılı mezuniyet töreninde konuşma yapmak üzere ORACLE bilgisayar şirketinin kurucusu ve genel müdürü Larry Ellison'ı davet eder. Ancak Ellison, yaptığı şu konuşmayla herkesi şok eder: 
 
        "Yale Üniversitesi mezunları, daha önce böyle bir giriş görmediğinizi tahmin ediyorum ama benim için bir şey yapmanızı istiyorum. Lütfen, etrafınıza iyice bakın. Solunuzdaki sınıf arkadaşınıza, sonra da sağınızdaki sınıf arkadaşınıza bir bakın. Ve şimdi şunu aklınıza koyun: Bundan beş yıl sonra, on yıl sonra, hatta otuz yıl sonra, solunuzdaki kişi hiçbir şeyi başaramamış olacak. Sağınızdaki kişi de hiçbir şey başaramamış olacak.. Ve siz, ortadaki? Ne bekliyorsunuz? Siz de başaramayacaksınız. 
 
        BAŞARAMAYACAKSINIZ! Aslında bugün etrafıma baktığımda parlak bir gelecek için yüzlerce umut ışığı GÖREMİYORUM. Yüzlerce değişik endüstride liderliği ele alacak kişiler de göremiyorum. Görebildiğim tek şey, geleceği başarısızlıktan başka bir şey olmayacak yüzlerce insan. O kadar. Sinirlendiniz değil mi?. Bu anlaşılabilir bir şey.
 

        Ben, Lawrence (Larry) Ellison, benim üniversite diplomam yok, çünkü üniversiteden terkim. Peki, kim oluyorum ve bu yetkiyi nerden alıyorum ki, ülkenin en prestijli yüksek öğrenim kurumunun bu yılki mezunlarına böyle şeyler söyleyebiliyorum? Bu yetkiyi nereden aldığımı söyleyeyim: 
 
        Çünkü ben, Lawrence (Larry) Ellison, üniversite terk ve dünyanın en zengin ikinci adamıyım. Siz değilsiniz.
 
        Çünkü Bill Gates, o da üniversite terk ve dünyanın -şimdilik- en zengin adamı. Siz değilsiniz. 
 
        Çünkü Paul Allan, o da üniversite terk ve dünyanın en zengin üçüncü adamı. Siz değilsiniz. 
 
        Başka örnekler de var. Mesela Michael Dell, o listede 9 numara ve yukarı doğru hızla tırmanıyor, o da üniversite terk. 
 
        Ve siz o listede hâlâ yoksunuz. Hımmm... Şimdi çok kızdınız. Bu da anlaşılabilir. O halde biraz da gururunuzu okşamama izin verin. Pek çoğunuz burada dört ya da beş yıl eğitim gördünüz. Geleceğinize yönelik oldukça iyi bir eğitim aldınız, bilmeniz gereken pek çok şeyi öğrendiniz. İyi çalışma alışkanlıkları edindiniz. Burada, hayatınızın geri kalan kısmında size yardımcı olacak bir sürü insan tanıdınız, onlarla bağlantı kurdunuz. Ve hayatınız boyunca yanınızdan ayrılmayacak bir kavramla güçlü bir ilişkiniz oldu burada: TERAPİ. 
 

        Bunların hepsi güzel şeyler. Gerçekten, kurduğunuz arkadaşlık bağlarına ihtiyacınız olacak. Bu çalışma alışkanlığına ve 'terapi'ye de ihtiyaç duyacaksınız hayat boyu. İhtiyacınız olacak, çünkü üniversiteyi terk etmediniz. Dolayısıyla, asla dünyanın en zengin insanları arasına katılamayacaksınız. Elbette, belki de listeye 10 ya da 11. sıradan, Microsoft yöneticisi Steve Ballmer gibi, girebilirsiniz. Ama herhalde onun kimin için çalıştığını söylememe gerek yok, değil mi? Sadece kayda geçsin diye söylüyorum, o da zaten masterdan terk. Biraz geç kalmış anlayacağınız. 
 
        Son olarak, herhalde bazılarınız, ya da umarım bu konuşmadan sonra çoğunuz, kendi kendinize soruyorsunuz; 'Yapabileceğim bir şey var mı? Bir umut var mı?' Maalesef hayır. Geç kaldınız. Beyninize çok şey dolduruldu, siz onlara bakıp birşeyler bildiğinizi sanıyorsunuz. Artık 19 yaşında değilsiniz. Eveeet, şimdi gerçekten çok kızdınız. Bunu anlayabiliyorum. Belki de şu an, size bir umut ışığı vermenin, bir çıkış yolu göstermenin tam zamanıdır. Hayır, 2000 mezunları size değil. Siz kaybettiniz. Sizi, yılda 200 bin dolarlık komik maaş çeklerinizle baş başa bırakıyorum. Üstelik o maaş çekinin üstünde sizden birkaç yıl önce okulu terk etmiş birinin imzası olacağını söyleyerek.
 

        Öğütlerim size değil daha alt sınıfta okuyanlara. Size söylüyorum: Hemen ayrılın. Bir kez daha vurgulamak istiyorum: AYRILIN. Hemen toplayın eşyalarınızı ve fikirlerinizi. Bir daha da asla geri dönmeyin. Terk edin! Her şeye yeniden başlayın. Size söyleyebileceğim tek şey, o başınızdaki keplerin ve üstünüzdeki kıyafetlerin, sizi, aynen şu güvenlik görevlilerinin beni kürsüden aşağı çektiği gibi aşağı çekmesine..."
 

        (Not: Bu yazının, benim İstanbul Üniversitesi Hukuk Fakültesinden terk olmamla uzaktan yakından bir ilgisi yoktur!.. :)) Bana kalsa, 18. sırada girdiğim bu güzide okulu bitirmez miydim hiç?.. Neden derseniz?.. Neyse, belki birgün anlatırım. ZK)


SEVGi KÖŞESİ 
 

        İyi ve Kötü

        Leonardo da Vinci 'Son Akşam Yemeği' isimli resmini yapmayı düşündüğünde büyük bir güçlükle karşılaştı... İyi'yi İsa'nın bedeninde, Kötü'yü de İsa'nın arkadaşı olan ve son akşam yemeğinde O'na ihanet etmeye karar veren Yahuda'nın bedeninde tasvir etmek zorundaydı...
 
        Resmi yarım bırakarak bu iki kişiye model olarak kullanabileceği birilerini aramaya başladı. Bir gün bir koronun verdiği konser sırasında, korodakilerden birinin İsa tasvirine çok uyduğunu fark etti. Onu poz vermesi için atölyesine davet etti, sayısız taslak ve eskiz çizdi.
 
        Aradan 3 yıl geçti. 'Son Akşam Yemeği' neredeyse tamamlanmıştı, ancak Leonardo da Vinci henüz Yahuda için kullanacağı modeli bulamamıştı... Leonardo'nun çalıştığı kilisenin kardinali, resmi bir an önce bitirmesi için ressamı sıkıştırmaya başladı. Günlerce aradıktan sonra Leonardo vaktinden önce yaşlanmış genç bir adam buldu. Paçavralar içindeki bu adam sarhoşluktan kendinden geçmiş bir durumda kaldırım kenarına yığılmıştı. Leonardo yardımcılarına adamı güçlükle de olsa kiliseye taşımalarını söyledi çünkü artık taslak çizecek zamanı kalmamıştı.
 
        Kiliseye varınca yardımcılar adamı ayağa diktiler. Zavallı, başına gelenleri anlayamamıştı. Leonardo adamın yüzünde görülen inançsızlığı, günahı, bencilliği resme geçiriyordu... Leonardo işini bitirdiğinde, o zamana kadar sarhoşluğun etkisinden kurtulmuş olan berduş gözlerini açtı ve bu harika duvar resmini gördü. Şaşkınlık ve hüzün dolu bir sesle şöyle dedi:
 
- "Ben bu resmi daha önce gördüm..."
 
- "Ne zaman?" diye sordu Leonardo da Vinci, o da şaşırmıştı.
 
- "Üç yıl önce" dedi adam, "elimde avucumda olanı kaybetmeden önce... O sıralarda bir koroda şarkı söylüyordum, pek çok hayalim vardı ama gerçekleştiremedim. Derken ressamın biri beni İsa'nın yüzü için modellik yapmak üzere davet etmişti..."

        İyi ve Kötü'nün yüzü aynıdır! Sadece insanın yoluna ne zaman çıktıkları önemlidir! (Paulo COELHO 'Şeytan ve Genç Kadın')
 
* * * *
        Küçük İtfaiyeci

        Annesi, lösemiyle savaşan altı yaşındaki oğluna bakarken dalıp gitmişti. Kalbi, acı içinde olmasına rağmen, kararlılık  duygusunun da etkisini hissediyordu. Her  ebeveyn gibi o da oğlunun büyümesini ve umutlarını gerçekleştirmesini istemişti. Ama bu, artık mümkün değildi. Löseminin buna fırsat tanıması olası değildi. Oysa o oğlunun hayallerini gerçekleştirmesini istiyordu.
 
- "Bob! Büyüyünce ne olmak istediğini hiç düşündün mü? Hayatında neler olmasını dilediğin ve hayal ettiğin oldu mu?" diye
sordu. Bob, beklemeden cevap verdi;
 
- "Anneciğim, ben büyüyünce hep itfaiyeci olmak istedim". Anne de gülümsedi ve;
 
- ''Dileğini gerçekleştirebilecek miyiz bir bakalım'' dedi. Daha sonra, Arizona'daki itfaiye müdürlüğüne gitti ve orada yüreği en az Arizona kadar büyük itfaiyeciler ile tanıştı. Onlara oğlunun son isteğinden söz etti ve oğlunun itfaiye arabasına bınip şehirde küçük bir tur atmasının mümkün olup olmadığını sordu.
 
- ''Bundan daha iyisini de yapabiliriz" dedi itfaiyecilerden biri, "eğer oğlunuzu Çarşamba sabahı saat yedide hazır ederseniz, onu o gün şeref konuğu yapar, itfaiyeci kimliğine büründürürüz. Bizimle itfaiye müdürlüğüne gelir, bizimle yemek yer, yangın söndürmeye gelir. Hatta bize  ölçülerini verirsen, ona üzerinde Arizona itfaiyecilerinin sarı renk üzerine işlenmiş ambleminin olduğu gerçek bir itfaiyeci kostümü diktirir, lastik botları ısmarlarız. Hepsi Arizona'da üretiliyor.'' Üç gün sonra, itfaiyeci Bob'u aldı, ona elbisesini giydirdi ve hasta yatağından itfaiye arabasına kadar eşlik etti. Bob, itfaiye arabasına kuruldu ve müdürlüğe doğru yol almaya  başladı. Kendini çok mutlu hissediyordu. 
 
        O gün Arizona'da tam üç yangın ihbarı olmuştu. Değişik itfaiye arabalarına, hatta itfaiye müdürünün özel arabasına da binmişti.Yerel televizyonlar da onu izleyip, çekmişlerdi. Hayallerinin gerçek olması, gösterilen sevgi ve ilgi, Bob'u o kadar etkilemişti ki, doktorların söylediğinden tam üç ay daha fazla yaşamıştı. Bir gece bütün yaşam belirtileri dramatik bir şekilde yok olmaya başlayınca, hiç kimsenin yalnız ölmemesi gerektiğine inanan başhemşire, aile bireylerini hastaneye çağırdı. Daha sonra  Bob'un itfaiyede geçirdiği günü hatırladı ve itfaiye müdürlüğüne telefon açıp Bob'un bu dünyaya veda ederken yanında, özel kıyafetleri içinde bir itfaiyecinin bulundurulmasının mümkün olup olamayacağını sordu. Itfaiye Müdürü;
 
- ''Bundan daha iyisini de yapabiliriz, beş dakika içinde ordayız. Yalnız, acaba bize bir iyilik yapar mısınız? Sirenlerin çaldığını duyduğunuzda, yangın olmadığı anonsunu yaptırabilir misiniz? Sadece itfaiyecilerin önemli bir meslektaşlarını ziyarete geldiklerini  söyleyiniz ve lütfen onun odasının penceresini açınız'' diye yanıtladı.
 
        Yaklaşık beş dakika sonra hastaneye çengel ve merdiven taşıyan kamyonet ulaştı. Merdiveni açtı ve Bob'un 3.kattaki odasına doğru yaklaştı. Tam ondört itfaiyeci Bob'un odasına tırmandılar. Annesinin izniyle onu kucakladılar ve ona onu ne kadar sevdiklerini söylediler. Ölümle pençeleşen Bob itfaiye müdürüne baktı ve;
 
- ''Efendim ben şimdi gerçekten itfaiyeci miyim?'' diye sordu.
 
- ''Bundan şüphen mi var Bob?'' diye yanıtladı müdür. Bu kelimelerden sonra Bob gülümsedi ve gözlerini sonsuza dek kapattı.
 
        Belki unuttunuz, belki hatırlamıyorsunuz, belki de çok duygusuz, çok katı oldunuz; ama bilin ki "HAYAT; SEVGi VE UMUT SAÇMAKTIR." Eğer bunu okuyunca gözleriniz dolmuyorsa sizin için yapılacak bir şey kalmamış demektir... Yok eğer doluyorsa o zaman sevdiklerinizin kıymetini bilin ve gerçek sevginizi ortaya koyun, lütfen...
 

* * * *
        Bülbül ile Bağcı 
 

        Gül bahçesi... Kırmızı, pembe, sarı güller... Çevreyi gül kokusuna boğan, bu rengarenk güllerin yetiştiricisi ihtiyar bir bağcıydı. Geçimini sağlamak bir yana, bir gülün açmasıyla sanki bayram ederdi. Bahçede değil de sanki kalbinde büyütüyordu tomurcukları. Gül mevsiminde bağcı kendisini kaybederdi adeta. Bu yıl yeni bir gülün aşısını yapmıştı. Açılmasını sabırsızlıkla bekliyordu. Onu veren bahçıvan, "Bu gül, güllerin sultanıdır. Rengi, kokusu çok farklıdır. Diğer güllere benzemez." demişti. Bağcı, gülü özenle büyütüyordu. Daldaki tomurcukları gözü gibi koruyordu.
 
        Sonunda tomurcuklar goncaya dönüştü. Gonca patladı ve bahçeyi güzelliğe boğan bir gül çıkıverdi ortaya. Bağcının içi içine sığmıyordu sevinçten. O günü akşama dek bağda geçirdi. Gece uzadı da uzadı. Bağcının gözüne bir türlü uyku girmedi. Sabahı zor etti. Şafaktan sonra, günün ilk ışıklarıyla birlikte bağa gitti. Baktı ki ne görsün! Bir bülbül, güle konmuş, hoyratça yapraklarını yoluyor. Bağcı dehşet içinde olup biteni seyretti bir süre. Bülbülü yakalamak için çok uğraştı. Fakat kaçırdı. Ertesi gün, bülbül yine aynı güle konmuş, kalan yapraklarını yolmuştu. Bağcı bu kez de bülbülü kaçırdı. Artık kararını vermişti. Bir tuzak kuracaktı bülbüle. Ustaca hazırladı tuzağı. Bülbül geldi yine ağaca konmak için, bir güzel tuzağa düştü, bağcı alıp eve  götürdü, kafese hapsetti. Bağcı ertesi gün bülbülü kafeste bırakarak bağına gitti. Akşam dönüp geldi, ağlıyordu.
 
- "Ben sana ne yaptım da beni buraya hapsediyorsun? Sesimi beğendiysen kafese koymana gerek yok, ben, zaten senin bahçenin bülbülüydüm..." Bağcı: 
 
- "Sen" dedi, kızgın kızgın; "benim en güzel gülümü yoldun." 
 
- "Nasıl olsa, birkaç gün sonra kendisi solacaktı, yaprağını dökecekti" dedi bülbül. Bağcı baktı, doğru söylüyor bülbül... Kızgınlığı
geçti, acıyarak serbest bıraktı onu. Bülbül, pencereye kondu. Uçmadan önce:  
 
- "Beni özgür bıraktın... Çok teşekkür ederim. Ben de buna karşılık sana bir sır söyleyeceğim. Bağının kuzey ucunda, o büyük
dut ağacının yanında bir hazine gizli" dedi. Sonra kanatlanarak gözden kayboldu.
 
        Bağcı, başlangıçta inanmadı kuşun söylediğine. Sonra, içine bir kuşkudur düştü, "belki doğrudur" diyerek kazdı bülbülün sözünü ettiği yeri. Kazdı ki ne görsün... Büyük bir küp, içi dolu altın. Ertesi gün bülbül yine bağdaydı. Bağcı, bülbüle:
 
- "Bir şeyi" dedi, "çok merak ediyorum."  
 
- "Neyi?"  
 
- "Sen, hazinenin yerini bildin de, tuzağı nasıl fark edemedin?"
 
- "Kurduğun tuzak bir kazaydı, kaderin önüme sürdüğü bir araçtı. Bu gibi durumlarda hikmet gözü kapanır insanın, göremez... Ne kadar gözü açık olsa da farkına varamaz..." (Kelile ve Dimne'den) 



ŞiiRLERDEN BİR DEMET
 

        Boğaz Gezintisi

Ne günlermiş, ne günlermiş,
Yıldızlar, mehtap, çamlar altında
Ne günlermiş, ne günlermiş
Gelip geçmiş!

Vapurlar değil, Boğaz'dan geçen;
Boğaz'dan yalılar geçiyor,
Toplamış bulardan eteklerini...
Dairesine çekilen bir saraylı gibi
Yalılar gelmiyen alemlerine gidiyor
Bırakıp bu sessiz gecelerini.

Çekip almış kuşların kanatlarından rüzgarını
Asırlık rüyalarında yalılar
Uykuların mahmurluğu saçaklarını sarmış.
Saz sesleri gelmiyor kıyılardan.
Ne geçen yazlardan bir haber var,
Ne gelecek baharlardan.
Kim bilir kaç deniz geçmis uykularından.

Başbaşa kalmış iki hisar
Beklemekte sönük sahilleri.
Artık eski harpleri anlatır taş duvarlar
Kıyılarından geçen balıklara.
O balıklar ki dedeleri
Şarkılarla beslenmişti geceleri.
Şimdi sulara düşen çürümüş tahtalar
Dalgalarda son oltanın yemleri.

Bir zamanlar şen yaşamış yalılar
Işıklı bir ziyafet sofrasında.
Renklerini deniz almış götürmüş,
Küllerini alev alıp savurmuş.

Deniz kenarında denizsiz kalmış yalılar.
Ortaklığı ayrılmış kıt'aların
Anadolu günden güne Rumeli'ye küsmüş

Bugün biz değiliz bakan yalılara;
Yalılar boynu eğik bize bakıyor
Biz değiliz sarkan hatıralara...
Göğüs gererek dalgalara
Yalılar bir hayal için denize sarkıyor
Yalılar bize bakıyor, denize bakıyor.

Ne günlermiş, ne günlermiş
Yıldızlar, mehtap, çamlar altında
Ne günlermiş, ne günlermiş
Gelip geçmiş!.. (Özdemir Asaf)
 
* * * *
        Hikaye
 
Senin dudakların pembe,
Ellerin beyaz,
Al tut ellerimi bebek,
Tut biraz.
 

Benim doğduğum köylerde,
Ceviz ağacı yoktu,
Ben bu yüzden serinliğe hasretim,
Okşa biraz.
 

Benim doğduğum köylerde,
Buğday tarlaları yoktu,
Dağıt saçlarını bebek,
Savur biraz.
 

Benim doğduğum köyleri,
Akşamları eşkiyalar basardı,
Ben bu yüzden yalnızlığı sevmem,
Konuş biraz.
 

Benim doğduğum köylerde,
Şimal rüzgarları eserdi,
Hep bu yüzden dudaklarım çatlaktır,
Öp biraz.
 

Sen Türkiye gibi aydınlık ve güzelsin,
Benim doğduğum köyler de güzeldi,
Sen de anlat doğduğun yerleri,
Anlat biraz... (Cahit KÜLEBi)
 

* * * *
        Eskiden
 
Çember çevrilir, su musluktan içilir, ağaçlara tırmanılırdı.
Bebekler bezden, silahlar tahtadan, resimler kömür karasından yapılırdı.
 

Kızlara ninelerinin, erkeklere dedelerinin isimleri konulur, saatli maarif okunurdu.
Komşuda pişen, bize de pişer, bizde pişen komşuya düşerdi.
 

Geceler ayaz, sokaklar karanlık, yıldızlar parlak olurdu.
Turşu, salça, mantı evde yapılır, karpuz kuyuda soğutulurdu.
 
Erik ağacının çiçeği, pencere camımıza yaslanır, güz yaprakları bahçemize düşerdi.
Kardan adam yapılır, evlerde soba yakılır, kış gecelerinde masal anlatılırdı.
 
Merdiven çıkılır, aidat ödenmez, yönetici seçilmezdi.
Evler badanalı, sokaklar lambasız, mahalleler bekçili olurdu.
 
Ajans radyodan dinlenir, çizgili roman okunur, defterlere kenar süsü yapılırdı.
Hayat "arkası yarın" gibiydi, kesintisizdi, her gün yaşanacak bir şey vardı.
 
Herkes kendi düşünü kurar, kendi hayatını oynardı.
Şimdi, hayat tek perdelik bir oyun, "stand-up" bir yalnızlık gibi.
Şimdi, herkes yorgun ve tek başına... 

Not : Beni aramayın, "eskiden"e bir bilet almaya gidiyorum... (Fidan AYKUT'a teşekkürler)


AYIN FIKRALARI
 

        Meğer Nedenmiş?..
        
        Tanrı önce evreni ve yıldızları yaratır. Sonra eserinin karşısına geçer ve; 
- "Güzel olmuş" der. Sonra atmosferi yaratır. Kenarından bakar ve yine; 
- "Güzel olmuş" der. Daha sonra toprakları, dağları ve denizleri yaratır. Bakar; 
- "Güzel olmuş" der. Derken hayvanları yaratır, çeşit çeşit. Bakar ve; 
- "Güzel olmuş" der. Birgün erkeği yaratır, tepeden tırnağa bakar; 
- "Güzel olmuş" der. Sonra kadını yaratır ve uzunca bir süre baktıktan sonra der ki; 
- "Önemli değil, boyanırsa düzelir!.." Şimdi anladınız mı kadınlar neden makyaj yapıyormuş?.. :)))
 

* * * *
        Kampanya
 

        Hava taşımacılığının ilk yıllarında insanlar uçağa binmekten korktuğu için bir türlü istenen yolcu sayısına ulaşılamıyormuş. Bir havayolu şirketinin halkla ilişkiler sorumlusu uçaklarında seyahat eden iş adamlarına birer mektup göndererek, eğer o hafta içinde rezervasyon yaptırırlarsa bundan sonraki ilk beş yolculuklarında eşlerinden para alınmayacağını bildirmiş. 
 
        Bunun üzerine epeyce başvuru olmuş doğal olarak. Şirket kampanya sona erdikten sonra bu kez işadamlarının eşlerine birer mektup göndererek, seyahatlerinden memnun olup olmadıklarını sormuş. Ancak mektup gönderilen kadınların yüzde doksanından şu yanıt gelmiş:
 

- "Ne seyahati?.."
 

* * * *
        Don İhalesi
 
        Salamon'un işleri tersine tersine gidiyor ve Amerika'daki arkadaşı Mişon'a mektup yazıp, akıl danışıyor. Aldığı mektupta;
 
- "Elinde ne var ne yoksa sat Amerika'ya gel, burada çok para kazanırsın" diyormuş Mişon. Salamon da neyi varsa satmış ama evlerinden en küçüğü olan, Cihangir'deki tek odalı evini ise "her ihtimale karşı bu kalsın" diye karısı Rebecca'ya bırakmış, üç beş kuruş da harçlık verip Amerika'nın yolunu tutmuş. Aylar geçmiş Salamon'dan nihayet bir mektup gelmiş. Şöyle diyormuş; 
 

- "Kuzum Rebecca, çoktandır yazamadım kusura bakma. Benim burda işler çok iyi. Epeyce bir müddet elimdeki parayla ihale kovaladım. Sonunda, Kore savaşından kalma eski don ihalesine girdim. Tanesini bir dolardan alıp, kısalttırdım, 2 dolara malettim ve tanesini 10 dolardan sattım. Buradan kazandığım parayla, bu defa Vietnam savaşından kalan eski yatak ihalesine girdim. Eski yatakların tanesini 5 dolardan aldım, üzerine yeni yüz kaplattım, 10 dolara malettim ve tanesini 100 dolardan sattım. Kuzum Rebecca, durum şimdi çok iyi, 50.000 dolar para biriktirdim. Sen evi sat ve acele yanıma gel..." Rebecca cevap vermiş; 
 

- "Kuzum Salamon, sen orada, yatak ve don ihalelerinden çok para kazandığını yazağorsun. Ama ben, burada bir tek yatakla hem de donsuz olarak senden çok kazanoğrum, tam 100.000 dolar biriktirdim. Amerika'yı boşver, geri dön!"


SAĞLIK KÖŞESİ
 

        Kanser ve İntihar
 
        Kanser hastalarında intihara ilişkin çalışmaların bir bölümü, intihar sıklığınin genel popülasyon ile aynı olduğunu gösterirken bazı çalışmalarda riskin 2 ile 10 kat daha fazla olduğunu gösteren sonuçlar elde edilmiştir. Son çalışmalar nispeten az sayıda kanser hastasının intihar ettiğini ancak kanserlilerde intihar riskinin arttığını göstermektedir. Kanser hastalarına intihar düşünceleri oldukça sıktır. Tedaviye uyumsuzluk veya tedaviyi reddetmenin hangi ölçüde hayatını sonlandırma düşüncesini temsil ettiği ise bilinmemektedir. İntihara eğilim ve ölümü hızlandırma, doktordan intihar için yardım isteme ve/veya ötenazi arasındaki bağlantılar karmaşık olup yeterince anlaşılmamıştır.
 

        Kanserli kişiler normal ikişiler ile karşılaştırıldığında intihar riskinin belirgin şekilde artmış olduğu görülmektedir. Aşırı dozda ağrı kesici ve yatıştırıcı alımı, kanser hastalarında en sık rastlanan intihar yöntemidir. Kansere bağlı intiharların büyük bölümü evde gerçekleşmektedir. Ağız, yutak ve akciğer kanserleri olanlarda ve HIV pozitif Kaposi sarkomu olgularında intihar sıklığı daha yüksek bulunmuştur. Kanserli hastalarda gerçek intihar sıklığı olduğundan düşük tahmin edildiği sanılmaktadır; bunun başlıca nedeni ailelerin intiharı gizlemek istemesidir. Kanserlilerde intihar için risk faktörleri, genel ve kansere özgü faktörler olmak üzere iki grupta toplanabilir: 
 
        Genel risk faktörleri: 1- Psikiyatrik hastalık öyküsü, özellikle impulsif davranışı (örnek; borderline) olan hastalar, 2- Ailede intihar öyküsü, 3- Depresyon, 4- Uyuşturucu kullanımı, 5- Bir arkadaş veya eşin yakın zamanda ölümü, 6- Sosyal desteğin azlığı, 7- Kansere özgü risk faktörleri, 8- Ağız, yutak veya akciğer kanserleri (özellikle aşırı alkol ve sigara kullanımıyla ilişkili olanlar), 9- İlerlemiş hastalık evresi ve kötü prognoz, 10- Bilin bulanıklığı/deliryum, 11- Yeterince dindirilemeyen ağrı, 12- Eksiklik semptomlarının olması, 13- Hareket edememe, 14- Dışkılama ve mesane kontrolünün kaybı, 15- Kol ya da bacakların kesilmesi, 16- Duyu kaybı, 17- Felç, 18- Yeme ve yutma güçlüğü, 19- Tükenme ve halsizlik 
 

        İntihar eğilim olan kanser hastaları dikkatli bir şekilde değerlendirilerek altta yatan nedenin depresyon mu yoksa dayanılamayan semptomlar mı olduğu ortaya çıkarılmalıdır. Kanser hastalarında depresyonun gecikmeden saptanması ve tedavisi, intihar riskinin azaltımasında büyük bir öneme sahiptir. Risk faktörleri, özellikle intihar için depresyondan daha büyük bir prediktif değere sahip olan umutsuzluk dikkatle değerlendirilmelidir. İyileşme umudu olmayan ilerlemiş hastalık evrelerinde umutsuzluğun altında yatan ağrılı ölüm korkusu, semptomların tedavisine yetersiz kalınması gibi nedenler araştırılmalıdır. 
 

        İntihar eğilimi olan kanser hastalarında bu konunun hasta ile konuşulması gerekir. Klinisyenler intihar üzerine hasta ile konuşmanın ve hastanın bu konudaki görüşlerini öğrenmenin hastanın intihar etmesine neden olmayacağına inanmalıdır. Tam tersine, bu yaklaşım intihar düşüncesini meşru düzleme getirerek hastanın düşünce ve korkularını dışa vurmasını, bunların üzerinde bir kontrol duygusu kazanmasını sağlayacaktır. Duygusal ve fiziksel kökenli yakınmaları hafifletmeye yönelik olarak daha çok şey yapılabileceğini gösteren, destekleyici bir hasta-hekim ilişkisi kurulmalıdır. Hastayı destekleyici olanakları elden geldiği ölçüde harekete geçiren bir psikoterapötik yaklaşım yararlı olacaktır. Ağrı gibi intihar düşüncesine katkıda bulunan semptomların enerjik bir şekilde kontrol altına alınması, depresyon, psikoz, ajitasyon ve deliryuma zemin hazırlayan nedenlerin tedavisi gerekir. 
 

        Yaşamın sonuna yaklaşan ve çok ağrısı olan hastaların içinde bulunduğu durum genellikle hastaların ölümün hızlanması veya intihar için hekimden yardım istemesine yol açmaktadır. Bu hastalarda yakınmalarıın hafifletilmesi için hastanın yatıştırılması gerekebilir. Son dönemdeki hastalarda yatıştırmanın tartışmalı yönleri olmakla birlikte bu, günümüzde hastanelerde daha yaygın kabul gören bir uygulamadır. Klinik uygulamada intihara eğilimli hastaların tedavisindeki amaç her zaman ne pahasına olursa olsun intiharı engellemek değil, umutsuzluğa yol açan ve yetersiz kontrol edilen semptomların kontrol altına alınmasıdır. Dolayısıyla etkin bir semptomatik tedavi, intihara eğilimli kanser hastalarında psikolojik stresi azaltma yönünden büyük öneme sahiptir. İntihara eğilimli kanser hastalarında bazı ilave destekleyici yaklaşımlar yarar sağlar: 
 

- Antidepresan tedavinin klinik etkilerinin başlaması beklenirken stresi hafifletmede hızlı etkisi olan medikasyonlara (örnek; endişe için benzodiazepin grubu ilaçlar veya halsizlik için uyarıcılar) başvurulabilir. 
- Aşırı dozda öldürücü olan ilaçların miktarı sınırlandırılmalı ve bunlar hastanın kolay erişeceği yerde bulunmamalıdır. 
- Hasta ile sık kontakt kurulmalı ve hasta uzun süre yalnız bırakılmamalıdır. Destek ve yakın gözlem sağlanmalıdır. 
- Kanser sürecinde her kriz noktasında hastanın psikolojik yanıtları dikkatle değerlendirilmelidir.


BİLİŞİM DÜNYASI
 

        Ustaların Dünyasından Siteler!
 
        İnternet dünyasının meraklılarının saplantıları da var... Mesela bilgisayara program yükleyip, deneyip deneyip sonra silmek gibi. Neden? Daha yüksek performans, merak, bilgisayarı güzelleştirmek, masa üstünü keyifli kılmak, üstünlük sağlamak... Bu çabaların büyük kısmı fos çıkar ve bir iki gün sonra, kullanıcı o programları siler... Makineyi yavaşlatmaktan başka bir işe yaramamıştır. Ancaak (ve kocaman bir ancak) bazı programlar vardır ki... Bu balık avında yakalanır ve hayatınızı değiştirir! 
 
        Bugün o -az ve öz- programlara göz atacağız. Bugün vereceğim adreslerdeki programları kullanıp da... "Gerçekten çok güzel" diyeceğinizi biliyorum ama uyarıyorum... "Bu programları yüklemek, nasıl çalıştıklarını anlamak benim için çocuk oyuncağı" seviyesinde değilseniz... Bu işleri sizden daha iyi bilen bir arkadaşınıza danışın. Bilgisayar ve internette mesafe almak için, bilen bir dostun yardımı, hiç bir şeyin yerini tutmaz. Bu girizgâhtan sonra gelelim programlara... 
 
        www.incredimail.com Incredimail kendini yeniledi, ben de yazımı yeniliyorum... Zaten harikaydı, muhteşem oldu. Bu program bedava! Bir çok ayarı otomatik yapıyor ve posta işlemlerini olabilecek en keyifli hale getiriyor. Yazdığınız mektuplara ses, animasyon ekleyebiliyorsunuz (çok kolay)... Size bir mektup geldiğinde ekranda bir uşak peydahlanıyor ve haber veriyor (birçok haberci var; uşak var, karateci kız var, denizaltı var... Program linklerinde dolaştıkça bulup yüklüyorsunuz... Dalgalanan Türk bayrağı bile yapmışlar... Mektup gelince ekranda Türk bayrağı dalgalanıyor.) İşin en güzeli, yüklemeden evvel nasıl bir şey olduğunu gösteren demosu var... www.incredimail.com adresine gidin "View Demo" tuşunu tıklayın, gerisi size kalmış! 
        
        www.drawinghand.com Bu adreste de çok keyifli bir ekran koruyucu var. Sizi bilmem ama ben bir resim gördüğümde merak ediyorum, sanatçı bunu nasıl çizdi diye... Nereden başladı, hangi fırça darbelerini ne zaman, nasıl vurdu da ortaya bu resim çıktı sorusu kafama takılıyor... İşte drawing hand (çizen el) sanki bu soruya cevap için yaratılmış... Ekran koruyucu çalışmaya başladığında, sanatçının eli beliriyor ve boş tuvalden başlayarak karşınızda resim çiziyor... Ta ki resim bitip sanatçı imzasını atana kadar. Birçok tablo yüklüyorsunuz, dünyaca tanınmış sanat eserlerinden otomobil tablolarına kadar yüklenebilen seçenekler var. Program bedava, biraz daha fazla seçenek dediğinizde para ödemeniz gerekebiliyor, ama deneyin, seveceksiniz. İyi eğlenceler, keyifli sörfler! 
 
        www.movie-mistakes.com Dikkat buyurduysanız bugün biraz havalı işlerden bahsettik... Mesela daha iyi bir e-posta, daha iyi bir ekran koruyucu... Şimdi daha iyi (ve cin) bir film izleyicisi olmanın püf noktasına doğru bir yolculuk yapıyoruz. Gerçi buraya bir teker değdirip tekrar havalanmakta fayda var çünkü çok takılır ve burada öğrendiğiniz bilgileri fazla satarsanız. Sinir bir insan olmaya adaysınız demektir. Ama kendinize saklayacak olursanız çok eğleneceksiniz... Bu sitede gelmiş geçmiş dünya çapında en tanınan filmlerde yapılan hatalar var. Hele hele evde bir filmin videosu veya DVD'si varsa tadına doyum olmaz... Yapılan hataların neler olduğunu okuyun, o sahneyi bulun ve hatayı gözünüzle tespit edin... Bu işe biraz kaptırdıktan sonra filmleri konusu için değil de hatasını bulmak için seyretmek gibi bir yan etkisi yok değil... Şu kadarını söyleyeyim... Matrix filminde 138, Titanic'de 131, Gladyatör'de 95 hata tespit etmişler... Hatalar çok çeşitli; ama mesela adamın gözlüğünde kamera yansımışsa hiç affetmiyorlar veya emniyet kemeri takılı başlayan sahne emniyet kemeri takılı olmadan arabadan inerek bitiyorsa... Tarihi filmlerdeki "klasik" saat hatası da çabası!.. (Murat BİRSEL) 



SPOR KÖŞESİ
 

        Dostlarım, 2001 yılı boyunca her hafta yayımladığım "HAFTALIK"ta yer alan spor yazılarımı okuyanlarınız anımsayacaklar... "Sporun dostluğu pekiştireceğine olan inancımı" sık sık sizlerle paylaştım. Özellikle Fenerbahçe ve Galatasaray Taraftarları arasındaki dostluğun, Türk Sporu açısından son derece önemli olduğunu vurguladım. Türkiyemizin en çok taraftara sahip bu iki güzide kulübü arasındaki ezeli rekabetin dostluk boyutu sporumuzun gelişmesine ne kadar katkı sağlarsa, ekilmeye çalışılan düşmanlık tohumları da o kadar zarar verecektir. İhtiyacımız olan bu bilinç diğer kulüplerimizi de aynı doğrultuda etkileyecektir.
 

        İşte bu bilincin güçlenmesi için medyamıza önemli görevler düşmektedir. Sivil toplum bilincinin Türkiye'de kaydettiği aşama, ağırlıklı olarak medyamızın itici gücü sayesinde elde edilmiştir. Dolayısıyla spor kamuoyu da medyanın bu gücüne ihtiyaç duymaktadır. Bu nedenle sadece spor yazarları ve spor programı yapımcıları değil; yazılı, sözlü ve görsel basının tüm gazetecileri, özellikle taraftarı oldukları takımla ilgili yazılarını ve sözlerini bir değil iki kere süzgeçten geçirmelidirler.
 
        Bakış açım böyle olduğu için olsa gerek, değerli gazeteci Sayın Hasan Cemal'in geçtiğimiz günlerde yayımlanan bir köşe yazısına takıldım. Neye takıldığımı, kendisine gönderdiğim ve sizin de aşağıda okuyacağınız e-mailimde yazdığım için yinelemek istemiyorum. Ama şunu da itiraf etmek zorundayım ki; Sayın Cemal'in iki satır da olsa yanıt vererek üzüntümü hafifletmesini ve "yanlış anladığımı, kastının öyle olmadığını" yazmasını bekledim. Fakat aradan üç hafta geçtiği halde böyle bir yanıt almadım. Yazıyı okuyunca zaten incinmiştim ama inanın bu tavır, üzüntümü iki kat daha arttırdı. Keşke... 
 

        Sayın Cemal'e gönderdiğim e-mailin bir kopyasını, noktasına, virgülüne dokunmadan değerlendirmenize sunuyorum. Eğer yorumunuzu benimle paylaşırsanız, seve seve yanıtlarım. Çünkü bilirim ki; "pardon demek te bir erdemdir!"
 
----- Original Message ----- 
From: Zafer KARADAG 
To: Hasan CEMAL 
Sent: Friday, January 11, 2002 3:54 PM
Subject: Bir cuval incir...
        Sayın CEMAL,
 

        Bir çuval inciri berbat ettiniz... Çünkü, benim gibi Fenerbahçeli olup ta, Galatasaraylı olduğunuzu bile bile sizi okuyan ve takdir eden pek çok okurunuzu incittiniz. 
 

        Sandığınız ve dün köşenizde yazdığınız gibi Sayın Kıvrıkoğlu "değişik bir Fenerbahçeli" değildir. Fenerbahçeli olmasından onur duyduğumuz Sayın Genel Kurmay Başkanımız da, diğer 25 milyon Fenerbahçeli kadar koyu ve Galatasaray'ı da diğer güzide kulüplerimiz kadar objektif değerlendirebilen bir Fenerbahçe taraftarıdır. Bu profil biz Fenerbahçeliler için "değişik" değil, olması gereken ve de sahip olduğumuz ortak özelliklerdendir.
 

        Haa... Maalesef her kulübün taraftarları arasına sızmış ve en düşük oranın Fenerbahçe'de olduğuna inandığım bazı kendini bilmezleri kastediyorsanız, inanın biz de onları kendimizden saymıyoruz. Asıl "değişik" olanlar onlardır. 
 

        Biz Fenerbahçeliler, Galatasaray'ın ve diğer Türk takımlarının Avrupa Kupası maçlarındaki başarılarına sevinir, başarısızlıklarına ise üzülürüz. Çünkü biliriz ki; bu başarı Türk Sporunundur yani Türkiye'nindir. Çünkü, "Spor; Barış, Dostluk ve Kardeşlik Demektir..." Sizin gibi bir üstada bunu hatırlatmak bir saygısızlık ise, lütfen beni bağışlayın...
 

        Bu arada biliyorsunuz, "Konuk Yazar" köşesinde bazen sizin yazılarınıza da yer verdiğim, "HAFTALIK" adlı amatör çalışmamı her hafta size de gönderiyorum. "Spor Köşesi"nde, hatta zaman zaman da "Bardağın Dolu Kısmı" adlı makale köşemde yayımladığım "Fenerbahçe, Galatasaray, spor ve dostluk" konulu yazılarımı keşke size okutmayı başarabilmiş olsaydım. Ama demek ki okumaya değer bulmamışsınız. Bu benim başarısızlığım olsa gerek, sizin canınız sağolsun... Bundan böyle "HAFTALIK" gönderip te, mail kutunuzu gereksiz yere meşgul etmeyeceğimden emin olabilirsiniz.
 

        Yukarıda da belirttiğim gibi, Galatasaraylı olduğunuzu bildiğimiz halde, biz Fenerbahçeli okurlarınız sizi seviyoruz. Ama sakın "değişik bir Galatasaraylı" olmayın!.. Olur mu?..
 

        Saygılarımla.
 

 

        Zafer KARADAĞ


KOKTEYL
 

        "Bir Gün İzin“ 
 

        Demek bir gün izin istiyorsun. Gel de beraberce ne istediğine bir göz atalım! Bir yılda 365 gün var. Bir yılda 52 hafta olduğuna ve sen her hafta 2 gün izinli olduğuna göre geriye 261 gün kalıyor. Her gün 16 saati iş yerinin dışında geçirdiğine göre ki bu 170 gün ediyor, geriye 91 gün kalıyor. Hergün 30 dakika kahve molası yıllık 23 güne tekabül ediyor, böylece kaldı 68 gün.Yine her gün 1 saat yemek molası ile geçiyor, bu da bir yıl içinde 46 gün eder. Geriye çalışacağın sadece 22 gün kalıyor. Zaten her yıl iki gün hastalık nedeniyle işe gelmiyorsun, kaldı 20 gün. Yılda 5 gün de resmi tatiller nedeniyle gitti. Kaldı sadece 15 gün. Her sene de yıllık 14 gün izin kullandığına göre geriye sadece 1 gün kalıyor.
 

        Eğer ben seni o bir günde izinli gönderirsem; ALLAH BENİ CEZALANDIRIR...!


KONUK YAZARLAR
 

        ELEKTRİK KITLIĞI SONA ERİYOR
        

        Enka’nın Adapazarı, Gebze ve İzmir’de yapmakta olduğu 5 blok doğalgaz santralı bu yılın ilk aylarında elektrik üretmeye başlıyor. Bu santrallar tamamlanır tamamlanmaz yılda 32 milyar kwh enerji üretecek. Türkiye’nin mevcut elektrik enerjisi üretim gücü 120 milyar kwh dolayında. Demek ki, önümüzdeki yılbaşı elektrik enerjisi üretiminde birdenbire yüzde 30 dolayında artış gerçekleşecek... Artık “yağmur yağmadı, barajlar kurudu, elektrik kesintisi başlıyor” derdi uzun bir süre yok oluyor.

 

        "Enka" dergisinin son sayısında “Gebze ve Adapazarı doğalgaz santrallarında ilk ateşleme yapıldı, üretilen enerjinin sisteme bağlanması denendi” başlıklı haberi okuyunca ve de dergide yayımlanan fotoğraflarda dev santral yapılarını görünce işin ciddiyetini fark ettim. Doğrusunu isterseniz bu projelerle ilgili haberleri ciddiye almıyor, bu işin aksadığını sanıyordum. Haber ve fotoğraflar beni heyecanlandırdı. Müteahhit Enka-Bechtel firmasının proje müdürü Şan Gürdamar ve dahası Tarık Şara bilgi verdi.

 

        İşte öğrendiklerim: Devlet 1997 yılında “yap-işlet” modeli ile 5 elektrik üretim tesisini ihaleye çıkarmış. Bu 5 tesisten 3’ünü Intergen-Enka ortaklığının yapması kararlaştırılmış. Intergen bir ABD şirketi. Yüzde 65’i Shell’e, yüzde 35’i Bechtel’e ait. Türkiye’deki ortaklıkta Amerikalıları payı yüzde 60, Enka’nın payı yüzde 40. Adapazarı’ndaki bir blok, Gebze ve İzmir’de ikişer blok, toplam beş blok santral yapılıyor. Bir blok santralda 2 gaz türbini, 1 buhar türbini var. Gaz türbinleri doğalgazı yakıyor, elektrik üretiyor. Yanan gazın sıcaklığı ile buhar üretiyor. Ve de buhar türbininde ikinci kademe tekrar elektrik üretiliyor. Bu 5 blok elektrik enerjisi üretme tesisi yatırımının harcama gereği 2 milyar 250 milyon dolar. Yatırımcılar bu paranın 1.5 milyar dolarlık bölümünü Amerikan, Alman ve Belçika bankalarından bulmuş.

 

        Bu 5 blok enerji üretim tesisinin tam kapasite çalışması için yılda 6 milyar metreküp doğalgaz gerekli. Santralları yapan müteahhit firma %50, %50 Enka-Bechtel ortaklığı. Santral için yapılan harcamanın %70’i dışarıdan getirilen makine ve teçhizata, %30’u yerli harcamalara gidiyor. Adapazarı ve Gebze’deki 3 blok enerji üretim tesisinin temeli 6 Nisan 2000'de atıldı. Temeli atıldıktan 23 ay sonra ilk blok enerji üreterek milli sisteme elektrik vermeye başlayacak. Bu bir dünya rekoru. Diğer bloklar birer buçuk ay ara ile devreye girecek. Adapazarı ve Gebze’de 2.200, İzmir’de 1.500 işçi yirmi aydır gece gündüz çalışıyor. Adapazarı ve Gebze’deki 3 blok yılda 19 milyar kilovatsaat, İzmir’deki 2 blok yılda 13 milyar kilovatsaat elektrik üretecek.

 

        Ekonomik kriz, döviz sorunu gibi olumsuzluklara rağmen bu ülkede iyi şeyler de oluyor. İyi şeyleri genelde duyamıyoruz. Yap - işlet modeli çok tartışıldı. Bu model ile hiçbir projenin gerçekleşemeyeceği söylendi... Ama öğreniyoruz ki, bir şeyler yapılmış. Hem de yapılanlar önemli şeyler... Türkiye’yi elektrik kıtlığından, elektrik bolluğuna geçirecek tesisler önümüzdeki aylarda devreye giriyor. (Güngör URAS)
 

* * * *
        TÜRK, TÜRK’Ü KAZIKLAYIP SOYAR MI?..
 

        Saat sabahın 8’i... Dışarda tipi... Her taraf sisler puslar içinde... Ne Adalar görünüyor, ne Marmara... Meteoroloji yetkililerin söylediğine göre yılın en soğuk günlerindeymişiz... İstanbul’da ısı, rüzgarın da etkisiyle, “-10"’ların altında hissedilecekmiş. Neyse ki biliyorsunuz, Türk dediğin üşümez... 
 
        Gazete manşetleri, daha çok doğalgaz soygunu üstüne yoğunlaşmış... “Doğalgazdaki vurgun...” “Doğalgaz çetesi” “Yurttaş soyuluyor” “Halkın durumu vahim...” “Doğalgazda 3’lü soygun” Benim gençliğimde böyle manşetler atmaya kalkan gazete sorumluları; Askeri Ceza Yasası’nın, “milli menfaatlere aykırı hareket etmeyi” cezalandıran, 171. Maddesi’ne göre Askeri mahkemelerde yargılanırdı... Milletin soyulduğunu açıklamaya kalkmak, ülke huzurunu bozmaya dönük bir yayın sayılacağı için, “milli menfaatlere aykırı” görülürdü... Ne demekti yani “halkın soyulması”? Milli birliğimizi bozmak isteyen Türk düşmanlarının ekmeğine yağ sürmeye kalkmak, ne demekti? Türk, Türk’ü nasıl kazıklardı? Türk’ün, Türk’ten başka dostu mu vardı?
 

        Yine dünkü gazetelerde, 2001 yılı enflasyonunun yüksek çıktığı ve toptan eşya fiyatlarında yüzde 88,6 olarak gerçekleştiği açıklanıyordu. Tüketici fiyatlarındaki yıllık enflasyon ise yüzde 68,5’di... Bazıları da bir kıyaslama yapmışlar, Kenya’da yıllık enflasyonun binde 8 olduğunu belirtmişlerdi. 1 milyar 300 milyon nüfuslu Çin’de ise yıllık enflasyon yüzde 7’ydi... Ancak böyle şeyler yazarak halkın kafasını karıştırmanın da anlamı yoktu.
 

        Türkiye kalkınan bir ülkeydi. Önce bol para basarak piyasayı canlandırmak gerekiyordu. Piyasa canlanmalıydı ki, insanlar da o canlılık içinde bir şeyler üretebilsinler. Üretim arttığında, karşılıksız basılmış paralar da dengesini bulmuş olurdu. Eleştirilecek fazla bir yanı yoktu enflasyonist kalkınma modelinin. Vaktiyle çok ülke uygulamıştı bu modeli...
 

        Bekir Coşkun da, “Vurgun ekonomisi” başlığı altında bakın neler yazmıştı: “Bunun adı kısaca ‘vurgun ekonomisi’ dir. Vurgun olmadan olmaz. Vurgunu durdurduğunuz zaman ekonomi çöker. Bankalar batar, işadamları ağlar, sermaye kaçar, holdingler topu diker, yatırımcı tüyer, ülke gümler. Vurgun ekonomisinin iyi işlemesi için; ekonominin vazgeçilmez enstrümanları arz-talep-üretim-istihdam gibi gereksiz şeylere gerek yoktur. Vurgun ekonomisi tek şey ister: Vurgun... Vurgunlar büyüdükçe ekonomi de büyür. Bankalara 20 milyar dolar. Yolsuzluğa 50 milyar dolar. Hırsızlara 60 milyar dolar. Rüşvet 70 milyar dolar.”
 

        Bekir Coşkun da, gayet net koymuş ortaya nasıl bir ekonominin benimsenmiş olduğunu... Herkes için yararlanma imkanı varken, neden karşı çıkacaksın böyle bir ekonomiye?.. “Hepimiz birimiz, birimiz hepimiz için” değil miyiz alt tarafı?.. Ortak talandan pay apartmayı, kim kime yasak ediyor ki, yani? 
 

        Ama diyeceksiniz ki, Türkiye’de; adam başına düşen yıllık kitap alma harcaması, Avrupa’da 500 dolarken bizde sadece 2 dolarmış. Olsun... Ama diyeceksiniz ki, Türkiye’de; çağdaş ölçeklere göre gazete toplam tirajı 30 milyon olması gerekirken, bu toplam sadece 3 milyon... Olsun... Ama diyeceksiniz ki, Türkiye’de kimsede “telif hakkı” bilinci yok... Olsun... Ama diyeceksiniz ki, Türkiye’de; “yaşam kalitesi” açısından Yunanistan’ın bile 57 basamak altına düşmüş. Olsun...
 
        Unutmayın ki, bir Türk cihana bedeldir ve kendi ülkesinde hem özgür, hem bağımsız yaşamaktadır. Yetmez mi? Yeter, tabii yerse... (Çetin ALTAN)
 

* * * *
        BU ÜLKE İÇİN "SEVE SEVE" YAZILMIŞ YAZI
 

        Ekranın köşesinde kırmızı logoyu görünce “Ne oluyoruz? Savaşa mı girdik?” dediniz muhtemelen. “Seve seve”den sonra gelen gizli yüklemin ölmek gibi bir şey olduğunu düşündünüz büyük olasılıkla. Niyeyse öyle düşünüverdiniz, her nasılsa aklınıza öyle geliverdi işte. Nedense? Bu bayrak o kadar çok kullanıldı ki “En büyük asker bizim asker” başlıklı ölüm ayinlerinde... Bu bayrak o kadar çok “Ya sev ya terk et” flaması olarak taşındı ki bağırlarda... Bu bayrak “Küçükarmutlu’ ya bayrak dikildi” gibi cümlelerde “edilgen nesne” o kadar çok tüketildi ki... O yüzden işte, çok doğaldır logonun “hayra alamet” gelmemesi size.
 

        Oysa epey yorgundunuz siz zaten. Bu ülke için öle öle, susa susa, yaza yaza, eksile eksile, ağlaya ağlaya sanıyorum bir parça yıpranmıştınız! Ama şimdi “Oturmak yok, herkes sahneye” hesabı, bu vatan sizden bütün yaralarınızı sıfırlayıp, hiç yoktan coşmanızı bekler, haydi sahneye!
 
        KADROLU COŞKU
        Bir süredir kıvranılıyordu zaten. Cumhuriyet Bayramı’nda kadrolu coşturucuların otobüslerin üzerine çıkıp Hollywood filmlerinden öğrendikleri vecd sahnelerini tekrar etmeye çalışması olacakların habercisiydi. Olmadı tabii; coşulamadı. Aç olması bir yana, ses çıkarmasın diye ağzı kapatılan, düşünmesin diye beynine ideolojik çaputlar tıkanan insanların hiç “bayram edesi” yoktu, ne var ki, coşturucular ısrarcı çıktı. “Aç mezarı yoktur” gibi bir bilgiyle büyüyen bir ülkenin çocukları açlıktan ölmeyi öğrenirken, muktedirler oturup kalkıp isyan çıkmıyor diye dua edecekleri yere “neşemizi bulalım” kampanyası başlattılar.
 
        ÇÜRÜK GÜLÜMSEME
        Tahmin etmek o kadar kolay ki, herkesin yüzünde acı bir gülümseme oluştu televizyondaki logoyu görünce, daha baştan çürümüş bir gülümseme... “Demek yeni olayımız bu” deyip katlanan bir gülümseme. Tahmin etmek o kadar kolay ki, şimdi büyük bir çoğunluk “maraza çıkmasın” diye susacak, o acı gülümsemesiyle kilitleyecek dudaklarını. Yeni bir şey değil, “Bu ülke için seve seve çok susuldu” zaten.
 
        Tahmin etmek o kadar kolay ki, bu yazıdan sonra yazara “Ne kadar negatifsiniz kuzum” mektupları yağacak. Yoksullaşmayı dehşet verici bir gelir dağılımı dengesizliğiyle bir sınıfın üzerine yığanlar neonlu hayallerinden uzun uzadıya bahsedecek. Yazar onlara, “İnşallah siz haklı çıkarsınız kuzum. Bütün dileğimiz bu zaten” gibi ciddi mi gayrı ciddi mi belli olmayan cevaplar yazacak. 
 

        Ama o cümlenin sonunu boş bırakmışlar. Ben ne yapayım? Bendenizin meşgalesi de bu: “Bu ülke için seve seve gerçeklerden bahsedilecek!” (Ece TEMELKURAN)


AYIN İNCİSİ
 

        "O'na kızgın olduğunu biliyorum. Neden şunu denemeyesin. O'na bir mektup yaz. Bütün duygularını dök. Öfkeni ve hayal  kırıklığını anlat. Hiçbir şeyi gizleme. Sonra mektubu bir çekmeceye koy. İki gün sonra oku. Bak bakalım, hala yollamak isteyecek misin? Ben öfkenin ve pasta kıtırının iki gün sonra yumuşadığını öğrendim." (H. Jackson BROWN)


ANATALYA Şirketler Grubu :
"gıda-ambalaj-gayrimenkul-bilişim-ihracat-ithalat-turizm"
İstanbul / tel: (0212) 659 25 25 (pbx) - fax: (0212) 659 23 49
Muğla    / tel: (0252) 212 40 40 (pbx) - fax: (0252) 212 47 77
 

        ANATALYA İç ve Dış Ticaret Ltd. (www.anatalya.com.tr) : Gıda Ürünleri ve Ambalaj Teknolojileri ile ilgili otomatik ve manuel paketleme - ileri işleme - dilimleme - dolum - tartım ve etiketleme makinaları ve de sarf malzemelerinin ihracatı ve ithalatı konusunda faaliyet göstermektedir. 15 yıllık tecrübesiyle yurt içi ve yurt dışındaki 5.000'den fazla müşterisine; 18 ülkeden, 36 firmanın Türkiye ve bazı çevre ülkelerdeki tek yetkili distribütörü olarak satış ve servis hizmeti veren firmamızla tanışmadınız mı? Lütfen arayın ki, size de kendimizi ifade edebilelim. ANATALYA, Dünya Yumurta Birliği'nde Türkiye'yi temsil etmenin onurunu taşımaktadır. (e-mail : anatalya@anatalya.com.tr )
 
        KARYA Dış Ticaret ve Gıda Sanayii Ltd. (www.karya.biz) : Yaş sebze, meyve ve ekolojik tarım ürünleri başta olmak üzere, zeytinyağı, sığla yağı gibi gıda ve mermer gibi gıda dışı ürünlerin ihracatı ile VARTA Pillerinin Bölge Distribütörlüğü, Makarna, Bakliyat, Un, Yağ, Çay, Temizlik ve Kağıt Ürünleri, Ciklet, Şekerleme, Meyve Suyu, Su, Soda, Çakmak ve kendi ithal ettiğimiz diğer gıda ve ambalaj ürünleri vb. toptan satışı için yapılanmaktadır. (e-mail : karya@karya.biz )
 

        RE/MAX Etik Gayrimenkul Ltd. (www.remaxetik.com) : Her türlü konut ve ticari gayrimenkul konularında; alım - satım - kiralama - ekspertiz - danışmanlık servislerimizle hizmetinizdeyiz. İster satıcı olun, ister alıcı yada kiracı, portföyümüzde bulunan satılık ve kiralık; son derece modern plazalar, akıllı binalar, işyerleri, ofis katları, depolar, fabrika binaları, arsalar, çiftlikler, villalar ve konutlar hakkında daha detaylı bilgi için, lütfen arayın. Arayın ki; 39 ülkede, 4.000 ofis ve 70.000 uzmanı ile dünyanın en büyük gayrimenkul kuruluşu olan RE/MAX'in avantajlarını size de sunabilelim. RE/MAX Etik ayrıca, GSM Mobil Telefon Sistemlerinin Baz İstasyonları alt yapı çalışmalarında da faaliyet göstermektedir. (e-mail : remax@anatalya.com.tr )
 

        ANAKOM Bilişim Teknolojileri Ltd. (www.anakom.net) : ANAKOM tarafından; her türlü internet uygulamaları (web sitelerinizin tasarımı, yapımı, internette yayınlanması ve server'larımıza aktarılması, e-mail adreslerinizin temini, domain name satışı, hosting, vs.), elektronik ticaret uygulamaları, kendi markamız olan "@n@com" (ANACOM Bilgisayar) ve diğer markalı bilgisayarların satışı, NETSIS ve ETA marka ticari paket programlar, MS Windows-MS Office işletim programları, kurum içi bilgisayar ağlarının kurulması, süpermarket otomasyon sistemleri ve bilgisayarların satış sonrası teknik servis desteği gibi hizmetler sunulmaktadır. Şirketler Grubumuzun www.anatalya.com.tr adresindeki web sitesi, ANAKOM tarafından tasarlanmış olup, internetteki ANAKOM'un 1.250 MB'lık alanında yayınlanmaktadır, lütfen ziyaret ediniz. (e-mail : anakom@anatalya.com.tr )
 

        ANAPAK (www.anapak.com) : Gıda tipi PVC Stretch Film (baskılı-baskısız), Köpük Tabak, Shrinkli ve Laminasyonlu Vakum Torbaları, Aluminyum Folyo ve Kaplar, Shrink Film çeşitleri (PVC, Polyolefin, PE), Şeffaf Gıda Kapları, Plastik Ürünler, Çöp Şişler, Suni Bağırsak çeşitleri vb...  yüzlerce ürünle hizmetinizdeyiz. (e-mail : anapak@anatalya.com.tr )
 

        ANATAD (www.anatad.net) : Yumurta, tavuk, taze sebze ve meyve, kuru gıdalar, süt ürünleri, salça, zeytinyağı vb... ürünlerin ihracatı ile sucuk-salam-sosis-jambon üretiminde kullanılan gövde yağı, gıda katkı maddeleri ve suni bağırsak çeşitlerinin ithalatı konularında hizmet vermektedir. (e-mail : anatad@anatalya.com.tr )


Eğer başka "HARÇLIK" göndermemi istemiyorsanız, lütfen bu e-mailin konu kısmına "REMOVE" yazarak geri gönderin. ZK
