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Ü C R E T S İ Z D İ R
"SEVGİ, BİLGİ ve TECRÜBE PAYLAŞTIKÇA DEĞERLENİR!"
Büyük Atatürk’ün hedef gösterdiği çağdaş uygarlıklara ulaşmış bir Türkiye ve daha yaşanası bir dünya hayaliyle, dört yıldır hazırlayıp yayımladığım ve size de her ay gönderdiğim "HARÇLIK" adlı bu e-dergileri sadece biriktirmeyin, harcayın ve dostlarınızla paylaşın. “HARÇLIK” ve “HAFTALIK”‘ın eski sayılarını okumak isterseniz, lütfen www.karya.biz/harclik/harclik.html adresindeki arşivimi ziyaret ediniz. Zaman ayırıp okuduğunuz için teşekkür ederim. Zafer KARADAG ( zafer@karya.biz ) 

DİZİN

(İndex)
“Pencereniz kirli ise, dışarı çıkıp manzarayı parlatmanız boşunadır."
“HARÇLIK”ın 83. sayısında ne var, ne yok?

18 bağımsız köşeden ve 100 sayfadan oluşan “HARÇLIK”ın 83. sayısında yer alan köşelerin adı, başlangıç sayfası ve içinde kaç yazı yayınlandığının listesi şöyledir: Bardağın Dolu Kısmı (sayfa1-3yazı), Sevgi Buketi (s7-7y), Şiir Demeti (s12-7y), Gülümseyin (s16-7y), Atatürk Köşesi (s19-5y), İhracat Sevdası (s22-9y), Ekonomi Dünyası (s35-9y), Başarı Öyküleri (s51-3y), Avrupa Birliği (s53-7y), Cafe Politik (s59-7y), Ekolojik Yaşam, Doğa ve Çevre (s68-7y), Turizm (s74-5y), Bilişim, Bilim ve Teknoloji (s77-5y), Kültür, Sanat ve Edebiyat (s80-5y), Sağlık (s85-3y), Spor (s90-3y), Konuk Yazarlar (s91-7y) ve Her Telden (s99-4y) Köşelerinde toplam 103 yazı yayımlanmıştır. “HARÇLIK”ı kaynak göstermeniz kaydıyla, alıntı yapabilirsiniz. Güle güle harcayın, pardon okuyun... ( ZK

BARDAĞIN DOLU KISMI

(Zafer KARADAĞ’ın Makale Köşesi)
“Küçük şeylere gereğinden çok önem verenler, elinden büyük iş gelmeyenlerdir.” EFLATUN

(1)* * *
ÜZGÜNÜM, ÇÜNKÜ “VERİMLİ TÜRKİYE PROJESİ”NE DESTEĞİNİZİ SAĞLAYAMADIM!

Haziran 2003’de kaleme aldığım ve “HARÇLIK”ın 73. sayısında yayınladığım; “Verimli Türkiye Projesi (VTP)’nde verimliliğin önemine ve Türkiye’nin kalkınmasına katkısına dikkat çekmek istedim ancak, maalesef başarılı olamadım. Gelen tepkiler çok cılız kaldı. Oysa, ne kadar da umutluydum…

Konuya sahip çıkacaklarını düşündüğüm ne Cumhurbaşkanımız, ne Başbakanımız, ne e-mail adresi bulunan 360 milletvekilimizden biri (!), ne de Muğla’mızdan yuvarladıktan sonra bir çığa dönüşeceğine inandığımı vurguladığım halde, Sayın Muğla Valimiz’den olumlu veya olumsuz bir tek cevap dahi alamadım. Sıra dışı Valimiz rahmetli Recep Yazıcıoğlu’ndan çok umutluydum, ama O’nu ziyaret etmeyi planlarken, ebediyen kaybettiğimiz haberi geldi…

İnternette ( http://groups.yahoo.com/group/Verimli-Turkiye-Projesi ) oluşturduğum “VTP – Verimli Türkiye Projesi E-grubu”na, yaklaşık 4.600 “HARÇLIK” Okuru’ndan sadece 115’i üye oldular, sağolsunlar ama yoğun çalışma tempolarından olsa gerek, onlar da katılımcıdan çok izleyici olmayı yeğledikleri için, grubun aktivitesi son derece düşük kaldı… Oysa üye olmak o kadar kolay ki, Verimli-Turkiye-Projesi-subscribe@yahoogroups.com 'a bir mail göndermek yeterli…

Bu yazımın sonuna eklediğim; “Verimli Türkiye Projesi” başlıklı, projemin ana temasını kaleme aldığım makalemi bir kez daha, değerli görüşlerinize sunuyorum. Dilerim bir yararı olur…

Gelelim bu konuyu niye tekrar hatırlatma gereği duyduğuma. Maalesef Devlet memurlarımızın çoğu, maaşlarının düşük olduğu, dolayısıyla ailelerini gönüllerince yaşatamadıkları gerekçesinin arkasına sığınarak, bezgin bir ruh haliyle ve kerhen çalışmaktadırlar. Ancak yarattıkları bu verimsizlik sonucunda, haklı iken haksız duruma düşen bu memurlarımıza hak vermem mümkün değildir. 

Ancak, ne mutlu ki, memurlarımızın ve bürokratlarımızın arasında, “akşam olsa da eve gitsem!”den başka şeyler düşünen ve vatandaşlık bilincinin gereğini yerine getirerek bireysel üretkenliğini ve verimliliğini artırmaya çalışanların da sayısı her geçen gün artıyor, ya da en azından ben böyle olduğuna inanmak istiyorum!..

İşte, bu özellikleri taşıyan bürokratlarımızdan biri olan, sevgili dostum, Muğla Tarım İl Müdür yardımcısı Sayın Veli Çelik, zaman zaman kaleme aldığı makaleleriyle, sıra dışı bir mühendis ve bürokrat olduğunu göstererek örnek bir çalışma sergiliyor. Resmi görevinin gereklerini yerine getirmekle yetinmeyerek, Muğla ve Türkiye ölçeğinde ürettiği düşünce, yorum ve projelerini topluma anlatmaya çalışan Veli Bey, gönderdiği son e-mailde; 

“Zafer Bey’ciğim, bizlerin de artık mevcut durumda sorumluluk payı var. İnsanların, karşılaştığı bir sorun karşısında kendi sorumluluğunu ret edip, suçu başkalarına atması kolaycılığı uygar bir tutum da değil. Burada herkes kendi üzerine düşeni yapmalı. Yoksa dünyanın hiç bir yerinde mükemmel uygulanan bir sistem yok. Sistemin fonksiyonerliği insanların tutumuna da bağlı. Bu konuda Konfüçyüz’ün veciz bir sözü var. Der ki Konfüçyüz; 'Prens faziletli ise normlara gerek yoktur. Eğer Prens faziletsiz ise normların yararı yoktur.' Biz de bu konu ile ilgili görüşlerimizi değerli Harçlık okurları ile paylaşmak istedik. Şimdilik hoşça kalın… Veli ÇELİK” diyor.
Bu değerli bürokratımıza bir nebze olsun destek olmak adına; “Bakış Açısının Üretkenliğe Etkisi” başlıklı son makalesini, bu sayının “Konuk Yazarlar” köşesinde bilginize sunuyorum, lütfen okuyunuz. Kendisine en içten teşekkürlerimi sunuyor, başarılı çalışmalarının devamını diliyorum…
* * * * *

“VTP – VERİMLİ TÜRKİYE PROJESİ”
Sevgili Dostlar,

Sizinle paylaşmayı uzun zamandır arzu ettiğim ve çok önemsediğim bir projemden söz edeceğim: “VTP – Verimli Türkiye Projesi” Biliyorum çok iddialı olacak ama hepinizin bu projeme, fikren de olsa destek olacağınıza inanıyorum. Eğer lütfederseniz, sonraki sayılarda “HARÇLIK” Okurlarıyla paylaşmak üzere, yorum ve katkılarınızı bekleyeceğim. Eminim, bu konuda hepinizin söyleyeceği çok şey olacak ve içini dökmek isteyeceksinizdir… 

Bildiğiniz gibi ben, Avrupa Birliği’ne girmemizi, Büyük Atatürk’ün hedef gösterdiği “Çağdaş Uygarlıklar”a giden en kestirme yol olduğu için önemsiyorum. Uzun, ince ve de dikenli bir yol olan AB yolunda, adım adım gerçekleştirdiğimiz Kopenhag Kriterleri, Uyum Yasaları ve Ulusal Program gibi aşamalar tabii ki çok önemlidir. Ancak, kağıt üzerinde kabul edeceğimiz tüm kriterlerin yaşama geçirilmesi ve başarıya ulaşması için, Devletimizin ve Milletimizin yeni bir bilinçlenmeye ihtiyacı vardır. Bu bilinçlenmenin ilk temel taşı da; “yepyeni bir koordinasyon ve verimlilik bilinci” olmalıdır…
Sözlerime malum bir hikayeyle başlamak istiyorum. Adam bir lokantanın önünden geçerken, camdaki yazıyı okuyunca “zınk!” diye durmuş. Şöyle yazıyormuş; “Bugün ne yerseniz yiyin, BEDAVA! Çünkü hesabınızı çocuğunuz ödeyecek!..” 

Bu fırsat kaçar mı hiç? Adam hemen içeri girmiş, oturmuş ve uzun zamandır özlediği şeyleri peş peşe sipariş etmeye başlamış; “Önce sıcak bir domates çorbası istiyorum, sonra üstüne beyaz peynir rendelenmiş çoban salata, zeytinyağlı taze fasulye, acılı terbiyeli tavuk şiş, buz gibi soğuk bir bira, üstüne de sakızlı fırın sütlaç.” Garson; “Hay hay efendim” demiş ve sırayla siparişlerini getirmiş.

Adam tıka basa karnını doyurduktan sonra kalkmış, elindeki kürdanla dişlerini karıştıra karıştıra kapıya yönelmiş. Fakat garson önünü kesmiş, elinde de bir hesap pusulası; “Pardon efendim ama” demiş, “şu hesabı ödemediniz!” “Nee?” diye bağırmış adam, “benimle dalga mı geçiyorsunuz? Hani bugün ne yersem yiyeyim, hesabı oğlum ödeyecekti?..” “Aman efendim! Estağfurullah” diye karşılık vermiş garson; “biz sizden yediklerinizin parasını istemiyoruz ki, bu hesap babanızın!..”

Sık sık başımıza örülen kriz çoraplarından kurtulalım derken, o güzelim gelecek yanımızdan akııııp gidiyor!.. Bugünü kurtaralım derken, çocuklarımıza çok ağır faturalar bırakıyoruz. Bir diğer kötü huyumuz da; “Böyle gelmiş, böyle gider!” mantığıyla hareket etmemiz… Oysa, tam tersine, bir uygulama kötü gidiyorsa, bunu derhal değiştirmek gerekmez mi? Hayır! Çünkü nasıl olsa o hesabı biz değil, çocuklarımız ödeyecek… Ah! bizim bu “adam sen de”ciliğimiz yok mu!.. Kim bilir? Belki de VTP ile, Devletimiz ve Ulusumuzun ihtiyacı olan köklü bir yeniden yapılanmaya, katkıda bulunabiliriz.
Kısır çekişmelerden kurtulup da büyük düşünecek politikacıları yetiştiremiyoruz. İçimizden yetişen Türkiye sevdalısı bazı değerleri de, ya görmezden geliyor, ya yaşam rotasını daha Ankara’ya bile çevirmeden politikadan soğutuyor, ya da hasbelkader seçildiyse burnundan getirip, seçildiğine bin pişman ediyoruz. Her şeye rağmen mücadele edenlerin de şevkini kırmak için elimizden geleni ardımıza komuyoruz. Hal böyle olunca da, kimse değil kafasını, parmağını bile taşın altına sokmuyor. 

Ama kahve köşelerinde olsun, içki masalarında olsun ya da masumane dost meclislerinde olsun, ülke sorunları konusunda öyle atıp tutuyoruz ki, akıllara ziyan!.. Yanılır şaşar da o söylemlere inanırsanız; “yandı gülüm keten helva!” Çünkü öylesine bir “ülke sorunları bombardımanı” altında kalırsınız ki, bir an karamsarlığa kapılabilirsiniz. “Eyvah!” dersiniz, “meğer bu ülke batmış da benim haberim yok! Yandık, öldük, bittik!..” 

Halkın böylesine olumsuz fikirlerin etkisi altında olmasının sorumluluğu Ankara’da oturan zat-ı muhteremler kadar, acımasızca, Halka bardağın boş kısmını gösteren gazetecilere, özellikle de köşe yazarlarına aittir. Bazen öyle köşe yazıları okuyorum ki, yazarın elindeki o imkanı har vurup harman savurduğunu görüyor, özellikle nasıra bastığını, bundan da garip bir zevk aldığını hissediyorum.

Oysa gazetecilerin sorumluluğu sadece sorunlarımızı ortaya dökmekle sınırlı değildir. Tam tersine ülkede yaşanan iyi şeyleri, güzellikleri, zaman zaman da olsa esen olumlu havayı okurlarına yansıtarak, Halkın moral değerlerini yükseltmekle de görevlidir. Evet, bence bu bir görevdir… Yoksa, “sadece sorunlardan şikayet ederseniz bir süre sonra siz de o sorunların bir parçası haline gelirsiniz!”

Ayrıca, Türkiye’nin, çağdaş uygarlıklara bir an önce ulaşması için her şeyi Ankara’dan bekleyemeyiz, beklememeliyiz de! Hepimizin, yaşamı boyunca edindiği tecrübelerden yola çıkarak, ortaya koyabileceği projeler olmalıdır… Gelecek kuşaklarımıza, daha övünülür bir Türkiye bırakmak için, bilgi ve düşüncelerimizi paylaşmayı da bir vatandaşlık görevi kabul etmeliyiz…
“HARÇLIK” adına size şimdi sunacağım bu projenin temelinde; “önce insan” vardır. İnsanımıza sevgi, saygı ve güven duymamızın gerekliliği vardır. Aslında Halkımızın bireysel anlamda pek çok başarıya imza atacak kapasitede olmasına ve bunu farklı alanlarda, defalarca kanıtlamasına rağmen, sadece “koordinasyon bozukluğu” (yada eksikliği) nedeniyle yaşadığı “verimsizlik” vardır.
Bu nedenle, projeme; “VTP - Verimli Türkiye Projesi” adını verdim. Nedir bu VTP? VTP; “Ayranı yok içmeye, tahtaravanla gider tuvalete(!)” Atasözümüzde şikayet edilen israf alışkanlıklarımızı önlemeye yönelik olarak ve kısıtlı kaynaklarımızı en verimli şekilde kullanabilmemiz için, yeni bir “Milli Verimlilik Bilinci”ne ulaşmamızı sağlayacak bir projedir. Amacı ise, özeleştiri ve özveride bulunarak, Türkiye’nin makro sorunlarını çözmek üzere, yine makro çözümler üretmektir. 

Türkiye gibi, yeterli sermaye birikimine sahip olmadığı için sağlıklı büyüyemeyen bir ülkede, başarılı olmak zaten zor! Üstüne üstlük üretilen hatalı politikalar nedeniyle iç ve dış borçlarımızın toplamı 200 milyar Doları aştığı için; ne kadar çalışırsak çalışalım, ne kadar üretirsek üretelim, ne kadar ihraç edersek edelim, kazancımız borçlarımızı karşılamıyor. Bırakın borç ödemeyi, borçlara takla attırabilmek için her türlü taklayı atıyoruz. Ama yine de borçlarımız azalacağına, artıyor…

Neden? Çünkü, öyle müsrif ve hantal bir devlet yapımız var ki ve bu müsrifliği engellemesi gereken hükümetler, “iktidar zaafına uğrama endişesi”yle, “bana dokunmayan yılan bin yaşasın” mantığına öylesine sarılmışlar ki, cicim aylarında sarfettikleri birkaç ateşli nutuğu çabucak unutup, “böyle gelmiş, böyle gider!” moduna giriveriyorlar…

Çünkü, “devletin malı deniz, yemeyen domuz!” gibi iğrenç bir söylemi bize, iyi bir Atasözü gibi yamamaya çalışan bir zihniyetin at koşturduğu Ankara’ya, “kız giden dul dönüyor!” (affınıza sığınıyor ve istisnaları tenzih ediyorum) Daha kibarı, “israf canavarı”nın pençesine düşen iflah olmuyor! “Balık baştan kokar!” misali, Ankara böyle olunca da, virüs tüm Anadolu’ya hızla yayılıyor…

Öyle bir çürümüşlük, öyle bir kokuşmuşluk ruhlarımızı zaptetmiş ki, akıllara durgunluk verir! Sadece devlette değil hemen hemen her alanda inanılmaz bir israfla, haddini ve hesabını bilmezlik almış başını gidiyor! Örneğin, Devlet malının kişisel amaçlar için kullanılmasının neredeyse sıradan olay haline geldiği Başkent Ankara’da, sabahları kreşlerin ve okulların önünde resmi plakalı makam araçlarından inen öğrencilerin sayısı nasıl her geçen gün artıyorsa, semt pazarlarlarından siyasetçi yada bürokrat evlerine resmi araçla taşınan sebze ve meyvelerin tonajı da aynı hız ve oranda artıyor.

Gözünün önünde cereyan eden, bu haksızlık ve müsrifliği gören vatandaşın ise aynı hız ve oranda sevgisi, saygısı ve Türkiye’nin geleceğine olan güveni azalıyor!.. Hatta aynı hız ve oranda değil, daha hızlı ve tehlikeli bir oranda azalıyor!.. O da şevkini yitiriyor, vurdum duymaz oluyor!..

“Üzüm üzüme baka baka kararır” misali yaygınlaşan ve tüm illerimizde yaşanan bir acı gerçek vardır. Kamu ve özel sektörün elinde ciddi boyutlara ulaşan araç parkı olduğu halde ve bunlarla ilgili yetişmiş insan kaynaklarına sahip oldukları halde, bu kaynaklar verimli bir şekilde kullanılmazlar. İyi yetişmiş ve içi Türkiye sevdasıyla dolu nice yönetici, işçi ve memur, köreltilerek yada küstürülerek “hizmet aşkını” kaybetmiştir. Çalışan insanlarımızın para kadar moral ve sevgiye de ihtiyacı vardır…

Dostlarım, kaynaklarımız son derece verimsiz kullanılıyor! Oysa insan kaynaklarımız daha iyi koordine ve motive edilse çok daha üretken olacaklar.. Parklarda yatan iş makinelerimiz daha verimli kullanılsa, ekonomik değerleri artacak, yükleri ise azalacak… Örneğin bir Belediye, Halk yararına olan pek çok proje için araç ve yetişmiş eleman yetersizliğinden kıvranırken, Orman Bölge Müdürlüğü parkında mevsimsel nedenlerle yada ödenek yokluğu gerekçesiyle pek çok dozer, grayder ve kepçe gibi iş makineleri boşu boşuna beklemekte ama kullanan personelin maaşları tıkır tıkır ödenmektedir. 

Bir de her yaz yaşadığımız orman yangını felaketlerine bir bakalım… Yeterli araç gerece sahip olsalar daha çabuk söndürecek eğitim ve beceriye sahip olan Orman Bakanlığı’nın cefakar ve fedakar yangın söndürme ekiplerinin cansiperane çabaları yetersiz kalır ve her yıl milyonlarca metrekare ormanı kaybederiz. Oysa, ekonomik krize rağmen, bütçeden Orman Bakanlığı’na tahsis edilen payın önemli bir kısmı, yurt dışından yangın söndürmek için kiralanan helikopter ve uçaklara ödenmekte, ancak bunlar yeterli olmamaktadır. Peki neden iyi bir koordinasyonla Türk Silahlı Kuvvetleri’nin, Polis’in ve diğer kuruluşların elindeki helikopter, uçak ve diğer araçlar bu yangınlarda kullanılmaz? 

Bu örnekleri o kadar çok çoğaltabiliriz ki… İşte bu nedenle, ben diyorum ki, Türkiye bir yol ayrımındadır! Ya işin kolayına kaçarak düzene uyacağız, yada bu kötü düzeni, düzene sokacağız! Yani ya yiyip içip hesabı çocuklarımıza yükleyeceğiz yada hem kendi yediklerimizi hem de babamızın hesabını ödemek için “VTP – Verimli Türkiye Projesi”ni el birliğiyle yaratıp, hayata geçireceğiz.

Nasıl mı? Hiç de, sandığınız gibi zor değil! Tam tersine çok kolay… Yeter ki, kendimize ve böyle bir projeye hava kadar, su kadar, ekmek kadar ihtiyacımız olduğuna inanalım… Sonrası ise bir, evet sadece bir adım atmamıza kalacaktır… Eğer bir de başlangıçta, verimliliğin çok düşük, israfın ise had safhada olduğu alanlardan birini seçer ve Halkımıza iyi anlatırsak, inanın bu projenin doğruluğu, yararları ve sonuçları bir kar topu misali büyüyerek, kocaman bir çığa dönüşecektir!.. 

Ben, Anadolu’nun bir köşesinden, canım Muğla’dan ilk kartopunu yuvarlamaya başlıyorum. Eğer desteğinizi esirgemezseniz bu kartopu büyür. Hatta öyle büyür ki, çığa dönüştüğünde “Devletin malı deniz, yemeyen domuz!” saçmalığını Ankara’nın lügatından siler atarız! Elde edeceğimiz başarı, dünyanın kalkınmakta olan tüm ülkelerinin okul kitaplarında yer alır ve üniversitelerinde ders olarak okutulur. Yaratacağımız bir “Devlet-Vatandaş İşbirliği” ve bundan doğacak, bir “Kamu-Özel Sektör Sinerjisi” ile mucize yaratabiliriz!.. Hadi! Var mısınız? Ben başlıyorum;

VTP – Verimli Türkiye Projesi

Bölüm-1: 

Başlangıçta, 80 ilde birer, İstanbul’da ise iki (Avrupa ve Asya Yakasında ayrı ayrı) olmak üzere İl Koordinasyon Kurulları ve İl Verim Merkezleri kurulacaktır. Bu kurul ve merkezler, ikinci aşamada kurulacak olan; Marmara, Ege, Akdeniz, İç Anadolu, Karadeniz, Doğu ve Güneydoğu Anadolu Bölgeleri Bölge Koordinasyon Kurulları ve Bölge Verim Merkezleri bağlı olarak hizmetlerini sürdüreceklerdir. Tüm bu kurul ve merkezlerin faaliyetleri, Ankara’da, Başbakanlık Milli Prodüktivite Merkezi tarafından izlenerek derlenecek ve internet üzerinden Halkımızın bilgisine sunulacaktır.


1.1 İl Koordinasyon Kurulu; Vali, Garnizon Komutanı, Kaymakamlar, il merkezi (varsa Büyükşehir) ve ilçe Belediye Başkanları, tüm Bakanlıkların İl Müdürleri ile yarattığı istihdam, ödediği vergi ve sahip olduğu araç parkıyla doğru orantılı olarak tespit edilecek özel sektör kuruluşlarının kendi belirleyeceği üst düzey yöneticilerinden oluşacaktır.

1.2 Verim Merkezi; Koordinasyon Kurulu’nun işe alacağı, her biri kendi kulvarında başarılı olmuş, 11 kişilik bir profesyonel yönetim kurulu tarafından yönetilecektir. Kişi sayısının 11 olarak seçilmesi tesadüfi değildir. Projenin başarıya olaşması için “bir takım oyununa ihtiyaç olduğu” her zaman hatırlansın diye ve ülkemizdeki en popüler spor dalı futbol olduğu için özellikle seçilmiştir.

1.3 Verim merkezi, ilk iş olarak il sınırları içinde bulunan tüm Köy Hizmetleri, Karayolları, Orman, Devlet Su İşleri vb. diğer kamu kuruluşlarının, Belediyelerin, Askeri Birliklerin ve özel sektör kuruluşlarının elinde bulunan iş makineleri ile kara-hava ve deniz taşıtları ve ortak kullanıma uygun her türlü araç-ekipman ve malzemenin hepsini tespit ederek bir envanter çıkaracaktır. Yönetim kurulunun ikinci işi yine aynı kuruluşlarda istihdam edilen tüm kadroların (mühendis-mimar-doktor- avukat-öğretmen-teknisyen-muhasebeci-şoför-aşçı-işçi vs hepsi) da envanterini çıkartmak olacaktır.

1.4 İlin insan kaynaklarını ve araç parklarını en verimli şekilde kullanarak israfı minumuma, verimliliği ise maksimuma taşımak için oluşturulacak Koordinasyon Kurulu, demokratik bir yönetim biçimi sergileyerek ilin ihtiyaçlarını ve öncelik sırasını belirleyecektir. İş makineleri ve araçlardan çok daha önemlisinin, insan kaynaklarımızın verimli kullanılması olduğu unutulmamalıdır. 

1.5 İşte bu noktadan itibaren projenin en önemli ayrıntılarından biri devreye girecektir. İlin ihtiyaçlarının öncelik sırasının belirlenmesinden başlamak üzere Koordinasyon Kurulu’nun ve Verim Merkezi’nin aldığı tüm kararların gerekçeleriyle birlikte, çalışmaları, uygulamaları, tahsilatları, ödemeleri ve karşılaştığı tüm sorunlar; “internet üzerinde halka sunulacaktır”. Böylece Halkın bilgilenmesinin yanı sıra; ilgi, bilgi, proje ve tecrübeleriyle katılımı da sağlanacaktır. Bu da her türlü şaibenin ve dedikodunun daha doğmadan yok edilmesi anlamına gelecek, VTP halkla bütünleşecektir

1.6 VTP projesinin uygulanmasıyla elde edilecek parasal tasarruf, projede yer alan personelin maaşlarının iyileştirmesinde de kullanılacak ve bu artışlar şeffaflık ilkesi gereğince, internette sergilenecektir. Böylece tüm çalışanların teşviki ve projeye destek olması sağlanacak, kendi işyerinden başka bir kurumda çalışmak istemeyenlerin hoşnutsuzluğu da giderilecektir. 

1.7 Böyle bir verim arttırıcı projeye Avrupa Birliği, Birleşmiş Milletler ve Dünya Bankası gibi kuruluşlardan sağlanacak hibe ve ucuz kredileri almakla görevlendirilecek Verim Merkezi Yönetim Kurulu, bu kaynakları da projenin başarısı için, en iyi şekilde kullanmakla görevlidir.

1.8 Bu projenin başarıya ulaşması için gereken en önemli çaba, proje kapsamına giren kamu, yerel yönetim ve özel sektör çalışanlarının, başta bilgisayar ve yabancı dil konularında olmak üzere eğitilmeleridir. Yönetim kurulunca organize edilecek bu eğitimlerin temelinde yepyeni bir Milli Şuur yaratılacak ve bir daha, eskisi gibi bir verimsizliğin hortlamaması sağlanacaktır.

1.9 … ?

Değerli “HARÇLIK” Okurları, bu maddeleri 1.9’dan 9999’a kadar uzatmak, örnekleri arttırmak mümkün ama benim amacım ahkam kesmek ve vaktinizi boşa harcamak değil. Ayrıca ben bir akademisyen değilim, bilimsel formatta bir proje hazırlamaya da soyunmadım zaten… 

Sadece, dünyada gördüğüm 30’a yakın ülke Halkından çok daha çalışkan ve girişimci ruha sahip olan insanlarımızın koordinasyon eksikliğini giderirsek, verimliliğin arttırılacağını savunuyorum. Bu projenin sizin engin görüşlerinizle zenginleşmesi, benim için daha değerli olacağından yazımı burada kesiyor, “HARÇLIK”ta yayımlamak üzere yorum ve katkılarınızı bekliyorum.

Eğer bu projenin Ülke yararına olduğu iyi anlatılırsa, müthiş bir Halk desteği elde edileceğine tüm kalbimle inanıyorum. Örneğin, sadece sabah ve akşam personel ve öğrenci servisi yapan, gün içinde ve tatil günlerinde ise garajda yatan otobüs ve minibüsler Belediyelerin toplu taşıma hizmetinde kullanılmaya başlarsa, ne olur biliyor musunuz? Tüm çalışanlar ve öğrenciler çok daha ucuz, hızlı ve güvenli bir şekilde taşınır, o araçlar da gün içinde Halkın hizmetinde, toplu taşımacılıkta kullanılarak milli servetimiz en verimli şekilde değerlendirilmiş olur.

Peki kamu ve yerel yönetimlerde yaratılan bu sinerjiyi gören Halk ve özel sektör ne yapar dersiniz? En azından, boğaz köprülerinden geçen otomobillerin içinde sadece sürücüsü olanların inanılmaz yüksek oranı, hızla aşağıya doğru düşüşe geçer. Çünkü, o zaman toplumda uyanacak tasarruf bilincinin etkisiyle, aracında tek başına seyahat edenlere karşı bir ayıplama başlar, böylece aynı yöne giden komşular sırayla araçlarını paylaşırlar. Bu ise, örneğin İstanbul’da yaşayan insanlar için sadece ekonomik bir tasarruf olmakla kalmaz! O rezil trafikte her gün saatlerce araç kullanmaktan da kurtuluş anlamına gelir ki, bu da daha verimli bir iş günü demektir… 

Projenin başarıya ulaşmasının hiç de zor olmadığını ortaya koymak için bir örnekleme daha yapalım isterseniz. Alın size farklı bir alan daha; şehirlerarası otobüsler, şehiriçi dolmuşları ve tabii ki taksiler… Otobüs firmalarındaki otobüslerin ezici çoğunluğunun, sözleşmeyle kiralanarak firma logosu altında çalıştırıldığını bilirsiniz. Durum böyle olunca, maalesef firmaların çoğu, bir yandan otobüs sahiplerini her yıl model yenilemeye zorlarken, öte yandan “çoğunlukla anlamsız rekabetler yaratarak!” otobüslerin çok düşük doluluk oranlarıyla ve deli gibi koşuşturmalarına seyirci kalırlar. Çünkü, otobüsler mazot parasına talim etseler bile, şoförler, hostesler ve muavinler sigortasız üç kuruşa çalışsalar bile, firmalar yolcu bileti üzerinden komisyonlarını alırlar. 

Otobüsler böyle de, şehir içi dolmuşlar ve taksilerle personel ve okul servis araçları için durum farklı mı dersiniz? Yoo!.. Dolmuş ve taksilerin büyük çoğunluğunun direksiyonunda artık sahipleri oturmuyor, onlar artık patron. Örneğin taksiyi gündüz ayrı, gece ayrı şoföre verip, her birinden en az 40 milyon lira yevmiye (yakıt ve tamir masrafları hariç) istiyorlar. Şoförler bazen bunu ceplerinden tamamlamak zorunda kaldığı için, önce patronun yevmiyesini çıkartayım ki bana da üç beş kuruş kalsın diye, şehir içinde başı boş bir şekilde, kısmetine çıkacak bir müşteri kovalıyorlar. Böyle olunca da yakıta ve patrona çalışıyorlar. Dolmuşlar için de durum pek farklı değil…

Oysa iyi bir koordinasyon sağlansa, sadece otobüsler değil, şehir içi dolmuşlar ve taksiler de, en yüksek doluluk oranlarına ulaşarak; daha az yakıt tüketip egzozlarıyla havayı daha az kirletir, trafiği ferahlatıp kazaları azaltır, sahipleri ve çalışanları için de daha karlı hale gelebilirler!.. Bu küçük örnekler bile, VTP’nin, Türkiye’nin sermaye birikimine büyük katkıda bulunacağını gösteriyor…

Ayrıca, yine bana göre, Belediyeler arasında sağlanacak bir koordinasyonla çok büyük bir devrim gerçekleştirebiliriz. Bundan kastım, sadece makine ve personel koordinesi ile sınırlı değildir. Daha önemlisi, yerel yönetimlerin güçlenerek, Halkın kendi yaşam koşulları ve çocuklarına bırakacağı gelecek konusundaki kararları kendisinin verecek olmasıdır. İnternet sayesinde tüm hizmetlerin şeffaf sunulacak olması da, suistimal ve şaibeleri bitirecek, doğabilecek sorunların büyümeden yine Halk tarafından çözülmesini sağlayacaktır. İşte o zaman asıl demokrasi yani Halkın kendi kendini yönetmesi söz konusu olacaktır. İl bazında yapılacak makro planlarla; uzun vadeli şehir-ilçe-belde-köy planları yapılabilir, yolların, limanların, sanayi bölgelerinin, tarım arazilerinin, turizm alanlarının, ticaret merkezlerinin bir sonraki seçimlere kadar değil, gelecek kuşaklara kadar planlanması sağlanabilir. Tarihsel kent dokusu ve benzeri değerlerimiz de koruma altına alınabilir.  

Eminim siz, farklı alanlarda tespit edeceğiniz can alıcı örneklerle bu projeye katkıda bulunup, zenginleştirebilirsiniz. Turizm, tekstil, inşaat, nakliye, sağlık, hizmet, denizcilik, enerji, bankacılık, tarım ve bilişim sektörlerinde, medyada, küçük ve organize sanayi bölgelerinde, KOBİ’lerde, okul ve dershanelerde, sivil toplum örgütlerinde, spor federasyonlarında, Ticaret ve Sanayi Odalarında, çevre kuruluşlarında, fuar organizasyonlarında ve diğer alanlarda yaratacağımız yeni bir “koordinasyon”un sağlayacağı üstün “verimlilik”; sahip olduğumuz kaynaklarla, Türkiye’nin toplam üretimini ilk aşamada %50 arttıracak, sonra da ikiye katlayacaktır. Böylece Ülkemizde istihdam, üretim, ihracat, tüketim hızla artacak, faizler düşecek, yatırımlar hızlanacak, iç ve dış borçlar azalacak ve en önemlisi Ulusumuzun kendine ve geleceğine olan güveni tazelenecektir…  

Dostlarım, ben bir Türkiye sevdalısıyım. Bugüne dek olduğu gibi, bundan böyle de, hayatımın son anına kadar Ülkem için yapabileceğimin en iyisini yapmaya devam edeceğim. Bazen ihracatla, bazen naçizane bir düşünce adamı olarak… Zaman zaman içimi acıtan, beni kıran, un ufak eden insanların tüm nankörlüklerine rağmen, kalbim Türkiye için ve de Muğla için atmaya devam edecek. 

Ben; istemeden kırdığım bazı insanları yeniden kazanmak için çabalarken, benden sadece iyilik ve yarar görmüş bazı insanların, gözlerini bile kırpmadan ihanet ettiklerine şahit olduğum bu günlerde bile VTP gibi bir proje üretebiliyorsam, bu Türkiye’ye duyduğum kara sevdadandır…

Dilerim, “VTP – Verimli Türkiye Projesi” uygulanır, başarıya ulaşır ve bir Türk Markası gibi ihraç edilir. Uzun yıllardır, çoğu kanunlarımız gibi, pek çok sistem ve uygulamayı başka ülkelerden kopya ederek kendine uydurmaya çalışan Türkiye, bu defa ulusal bir projesini dünyaya ihraç edebilir! Nasıl? Sizin de kulağınıza hoş geliyor mu?. Hadi dostlarım! Sarılın klavyenize… Her şey Türkiye için!.. (Zafer KARADAĞ – Muğla, 30 Haziran 2003)
(2)* * *
COLİN POWEL’I TELİN EDİYORUM! 
81 yıllık laik Türkiye Cumhuriyeti’ne “İslam Cumhuriyeti” deme cüretini gösteren Amerika Birleşik Devletleri Dışişleri Bakanı Colin Powel asla affedilemez!
Powel’ın, bilgisiz ya da Başkan Bush gibi gafları olan sıradan bir devlet adamı olmadığı ortada iken, Türkiye'yi bir “İslam Cumhuriyeti” olarak nitelemesini basit bir özürle geçiştirmesi de beni tatmin etmez!
Hem, bu Colin, Başbakan Sayın Recep Tayyip Erdoğan’ın Kıbrıs için arabulucu olmasını istediği, eski Amerikan Genelkurmay Başkanı Orgeneral Colin Powel değil mi?

Kemal Derviş’in CHP’ye girmesi için telefon etmediğini acilen açıklama ihtiyacı duyarak Celal Doğan’ı yalanlayan Sayın Cumhurbaşkanımız, kendisinden tepki bekleyip de göremediğimiz pek çok olayda olduğu gibi, Colin Powel için de sessiz kalmayı tercih etti.

Bir vatandaş olarak, Sayın Cumhurbaşkanımız, Meclis başkanımız, Başbakanımız ve Dışişleri Bakanımız’ın en sert şekilde Mister Powel’a haddini bildirmelerini içtenlikle ve ısrarla diliyorum!.. 
(3)* * *
YORUMSUZ!..
Hiçbir yorum eklemeden size bir web sitesi adresi veriyorum: 
www.e-grammes.gr 

Lütfen tıklayın ve intro'nun sonuna dek bekleyin…

Başta dediğim gibi; yorum bile yapmak istemiyorum!..

* * *

Hoşça kalın, sevgiyle kalın ve hayatın yanınızdan geçip gitmesine asla izin vermeyin... (Zafer KARADAĞ – 30 Nisan 2004)

SEVGİ BUKETİ

(Yaşamın kaynağı sevgidir)
“Aşk bir ideal, evlilikse bir gerçektir ve 

her insan ideallerini gerçeklerle karıştırmanın bedelini mutlaka öder.” GOETHE

(1)* * *
'ANA' OLMAYI BİLEBİLMİŞ KADINLARIMIZA SELAM İLE…
Musa Aleyhisselam bir gün: "Ya Rabbi, Cennet'te benim komşum kim olacak, bana bildir de gidip onunla görüşeyim" dedi. Musa Aleyhisselama şöyle vahyedildi; “Falan beldeye git! Orada çarşınının başında bir kasap dükkanı var. O dükkanın sahibi olan kasabı gör! O veli bir kulumdur. Yalnız bilesin ki, onun çok önemli bir işi vardır. Çağırırsan gelmez. İşte o senin cennetteki komşundur.”

Musa Aleyhisselam hemen bildirilen yere gitti. Kasabı buldu ve ona; "Ben sana
misafir geldim" dedi. Kasap Musa Aleyhisselamı tanımıyordu. Ona "Hoş geldin!" deyip bir kenara
oturttu. Dükkandaki işi bitince de alıp evine götürdü. Evinin baş köşesine oturtup çok ikramda
bulundu. Musa Aleyhisselam, ev sahibini dikkatle takip ediyordu. Ev sahibi kasabın ocakta çömlek içinde, et pişirdiğini gördü. Et pişince çömlekteki eti küçük küçük parçalara ayırdı. Bunları bir tabağa koyup, bir kenara bıraktı. Sonra bir et parçası daha çıkartıp, onu da misafiri Musa Aleyhisselam'a ikram ederek dedi ki: "Benim önemli bir işim var. Sen beni bekleme, yemeğini ye"! Sonra da yanından ayrıldı. 

Önemli bir işim var deyince, Musa Aleyhisselam, önemli işi nedir? diye merak etti ve gizlice kasabı takip etti. Kasap; Musa Aleyhisselam'ın yanından ayrıldıktan sonra, yandaki odaya geçti. Duvarda asılı duran büyük bir zembili indirdi. Zembilde çok ihtiyar, mecalsiz bir kadın vardı. Kadına küçük küçük parçaladığı etleri yedirdi. Karnını güzelce doyurduktan sonra, altındaki kirlenmiş bezleri aldı, yerine temizlerini koydu. Sonra kirli bezleri yıkayıp astıktan sonra ellerini yıkayıp Musa
Aleyhisselam'ın yanına geldi, daha yemeğe başlamadığını gören kasap sordu: "Niçin başlamadınız?" 
Musa Aleyhisselam: "Sen bana zembildeki sırrı söylemedikçe bir lokma bile yemem"
dedi. "Madem ki merak ettin anlatayım: “Ey misafir, bu zembildeki benim yaşlı annemdir. Çok yaşlı
olduğu için takatten düştü. Evde bakacak başka kimsem de yok. Evleneceğim, fakat hanımım annemi incitir, onu üzer diye evlenemiyorum. İşe gittiğimde herhangi bir hayvanın kendisine zarar
vermemesi için onu gördüğün gibi bir zembile koydum. Her gün gelip iki öğün yemek yediriyorum.
Diğer hizmetlerini de görüp gönül rahatlığıyla işime gidiyorum". 
Bunun üzerine Musa Aleyhisselam dedi ki: "Ancak anlamadığım bir şey daha var. Sen anneni yedirip su içirdikten sonra, dudaklarını kıpırdatıp birşeyler söyledi, sen de AMİN dedin. Annen ne dedi ki amin dedin?" "Annem, her hizmet edişimde; ‘Allah seni Cennette Musa Aleyhisselam'a komşu eylesin’ diye dua eder. Ben, hiç ihtimal vermediğim halde, bu güzel duaya amin derim. Ben kimim ki, O büyük Peygamberle komşuluk edebileyim. Onunla komşuluk edebilecek ne amelim var ki!?" 
O zamana kadar kim oldugunu saklayan Musa Aleyhisselam buyurdu ki: "Ey Allahın sevgili kulu, ben Musa'yım. Beni sana Allah-u Tealâ gönderdi. Annenin rızasını kazandığın için Cennet-i Â'lâyi ve orada bana komşu olmayı kazandın". Kasap hemen kalkıp Musa Aleyhisselamın elini öptü ve sevinç içinde yemeğini yedi. Allah-u Tealâ sizleri ANNE şefkatinden mahrum etmesin ve ANNE bedduasından uzak kılsın. (Şirin BOZER)
(2)* * *
ANNELER GÜNÜ ÜSTÜNE...

Düden Çayı’nın denize aktığı yerde, bir kır kahvesindeyim. Bahar, almış başını gidiyor yaza doğru. Güneş ne istediğini bilmemenin kararsızlığıyla bir görünüp, bir kayboluyor.  Yaprakların yeşili, çiçeklerin pembesine dolanmış ağaçlarda.  Asma yaprakları, sınırlarını aşıp, ağaç dallarına dolanmış. Düden çayı, bir yanımda, boşa giden bir emeğin alın teri gibi kendini denize fırlatırken, öte yanda küçücük bir arktan sessizce akıp gidiyor, bıkmaksızın. Deniz, gücünün bilincinde, üstüne düşen onca suyu önemsemiyor bile... 

Bir yandan çayımı içiyor, öte yandan da yakında bir masada, büyükanne ve annesiyle oturan, 6-7 yaşlarında bir oğlan çocuğunun konuşmalarını dinliyorum. “Anne! Sen anneler gününde ne alacaksın anneanneme?”  “Bana sarı bir hırka alacak annen” diyor anneanne. Küçük çocuk annesine  bağırıyor... “Ben sana hırka almayacağım işte.” Gülüşüyorlar birlikte...

Sanırım bu hafta bütün çocukların derdi bu. Anneme,  -anneler gününde-  ne alacağım? Annelerin günü ne ola ki? Alınan armağanlarla ödeşilen alın terleri mi? Tüketimin yozlaştırdığı bu özele indirgenmiş günler, açıkçası hiç de hoş gelmiyor bana. Annelerin  mutluluğu, çocuklarına verdiği emeklerin karşılığını almak değil midir?  Emeğin karşılığı, onlardan alınan sevgi mi  yalnızca?  Yoksa, çocuklarının, insan olma adına saptadıkları değerler mi?

Tepemden sürekli geçen uçakların gürültüsü aklımı dağıtıyor. Uçakların, bir yandan sevgiye giden yolları birleştirirken, öte yandan da    -barış adına-  savaşa ve vahşete taşıdığı yüzlerce insanı düşünmeden edemiyorum. 

Hemen yanı başımızdaki bir komşu ülkede – barış adına- başlatılan savaş devam ediyor. Suçlu, suçsuz insanlara yapılan işkencelerin belgeleri, gündelik medya görüntüleri gibi sergilenmekte.  Yerlerde sürüklenen, itip kakılan insanların gözlerindeki korku ve utançta, dipçikler değil, ona işkence edenin deli gülüşü patlıyor sanki. Kendilerini  en çağdaş sanan  dünya yurttaşları değil mi, bu insanlık dışı davranışları yapanlar?    Kendime soruyor ve net bir yanıt alamıyorum.  Horlanan, ve aşağılanan bu insanların annesi olmak mı , yoksa, onlara insanlık dışı davrananların annesi olmak mı daha zor ve tüketici olan?

Bir anne için yaşanmamış varsayılamayan ve asla unutulamayacak acılar vardır yaşamda. Bunların en başta geleni; çocuğundan utanç duymaktır. Onursuz bir  kişi, çocuğumuz  bile  olsa, ana yüreğimizden silinecektir kuşkusuz da, böyle bir evladın varlığından daha büyük hangi ceza olabilir ki bir anne için? Anneler gününün en güzel armağanı, yetiştirdiği çocuğuyla  övünç duyabilmektir bence. Anneler, çocuklarının onurla yaşamayı  hak ettiğine inandığında,  kutlanası günler olacaktır – annelerin günleri... (Tunca TÜNAY)

(3)* * *
NELER ÖĞRENDİK NELER, ANNEMİZDEN…

"Hayata gelişimizin, büyümemizin şüphe götürmez en değerli temel taşları, annelerimiz için…”

Tarihin tozlu sayfalarını şöyle bir karıştırdığımızda annelerimizle ilgili neler çıkmaz ki karşımıza o küçücük giysilerimizi hala saklarlar. Bizim günün birinde büyüyüp adam olmamızı dilerler tanrıdan. Adama olmak nedir? Neye, kime göre adam olmak? Oldum olası nefret etmişimdir bu cümleden.. Benim oğlum büyüyecek adam olacak.. Ulan okumasa adam olamayacak mı bu garip? İlla diploma olacak yani. İşin komik yanı hiçbir diplomada “adam olduğu için bu diplomayı verdik kızınıza, oğlunuza” diye de yazmaz:) Yani öyle diplomalar varsa da, bende yok..

Aslında benim derdim bunların ötesinde birşey. Geçen gün bir dostumla annelerimizden bize öğrettiklerinden bahsediyorduk. Arkadaşım harika salçalı köfte yapar. Üstüne kimseyi tanımam bu konuda.. İşte bu nedenledir ki, kocası salçalı köftenin adını dahi duymak istemez (4 senedir haftada 3 kez yiyor zavallı). Ne diyordum? Annelerimizden neler öğrendik neler.. Canım annelerimiz farkında olmadan bize neler öğrettiler şöyle bir göz atmak ister misiniz? Bu tarz bilgileri belki gazete köşelerinde denk gelip okudunuz.. Ama bilmenizi isterim ki direkt kendi deneyimlerimdir!! Hadi buyurun bakalım er meydanına..

İYİ YAPILMIŞ BİR İŞİ TAKTİR ETMEYİ: Bana bakın! alo kime diyorum ya ben? Gidin birbirinizi dışarıda gebertin, evi daha yeni temizledim!

HAYATIN ÇELİŞKİLERLE DOLU OLDUĞUNU: Kapa çeneni ve yemeğini ye!!

METANETLİ OLMAYI: O ıspanak bitene kadar sofradan kalkmak yok küçük hanım!!

HAYATIN TRAJİKOMİK YANLARINI: Sen daha orda gülmeye devam et çocuğum.. Ben az sonra seni tam güldürcem!!

MANTIKLI DÜŞÜNMEYİ: Ben öyle diyorsam, öyledir!

ZAMANA KARŞI YARIŞMAYI: O oyuncakları 2 dakika içinde topla yoksa bi tekme attığım gibi Saniye hanımların kapısından toplarsın!!

BİLGELİĞİ: Benim yaşıma gel de anlarsın sende..

GENETİK BİLGİLERİ: Sen de o lanet babaannene çektin. Benzeyecek başka biri yoktu di mi?!

HAKKIMIZI ALACAĞIMIZI: Eve vardığımızda ben bilirim sana yapacağımı!!

DİYALOG KURMAYI: Sana bir soru sorduğumda cevap verrr! “Ne söyleyeyim anne yaa?” :( “Sus! Bana cevap verme!”

TIP BİLGİLRİNİ: Gözlerini şaşı yaparken birün kalıvericen öyle…

HER BİLGİYİ ÖRNEKLENDİRMEYİ: Hilmi amcanın kızı annesi konuşurken annesinin taklidini yapmış bak nasıl çenesi yamulmuş!

METEOROLOJİK TAHMİNLERİ: Şu odanın haline bak ya! Bi gelen olsa evin ortasından kasırga geçmiş sanacak!

DUALARIN GÜCÜNÜ: Yat, kalk dua etki baban müzik setinin bozulduğunu farketmedi..

İLERİ GÖRÜŞLÜ OLMAYI: Sokakta temiz şeyler giy içine dışına! Başına bi iş gelirse rezil olma!

KISKANMAYI: Dünyada senin ailene sahip olamayan kaç çocuk var düşünsene.. Nankör olma!

HİÇBİRŞEYİN İMKANSIZ OLMADIĞINI: Sen dinleme bakalım anne sözü dinlemee!! Kafana meteor taşı düşüyor kaç kenara desem, onu bile dinlemezsin sen!!

Ve..ADALETİ:Bir gün seninde çocukların olacak..İnşallah onlarda senin bana yaptıklarını yapar...

Annem bunları okusa beni çarmıha gerer valla:)) Yalansa yalan diyin, ben olanı yazdım. Ha bu demek değil ki başka şeyler öğrenmedim annemden.. Güçlü olmayı, hayata karşı her zaman ne olursa olsun dirençli olmayı, pes etmemeyi, insanlara bir bakışta güvenmemem gerektiğini... Şöyle bir göz atın geçmişinize.. Neler öğrenmedik ki annelerimizden.. Seni seviyorum anne…

(4)* * *
KUŞUN GÖZLERİ… 

Bazen insanları hafife almak için; "Çocuk gibisin! Ya da çocuk gibi davranıyorsun!" denir ya. Bu hikayeden sonra çocuk gözüyle bakmanın basit olmadığını anlıyor insan...

Babası İspanya'nın en ağır siyasi cezalarının infaz edildiği bir hapisanede mahkumdu küçük kızın. Fırsat bulduğu her haftasonu babasını ziyaret için annesiyle birlikte hapisaneye giderdi. Yine bir ziyarete giderken babası için çizdiği resmi yanında götürdü ancak hapisane kurallarına göre özgürlügü çağrıştıran her türlü şeyin mahkumlara verilmesi yasaktı. Bu sebeple kagıda çizdiği kuş resmini kabul etmemişler ve oracıkta yırtmışlardı... Çok üzülmüştü küçük kız... Babasına söyledi bunu, o da "üzülme kızım, yine çizersin; bu sefer çizdiklerine dikkat edersin, olur mu?"dedi.  

Küçük kız diğer ziyaretinde babasına yeni bir resim çizip götürdü. Bu sefer kuş yerine bir ağaç ve üzerine siyah minik benekler çizmişti. Babası keyifle resme baktı ve sordu;

- "Hmmm! Ne güzel bir ağaç bu! Üzerindeki benekler ne? Portakal mı? Küçük kız babasına eğilerek, sessizce cevap verdi;
- "Hşşşşt! O benekler ağacın içindeki kuşun gözleri!.." (Ali KARABULUT)
(5)* * *
TERASTAKİ HAVLU

Aynı terasa açılıyordu, yan yanaydı kapılarımız kaldığımız pansiyonda. Akşam üzerleri kaşılaşıyorduk, ortak duş, ortak mutfak, çekingen bir selamlaşma. Aynı terasta yan yana kuruyordu çamaşırlarımız, bu ürpertiyordu beni; acemi, tutuk bir kaç sözlük eşliğinde beyaz şarap içerek aynı terasta seyrediyorduk günbatımını, bu da ürpertiyordu beni.

Işığın azalan şiddetinde yan yanaydı terasa vuran gölgelerimiz ve karışıyordu birbirine. Elimizde olmadan gülümsemiştik bakışlarımız çarpıştığında, sahildeydik ve aynı kitabı okuyorduk ilk karşılaşmamızda. Sezon açılmamıştı, seyrekti sahiller, daha erken yaz gülümsüyordu. Pansiyon önündeki sandalların kıpırtısı, çiçeklerin çekingen dirimi, günbatımıyla gölgelenmiş alanların rengi kalmış aklımda. 

İkimizde yalnızdık ve birbirimize ilişmemeye çalışıyorduk adını kimselerin bilmediği o uzak sahil kasabasında. Oysa güneşin batışını izlemek gibi kendiliğinden bir birlikteliğe dönüştü paylaştığımız şeyler. Birbirinden kamaşmaya başlamıştı tenlerimiz dokunmasan da yanındaki gövdeyi duymanın şiddetine dönüşmüştü aramızdaki çekim. Tenin çağrısı hazırdı kendine kurulan bütün tuzaklara. 

O akşam terastaydık gene. Gün çoktan batmıştı. Çamaşırlar asılıydı uzaktan şarkılar geliyordu ve kekik kokuları. Nedense her zamankinden başka bakıyordun bana. Sonra usulca dedin ki: 'İlk kez bir erkeğin tenine dokunma isteği duyuyorum içimde.' Benim için yaz başlamıştı. 'Dokun öyleyse,' dedim. Sustun. Uzun uzun baktık birbirimize.  Kendine nasıl karşı koyduğun okunuyordu yüzünün derinliklerinde.

Sonra hiçbirşey söylemeden usulca kalktın, odana gittin, yavaşça örttün kapını. Saatlerce orada, gecede ve o terasta kaldım. Sabah uyandığımda odanın kapısı açıktı, eşyalarını toplayıp gitmiştin baktım. Yalnızca terasta unuttuğun havlu çırpınıyordu rüzgârda. Bir daha hiç rastlamadım sana, hiçbir yerde hiçbir yazda.

Düşünüyorum aradan tam on üç yıl geçmiş. On üç yıl önce içinde uyanan isteğin anısı saklı duruyor mu sende? Birden adını hatırlamadığımı farkettim bu şiiri yazarken, ama terasta çırpınan havlunun rengi hâlâ gözlerimin  önünde. On üç yıl sonra şimdi sevgilimden ayrıldığım bu derin, bu kavurucu günlerde neden ansızın aklıma düştüğünü sordum kendi kendime. Sonra anladım: Bir aşk birçok aşktan yapılıyor ve ayrılınmıyor hiçbir seferinde. (Murathan MUNGAN)
(6)* * *

HOŞGELDİNİZ.

...Yanlış zamanlarda yanlış şeyler söyledik birbirimize. Ama hiçbirinizin yüzünü silemedim yüreğimden. Hiçbirinizin fotoğrafını atmadım mesela. Yaşadıklarımı hep taşımak istedim sonrakilere. Hepinizin adını göğsüme işledim ve taşıdım göğsümde muska gibi... Bir tek sen hariç. Ki, buradaki herkes de biliyor en çok seni sevdim. Ben seninle herşeyi göze almıştım. Ama şimdi belki de ilk kez bi fotoğrafı yakacağım. Hangi fotoğrafı biliyor musun? Hani sen ve ben... Hani bi yazlık ikindisinde... Hani ellerin ellerimle kardeş, teninde şehvetli bi bronzlaşma, birbirimize bakıyoruz... Birbirimizin ta içine bakıyoruz. 

İşte o fotoğrafı yakmak istiyorum şimdi. Hayır, yalan söylediğin için değil. Hayır, başka sarılmalara aceleyle koştuğun için de değil. Yakacağım o fotoğrafı, çünkü farkettim ki sen orda bana bakmıyorsun. İşte bu yüzden, bende yaşadığım bir şeye ilk kez zarar verme dürtüsü uyandırdığın için. İlk kez çırılçıplak bi pişmanlık duygusuyla yüzyüze getirdiğin için yakmak istiyorum senden kalan ne varsa. Fotoğrafların, gülüşün... Neyse... Hoşgeldiniz sevgili eski sevgililerim... (Yılmaz ERDOĞAN)
(7)* * *
“YAŞAMAK, SEVMEK VE ÖĞRENMEK”

“Yaşamak, sevmek ve öğrenmek” bir kitabın adı: İnkilap Kitabevi yayınlarından, İtalyan yazar ve bilge insan Leo Buscaglia’nın çeşitli yer ve zamanda verdiği konferanslarından oluşan, Nesrin Kasap tarafından Türkçeye katledilmeden çevrilen harika ve müstesna bir kitap! Öyle ki, bu kitabı geç okuduğum hissine kapılıyorum, artık çocuklarımın biri ilkokul 1. sınıfta, diğeri ortaokul son sınıfta okuyor çünkü, ancak kendimde düzeltmem gereken bir çok şeyin olduğunu ve kendimde olup toplumda, hatta zaman zaman eşim tarafından garipsenen bazı özelliklerimin “normal” ve “insani” olduğunu keşfettim: hayatımda ilk kez böylesine, yani kaçırılacak hiç bir satır olmaması gerektiğine inandığım üsluba sahip; çocuk eğitiminden tut, insan psikolojisine kadar çok yararlı önerileri içeren bir kitap okudum. Neydi geciktiğimi düşündüğüm konuya gelince: Kitabın birkaç yerinde de tekrarlanan ailece birlikte yedikleri her akşam yemeğinden sonra kalabalık bir aile olmasına rağmen babası her çocuğa  okulda ne öğrendiğini sorarmış; devamını 30. sayfada yazar şöyle aktarıyor: “Ben de “Nepal’in nüfusu bir...” diye başlardım. Hiçbir şey o adamın gözünde önemsiz değildi! Sonra anneme dönüp “Hanım, sen biliyor muydun?...” derdi. Biz de (evdeki çocuklar kastediliyor. MA) onlara bakıp “Ne garip insanlar derdik....Bugün bile Felice (yazarın kendisi MA), yatağa girip çarşafların arasında keyifle kıvrılıp uyumak üzereyken, o gün belki yirmi dokuz saat çalışmaktan ne denli yorgun düşmüş olursa olsun, kendi kendine “Felice, bugün ne öğrendin? diye soruyor.” Yine, o sofradaki diyalog bakın, 210-211.sayfalarda babasının annesine Nepal’in nüfusu ile ilgili sorusuna annesinin verdiği cevapla nasıl devam ediyor: “Ben Nepal’in nerede olduğunu bile bilmiyorum” derdi. Biz de koşup ansiklopediyi getirir, Nepal’in nerede olduğunu bulurduk. Çok eğlenirdik.”

İnsanın doğal olmasını ve yanlış, gülünç veya ayıp görülmesine bakmaksızın kararlarını kendisinin vermesini öneriyor. Şöyle ki; “...”Ağlamak duygusal görünme riskini göze almaktır.” Ben ağlamaktan korkmuyorum. Her zaman ağlarım. Sevinçten de ağlarım, üzüntüden de... İnsanların mutlu olduğunu gördüğüm zaman ağlarım. İnsanların birbirini sevdiğini gördüğüm zaman ağlarım... Ağlayınca gözlerim de temizlenmiş oluyor.” İnanmazsınız ama, ben de her Çarşamba gecesi Show Tv’de yayınlanan, Osman Sınav’ın şaheserlerinden Kurtlar Vadisi’ni seyrederken, jeneriğinde tamamen hayal mahsulu olduğu iddia edilen, ülkemin kaynaklarını, 65 milyona dağıtmak yerine, bir kaç azınlığın (konsey ve avanesinin) kalp, vicdan ve insaf ölçülerine sığmayan haksız paylaşımını, özellikle Elif ve Polat ve Polat ve Şef diyaloglarını seyrederken ağlarım, hatta bu yazıyı yazarken de ağladım. Hatta, ABD’nin en ünlü üniversitelerinden UCLA’dan (University of California, Los Angeles) verdiği örnek çok ilginç: “UCLA’da , bir klinikte çalışan Bresler adında bir doktor var. Ağrı kesme konusunda, alışılagelmiş biçimde reçeteler yazmıyor artık Bresler. Sözgelimi “günde dört kucaklaşma”gibi reçeteler yazıyor! Bu adama deli denecektir belki. Ama “Hayır, bir kez sabah kucaklaşın, bir kez öğle zamanı, bir kez akşam ve bir kez de yatmadan hemen önce. O zaman iyileşeceksiniz” diyor. Menninger Vakfı’nda başhekim olan Harold Falk adında bir ruh hekimi şöyle diyor: “Kucaklaşmak, vücudun bağışıklık sistemini düzene sokarak çöküntü (depresyon) tedavisinde yardımcı olabilir....Helen Colton, Joy of Touching (Dokunma Mutluluğu) adlı kitabında, birisi dokunup okşadığı ya da kucakladığı zaman, insanın kanındaki hemoglobin oranının önemli ölçüde arttığını öne sürüyor. Hemoglobin; kanın, kalbe ve beyine yaşam için gerekli oksijeni taşıyan öğesidir.” 

Neredeyse kitabın tamamını yazacak kadar kitabı sizinle paylaşmak istiyorum aslında! Örneğin; Leo’nun kitabın 252. sayfasında, yaşamı zenginleştirmenin yolunun yaşlanmaya direnmekten geçtiğini ispat için verdiği şu örnekleri yazmadan edemem: “Galileo’nun son kitabını yazdığı zaman 74 yaşında olduğunu, Michaelangelo’nun Sistine Kilisesi’ne denetmen olarak atandığında 71 yaşında olduğunu unutuyoruz. İster inanın, ister inanmayın; doğru bunlar. Büyükannem ilk resmini 71 yaşında yapmış. Duke Ellington’un öyküsünü çok severim, 66 yaşındayken, Pulitzer Ödülü Danışma Komitesi’nce aday gösterilmeyince “Eh, Tanrı benim çok genç yaşta ünlü olmamı istemedi” demiş. Ne olağanüstü değil mi? Öldüğünde 75 yaşındaydı. Pablo Casals, 85 yaşındayken Beyazsaray’da bir konser vermişti. Olağanüstü bir kadın olan Susan B. Anthony, 80 yaşına dek, kadınların oy hakkını savunan derneğin başkanlığını yapmış ve sokaklarda davul çalarak yürüyüşler yapmıştı.” Ben de 1982 yılında üniversiteye Ankara’ya gidene kadar rahmetli anneme her gece yatmadan önce günlük yazmasi için defter ve kalem tedarik eder, başında bekler, ertesi gün 10 üzerinden not verir ve ayni günlük üzerinde ertesi günü ezberlemiş olarak kendisine soracağımı hatırlatarak her gün bir Almanca kelime ve/ya cümle öğretirdim. Bu yaptıklarıma o defterler kadar, annemin ömrünün son 6-7 senesinde Parkinson teşhisi ile neredeyse felç halinde evimizde yatalak iken özenle bakımını yapan kocası, Bergama’nın yediden yetmişe tanıdığı sakızcı dedesi, (Hacı) Namık Hocası, yani babam şahittir.

Leo’nun kitaptaki ifadelerinden Kuran, İncil ve Tevrat gibi bütün kutsal kitapları incelediği, bütün dinlerin özü olan “sevgi”yi keşfetmesi nedeniyle, -bana göre- hazmettiği de anlaşılıyor. Hatta, kitabın birkaç yerinde da geçen Budistlerin bir su fıçısının içine giren bir karıncaya yöneltilen çeşitli yaklaşımlardan söz eden çok güzel menkıbesini bakın nasıl anlatıyor: “Birinci kişi, karıncaya “Su fıçımda ne işin var senin?” diyerek onu ezer. Karınca yok olur: Bencillik! İkinci kişi gelir, fıçıya bakar ve karıncayı görünce “Evet, çok sıcak bir gün, karıncalar için bile çok sıcak. Hiç bir şeye de zarar vermiyorsun. Haydi fıçımda otur bakalım” der: Hoşgörü! Üçüncü kişi gelir. Ne kızmak gelir aklına ne de hoşgörülü davranmak. Fıçıdaki karıncayı görür görmez ona hemen bir avuç şeker uzatır. Bu da sevgidir.”

Çok çılgın birisidir: “Sevgi Dersi” verdiği üniversitenin Dekanıyla kucaklaşmadan tutun da, ağaçtaki farklı renklerdeki yaprakları görmek için, ABD’nin bir ucu olan Los Angeles’dan (Batısı), bu çılgınlığını bilen bir öğrencinin daveti üzerine New England’a (Doğusu, Amerikaya giden İngiliz göçmenlerin Kristof Kolombun gemisiyle ilk yerleştikleri yer olması nedeniyle “Yeni İngiltere” diye adlandırılan Massachusetts Eyaletinden Kanada sınırına kadar olan bölge) yaprakları görmek için gidecek, bu yaprak tutkusu yüzünden de bahçesinde çöp yığını haline gelecek kadar biriken yapraklardan komşularının şikayeti üzerine avuç avuç o yaprakları evin içine, koltuklara yayacak kadar canlılık dolu bir insan! İşte New England’da ağaçta sarı yaprağın yanında siyah yaprağın bulunduğunu bakın nasıl merak konusu yapıyor, öğrencisinin buyanıtı üzerine ve: “Kendiliğinden böyle oluyor işte.” Ben “Hayır, hiç de kendiliğinden olmuyor! Bir nedeni var bunun ve bu nedeni öğrenmek istiyorum Hemen şimdi kütüphaneye götür beni!” dedim. O “Tanrım, hiç değişmemişsiniz” dedi. Sonra kütüphaneye gittik ve araştırdık. Bunun bir büyü olduğunu öğrendim. Şimdi ben o nedeni biliyorum, ama size söylemeyeceğim!” diye bitiriyor.

Ancak, toplumda bu tür insanlar çoğaldıkça kuşkunun yerini sevgi ve güven alacak ve şu kısacık ömürde yaratılışı itibariyle iyilik mayası da bulunan insanlar arasında huzur ve mutluluk yolları açılacak, yazarın saptamasıyla intiharlar, boşanmalar, ruh hastalıkları sonucu onca faturalar ortadan kalkacaktır. Bu eğitimin ailede ve okulda olduğu kadar sokakta da verilmesi gerektiğini vurgulamaya çalışan yazarın şu örneğiyle, bu doyumsuz kitabın tamamını okumayı artık sizlere bırakayım: “Bazen kampüste dolaşıp karşılaştığım herkese “Günaydın. Merhaba, nasılsınız?” derim. Yarattığım tepki çok ilginç olur. Kimileri “Merhaba” diye karşılık verir, kimileri de tam tersine, sanki özel yaşamlarına dil uzatmışım gibi (belki de uzatıyorum) öfkeyle “Tanışıyor muyuz?” diye sorarlar. Ben de “Hayır ama tanışsak iyi olmaz mı?” derim. Bazen “Olmaz tabii” derler....Yürürken kendi kendime “Çok yazık, beni tanımak istemediler, oysa ben çok hoş bir insanım. Onun için, yarın onları yeniden gördüğümde, yeniden günaydın deyip onlara bir şans daha tanıyacağım” derim. Biliyor musunuz, bu çok işe yarıyor. (Yani üzülmediğini ve ısrar edeceğini kastediyor MA) Bu kişilerle yeniden karşılaştığımda, yine “Merhaba!” derim. Yine “Tanışıyor muyuz?” diye sorduklarında “EVET. Dün tanışmıştık ya!” diye karşılık veririm.” (Muzaffer ALACAOĞULLARI)

ŞİİR DEMETİ

(Soldurmayın, okuyun)
"Erken kalkmayan avrat, söz dinlemeyen evlat, mahmuzla gitmeyen at; kapında varsa kaldır at.”
(1)* * *

(23 Nisan Milli Egemenlik ve Çocuk Bayramı’nızı gönülden kutluyorum… ZK)
YAŞLI ÇINAR VE ZEYTİN GÖZLÜ ÇOCUK
Yorgun ve yaşlı bir çınarım
Ben dalları fırtınalarda kopmuş 
yaslı ve yaşlı bir çınarım 
binlerce acının ortasında yorgun ve yalnız 

alnı gül işlemeli günler getir bana ey çocuk 
hülyalı gülüşler 
gözlerinle görmek istiyorum sabahı 
dünyayı yüreğinle sarmak istiyorum 
umutlu ve şen 

ne zemheriler gördüm ben 
ne fırtınalar geçirdim 
çağının ışığıyla yak beni 
çağının ışığıyla sar, üşüyorum 

gövdemde kaç balta izi var 
kaç kan lekesi alnımda 
nice ihanetler gördüm ben 
nice zulümler 

üşüyorum 
alnı gül işlemeli baharlar getir bana 
umudu sevda kokan sabahlar 
gözlerinle görmek istiyorum yarınları 
dünyayı yüreğinle sarmak istiyorum 

pınar seslerine kat 
başak tanelerine koy 
arıt beni günahlarımdan 
lekesiz bir sevgiyle geçilir ancak ırmaklar 
kocaman bir yürekle ey çocuk 
beni yüreğinle sev, gözlerinle okşa 
bırakma ellerimi n'olur 
Bırakma ellerimi. 

(Nuri CAN)
(2)* * *

ÖZDEYİŞ 

İlkelerin olacak 
Seni satın alamayacaklar
Aptalların uydurduğu
Atasözlerine inanmayacaksın:
"Paranın satın alamayacağı şey yoktur."
"Herkesin fiyatı vardır."
Gibi sözlere kanmayacaksın
Onurunla, kimliğinle
Ve beyninle
Akıllı yaşayacaksın
Üreteceksin, seveceksin,
Sevileceksin
İnançlarının arkasında duracaksın
Sevgilerin karşılıksız, yardımların gizli olacak , 
Seni attan, ottan ayıran özelliğin 
Farkına varacaksın
Çünkü sen insansın
Ve bunu yakaladığın gün
Bembeyaz yaşayacaksın. 

(Müjdat GEZEN)

(3)* * *
BU AŞK BURADA BİTER

Bu aşk burada biter ve ben çekip giderim
Yüreğimde bir çocuk cebimde bir revolver
Bu aşk burada biter iyi günler sevgilim
Ve ben çekip giderim bir nehir akıp gider

Bir hatıradır şimdi dalgın uyuyan şehir
Solarken albümlerde çocuklar ve askerler
Yüzün bir kır çiçeği gibi usulca söner
Uyku ve unutkanlık gittikçe derinleşir

Yan yana uzanırdık ve ıslaktı çimenler
Ne kadar güzeldin sen! nasıl eşsiz bir yazdı!
Bunu anlattılar hep, yani yiten bir aşkı
Geçerek bu dünyadan bütün ölü şairler

Bu aşk burada biter ve ben çekip giderim
Yüreğimde bir çocuk cebimde bir revolver
Bu aşk burada biter iyi günler sevgilim
Ve ben çekip giderim bir nehir akıp gider. 

(Ataol BEHRAMOĞLU)

(4)* * *

ÖMÜR

Gözümüz saatte söyleştik hep, 
Koşuşur gibi seviştik, yarışır gibi çalıştık. 
Hep yetişecek bir yerler vardı 

Aranacak adamlar, yapacak işler.... 
Bir sonraki günü telaşı bir öncekine bulaştı. 
Başkalarının hayatı bizimkini aştı. 

Kör karanlıkta çalar saat sesi yerine 
Kuşluk vakti, kızarmış ekmek kokusu 
veya yavuklu busesiyle uyanma düşlerini 
Ha babam erteledik. 

20'li yaşlardayken 30'lara kurduk saatin alarmını 
30'larımızda 40'lara, belki sonra 50'lere.... 

Lakin öyle karmaşık kurgulanmış ki hayat, 
Kuşlukta uyanma fırsatı sunduğunda size, 
Artık uyku girmez oluyor gözlerinize.... 

Doyasıya söyleşmek, 
Telaşsız sevişmek için bol zamana kavuştuğunuzda, 
Söyleşecek, sevişecek kimsecikler kalmıyor yanınızda.... 

Özenle sakladığınız bir sarı lira gibi ömrünüz; 
Vakit gelip sandıktan çıkardığınızda, 
Birde bakıyorsunuz ki, 
Tedavülden kalkmış. 

(Orhan Veli KANIK)
(5)* * *
ŞEHİR ADAMI

Heykel duruşlu, donuk bakışlı, yüzü sanki buz sıcağı.
Ne selâmı var, ne sabahı; işte karşınızda şehir adamı.
Kalabalıklar içinde bulunsa da, ruhu yalnızlık odağı.
Kimi zavallı, kimi belalı; işte karşınızda şehir adamı.


Apartman ona hapishane misali, balkon hava alma yeri.
Gürültü, keşmekeş, koşturmaca, onun değişmez kaderi.
Köşe başındaki yapay şelale, bir nebze azaltsa da kederi.
Nerde rahatı, nerde felahı; işte karşınızda şehir adamı.


Kapalı kapılar arkasında yaşar, törenle çıkar sokağa.
Beton binalar arasına sıkışmıştır, özlem duyar toprağa.
Parktaki çimene dayanamaz, aldırmaz hiçbir yasağa.
Hani huzuru, hani refahı; işte karşınızda şehir adamı.


Çocuklar, sabah-akşam internet kafede, sanal oyunda.
Gençleri sorarsan, havai, aklı-fikri cep telefonunda.
Yaşlılara gelince, gece-gündüz hep televizyon başında.
Neye gülmeli, neye ağlamalı; işte karşınızda şehir adamı.


Dar pencereden bakar, sanki dünyanın merkezindedir.
Bir evi, bir de arabası varsa, değme, keyfi yerindedir.
Komşusu aç mı, tok mu, bihaber, umurunda değildir.
Ne ahı duyar, ne vahı; işte karşınızda şehir adamı.


Şehir adamını altın suyuna batırsan da, aslı bakırdır.
Derinlik, ufuk, fikir ne gezer, herşeyiyle tamtakırdır.
Sözü uzatmağa gerek yok, bu çağa tam yakışandır.
Ne kızmalı, ne şaşmalı; işte karşınızda şehir adamı.
(Cemil GENÇBEY)

(6)* * *
SULTAN
Yirminci yüzyılın insanlarıyız
Dünya sulh içinde bayram olmalı
Atom tahriplerin kaldırmalıyız
Laiklik dünyaya sultan olmalı

gülüm efendim, benim efendim,
benim sultanim
Demokrasi insan öldür demiyor
Acilan gülleri soldur demiyor
Hür bagimsizligi kaldir demiyor
Her fert hür bagimsiz insan olmali

gülüm efendim, benim efendim,
benim sultanim
Kul Hasan'im, aska sinemi yaktim
Halkin derdi ile eridim aktim
Dört kitap okudum kitaba baktim
Saglar hastalara derman olmali
gülüm efendim, benim efendim,
benim sultanim. 
(KUL HASAN)
(7)* * *
TAMBUR

Dün sabah, bir meyhanede,

polis vurdu eski bir tamburu.

Ağlıyordu iki teli iki nağme,

ne yay çıktı üzerinden,

ne de mızrap...

Görmedim, duydum inceden:

Yad eller almış o’nu,

kahırlıymış, yaralıymış niceden.

Samanpazarı’nda Ankara’nın,

salaş bir meyhanesine

neden düşerse bir tambur,

onun için oradaymış.

Yorgunmuş, dargınmış,

“DUR” demişler, duymamış.

Hafif sarhoştu sanırım,

ama ruhunda esrar çıkmamış.

Mağrur saltanatını yenice hükmederken gün,

Samanpazarı’nda Ankara’nın,

salaş bir meyhanesindeydik, daha dün.

Polis vurdu eski bir tamburu.

Göğsünde mermiyle çökerken yere,

akortsuz dört nota düştü dilinden.

Gördüm:

Gülüyordu iki teli iki nağme.

Ne yay çıktı üzerinden,

ne de mızrap...

(Adnan ERCAN)

GÜLÜMSEYİN (
(Kolestrolsüz pirzolanız)

“İki avukat arasında kalan insan, iki kedi arasında kalmış bir balık gibidir.”
(1)* * *
VAH BİZİM HALİMİZE... :)

Erkek kısmının bütün değerlerini sırayla yok ettiler.. Her şey önce bıyıkların kesilmesiyle başladı.. O güne kadar saç örgüsü kıvamında bıyık taşımış olan yiğitler kadın dergilerinde, gazete eklerinde aşağılanmaya başlandı.. En hafif sataşma "Kıro" sözcüğü oldu.. Bizleri bıyığımıza, giydiğimiz beyaz çoraplara göre kategorize ettiler.. Kimimiz maganda olduk, kimimiz zonta.. 

Şaşırdık.. Bocaladık.. Abaza Hasan Paşa askeriydik.. 

Bu baskıya dayanamayıp bıyıkları kesmeye başladık.. Kılsız suratlarımızın orta yerinde duran ağızlarımız, yeni yolunmuş bir tavuğun gerisine döndü.. "Ay çok güzel oldu.. Neydi o pis bıyıklar öyle.." türünden iltifatları kabullenirken, başka alemlere "yatay geçiş" yaptığımızın farkında değildik.. Sonra kıyafetlerimize geldi sıra.. "Ay ne o öyle koyu koyu kıyafetler.. Bakınca içim kararıyor.. "diye başladı söylenmeleri.. Gidip kendimize sarıydı, turuncuydu, şeker pembesiydi gömlekler aldık.. Kesmedi kadınları.. Taaa ki iki yıl önce bıyığına adam asılsa dengesi bozulmayacak yiğitler kırmızı pantolon giyene kadar.. Aşama aşama "Bir de saçlarını uzatsan.." diye başlayan cümlelerin devreye girmesi bundan sonradır.. Mahalle berberlerinin birer ikişer top atması aslında felâketimizin habercisi olabilirdi.. Uyanamadık.. Çünkü o sıralar "saçımı arkaya at kuyruğu mu yapsam, yandan iki örgü yapıp kurdele mi bağlasam.." diye düşünüyorduk.. 

Sevgililer Günü bahanesiyle hediye alınan takılara sevindik.. Kulaklarımız üçer beşer yerinden delindi.. O deliklerden küpelerin halkaları geçti.. Kolyeler taktık.. Parmaklarımızı donatıp "Yüzüklerin efendisi "olmaya çalıştık.. Üniseks kıyafetlere dadanma, dans kurslarına yazılıp "Şerife ablanın düğününde tango oynayacağım.." diye debelenme en son işlerimiz oldu.. 

Cahildik.. Çaresizdik.. Abaza Hasan Paşa askeriydik..

Manikür, pedikür merakı yetmedi, şairin "Yiğidin öküz başlısı.." diye tarif ettiği nice erkek, iki kaşının birleşmesinden utanır oldu.. Erkek milletinin zagonuna kaş aldırmayı da soktular.. O boynuz gibi duran güzelim kaşların arası açıldı, haliyle biraz inceldi.. Sonunda bünye dayanmadı işte.. Hergün üç beş yiğit "Aslında benim içimde bir kadın vardı.."deyip karşı saflara katılmaya başladı.. İş işten geçti ama.. Şimdi kadınlar da pişman.. Ayarın nerede kaçtığını onlar da bilmiyor.. Muskacıların, psikiyatristlerin kapısı "Vay başıma gelenler.. Kocamı mahallenin tüpçüsü ayartttı.." diye dövünenlerle dolu.. Geçmiş olsun! "Kocanın ince ayarı ile" oynamadan önce düşünecektin.. Ayrıca bu da hepinize ders olsun.. Bundan sonra oğlan çocuklarını severken poposunu pışpışlamayın.. Bu yazıyı yaptıklarınızı başınıza kakmak için kaleme almadım.. Tam tersine.. Allah'tan umut kesilmez, diyenlere bir müjdeli haber verebilmek için mesai veriyorum.. 

Avusturya'da bir organizasyon ortaya çıkmış.. Yoldan çıkan erkekleri özüne döndürüyormuş.. Kurslar açmışlar ki garantili.. Bu kurslara giden erkekler bir daha ablalarının, teyzelerinin rujlarına dadanmıyormuş.. Mufassal bilgiyi internetten bulabilirsiniz ama ben içiniz rahat etsin diye kendimce bir özet yapayım.. Viyana'da açılan "Erkeklik kursları" var.. Avusturya Katolik Kilisesi de bunlara el vermiş.. Külotlu çorap giyen bütün erkekleri kabul ediyorlar.. 12 seanstan oluşan kurslara sokuyorlar.. Kursiyer kişiye "Babanız zayıf bir adamdı, erkeklik olayının hakkını veremedi.. Anneniz de sizi bu hale getirdi.." türünden telkinlerde bulunuyorlar.. İşe yarıyor mu? Dersleri de şöyle yapıyorlar.. istemeden "fikrini bozmuş.." kursiyerleri on ikişer kişilik gruplar halinde "delikanlılık" hocasına teslim ediyorlar.. Hoca bunlara "erkeklik hayatınızda nasıldınız?" gibisinden soruyor, herkes hikâyesini diğer öğrencilerin önünde anlatıyor.. Sonra da yatay geçiş yaptıktan sonra başlarına gelenleri hikâye ediyorlar.. Maksat, öbürleri dinlesin.. Dinlediklerinden ders çıkarsın.. Bir de arada şarkı türkü söyletiyorlar.. On iki dersin sonunda kursiyerlerin her birine "O şimdi erkek.. " yazılı bir sertifika verip, yeniden toplum içine salıyorlar.. 

Bu hizmet karşılığında kursiyerler de okula 120 Euro ücret ödüyor.. Sistemi tuttum ama bir tek kurs ücretine kafam takıldı.. Yanlış anlaşılmasın, parasında değilim.. Topu topu 220 milyon lira para.. Zaten kafamı zorlayan da paranın bu kadar düşük olması.. O kursa gidip delikanlılık sertifikasını alan taze yiğitlerden biri yarın fikrini bozarsa.. "Parasıyla değil mi? Bastırırım 120 Euro.. Yeniden erkekliğe dönerim.." diye düşünürse.. O kursun iki dönemde cılkı çıkar.. Erkeklik ağır iştir.. Bugün bozdur, yarın düzelt olmaz.. Yap boz tahtası değil bu.. Oyuncak hiç değil.. Tek endişem bu.. Tabii bir de kurs parasını denkleştiremeyecek olanlar var.. Hidemat-ı hayriyeden bir iki tavsiye de onlar için vereyim.. Kursun yerini tutmaz ama tedbirsiz kalmaktan iyidir.. Birincisi "külotlu çorap" giymesinler.. İkincisi "dudaklarını boyamasınlar.." ve asla kaş aldırmasınlar.. Üçüncüsü de sürekli köşe yazılarımı okuyup erkekliğin maneviyatını yüksek tutsunlar.. Son olarak da Milli Eğitim Bakanlığı'ndan tasdikli "erkeklik kurslarının açılmasını.." sabırla beklesinler.. 

Kahrolsun feminizm! (Cahit SARIBEY)

(2)* * *
MUM 

Bayan O'Dunigan, Dublin'de O'Connel Caddesi'nde yürüyordu. Karşıdan da rahip O'Rafferty geliyordu.

- "Merhaba" dedi rahip, "nasılsınız? Bay O'Dunigan nasıl?.. Sizi iki yıl önce ben evlendirmemiş miydim?”

- "Evet" dedi, Bayan O'Dunigan.

- "Bebek" dedi rahip, "bebeğiniz oldu mu, küçük O'Duniganlar?.."

- "Maalesef" dedi Bayan O'Dunigan, "henüz bebeğimiz yok. Oysa öyle istiyoruz ki?.."

- "Gelecek hafta Roma'ya gidiyorum" dedi rahip, "Vatikan'daki büyük kiliseye sizin için bir mum dikeceğim…"

- "Teşekkürler sevgili Rahip" diye adamın ellerini öptü kadın, "size minnettar olacağız…" Birkaç yıl geçti aradan. Kadınla rahip bir daha karşılaştılar… Rahip merakla sordu:

- "Bebeğiniz oldu mu?"

- "Oldu" dedi kadın, "sekiz yılda üç ikiz, dört de tek doğurdum, tam 10 çocuğumuz var."
- "Harika" dedi Rahip, "harika, mucize işte bu! Peki, o şirin kocanız ne yapıyor?"
- "Dün Roma'ya gitti" dedi kadın, "sizin o Allahın belası mumunuzu üflemeye!..”

(3)* * *

DİYARBAKIRLI ve PAPAĞAN

Diyarbakırlının biri iş için İstanbul’a gelmiş. İşlerini hallederken karnı acıkmış ve bir lokantaya yemek yemeye gitmiş. Lokantanın kapısından içeri girer girmez bir papağan:

- "Diyarbakırlı geldi" demiş. Bunu duyan Diyarbakırlı çok şaşırmış. Lokanta sahibine;

- “Bu kuş beni nasıl tanıdı?” diye sormuş. Lokanta sahibi esmer oluşundan ve giyiminden olabileceğini söylemiş. Bizim Diyarbakırlı bu kuşu çok sevmiş ve satın almak istemiş ama lokanta sahibini bir türlü ikna edememiş. Çok ısrar edince, lokanta sahibi;

- “Papağanı veremeyeceğini, zaten çok yaşlandığını ama yumurtalarını verebileceğini” söylemiş, “ne de olsa yumurtadan çıkan yavru da bu papağan gibi güzel, renkli ve konuşabilen bir kuş olacak” demiş. Diyarbakırlı bunu kabul etmiş. Lokantacı Diyarbakırlıya papağan yumurtası diye, tavuk yumurtası, bıldırcın yumurtası, ördek yumurtası, artık ne bulduysa vermiş. Diyarbakırlı evine dönmüş ve bu olanları herkese anlatmış. Papağanın çok güzel renkleri olduğunu, çok güzel konuştuğunu ve hatta kendisinin Diyarbakırlı olduğunu bile bildiğini söylemiş herkese ve bu kuşun yumurtasını aldığını, yumurtadan çıkacak yavruların da aynen o papağan gibi olacağını söylemiş. Millet büyük bir merakla yumurtadan yavruların çıkmasını beklemeye başlamış. Zamanı gelince ilk
yumurtadan tavuk civcivi, ikinci yumurtadan bıldırcın yavrusu, bir sonrakinden ördek yavrusu çıkmaya başlamış. Tabii bizim Diyarbakırlı çok bozulmuş, mosmor olmuş. Bu kızgınlıkla ilk otobüse atlayıp İstanbul’a gitmiş. Lokantanın kapısından içeri girer girmez, papağan;

- "Aptal Diyarbakırlı geldi" demiş. Diyarbakırlı papağana iyice yaklaşmış ve şöyle demiş;

- "Benim aptal olduğumu bir tek sen biliyorsun ama, senin ne biçim bir orospu olduğunu, kimlerle düşüp kalktığını bütün Diyarbakır öğrendi!..” (Serhat TARSUS)
(4)* * *
ENGELLEME

Yaşlı bir adam emekliye ayrılır ve kendine bir lisenin yanında küçük bir ev alır. Emekliliğinin ilk bir kaç haftasını huzur içinde geçirir ama sonra ders yılı başlar. Okulların açıldığı ilk gün dersten çıkan öğrenciler yollarının üzerindeki her çöp bidonunu bağırıp çağırarak tekmelerler. Bu çekilmez gürültü günler sürer ve yaşlı adam bir önlem almaya karar verir. Ertesi gün çocuklar gürültüyle evine doğru yaklaşırken kapısının önüne çıkar, onları durdurur ve 

- "Çok tatlı çocuklarsınız, çok da eğleniyorsunuz. Sizden bu neşenizi sürdürmenizi istiyorum. Ben de sizlerin yaşındayken aynı şekilde gürültüler çıkarmaktan hoşlanırdım, bana gençliğimi hatırlatıyorsunuz. Eğer her gün buradan geçer ve gürültü yaparsanız size birer Dolar vereceğim" der. Bu teklif çocukların çok hoşuna gider ve gürültüyü sürdürürler. Birkaç gün sonra yaşlı adam yine çocukların önüne çıkar ve onlara şöyle der: 

- "Çocuklar enflasyon beni de etkilemeye başladı, bundan böyle size yalnızca 50 Cent verebilirim." Çocuklar pek hoşlanmazlar bu gelişmeden ama yine gürültüye devam ederler. Aradan birkaç gün daha geçer ve yaşlı adam onları karşılar ve;

- "Bakın" der, "henüz maaşımı alamadım, bu yüzden size günde ancak 25 Cent verebilirim, tamam mı?"

- "Olanaksız bayım" der içlerinden biri, "günde 25 Cent için bu işi yapacağımızı sanıyorsanız yanılıyorsunuz. Biz işi bırakıyoruz!.."

(5)* * *

REZİL ÇIRAK

Temel bir gün yolda yürürken Dursun’la karşılaşmış. Dursun, fermuarı açık yürüyen Temel’e;

- "Ooo, Temel dükkan açık kalmış! Çırak da dışarı çıkmış!" diye seslenmiş. Temel de;

- "Biliyorum” demiş, “dün akşam o beni rezil ettiydi, bugün de ben onu rezil ediyorum!.."

(6)* * *
MANTIKLI BİR ÖZÜR!

Sürücü dikiz aynasında kendisini izleyen polisi görünce kaçabileceğini düşünüp basmış gaza. Ancak polisi atlatamayacağını anlayınca, pes edip çekmiş kenara. Polis arabasından inmiş. Bezgin, kızgın ve de küskün bir sesle:

- “Bana bak, çok yorgunum, üstelik keyfim de kaçık. Mantıklı bir özür söyle yoksa yaktım çıranı!” Kısa süren bir sessizlikten sonra sürücü cevap vermiş;

- “Karım geçen ay bir polisle kaçtı. Aynada sizin aracınızı görünce, kaçtığı polis, onu bana geri getiriyor sandım!”
(7)* * *

VERGİ İADESİ OLAYI..

Allah razı olsun hükümet adamlarından.. (Yenisini eskisini ayırt etmiyorum..) Ahaliyi bir güzel "sahte belge düzenlemeye.." alıştırdılar.. Herkes bir yerden fiş tedarik edip kendi formuna ekleştiriyor.. Temsil benim sağa sola verdiğim fişler.. Evinin bahçesinin dışına çıkmayan devletten emekli Melahat Ablam'ın vergi iade formunu aklı eren biri dikkatle incelese dehşete düşer.. Ablam o gün sabahtan İzmir Aliağa'daki Pehlivan Market'e gitmiş.. Piyale makarnası ile Tukaş salça almış.. (Fişlerinde öyle görülüyor..) Makarnayı pişirip Halim Amcam'ın önüne koyduktan sonra artık uçakla mı gitti, kendini ışınlattı mı bilmem İstanbul'a gelmiş.. The Marmara'nın altındaki pastanede bir cheese cake yiyip capuccino içmiş.. (Fişlerinden öyle anlaşılıyor..) Bir koşu İzmir Aliağa'ya dönmüş.. Çamaşırları suya basmış. Çamaşır suyu tükendiğinden oğlanı markete yollayıp aldırmış.. (Fişini de istemiş..) Sonra tekrar İstanbul'a fırlayıp Swiss Otel'in Roof'unda bir drink almış.. Akşam harcamalarında yemeği Balıkçı Hasan'da yediği ve caz dinlemek için Q Jazz Bar'a gittiği harcama fişlerinden anlaşılıyor..

Hükümet adamlan bu fişlere itiraz etmiyor.. İşin tuhaf tarafı, Melahat Ablam yoldan çıkmış.. O bar senin bu bar benim dolaşıp fiş getiriyor.. Bu durum Halim Amcam'ın da kanına dokunmuyor.. Makarnasını yemiş, vergi iade formunu dolduruyor.. "Hanııım! Otelde viski mi içmişsin ne? Onun fişi nerdeydi?"

Adım başı hile.. Vergi iadesi uğruna sahteciliğe alışanların sayısı yaklaşık 13 milyon civarında.. Üstelik bu sahteciliği denetlemekle görevliler de vergi iade formu dolduruyor.. Daha Doğalgaz sayacını mıknatısla "ağır çekim" döndürüp kendilerine benzetenleri saymıyorum.. Musluğu en ince noktaya kadar kısıp, suyu sicim gibi akıtarak kovaları dolduranların hesabı belli değil.. Ne faydası var, derseniz onu da arzedeyim.. Su sicim gibi akarken sayaç dönmüyor, dolayısı ile suyun parası cebe kalıyor.. Sadece dört beş kalem vukuat arzettim.. Bu tablo bile milletçe nasıl fetbazlaştığımızı gösteriyor ve bunlar beni hiç şaşırtmıyor.. Yine de kendi kendime sorduğum sorular var.. Nasıl oluyor da "büyük hortumculardan" biri yakalandığında birbirlerine karşı mesleki dayanışma içinde olan "küçük hortumcuların" tekmili birden gürlüyor? Benim kafamı karıştıran da bu.. Belki de sadece "yakalanma olayı.." onları kızdırıyor.. Galiba beceriksizliğe öfkeleniyorlar..

Kıssadan hisse: Hırsız içerden oldu mu mandayı bacadan aşırırlar.. (Selahattin DUMAN)
ATATÜRK KÖŞESİ

(Ne mutlu Türküm diyene!)
“Dış siyaset bir toplumun iç kuruluşu ile sıkı şekilde ilgilidir. 
Çünkü iç kuruluşa dayanmayan dış siyasetler daima mahkûm kalırlar. Bir toplumun iç kuruluşu ne kadar kuvvetli, sağlam olursa, dış siyaseti de o nisbette güçlü ve dayanıklı olur.” M. K. ATATÜRK

(1)* * *

DESTANLAR GERÇEKLEŞEBİLİR VE YAŞANABİLİRLER.

Ezineli Yahya Çavuş ve Kahraman Erleri...

"Size iş yaşamından çok daha zorlu bir örnek vermek istiyorum. Yıl 1915, 25 Nisan. Düşman Çanakkale, Eceabat, Ertuğrul Koyu'na dayanmış. Bir Türk taburu koyu korumakla görevli. Ancak 3 alay düşman askeri denizden yağdırdığı binlerce ton mermi ile taburu hemen hemen yok etmiş. Tabur komutanı 32 yaşındaki Konyalı Binbaşı Mahmut Bey de ölünce geriye kalan 68 kişinin komutasını 21 yaşındaki Samsun'lu Asteğmen Haliloğlu M. Abdurrahim almış. O da şehit olunca komuta 28 yaşındaki Ezine'li Yahya Çavuş'a kalmış. Düşmanın burada 1 saniye bile oyalanması ve ona mümkün olduğunca çok kayıp verdirilmesi hayati önem taşıyor. Ancak bu, mucize. Binlerce düşman askerine karşı 67 kişi. Evet 67 kişi. Düşmanı bir an bile durdurmak imkansız. Hayır, bir an değil tam 48 saat korumuş Yahya Çavuş ve erleri Ertuğrul Koyu'nu. Tam 48 saat. Yahya Çavuş ve erleri mucizelerine inanmışlar. Destan yazacaklarını bilerek savaşmışlar. Düşman karada bir Türk tümeni var sanırmış. Onlara verdirdikleri kayıp ise 3000, evet 3000 kişi. Gemilerinden kafalarına yağdırdıkları tonlarca top mermisi ve şehit ettikleri arkadaşlarının kanının yüzlerce misli kadar kan akıttırmışlar onlara. Deniz, evet, evet deniz kıpkırmızı olmuş. Yahya Çavuş kopan ikinci bacağı tüfeğine sarılı olarak ölü bulunmuş.

Bu ve bunun gibi mucizeler bize bu ülkeyi kazandırmış. Bunlar bize okullarda, kitaplarda, radyolarda, televizyonlarda o kadar kuru kuruya ve de klasik olarak anlatılıyor ki, artık nerede ise anlamlarını bile yitirdiler. Oysa, görmek inanmaktır. Milli Eğitim Bakanlığı'ndan rica ediyorum. Oralara çocuklarımızı götürebileceğimiz tesisler yapın. Öyle 1-2 gün gezmekle bitmiyor. İyice görsünler. Ailelere de sesleniyorum, çocuklarımızı tatillerde oralara götürünüz. "Çocuktur" demeyin, etkileniyorlar.

Büyükler, siz de gidip bir görün Ertuğrul Koyu'nu. Batan İngiliz gemilerinin onca yıl sonra dahi su üstünde kalabilen direklerini bile görebilirsiniz orada. Ezine'li Yahya Çavuş'un İngiliz askerlerinin görkemli anıtının hemen yanındaki sade  anıtında şunlar yazıyor:

Bir kahraman takım ve de Yahya Çavuş'tular,

Tam üç alayla burada gönülden vuruştular,

Düşman tümen sanırdı bu şaheser erleri,

Allah'ı arzu ettiler, akşama kavuştular.

Okurken gırtlağınız boğum-boğum, gözleriniz dolu-dolu olacak. Kendinizi tutmayın ve ağlayın. Sizin mucizeniz ne, tez akşama kavuşur musunuz bilmem ama bu olayın arzu ederseniz ona kavuşacağınıza inanmanıza yardımcı olmasını dilerim. Nasıl yardımcı olmasın ki? İşte mucize:

Ayaklarınızın dibinde,

Gözlerinizin önünde,

Kulaklarınızın içinde.

Evet, ayaklarınızın dibinde; içlerinde 17 yaşındaki gençlerin bile bulunduğu 100 binlerce kahraman askerin mezar taşları ayaklarınızın dibinde. Evet, gözlerinizin önünde; orada batan İngiliz gemilerinin su üzerinde hala görünen direk kalıntıları, Yahya Çavuş ve erlerinin kullandıkları toplar ve siperler, hatta belki de ölen İngiliz askerlerinin gün ağırımında gelinlikleri ile o eşsiz kıyılara geldiği ve su üzerinde dolaştığı ora sakinlerince rivayet edilen eşleri gözlerinizin önünde.

Evet, kulaklarınızın içinde; oralarda çılgınlar gibi esen rüzgar kulaklarınızı yalayarak geçerken sanki duyduğunuzu sandığınız şeyler, belki de yine ora sakinlerinin anlattığına göre Yahya Çavuş anıtından zaman zaman hala gelen Allah Allah sesleri kulaklarınızın içinde.

Gider de görürseniz eğer, bu mucize, bu destan, mucizelerin yaşanabileceği ve destanların yazılabileceği gerçeğini size kanıtlar ve önce sizi ürpertir ve sonra da kalbinizi inançla doldurur. Belki de benim gibi zaman zaman gitmeye devam eder ve hatta çocuğunuzun, "Anne, babam niye oradan bir türlü ayrılamıyor" dediğini duyuncaya kadar oradan bir türlü ayrılamaz ve ayrıldığınızda da inançlarınızı, güçlerinizi, tutkularınızı bilemiş, içinizdeki yangını körüklemiş olursunuz." (Ulaş Bıçakcı'nın, "Başarının Olmayan Rotası. İş Yaşamında Kişisel Kalite ve Profesyonel Düşünce ve Davranış" adlı kitabından alınmıştır.)

(2)* * *
ATATÜRK VE VERGİ BORCU OLAN KÖYLÜ 

Atatürk, sık sık ülkeyi dolaşan bir liderdi. Çiftçi ile konuşur, işçi, köylü, sanatkár, esnaf kısaca halk ile konuşur, onların sorunlarını dinler, Meclis'e getirir, milletvekillerinden bakanlardan bazen hesap sorar, bazen de çözüm arayışına girmelerini isterdi. İşte böyle yurt gezilerinden birinde, tarlasında çift süren bir çiftçi ile karşılaşır.

- Kolay gele, bereketli ola ağa...

- Allah razı olsun Bey...

- Hayrola Ağa, öküzün tekine ne oldu?

- Devlete vergi borcumuz vardı bey, icra kapımızı çalınca çaresiz kaldık, koca öküzü satıp borcumuzu ödedik.

- Sağlık olsun ağa... diyerek, konuşmasını kısa keser. 

Çiftçinin adının Halil Ağa olduğunu öğrenen Atatürk'ün yanında; İçişleri Bakanı Şükrü Kaya ve Salih Bozok, Kılıç Ali, Hüsrev Gerede, emir subayı Rusuhi Bey, daha birkaç yakını vardır. Bir yandan yürüyen, bir yandan da düşünen Atatürk, Salih Bozok'u yanına çağırır;

- Salih, yarın sabah git Halil Ağa'yı bul, bana getir. Benim kim olduğumu sorarsa, bizim bey seni bir kahve içmeye çağırıyor de...

Ertesi gün; Salih Bozok, Halil Ağa'yı bulur ve Atatürk'ün yanına getirir. Halil Ağa'yı gören Atatürk, ayağa kalkarak; ‘‘Buyur Halil Ağa’’ deyip bir sandalye gösterir. Salonda bulunan ve olanlardan habersiz bir vaziyette konuşmaları izleyen zamanın Başbakanı İsmet İnönü'nün de yanında, Atatürk, Halil Ağa'ya dönerek; ‘‘Halil Ağa, anlat şu vergi işini bir daha’’ der. 

İCRAYLA SATILAN ÖKÜZ

Halil Ağa, vergi borcunu, icrayı, satılan öküzünü tekrar anlatır. Atatürk kaşlarını çatarak İsmet Paşa ve Şükrü Kaya'ya dönerek; 

- Arkadaşlar, biz İstiklal Savaşı’nı Halil Ağa'nın öküzünü icra yoluyla satalım diye yapmadık. Bu memlekette adaleti, vatandaşı böyle mi koruyacağız? Gerekirse vergi borcu ertelenebilir. Köylünün çift sürdüğü öküzü elinden alınmaz. Bu konuşma üzerine, olayı fark eden Halil Ağa, Atatürk'e dönerek;

- Sen Atatürk Paşa'msın galiba, ne olur beni bağışla kusur ettim, diye yalvaracak olur. Atatürk, bir yandan tebessüm eder bir yandan da Halil Ağa'nın sırtını okşayarak;

- Sana güle güle Halil Ağa, sen bizim gözümüzü açtın... der ve Halil Ağa'yı ayakta uğurlar. (Noelle Rogar, Olaylar ve Atatürk, s.41-42)

Atatürk'ün bu yaklaşımı, vergi borcu olup da zor durumda bulunan dürüst mükellefler açısından size bir mesaj veriyor mu? (Şükrü KIZILOT)
(3)* * *
NEDEN?..

"…Bozuk zihniyetli milletlerde ekseriyet-i azime başka hedefe, münevver denen sınıf başka zihniyete sahiptir. Bu iki sınıf arasında  zıddıyet-i tamme, muhalefet-i tamme vardır. Münevveran kitle-i asliyeyi kendi hedefine sevketmek ister.. Kirley-i halk ve avam ise bu sınıf-ı münevvere tabi olmak istemez. O da başka bir istikamet tayinine çalışır.

Sınıf-ı münevver telkinle, irşadla kitley-i ekseriyeti kendi maksadına göre iknaa muvaffak olamayınca başka vasıtalara tevessül eder. Halka tahakküm ve tecebbüre başlar. Halkı istibdatta bulundurmaya kalkar. Artık burada asıl tahlili noktaya geldik.

Halkı ne birinci usul ile ne de tahakküm ve istibdat ile kendi hedefimize sürüklemeye muvaffak olamadığımızı görüyoruz. Neden?.." (Mustafa Kemal ATATÜRK’ün Konya’da Gençlerle konuşması - 20 Mart 1923)

(4)* * *

ATATÜRK, ASKERLİĞİ ULVİ GÖRÜR, SİYASETİ SEVERDİ!

Askerlik mesleğini, vatanı kurtarmak amacı ile, mecbur kalındığı için yapılan ulvi bir görev olarak görürdü.  Esas misyonu devrimciliği ve devlet adamlığı idi. Dikkat edilirse, Atatürk askeri dehasını daima anavatan toprakları üzerinde, istilâcılara karşı yaptığı savaşlarda göstermiştir. Çanakkale savaşı öyledir, Kurtuluş savaşı da. Hep düşmanı vatanın bağrından söküp atma savaşlarıdır bunlar. Hiç bir zaman, toprak hırsı ve yeni yerler almak için yapılmamıştır. İşgal altındaki Doğu Trakya, bir kurşun dahi sıkılmadan kurtarılmıştır. 

Hatay'ı almak için, blöf yapmıştır ama bir kurşun dahi sıkılmasına müsaade etmemiştir. Hatay'ın bize verilmesinde Fransa'nın gösterdiği diplomatik oyalama taktiklerine çok üzüldüğü sıralarda kendisine "Paşam ne üzülüyorsun, bir alay asker gönderip hemen ilhak edelim " diyenlere," Hayır bunu yapamayız! Bir alay askerle Hatay'ı anavatana katarız ve Fransa bu kadar uzaklardan müdahale etmeyi göze bile alamaz, doğru! Fakat, büyük bir milletin Onuru söz konusudur. Onların Onurunu kırmış oluruz. Ya bunu bir Onur meselesi yaparlarsa?.. Onun için, bu işi barış yoluyla halletmeliyiz!" demiştir. (Semih S. TEZCAN)

(5)* * *
BÜYÜK ÖNDER VE MİLLET ADAMI MUSTAFA KEMAL ATATÜRK'ÜN ANISINA; 

"İngilizler Çanakkale'de Anafartalar Grubu'nu mağlup edip de sökemeyince, yeni bir harekete giriştiler, bu cepheyi sağdan çevirmek istediler. Düşmanın bu planını bozmak için Kireç Tepe'yi tutmak gerekiyordu; halbuki oraya giden tek bir dar yol savaş gemileri tarafından makaslama ateş altında tutuluyordu. 

Her an gülleler korkunç patlayışlarla ortalığı alt üst ediyor, ölüm saçıyordu. Bir insanın değil, bir kuşun bile geçmesine imkan görülemiyordu. Kireç Tepe'yi tutmak emrini alan subay ve askerler tereddüt içindeydiler; fırsat gözetiyorlardı. Fakat düşmanın ateşi bir an bile kesilecek gibi değildi. 

Mustafa Kemal bu hali görünce sipere koştu, askerlerin arasına karışıp sordu: 

-Niçin geçmiyorsunuz?  İçlerinden biri cevap verdi: 

-Düşman ölüm saçıyor, geçilemez! Mustafa Kemal zerre korku ve terddüt göstermeden, 

-Oradan böyle geçilir! dedi ve ileri fırladı. Mehmetçik artık durur mu? O da kumandanının arkasından ileri atıldı. Toz, duman, alev ve ölüm kasırgasını yaran askerler karşıya vardılar, tepeyi tuttular." (Özlem TOKGÖZ)
İHRACAT SEVDASI

(İlk hedefimiz 100 milyar Dolar, ileri!) 
“Bundan 20 yıl sonra, yaptıkların değil, yapamadıkların için üzüleceksin. Dolayısıyla halatları çöz. Güvenli limandan uzaklara yelken aç. Rüzgarı yakala, araştır, düşle, keşfet.”

(1)* * *

DÜNYA VE TÜRKİYE ÖLÇEĞİNDE KOBİ’LER ve İHRACATTAKİ ETKİLERİ
İhracatta örgütlenme modelleri

Yeni bir örgütlenme modeli olan SDŞ, Gümrük Birliği çerçevesinde aynı üretimdeki dalındaki KOBİ’lerin  ihracat sektörü içinde bir organizasyon altında toplanarak dünya pazarlarına açılmalarını, dış ticarette uzmanlaşmalarını ve özellikle Avrupa Birliği KOBİ’leri ile yurt içinde ve yurt dışında rekabet şanslarını arttırarak daha etkin faaliyet göstermelerini sağlamak amacıyla kurulmuş olan şirketlerdir. Burada, KOBİ’lerini ihracata yönlendirmede başarılı olmuş bazı ülkelerdeki uygulamalar ele alınacaktır.

Japonya

Japonya, dış ticaretini Ticaret Şirketleri ile yürüten ilk ülkedir. Bu şirketlerin Japon ekonomisinde önemli rol oynaması Güney Kore, ABD, Brezilya, Hindistan, Tayvan, Filipinler ve Endonezya’nın da bu modele ilgi göstermesine ve bu modeli ülkelerine taşımaya çalışmalarına yol açmıştır.

Güney Kore

Güney Kore, Genel Ticaret Şirketlerini, Japonya’dan esinlenerek kurdurdu. Burada da bu şirketler Hyundai, Daewoo, Sansung gibi büyük şirketler grubunun pazarlama kolları gibi kuruldular. Japonya’da JETRO’nun üstlenmiş olduğu dış pazarlara ilişkin bilgi ve eğitim desteği vb. hizmetler Güney Kore’de 1962’de kurulan Kore Ticaret ve Teşvik Kuruluşu (KOTRA-Korea Trade Promotion Corporation) tarafından yürütülmektedir.

Amerika Birleşik Devletleri (ABD)

ABD’de iki tip ihracat şirketi bulunmaktadır. Birincisi İhracat Yönetim Şirketleri (Export Trating Companies) İhracat yönetim şirketleri, diğer firmalar için komisyoncu-temsilci veya distribütör olarak uluslar arası pazarlama hizmetleri vermektedir. İhracat yapmak isteyen  firmayı bir işveren olarak değil, bir müşteri olarak gören kuruluşlar, aynı anda en az 4-5, en fazla 50 değişik üreticiye hizmet verebilmekte ve özellikle küçük ve orta ölçekli işletmeler ile yine ihracata başlayanlar için iyi bir alternatif oluşturmaktadır. Üreticinin bir çeşit “İhracat Kolu” olarak değerlendirilen bu kurumlar; müşterileri adına sipariş almakta, siparişi yerine getirmekte, paketleme, nakliye ve diğer bazı işlemleri yapmaktadırlar. Bu kuruluşların çoğu küçük boyutlu olup, belli bir coğrafik pazarda veya üründe ihtisaslaşmışlardır. İhracat  pazarlarının seçiminde uzmandırlar ve yabancı dil bilen uzman elemanlar çalışmaktadırlar. Özellikle distribütör olarak çalışan İhracat Yönetim Şirketleri; ürünleri satın alarak ve her türlü riski yüklenerek kendi adlarına satmaktadırlar. Böylece, üretici firmanın dış pazarlama riskini sıfırlamakta ancak bu arada ihracat deneyimi kazanma olanağını da tamamen ortadan kaldırabilmektedirler. Bu tür organizasyonların başlıca sorunu, üretici-firmaların kendilerini dış pazarlara girişte kullanmaları ve belli bir başarı sağladıktan sonra terk ederek kendi başlarına ihracata devam etmek istemeleridir.

Hindistan 

Hindistan da Japon “Sogo Shosha” modelini uygulayan ülkelerden biridir. Burada 1960’larda öncelikle belirli kriterler belirlendi. Bu kriterler, belli bir ihracat hacmi cirosu, büyüme oranı, ürün çeşitliliği ve asgari bir düzeyde KOBİ’lerden ihracat yapmayı kapsamaktadır. Bu kriterleri yerine getirdikten sonra kurulan ve İhracat Şirketi olarak kabul edilen  firmalar, destek ve yardımlardan yararlanabilecektir.

Kanada

Kanada Ticaret Şirketlerinin geçmişi 16.-17.yüzyıla kadar uzanır. Bu ticaret şirketleri giderek gelişti ve devlet de şirketlerin sorunları ve imkanlarını incelemek, bu şirketlerin ihracata yaptığı katkıyı daha yukarı çekebilmek amacıyla 1984’de Ticaret Şirketleri Kurumunu kurdu. Kanada Ticaret Şirketleri, gelişimlerini tamamen evrimsel bir süreçle sağlamış, devletten herhangi bir destek almamıştır. Devlet’den aldıkları tek şey, KOBİ ve Ticaret Şirketlerinin birlikte çalışmalarını destekleme amacını güden eğitim programları ve Birlikler etrafında örgütlenmeyi teşvik eden desteklerdir.

İsrail

İsrail Ticaret Şirketlerinin geçmişi İsrail’in kendisi kadar eskidir. Ancak 1990’ın başından itibaren yürürlüğe konulan bazı destekler, bu şirketlerin artması ve gelişmesine önemli katkı yapmıştır. İsrail ihracatının %20’si bu firmalarca yapılmaktadır.

İtalya

İtalya’da KOBİ’lerin ihracatta bir araya gelerek Ortak İhracat Şirketleri kurmaları 1960’lı yılların ortalarında başlamıştır. İtalya’da KOBİ’ler arasındaki iş birliğinin örgütlü bir biçimde uygulanması en çok dış ticarette Export Consortia’da (İhracat Konsorsiyumu) görülmektedir. İhracat Konsorsiyumları ve bunların oluşturduğu federasyon (Fedesexport) modeli İtalya’ya özgü bir modeldir. 

İhracatta Örgütlenmeye Yeni Bir Model Olarak: (Sektörel Dış Ticaret Şirketleri) SDŞ Modelinin Ortaya Çıkışı

Bilindiği gibi yakın zamana kadar büyük ölçeklerde işletme kurulması tartışmasız kabul görürken, son yıllarda büyüklüğün sağladığı maliyet tasarruflarının önemi azalmıştır. Teknolojik değişmeler ve piyasa şartları, KOBİ’lerin de ayakta kalabilmelerine ve hatta büyüklere göre, esneklik, yenilikçilik gibi bir takım avantajlarının oluşmasına neden olmuştur. Büyük şirketlerin avantajlarından yararlanmak üzere kurulan DTSŞ’lerin ve ÇOŞ’ların istenilen başarıyı göstermemesi üzerine özellikle 1970’lerden sonra önemi daha iyi anlaşılan ve ülkemiz ekonomisinin bel kemiği olan KOBİ’lerin 1980’lerden sonra önem kazanmaya başlayan dışa açılma politikalarında önemli bir yer tutacağı görülmüştür. KOBİ’lerin ihracatta yeni bir örgütlenme modeli olan SDŞ, Gümrük Birliği çerçevesinde aynı üretim dalındaki KOBİ’lerin ihracat sektörü içinde bir organizasyon altında toplanarak dünya pazarlarına açılmalarını, dış ticarette uzmanlaşmalarını ve bu suretle özellikle Avrupa Birliği KOBİ’leri ile yurt içinde ve yurt dışında rekabet şanslarını artırarak daha etkin faaliyet göstermelerini sağlamak amacıyla kurulmuş olan şirketlerdir.

SDŞ Modelinin Sorunları ve Eksik Yönleri

Ortaklaşa ihracat yapma şeklinde çalışan bu modelde, katılımcı firmaların ve SDŞ yönetimlerinin sorunlarını şöyle sıralayabiliriz;

-Rakip bir işletme ile aynı çatı altında olmak istememeleri,

-Bağımsızlığımızı kaybetmek istememeleri,

-Ortakların ürünleri arasındaki kalite ve standart farklılıkları,

-Aynı ürünlerin aynı ihracat pazarlarında yaratabileceği “iç rekabetin”olumsuz etkileri,

-Ortakların kendilerine ait bilgilerin başkalarının eline geçmesi endişesi,

-SDŞ’lerin yönetilmesinde yetenekli, güvenilir ve “tarafsız” yöneticiler bulmadaki güçlük,

-Yönetime karşı güvensizlik, disiplin sağlayamama, çıkar çatışması olasılıkları,

-Ortakların yönetime müdahale etmeleri,

-Ortakların ölçek büyüklüğünün gösterdiği farklılık,

-Ortakların SDŞ’ne katılmaktaki amaçlarda farklılıklar,

-Ortakların finansman yükünün paylaşılmasında zorluklar,

-Siparişlerin ortaklara dağıtımında karşılaşılan sorunlar,

-SDŞ’nin yönetim ile ilgili kararlarda oy hakkı ile ilgili sorunlar,

-SDŞ’ye yeni firmaların girmesi veya ayrılması ile ilgili sorunlar,

-Bu tür bir şirketin organizasyonu,idaresi, ve sürekliliği konusundaki endişeler,

-Ortaklar arasında uyumsuzluk olabilme ihtimali,

-Her firmanın veya sektörün koşullarının farklı olması  (özellikle kalite ve standart farklılığından doğan sorunlar),

-Sahip-yöneticilerin bağımsız davranma yönündeki kişilik yapıları,

-Tekstil sanayi gibi moda vb. özelliklerin etkili ve önemli olduğu sektörlerde ortaklaşa karar vermenin zorluğu,

-Zamanla büyük firmaların SDŞ yönetiminde egemenliği ele geçirme olasılıkları.

-Müteselsil sorumluluk uygulaması,

-KDV iadelerinde yaşanan gecikmeler,

-Kalifiye eleman bulma güçlükleri,

-Yüksek maliyetler,enflasyon,

-Gerçekçi kur politikalarının izlenmemesi,

-Navlun maliyetlerinin yüksekliği,

-Ortakların sermaye koyma ve masraflara katılmada üzerlerine düşeni yapmamaları,

-Bu sorunların da etkisi ile ortak olmak isteyen yeterli sayıda firmanın bulunamaması.

SDŞ Modeli Sorunlarının Çözümü İçin Öneriler

1-KOBİ’lerin örgütlenmesi olan SDŞ’lerin kuruluş sermayeleri yetersizdir.SDŞ’lerle ilgili yürürlükteki son tebliğe (96/39 no.lu tebliğ) göre SDŞ’ler normal yörelerde 10 milyar TL, Kalkınmada Öncelikli yörelerde 5 milyar TL. ödenmiş sermaye ile kurulabilmektedir.Bu rakamlar çok düşük rakamlardır. Özellikle ortakları ihracatçı olmayan  SDŞ’lerin bu sermaye ile üyelerine Pazar bulmaları ve diğer hizmetleri yapmaları, SDŞ’lerin uzman istihdam edememelerine ve Pazar araştırması  yapamamalarına neden olmaktadır.

2- KOBİ’ler rakipleri ile ortak olmak istememektedirler, bu durumda aynı malı üreten ortak sayısı bölgeye ve sektöre göre hatta rekabetin sertliğine göre sınırlandırılabilir ve rakip olsalar dahi SDŞ’nin aksamasına sebep olmayacak şekilde bir biri ile anlaşma ortamı bulabilecek az sayıda üretici ortak alınabilir.

3-SDŞ yönetimi; profesyonel ve bağımsız olmalıdır.İşi bilen  elemanlar istihdam edilmelidir. SDŞ’lerin profesyonel bir yönetim kurarak yeterli sayıda kalifiye eleman istihdam etmeleri sorunların çoğu için bir çözüm olacaktır.

4-Dış Pazar bulma çalışmalarını öncelikli yürüten SDŞ’lere özel ilgi gösterilmeli ve etkili bir tanıtım ve araştırma aracı olarak internet kullanımı teşvik edilmelidir.

5-SDŞ’lere sağlanan devlet desteklerinde sektörel farklılıklar göz önüne alınmalıdır. Yabancı şirketler ile ortaklıklar yapmak dış pazarlara açılma için çok daha etkili bir yöntem olduğunu düşünülmelidir.

6- Üretim ve teknoloji maliyetlerini düşürmek için katılımcıları için ortak kullanılan makine parkı uygulaması, fiyatlara yansıyarak rekabet gücünü arttıracaktır.

(2)* * *
İHRACATTAKİ SIÇRAMANIN SIRRI VE SINIRLARI
T.C. Merkez Bankası'nın Ödemeler Dengesi Raporu, Türk lirasının değerlendiği bir ortamda 2003 yılında Türkiye'nin ihracatının nasıl yüzde 30'luk bir artış gösterdiğine rakam ve grafiklerle açıklık getiriyor. Bir kere dolar bazındaki yüzde 30'luk artışın yüzde 7'lik bölümü euronun dolar karşısında değer kazanmasından kaynaklanmış. Geriye kalan yüzde 23'lük artış da az değil kuşkusuz ve bunda ihraç ürünlerimizin fiyatlarında gözlenmeye başlanan artışın da bir miktar katkısı var. İhracattaki artışın temel nedenlerini şöyle açıklıyor Merkez Bankası Raporu:

"2003 yılında ihracatta gerçekleşen büyümenin arz ve maliyet koşullarının iyileşmesinden kaynaklandığı düşünülmektedir. Özellikle işgücü ve enerji maliyetlerinin düşük düzeylerde oluşu ve verimlilik artışı Türk lirasının reel olarak değer kazanmasına rağmen firmalara dünya ölçeğinde rekabet gücü sağlamıştır. Ayrıca finansman imkanlarındaki iyileşme, artan ihracat fiyatları ve ABD doları/euro parite etkisi de bu artışı desteklemiştir."

Merkez Bankası raporunda yer alan grafiklerden biri özel imalat sanayiindeki verimlilik artışlarıyla ihracat miktar endeksi arasındaki yakın ilişkiyi gayet güzel ortaya koyuyor. 2003 yılında verimlilik artışları sürerken reel ücretlerin düşmeye devam etmesinin de ihracattaki artışı desteklediği anlaşılıyor. İhracattaki sıçramanın sınırını da bu faktörler belirleyecek herhalde.

Baharın coşkusu da kaygıları gidermiyor

Tekirdağ F Tipi Cezaevi'nden gelen mektup şöyle başlıyor: "Merhaba Osman abi. Baharın geldiği, havaya, suya ve toprağa cemrelerin düştüğü, bahar yağmurlarının çiselemeye başladığı, tohumların açtığı, umudun yeşerdiği günlerde F tipinin insana yabancı duvarlarının arasından yazıyorum bu mektubu size. Elbette bizler de isterdik özgürce dışarıda dolaşmayı. Tabii ki bu söylediğim fiziki bir özgürlük. Yoksa dört yıldır özgürlük için direniliyor F tiplerinde. Düşündüğün gibi, olduğun gibi yaşayabilmek için. Bu nedenle düşünsel olarak özgürüz." "İnsanların daha iyi, daha güzel yaşamasını istediği için" cezaevinde bulunduğunu belirten, hayatının baharındaki Hasan Kaya'nın yazdığı bu mektup, çelişkili duygu ve düşünceler arasında bocalarken geçti elime. Doğadaki uyanışın yarattığı baştan çıkartıcı güzelliklerin seçim afişleriyle perdelendiği; baharla yeşeren umutların dünyada ve Türkiye'de yaşanan kaygı verici gelişmelerle gölgelendiği bir ortamda okudum bu mektubu. Ve her şeye karşın "yaşamak güzel şey be kardeşim" demek geldi içimden.

Bahar güzel ama...

Böyle demek geldi içimden çünkü baharı, doğanın görkemli uyanışını bir kez daha hissedebiliyordum. Bu duyguyu, bir yazımdan esinlenerek bana mektup yazan cezaevindeki bir gençle, eşit olmayan koşullarda da olsa, paylaşabiliyordum. Biraz da bu mektup nedeniyle, düşünsel olarak özgür olmanın ne anlama geldiğini bir kez daha düşünebiliyordum.

"Düşler, Tutkular ve Suçlar" filmini serbestçe izleyebiliyor ve hakkındaki fikrimi söyleyebiliyordum. Belki de büyük şeyler değil bunlar ama kaygı verici bulduğum gelişmelerden önce bunları paylaşmak istedim. Kaygı verici gelişmeler derken Türkiye'de yerel seçim sonrasında ortaya çıkabilecek tablodan başlayayım. AKP beklendiği gibi yeni bir seçim zaferi kazanır ve yerel yönetimleri de büyük çoğunlukla ele geçirirse Türkiye'de ortamın gerileceği kaygısını taşıyorum bir süredir. Başbakan Tayyip Erdoğan "şımarmayacağız" diyor ama tavrı hiç güven vermiyor bana. Avrupa ile bütünleşme hedefine kilitlenmiş görünen AKP yönetiminin bunun ötesinde Türkiye'ye ufuk açacak bir vizyonu bulunduğuna da hiç kani değilim.

Kendi dışında herkesi "vatan haini" sayıp kendini ülkenin, ulusun, laikliğin ve rejimin tayinle gelmiş koruyucusu olarak gören kesimin her hafta farklı bir çıkışla gündeme yansıyan ruh hali de fevkalâde kaygı veriyor bana. "Gerekirse 135 bin şehit daha verir, Yunanistan'ı da alırız" diyebilen bir üniversite rektörünün yansıttığı ürkütücü görüntü, "bunlardan her çılgınlık beklenir" kaygısını yaratıyor insanda. İşin kötüsü, bu iki cephe arasında aklın yolunu gösterecek etkili bir siyasal hareket de yok meydanda. CHP'nin seçim sonrasındaki hali merak konusu.

Ortadoğu'da kaos

Gözümüzü dünyaya ve özellikle Ortadoğu'ya çevirdiğimizde ne görüyoruz? İşgal ettiği Irak'ta ne yapacağını bilemeyen bir Amerika. Kendi saflarından çıkan "hain"lerin ifşaatlarıyla her gün yeni darbeler alan Bush yönetimi. Ve içten darbelerle sarsılan Bush yönetiminin seçim yılında hiçbir önleyici adım atamayacağını varsayarak, Filistinli liderleri hükümet kararıyla yok etmeye yönelen Ariel Şaron'un bilerek tırmandırdığı çatışma ortamı. Bu ortamın, küresel boyutlar kazanan teröre, kendi mantığına göre haklılık kazandırarak yeni eylemlerin yolunu açması ve giderek bir Müslüman - Hıristiyan savaşına zemin hazırlaması da artık hesaba katılması gereken bir olasılık.

Türkiye'yi yakından ilgilendiren, kaygı verici gelişmeler bunlar. ABD'deki başkanlık seçimine kadar bölgede yeni bir kaos yaşanmazsa sevinmek gerekecek. İşte bütün bunları düşününce baharın yeşerttiği umutlarla avunmak zorlaşıyor. "İlerici" ve "aydın" diye geçinen kesimin yasaklayıcı tavrı ise aslında düşünsel özgürlüğün ne kadar uzağında bulunduğumuzu gösteriyor.    

Bertoluccı'ye '68'li tepkisi

Vatan gazetesi 1968 Paris'inde geçen Düşler, Tutkular ve Suçlar filmini izleyen bizim '68 kuşağından bazı kimselerin filmle ilgili görüşlerini almış. Bizim '68'liler genelde filme tepki göstermiş, "biz böyle değildik" demiş. Filmin yasaklanmasını isteyenler bile var içlerinde. Doğrusu ben de çok beğenmedim filmi ama Bertolucci'nin kendine özgü bir film yaptığını düşündüm. Bizim '68'lilerin alınacağını düşünseydi yapmazdı herhalde. (Osman ULAGAY)
(3)* * *

KONŞİMENTOLARIN ÖNEM SEVİYELERİ

Bütün konşimentolar uygulamaya göre değerlidir. Ama gemi konşimentosu daha değerlidir. Şöyle ki; söz gelimi Ödeme şeklinizi L/C ile teminat altına aldıysanız, alıcının bankası, ödemeyi -peşin veya vadeli- garantiye almadan konşimentoyu ciro etmez. Detayları biliyorsunuz. Burada hava, kara ya da deniz konşimentosu olması bir şeyi değiştirmiyor. Çünkü Konşimento alıcı banka adınadır. Bu yüzden de banka cirosu gerekiyor, daha sonra da nakliyeci ordinoyu bu ciroya göre hazırlayıp veriyor. Başka bir deyişle tüm konşimentolar, L/C’lerde değerli evraklardır ve bankalarca ciro edilmeleri gerekir. 

Deniz Taşımacılığında;
L/C olmayan durumlarda deniz konşimentosunun farkı ortaya çıkıyor. Deniz konşimentosu yani “Ocean Bill of Lading (BL)” bir taşıma senedidir ve teslim alma belgesidir. Değerli evraktır. Öyle ki yük taşınırken bile konşimento değiştirebilir. Başka bir deyişle mal satılabilir. Çok detaya girmek istemiyorum. Kısaca ciro edilebilir ve devredilebilir anlamındadır. Bu nedenledir ki deniz konşimentosu değerli evraktır. Gemide yükleme talimatında, “mal bedeli ödenmeden ordinoyu vermeyiniz” dendiğinde acente orijinal konşimento olmadan ordino vermez. Zaten satıcı da bu durumda gemi ile yükleme yapıldıktan sonra orijinal konşimentoları alır. Alıcıya daha sonra ödeme prosedürü halledildikten sonra konşimento gönderilir. Alıcı tarafındaki nakliyeci acente de zaten alıcıdan orijinal konşimentoyu talep eder. Böylelikle ödeme kısmının halledildiğini anlar ve ordinoyu verir. Ordinonun teslimi ile malın mülkiyeti alıcıya geçer. Ama bunun yükleme talimatında mutlaka belirtilmesi lazım. Eğer belirtilmezse ve orijinal konşimento satıcı tarafından alınmazsa, orijinal konşimento da zaten nakliyeci acenteye gittiği için, ordinoyu direk verir ve satıcı malın teslimini engelleyemez. Ordinosu olduğu sürece, fotokopi konşimento ile bile mal çekilebilir. Önemli olan ordinonun alınmış olması.

Karayolu Taşımacılığında
L/C olmayan durumlarda, bunu CMR kapsamında kara taşımacılığında da ödeme yapılmadan malın teslimini engelleyebilirsiniz. Yükleme sözleşmesi ya da talimatı ile bunu belirtmeniz gerekir. CMR de hukuki ve yaptırımı olan bir belge olmakla beraber, denizdeki gibi ciro edilebilir veya devredilebilir bir konşimento değildir.  

Hava Taşımacılığında
L/C olmayan durumlarda, havada da ordino teslim edilmeden ödemeyi garanti altına almak mümkündür ama uygulamada teknik olarak zordur. Ayrıca hava taşıma senedi de (AWB) bir konşimentodur ve havayolu faturasıdır. Ama deniz konşimentosu gibi devredilemez ve ciro edilemez. 

Kısaca deniz konşimentosu ciro ve devredilebilir özelliği olması itibari ile değerli bir evraktır. Bu nedenle de orijinal konşimento olmadan ordino verilmez. Ama L/C altındaki işlemlerde de hava, deniz ve kara konşimentoları da değerli evraktır. Ordino öncesi, bankaca ciro edilmeleri gerekir. L/C olmayan durumlarda da hava ve kara konşimentoları değerli evrak niteliği taşımaz.(Hidayet YILMAZ)
(4)* * *
MOBİLYA SEKTÖRÜ KRİZİ İHRACATLA YENMEK İSTİYOR...
Son yıllarda sıkıntılı bir dönem yaşayan mobilya sektörü, iç pazardaki krizden yurtdışına açılarak kurtulmayı amaçlıyor. Konya Mobilyacılar Odası Başkanı Sabit Özturhan,yaptığı açıklamada, Türkiye'de mobilya üreten firmaların son yıllarda kalite ve üretim adına büyük atılım yaptığını söyledi. Mobilya üretimi konusunda özellikle Kayseri, İnegöl, Ankara ve Konya'da faaliyet gösteren önemli firmaların bulunduğunu belirten Özturhan, teknoloji destekli üretimlerin yanı sıra, el sanatlarının ön plana çıktığı üretimlerin de yapıldığını anlattı.
Ancak sektörün son yıllarda ekonomik anlamda sıkıntı içinde olduğunu ifade eden Özturhan, ülkede enflasyon düşmesine rağmen, mobilyacıların beklediği satışı bir türlü gerçekleştiremediklerini kaydetti. Önceki yıllarda yurt dışında katıldıkları mobilya fuarlarında, Avrupa ile Türkiye arasındaki kalite ve çeşit farkının oldukça fazla olduğunu gördüklerini anlatan Özturhan, ''Biz Avrupa'yı 20 yıl geriden takip eder durumdaydık. Fakat bu açığı, tahmin edilenden daha kısa bir sürede kapattık ve Avrupa standandartlarında, üstelik de cazip fiyatlarla üretim yapmaya başladık'' dedi.
Türk mobilya sektörünün içinde bulunduğu krizden kurtulmasının tek yolunun ihracattan geçtiğini kaydeden Özturhan, ihracat yapılmadığı sürece sektörün sıkıntılarının devam edeceğini söyledi. Önceki yıllarda yaşanan ekonomik krizlerde, firmaların ihracatı öğrenerek krizlerden kurtulduğunu altını çizen Özturhan, şöyle devam etti:
''Aynı şekilde mobilyacıların da iç pazar sıkıntılarını yeni dış pazarlar bularak aşabileceklerine inanıyorum. Artık mobilya sektörünün ihrnacatı öğrenmesi gerekiyor. Dünyanın önde gelen mobilya üretim merkezlerinden biri olan İtalya'ya fason olarak üretim yapıyoruz. Ancak bu yeterli düzeyde değil. Şu anda üretilen mobilyaların ancak yüzde 20'si ihraç edilebiliyor. Öncelikle sektörde faaliyet gösteren firmaların ihracat konusunda bir takım desteklere ihtiyacı var.'' Firmaların bu konudaki en büyük sıkıntılarının, dış pazarlara duyulan güven eksikliği olduğunu vurgulayan Özturhan, ihracat yapmak isteyen birçok firmanın mobilya gönderdikleri ülkelerden paralarını alamadıkları için mağdur olduğunu söyledi.

(5)* * *
İHRACAT İÇİN STRATEJİK PLAN HAZIRLANMASI

“Acil Eylem Planı" çerçevesinde Dış Ticaret Müsteşarlığı'nın sorumluluğunda "İhracat İçin Stratejik Plan Hazırlanması" konusunda çalışmalar başlamıştır. Bu çerçevede, Türk firmalarının ihracat faaliyetlerini kolaylaştırmak ve daha etkin hale getirmek amacıyla çeşitli konularda çalışma grupları oluşturulmuştur. 

Bu gruplardan biri de ihracatçıların uluslararası ticarette ödemeler konusunda karşılaştıkları sorunlar ile Eximbank kredi, sigorta ve teminat programlarının kullanım koşullarının geliştirilmesi amacıyla çalışmalar sürdürmektedir. Sözkonusu çalışmalara önemli katkısı olacağı inancıyla firmaların da görüşlerini almayı arzulamaktayız. 

Bu itibarla aşağıda belirtilen hususlarda karşılaşılan sorunlarınızı, bu sorunların çözümü doğrultusundaki görüş ve önerilerinizi 30 Nisan 2004 tarihine kadar DEİK'e iletmeniz rica olunur. (tmelektosun@deik.org.tr , Fax: 0212-270 30 92 )

Aşağıda belirtilen uluslararası ödeme şekillerinden biri yada bir kaçını kullanırken uygulama sırasında T.C. mevzuatından kaynaklanan sorunlar nelerdir? Bu sorunları gidermek için önerileriniz? 

1- Akreditifli Ödeme (a- Vadeli / Vadesiz Akreditif, b- Kabili /Gayri Kabili Rücu Akreditif, c- Teyidli / Teyidsiz Akreditif, d- Devredilebilir (transferable) Akreditif, e- Karşılıklı (back to back) Akreditif, f- Stand-by Akreditif, g- Rotatif Akreditif, h- Red Clause / Green Clause Akreditif)

2- Vesaik Mukabili Ödeme

3- Mal Mukabili Ödeme (a- Kabul Kredili Ödeme, b- Bedeli Garanti Edilmiş Mal Mukabili İhracat, c- Kredili İhracat)

4- Peşin Ödeme

5- Alıcı Firma Prefinansmanı

6- Özel Takas

7- Bağlı Muamele

8- Faktoring 

Aşağıda belirtilen Eximbank ürünlerinden biri ya da bir kaçını kullanırken uygulama sırasında kaynaklanan sorunlar nelerdir? Bu sorunları gidermek, bu ve benzeri ürünleri etkin hale getirmek için neler önerirsiniz?

1- Bankalarca Kullandırılan Krediler (Sevk Öncesi TL / Döviz Kredileri)

2- Doğrudan İhracatçı Firmalara Kullandırılan İhracata Hazırlık Kredileri (TL / Döviz)

3- Doğrudan Firmalara Kullandırılan Döviz Kazandırıcı Hizmetler Kapsamındaki Krediler: (Uluslararası Nakliyat Pazarlama Kredileri ‘Karayolu-Denizyolu’ / Turizm Pazarlama Kredisi)

4- Özelliği Olan Diğer Krediler:

- Sevk Öncesi Reeskont Kredisi

- Kısa Vadeli İhracat Alacakları İskonto Programı

- Yurtdışı MağazalarYatırım Kredisi

- Özellikli İhracat Kredisi

- Gemi İnşa ve İhracına Yönelik Teminat Mektubu Programı

- Yutdışı Müteahhitlik Hizmetlerine Yönelik Teminat Mektubu Uygulaması

5- İhracat Kredi Sigortası

- Kısa Vadeli İhracat Kredi Sigortası

- Orta ve Uzun Vadeli İhracat Kredi Sigortası
(6)* * *
TÜRKİYE İTHALATÇI BİRLİKLERİNİN KURULUŞ GENEL KURUL TOPLANTILARI
05.01.2002 tarihli ve 24631 sayılı Resmi Gazete’de yayımlanan, 2001/3399 sayılı Bakanlar Kurulu Kararı, 08.04.2004 tarihli, 25427 sayılı Resmi Gazete’de yayımlanan Tebliğ ve T.C. Başbakanlık Dış Ticaret Müsteşarlığı İthalat Genel Müdürlüğü’nün ilgili talimatları gereği, çeşitli sektörlerde kurulu bulunan İthalatçı Birliklerinin Kuruluş Genel Kurul Toplantıları aşağıda verilen tarihlerde Dış Ticaret Kompleksi Genel Kurul Salonu Çobançeşme Mevki Sanayi Caddesi B.Evler, Yenibosna / İSTANBUL adresinde yapılacaktır. 
Genel Kurul Toplantısı’na 02.04.2002 tarihli ve 24714 sayılı Resmi Gazete’de yayımlanan İthalatçı Birliklerine Üyelik Başvuru Usul ve Esaslarına İlişkin Tebliğ’de belirlenen usul ve esaslar dahilinde ve 1. Genel Kurul toplantı tarihinden en az 10 gün öncesine kadar üyelik işlemlerini tamamlayan üyeler ile, Temsilci Görevlendirme Yazısı’nı veya Vekaletnamelerini, en son tarihli imza sirküleriyle birlikte ilgili birliğin, 1. Genel Kurul Toplantı tarihinden en az 3 iş günü öncesi mesai bitimine kadar yetkili Koordinatör İhracatçı Birlikleri Genel Sekreterlik kayıtlarına intikal ettiren üyeler iştirak edebileceklerdir.
Bu çerçevede, yukarıda bahsi geçen İthalatçı Birlikleri’ne Genel Sekreterliğimiz tarafından üye yapılacak firmalarımızın, Genel Sekreterliğimize yazı ekinde iletilmiş olan Sirküler Metnini, Temsilci Yazısı Görevlendirme Örneği’ni ve Vekaletname Örneği’ni imza karşılığı Genel Sekreterliğimiz Muhasebe Servisi’nden elden alınabileceği gibi, koordinatör Birlik Genel Sekreterliklerinin www.itkib.org.tr, www.iib.org.tr, www.immib.org.tr internet sayfalarından alınabilir. 
(7)* * *

SINIRLARA 13 TİCARET MERKEZİ
Türkiye’yi dış ticaret hacmini artırarak düze çıkarmayı hedefleyen ekonomi yönetimi, komşu ülkelerle ticaret çemberi oluşturmak amacıyla ilk adımı 13 sınır ticaret merkezi kurarak atıyor. Komşu ülkelerin mevcut üretim ithalat ve ihracat potansiyelleri dikkate alınarak geliştirilen strateji çerçevesinde, Türkiye dünya pazarlarına bu ülkeler aracılığıyla açılacak. Ticaret pastasından daha fazla pay almak üzere ilk olarak sınıra yakın şehirlerde serbest ticaret merkezleri kurulacak. Proje kapsamında, Doğu ve Güneydoğu Anadolu bölgelerine komşu ülkelerle sınırı bulunan Artvin, Ardahan, Kars, Iğdır, Ağrı, Van, Hakkari, Şırnak, Şanlıurfa, Kilis, Gaziantep ve Hatay’da sınır ticaret merkezleri kurulabilecek. Gümrük Müsteşarlığı’nın sürdürdüğü çalışmaların sonuçlanmasıyla bölge ekonomilerinde önemli bir canlanma beklenirken, İran, Suriye, Azerbaycan ve Gürcistan’la görüşmeler sürüyor. 

Özel de destek verecek

Sınır ticaret merkezi kurma izni il özel idaresi, il ve ilçe ticaret odası veya il ve ilçe ticaret ve sanayi odası, Esnaf ve Sanatkârlar Odaları Birliği ile en az iki ihracatçı birliğinin katılımıyla oluşturulan anonim şirketlere verilecek. Şirket işletme izni almak üzere Gümrük ve Muhafaza Başmüdürlüğü’ne başvurulacak. Merkezlerde mağaza açmak isteyen tüzel ve gerçek kişilere ise izin Merkez İşleticisinin teklifi üzerine verilebilecek.

(8)* * *

İHRACATA YÖNELİK DEVLET YARDIMLARININ ANALİZİ VE DEĞERLENDİRİLMESİ

Ülkemizde ihracata yönelik devlet destekleri, 27.12.1994 tarih ve 94/6401 sayılı İhracata Yönelik Devlet Yardımları Kararı kapsamında, prensip olarak gelişmiş ve batılı ülkelerin uygulamalarına paralel bir şekilde ve “bir faaliyetin yapılması” şartına bağlı olarak sağlanmaktadır.

I- Amaç açısından Değerlendirme

Halen “İhracata Yönelik Devlet Yardımları” adı altında firmalarımıza sağlanan destekleri, ulaşılmak istenen amaçlar açısından analiz etmek gerektiğinde, bunları üç grup altında toplamak suretiyle incelemek gerekmektedir.

A. İşletmelerin üretim altyapısı ve ürün kalitesini güçlendirmek suretiyle uluslararası pazarlardaki rekabet yeteneklerini artırmayı hedefleyen destekler

Türkiye’de 1980 yılından itibaren ithal-ikameci bir sanayi ve üretim yapısından ihracata dayalı bir yapıya geçilmesiyle birlikte, 1960-80 ithal-ikameci dönemde oluşan iç pazara dönük üretim altyapısı ve kapasitesinin ihracata yönlendirilmesi amacıyla gerek iç talebi daraltmaya yönelik para ve maliye politikası uygulamaları, gerekse ihracat performansına dayalı doğrudan teşviklerle ihracat artırılmaya çalışılmış ve bu politikaların sonucu olarak hızlı bir ihracat artışı sağlanmıştır. Ancak 1990’lı yıllara gelindiğinde, 1980’li yıllarda uygulanan para ve maliye politikaları sonucu bozulan kamu dengeleri ve bunun sonucunda oluşan makro ekonomik istikrarsızlık üretime yönelik yatırımları olumsuz yönde etkilemiştir. Bu nedenle gerek üretim maliyetleri, gerekse kalite açısından ürünlerimizin uluslararası pazarlardaki rekabet güçlerinin göreceli olarak yetersiz kalması olgusuyla karşı karşıya kalınmıştır. Oluşan yeni uluslararası üretim yapısında rekabetin temel belirleyicisi teknoloji ve innovasyon üretebilmek olmuştur.

Ülkelerin teknoloji üretebilme yeteneği Araştırma-Geliştirme (AR-GE) harcamalarına ayırabildikleri kaynaklarla ölçülmektedir. Bu anlamda, ülkelerin AR-GE harcamalarına ayırdıkları kaynakların değerlendirilmesinde AR-GE harcamaları/GSMH oranı, AR-GE faaliyetlerinde değerlendirilen işgücünün miktarı ve toplam nüfusa oranı ile buluş ve yenileştirme faaliyetlerin düzeyi, dolayısıyla belli periyodlarda kaydedilen patent sayılarından yararlanılmaktadır. Genel olarak gelişmiş ülkelerde AR-GE harcamaları/GSMH oranının %2-3 aralığında yer aldığı görülmektedir. Diğer taraftan, yeni sanayileşen ülkelerin deneyimlerine bakıldığında da, belirgin bir gösterge olarak bu oranın bir yükseliş trendi gösterdiği saptanmaktadır. Türkiye’de bu oran 1994 yılında binde 4 civarından bugün binde 6 düzeylerine yaklaşmıştır.

Diğer taraftan, AR-GE faaliyetlerinin yanı sıra, üretim altyapısının gücünü gösteren temel göstergeler kalifiye işgücü (skilled-labour) istihdamı ve mevcut işgücünün kalifiye düzeyini artırmaya yönelik faaliyetler ile ürünün kalitesinin belgelendirilmesine yönelik harcamalardır. Günümüzde pazara giriş konusundaki en önemli engel kalite sertifikasyonu olmuştur. İhracata Yönelik Devlet Yardımları kapsamındaki desteklerden, bu anlamda üretim ve kalite altyapısını güçlendirmeyi amaçlayanlar şunlardır:

1- Araştırma-Geliştirme (AR-GE) Yardımı: Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından ilk olarak 1995 yılında sağlanmaya başlanan AR-GE desteği, bugüne kadar ekonomimizin ve reel sektörün değişen talep ve ihtiyaçları dikkate alınarak, gözden geçirilmek suretiyle uygulanmaktadır. Desteğin uygulanmasında, firmaların AR-GE niteliği taşıyan projelendirilebilecek veya projelendirilmiş harcamalarına %60’a kadar varan oranlarda hibe (grant) ve/veya hem hibe hem de ucuz kredi (soft-loan) şeklinde destek sağlanmaktadır. Bu destek kapsamına alınacak projelerin AR-GE faaliyeti niteliği taşıyıp taşımadığı değerlendirmesi ise, Türkiye Bilimsel ve Teknik Araştırma Kurumu (TÜBİTAK) ve Türkiye Teknoloji Geliştirme Vakfı (TTGV) vasıtasıyla yapılmaktadır.

2- Çevre Maliyetlerinin Desteklenmesi Yardımı: Aynı şekilde ilk defa 1995 yılında verilmeye başlanan bu yardım kapsamında, firmaların başta ISO 9000, ISO 14000 kalite güvence sistemi ve çevre yönetim sistemi belgeleri ile CE işareti kullanabilmek amacıyla yapacakları belgelendirme harcamaları ve uluslararası pazarlara giriş için aranan diğer kalite sertifikasyon giderleri %50 oranında karşılanmaktadır. Bu yardım kapsamındaki destekten yararlanacak firmalar doğrudan Dış Ticaret Müsteşarlığı İhracat Genel Müdürlüğü tarafından değerlendirilmektedir.

3- Eğitim Yardımı: Firmalarımızın mevcut işgücünün kalifiye düzeyinin artırılmasını teşvik etmek amacıyla uygulamaya konan bu yardım kapsamında, firmalar tarafından özellikle dış ticaret konularında personel eğitimiyle ilgili olarak yapılacak harcamaların %50’si devlet tarafından hibe şeklinde destek olarak sağlanmaktadır.

4-İstihdam Yardımı: Bu Tebliğin amacı, Sektörel Dış Ticaret Şirketi unvanını haiz firmaların münhasıran dış ticarete ilişkin işlemlerini yürütmek üzere konusunda tecrübeli ve yüksek öğrenimli yönetici ve eleman istihdamının sağlanmasıdır. Sektörel Dış Ticaret Şirketleri (SDŞ), Küçük ve Orta Büyüklükteki İşletmelerin (KOBİ) ihracata yönlendirilmesi amacıyla geliştirilmiş bir “ihracat amacı etrafında örgütlenme modeli” olarak düşünülmüştür. Modelin asıl amacı, KOBİ’ler arası işbirliği suretiyle sinerjik avantajlar ortaya çıkarmaktır. Sinerjik avantajların yanı sıra ortak pazarlama, Pazar araştırması ve dış pazarlara açılma ve dış pazarlarda derinleşme faaliyetlerinde yatay ve dikey maliyet ve uzmanlaşma avantajları yaratılması da modelin oluşturulma amaçları arasında yer almaktadır. İstihdam yardımı ile SDŞ modelinin özendirilmesi amacıyla bu şirketlerin istihdam edecekleri profesyonel yönetici ve kalifiye elemanların bir yıllık ücretlerinin %75’i devlet tarafından karşılanmaktadır.

5- Patent, Endüstriyel Tasarım ve Faydalı Model Tescili Yardımı: Türkiye’de bireysel düzeyde yapılan AR-GE ve geliştirme çalışmalarını ve bunların tescilini teşvik etmek amacıyla getirilen bu destek kapsamında, gerçek kişilerin bireysel çalışma sonucunda yarattıkları teknoloji geliştirmeye yönelik fikri ürünlerin tescili dolayısıyla Türk Patent Enstitüsü’ne (TPE) yapacakları tescile ilişkin ödemelerin %75’i desteklenmektedir.

B- Firmaları ihracat faaliyetlerine yöneltmeyi ve uluslararası pazarları tanımalarını sağlamayı hedefleyen destekler

Ülkemizde özellikle KOBİ’lerin ihracat faaliyetleri konusundaki isteksizlikleri ve bilgisizlikleri ile uluslararası pazarlara yönelmenin gerektirdiği nisbeten yüksek maliyetler dolayısıyla daha çok iç pazara yönelik üretim yapmayı tercih ettikleri görülmektedir. Diğer taraftan uluslararası pazarlamanın genel olarak yüksek maliyetler gerektirmesi nedeniyle, devlet, firmaların uluslararası pazarlara açılma maliyetlerini kısmen karşılamak suretiyle pazar çeşitlendirme ve pazarlama faaliyetlerine destek sağlamayı amaçlamıştır. Bu amaçla getirilen başlıca destekler şunlardır:

1- Yurtdışı Fuarlara Katılım Harcamaları Yardımı: Bu destek kapsamında firmalarımızın yurtdışı fuarlara katılmaları durumda, başta stand kirası ve numune taşıma giderleri olmak üzere yapacakları harcamalar %80 ile % 100 arasında değişen oranlarda desteklenmektedir. Bir firmanın uluslararası pazarları tanıması ve bu pazarlara açılmasının ilk adımının fuarlara katılım olduğu düşünüldüğünde, sağlanan bu desteğin büyük önem taşıdığı rahatlıkla anlaşılabilmektedir. Bu destekten yararlanmak amacıyla firmaların ilk başvurularını bağlı bulundukları İhracatçı Birliklerine yapmaları gerekmektedir.

2- Pazar Araştırması Yardımı: Pazar Araştırması, bir işletmenin ürünlerine yeni pazarlar araştırması, bu pazarlardaki rekabet ve satış şansını değerlendirmesi veya halen ihracat yapmakta olduğu pazarlarda ürünlerinin durumunu değerlendirmek amacıyla yapacağı masa başı ve alan çalışmalarından oluşmaktadır. Pazar Araştırması desteği, firmaların yapacakları pazar araştırması faaliyetleri dolayısıyla katlanacakları maliyetlerin hibe olarak karşılanması şeklinde uygulanmaktadır.

C. Doğrudan pazarlama, pazarda derinleşme ve markalaşma faaliyetlerinin desteklenmesini hedefleyen destekler

Ülkemizin 1980 sonrası dönemde ihracat performansında önemli bir sıçrama sağlanmasına karşın, markalaşma ve tanıtım faaliyetleri konusunda yetersiz kalındığı ve Türk malı imajının yeterince uluslararası pazarlarda yerleşemediği gözlenmektedir. İhracat faaliyeti temelde süreklilik, özen, bilgi ve maliyet gerektiren bir faaliyettir. Tanıtım ve markalaşma ise, yüksek maliyetlerle gerçekleşebilen ve getirisi orta ve uzun vadede alınabilen faaliyetlerdir. Bu nedenle, devlet, firmaları bir taraftan markalaşma ve tanıtım faaliyetleri yapmak konusunda teşvik etmek, diğer taraftan doğrudan pazarlama ve pazarda derinleşme konusunda desteklemek amacıyla aşağıdaki destek unsurlarını uygulamaya koymuştur.

1. Yurtdışı Ofis/Mağaza Açma ve Marka Tanıtım Yardımı: Firmalarımızın dış pazarlarda doğrudan pazarlama, markalaşma ve marka tanıtım faaliyetlerinin desteklenmesi amacıyla sağlanan bu yardım kapsamında, yurtdışında ofis, mağaza, showroom, depo, temsilcilik gibi adlar altında açılacak birimlerin iki yıllık kiraları, demirbaş alımına ilişkin harcamaları ve tanıtım harcamaları desteklenmektedir.

2. Türk Ürünlerinin Yurtdışında Tanıtılması, Tutundurulması, Türk Malı İmajının Yerleştirilmesi ile Marka Tanıtım Faaliyetlerinin Desteklenmesi Yardımı: Bu destek ile ulaşılmak istenen temel amaç, markalaşma potansiyeli olan firmalarımızın uluslararası pazarlarda markalaşmalarını ve bu markalaşma faaliyetinin Türk Malı imajı ile birlikte yürütülmesini teşvik etmektir.  Bu amaca yönelik olarak, firmaların yapacakları her türlü tanıtım, promosyon, tutundurma ve pazarlama faaliyetleri için yapacakları harcamaların %50’si bir milyon ABD Doları toplam destek tutarı kadar desteklenmektedir. Ayrıca, yine yurtdışında Türk Malı imajının markalaşma potansiyeli olan firmaların markaları eşliğinde oluşturulması ve yerleştirilmesi amacıyla “Turquality” kavramı çerçevesinde dünyanın önde gelen moda merkezlerinde “Turquality Mağazaları” devlet desteğiyle faaliyete geçirilecektir.

II- Hedeflenen firma büyüklüğü açısından değerlendirme

İhracata Yönelik Devlet Yardımlarını, hedefledikleri firma büyüklükleri açısından da analiz etmek mümkündür. Bu anlamda, yardımın bütün firmalara açık olması ya da sadece KOBİ’leri hedeflemesi söz konusu olmaktadır.

A. Sadece KOBİ’leri hedefleyen yardımlar

Genel olarak bütün dünyada KOBİ’lerin desteklenmesi ve güçlendirilmesi ile bu tür işletmelerin ihracata yönlendirilmesi ekonomi politikalarının temel amaçları arasında yer almaktadır. KOBİ’lerin en önemli avantajı esnek üretim yapılarıdır. Diğer taraftan KOBİ’lere yönelik olarak sağlanan destekler, genel olarak uluslararası ticaret kurallarına aykırılık teşkil etmemektedir. KOBİ’lere sağlanan destekler konusundaki sorunlar ve tartışmaların en önemlisi KOBİ tanımında yaşanmaktadır. Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından yapılan KOBİ tanımında;

 1-200 arasında işçi çalıştıran, 

 Bina ve arazi hariç sabit varlık tutarı 2 milyon ABD Dolarını aşmayan, 

 İmalat sanayinde faaliyet gösterip gerçek usulde defter tutan, işletmeler KOBİ olarak kabul edilmektedir. Yukarıda açıklanan desteklerden sadece KOBİ’lerin veya KOBİ’lerin biraraya gelerek kurdukları SDŞ’lerin yararlanabileceği destekler şunlardır:

a. Çevre Yardımı 

b. Pazar Araştırması Yardımı 

c. Eğitim Yardımı 

d. İstihdam Yardımı 

Ayrıca diğer destek kalemlerinde de KOBİ’lere daha yüksek oranlarda destek sağlanmak suretiyle avantaj yaratılmıştır.

B. Bütün firmaların yararlanmalarına açık olan yardımlar

İhracata Yönelik Devlet Yardımlarının bir kısmında ise firma büyüklüğüne bakılmaksızın destek sağlanmaktadır. Bu tür yardımlarda pazarlama ve markalaşma faaliyetlerinin ön planda olduğu görülmektedir. Bu yardımlar şunlardır:

a. Yurtdışı Fuar Yardımı 

b. Yurtdışı Ofis/Mağaza Açma ve Marka Tanıtım Faaliyetleri Yardımı 

c. Türk Ürünlerinin Yurtdışında Tanıtılması, Tutundurulması, Türk Malı İmajının Yerleştirilmesi ile Marka Tanıtım Faaliyetlerinin Desteklenmesi Yardımı 

İhracata Yönelik Devlet Yardımları ile ilgili desteklerin işleyişi, yararlanma koşulları, başvuruların yapılması ve formlar ile ayrıntılı bilgilerin Dış Ticaret Müsteşarlığı'nın internet sayfasından ( www.dtm.gov.tr ) temini mümkündür.

III- Yenİ teşvİk mekanİzması önerİsİ

A. MAKRO STRATEJİ

1- Hedef Ürün Grubu

- Markalı konfeksiyon ve hazır giyim ürünleri, öncelikle kadın ve çocuk giyim ile deri giyim, ayakkabı ve çanta olabilecektir. 

2- Hedef tüketici kitlesi

 Çocuk giyim için 0-5 yaş grubu 

 Kadın ve erkek giyim için; 

a. Orta fiyat grubu ürünlerde 20-24 yaş grubu 

b. Lüks ve markalı ürünlerde 25-40 yaş grubu 

c. Gerçekten çok üst ürün grubu, moda, butik ve “haute couture” ürünler için ise 40-49 yaş grubu hedef tüketici kitleleridir. 

Deri ürünlerinde de yetişkinler bazında hedef kitleler benzerlik arz etmektedir.

Hedef tüketici kitlesi ve ürün grubu çakışması 

TÜKETİCİ KİTLESİ
SATIŞ POTANSİYELİ OLAN ÜRÜN
Yetişkin Erkek 
Tişört, “Sweat Shirt”, Spor Kıyafet, Pantolon ve Şortlar
Yetişkin Kadın 
Bluz, Kazak,Gecelik,
Çocuk 


Tişört, Gömlek ve Pantolon

Çorap 


Gündelik ve Spor Çorap, Kısa Çorap (Şoset)

Ev Tekstili

Yatak Örtüsü,Çarşaf, Havlu

Deri Ürünleri 

Deri Giyim, Ayakkabı ve Çanta

3- HEDEF ÜLKELER

Hedef ülkeler; İngilitere, Kanada, Japonya, Rusya, İtalya, Fransa ve Hong Kong aracılığıyla Çin’dir.

4- Yöntem

Hedef ülkelere yönelik bir faaliyetin etkin ve verimli yürütülebilmesini teminen, İTKİB veya başka bir koordinatör Birlik bünyesinde “Konfeksiyon Tanıtım Grubu” adı altında bu ülke pazarına ilgi duyan ihracatçılarımızın katılacağı en fazla 8 üyeli ve Müsteşarlığımızdan bir Genel Müdür Yardımcısı veya Tekstil ve Konfeksiyon Dairesi Başkanı’nın da koordinatör başkan olarak katılacağı bir heyet oluşturulması yerinde olacaktır.

5- UYGULAMA BİRİMİ

Sözkonusu “Konfeksiyon Tanıtım Grubu” uzun vadede konfeksiyon sektöründe tanıtım faaliyeti yürütme konusunda tecrübeli bir halkla ilişkiler firması tespit ederek hedef pazarda yürütülecek faaliyetlerin ağırlıklı olarak koordinasyonu yürütmesi, faaliyetlerin uygulamasının sözkonusu halkla ilişkiler firmasına, denetiminin ise “Konfeksiyon Tanıtım Grubu” adına Ticaret Müşavirliğimize bırakılması yerinde olacaktır.

6-DESTEK BİRİMİ

Yapılacak bir faaliyetin başarıya ulaşabilmesi için, mutlaka ilgili sektörde faaliyet gösteren o ülkedeki kamu ve özel kuruluşların desteğinin sağlanması gerekmektedir. Bu çerçevede, o ülkede faaliyette bulunan konfeksiyon ürünleri üretim ve ithalatı ile ilgilenen firmaların oluşturduğu Dernek veya Birliklerin de desteği alınmalıdır.

7-LOJİSTİK VE İRTİBAT BİRİMİ

Uzun vadede ise, o ülkede “Konfeksiyon Tanıtım Grubu” adına bir temsilcilik veya ofis açılması yerinde olacaktır.

8- FİZİBİLİTE ÇALIŞMASI

Hedef ülkeden bir uzmanın, ülkemizdeki konfeksiyon ürünlerinden hangilerinin bu pazarda şansı olabileceğini araştırmak maksadıyla, İTKİB tarafından ülkemize davet edilmesi gerekmektedir. Ayrıca, ülkemiz işadamlarının da bir moda fuarı vesilesiyle hedef ülkeye gidip, moda ve konfeksiyon sektöründeki eğilimleri yerinde tespiti de yararlı olabilecektir. Yine bu program dahilinde çeşitli dağıtım kanalları da yerinde gözlenmelidir. Bu çerçevede,

 İşadamlarımızın, önce bir fuar vesilesiyle tüketici eğilimlerini, rakiplerini, butikleri, department store’ları ve indirimli satış yapan mağazaları yerinde görmeleri uygun olacaktır. 

 İkinci aşamada, hedef ülkedeki muhatap dernek ve kuruluşlarla temas etmeleri yararlı olacaktır. 

9- Finansman ve Bütçe :

Bu faaliyetlerde kullanılmak üzere yapılacak tanıtımın kapsamına göre 1.000.000 ABD Doları (Dar kapsam için) ile 3.000.000 ABD Doları (Geniş kapsam için) civarında yıllık bir bütçenin ayrılması yararlı olabilecektir. Bu bütçenin, Fındık Tanıtım Fonu’na benzer şekilde konfeksiyon sektörü ihracatından yapılacak binde 0.5 oranında kesintilerle oluşturulması mümkün bulunmaktadır. İkinci bir alternatif ise, bir kısmının ilgili İhracatçılardan ve bir kısmının da devlet yardımları kapsamında desteklenmek suretiyle, İTKİB veya ortaklaşa tüm ilgili İhracatçı Birliklerinden karşılanmalıdır.

10-tanıtım projesinin zamanlaması

2005 yılında kotaların kalkacağı hususu da dikkate alınarak, 2003 ve 2004 yıllarında bu tür yoğun bir kampanya yapılması yerinde olacaktır. 

11-projenin aşamaları

a) Birinci aşama (Ön hazırlık) :

 Öncelikle hedef ülkedeki konfeksiyon sektöründeki kuruluşlardan birisinin destek ve katkısı sağlanmalıdır (Finansal destek hariç). 

 Yukarıda belirtilen hususlarda o ülkedeki muhatapların hedef kitle konusundaki önerileri alınmalıdır. 

 Tüketici eğilimleri hakkında muhataplardan mümkünse alt sektörler bazında detaylı bilgi talep edilmelidir. 

 Ülkemiz konfeksiyon sektörü ile ilgili alt sektörler bazına kadar inen detaylı bir rapor İTKİB tarafından hazırlanmalıdır. 

 Seçilmiş firmalarımız ile ilgili özet bilgiler ve ürün profillerini içeren İtalyanca, Fransızca ve Japonca katalog hazırlanmalıdır. 

b) İkinci aşama (Uygulama) :

 Projeyi yürütmek ve koordine etmek üzere, İTKİB, TGSD ve DTM yetkililerinden oluşan bir konfeksiyon tanıtım grubu oluşturulmalıdır. Sekretarya görevini İTKİB yürütmelidir. 

 Üyeler, mümkün olduğunca marka sahibi veya hedef ülkelere ihracatı amaçlayan firmalardan seçilmeye çalışılmalıdır. 

 Grubun o ülkedeki temaslarını Ticaret Müşavirliği organize etmeli, o ülkedeki muhataplarla ilk aşamada grup üyeleri 2-3 günlük bir toplantılar serisi gerçekleştirmelidir. 

 Uzun vadede tecrübeli bir halkla ilişkiler firması ile çalışılmalıdır. 

B. mikro strateji

1- AKSİYON PLANININ UNSURLARI

 Ticaret Müşavirliğimiz tanıtım projesi hakkında bilgilendirilmelidir. 

 İtalyanca, Fransızca ve Japonca sektör ve firma katalogları hazırlanmalıdır. 

 Ticaret Müşavirliğince yapılacak program çerçevesinde önce bir fuar ve piyasa, ikinci aşamada ise o ülkedeki sektör kuruluşları ziyaret edilmelidir. 

 İlk ziyaret esnasında halihazırda o ülkede Türk ürünlerini department store’larda satan ve halen o ülkede yaşayan Türklerin tecrübelerinden de istifade edilmelidir. 

 Öncelikle Osmanlı ve Türk desenleri içeren bir kreasyonla defileler düzenlenerek "Türk Malı" imajı yaratılmalıdır (Ör: Atıl Kutoğlu, Dicekayek, Zuhal Yorgancıoğlu vs.). 

 Büyükelçilikte sektörle ilgili seminer ve resepsiyon düzenlenmelidir. Büyükelçiliklerde yapılacak tanıtım faaliyetleri tüketici üzerinde güvenilirlik ve ciddiyet etkisi yaratmaktadır. 

 Sırasıyla sadece giyim eşyasını indirimli satan mağazalar, department store’lar ve butikler hedef satış noktaları olmalıdır. 

 Sektörel dergi ve gazetelerde ülkemiz konfeksiyon sektörü ile ilgili haber ve makaleler yayımlanması için girişimlerde bulunulmalıdır. 

 Farklı şehirlerde Türk moda günleri düzenlenmelidir. 

Yukarıda belirtilen kapsamda ve daha geniş açılardan da konu ele alındığında sektöre yönelik yeni teşvik mekanizmaları aşağıda kısaca özetlenmeye çalışılmaktadır.

2-ÇEVRE İLE İLGİLİ DESTEK UNSURLARI

a) Teşviğin kapsamı :

Mevcut Çevre Desteğine ilaveten,

 Firmaların yatırım aşamasında aldıkları Çevresel Etki Değerlendirmesi (ÇED) Raporu ile ilgili masraflarının karşılanması. 

 Çevre ile ilgili etiket alımı için yapılacak laboratuvar masrafları. 

 Çevre konusundaki tüm teknik engeller (etiket, ambalaj, paketleme, geri dönüşüm, atık yönetimi vs.) için yapılacak masrafların karşılanması. 

b) Teşviğin limiti : Masrafların azami % 50’si.

c) Uygulama birimi : Dış Ticaret Müsteşarlığı

3- EĞİTİM İLE İLGİLİ DESTEK UNSURLARI

a) Teşviğin kapsamı : “School of Business”larda yapılacak azami 4 dönemlik eğitim faaliyetleri ve o ülkede kalınacak yurt için harcanacak paranın karşılanması (Asgari 3 yıl firmada çalışmış olmak, firma ortakları ile akrabalık bağı olmamak, üniversiteden kabul belgesi olmak) (“School of Business” ağırlıklı olarak yönetim, pazarlama, moda, vb. alanlarda "case study" bazında eğitim veren okullardır. Bu kapsamda; Londra, New York, Brüksel ve Paris vs.).

b)Teşviğin limiti : Masrafların azami % 50’si (Azami 25.000 ABD Doları/Öğrenci)(Firma başına bir öğrenci, toplam 50 öğrenci).

c) Uygulama birimi : Dış Ticaret Müsteşarlığı

4- OFİS VE MAĞAZA İLE İLGİLİ DESTEK UNSURLARI

a) Teşviğin kapsamı :

- Department Store’larda köşe sahibi olan firmaların Department Store yönetimine yaptıkları ödemelerin karşılanması. 

- New York, Tokyo, Rotterdam ve Marsilya gibi önemli antrepoların olduğu merkezlerde antrepo kirasının ödenmesi. 

- Destek, mağaza ve “showroom” ile sınırlandırılmalı, depo, temsilcilik vb. unsurlar teşvik kapsamından çıkarılmalıdır. 

- Mağaza ve köşe sayı sınırlaması olmamalıdır. 

b) Teşviğin limiti : Masrafların azami % 50’si. 1. madde için (50.000 ABD Doları/Ay) (Azami 3 yıl) (18 m2 üstü için 100.000 ABD Doları/Ay) 2. madde için (50.000 ABD Doları/yıl) (Azami 3 yıl)

c) Uygulama birimi : Dış Ticaret Müsteşarlığı

5- MODA İLE İLGİLİ DESTEK UNSURLARI

a) Teşviğin kapsamı :

1. Uluslararası moda yarışmalarına katılım masraflarının karşılanması. 

2. Yabancı Moda Enstitülerinde (Paris, Milano, Floransa) kurs programlarına katılım bedelinin karşılanması. 

3. İTKİB Genç Stilist yarışmasını kazanmış kişilerden her sezon için (İlkbahar-Yaz, Sonbahar-Kış) en fazla 3 kişinin 1 defileye katılım masraflarının tamamının karşılanması. 

4. Hedef dış pazarlarda radyo, gazete ve dergi ile bill board reklam masraflarının karşılanması. 

5. Fashion TV için program hazırlama masrafının yarısının karşılanması. 

6. Sektörel bilgilendirme katalogları basım, dağıtım masrafının (İngilizce hariç mevcutların başka yabancı dillere -Fransızca, İtalyanca, Japonca, Çince, İspanyolca- çevrilerek basımı) karşılanması. 

b) Teşviğin limiti : Masrafların azami % 50’si.

1. madde için (Yarışma katılım, konaklama ve uçak bileti)(Her yarışma için 2.000 ABD Doları)

2. madde için (20.000 ABD Doları) (Sadece 1 defa)

3. madde için (Uçak bileti, konaklama ve defile katılım ücreti)

4. madde için (Azami yıllık toplam firma başına 150.000 ABD Doları)

5. madde için (10.000 ABD Doları)

6. madde için (Tercüme, basım, dağıtım masraflarının toplamı için azami 50.000 ABD Doları)

c) Uygulama birimi : Dış Ticaret Müsteşarlığı

6- İSTİHDAM İLE İLGİLİ DESTEK UNSURLARI

a) Teşviğin kapsamı : Moda tasarımcısı, grafiker, desinatör istihdamında 2 yıl için % 50 brüt ücretin karşılanması. 

b) Teşviğin limiti : (Yıllık azami 20.000 ABD Doları)

c) Uygulama birimi : Dış Ticaret Müsteşarlığı

7- ULUSLARARASI TANITIM İLE İLGİLİ DESTEK UNSURLARI

a) Teşviğin kapsamı :

1. İlgili İhracatçı Birlikleri ve sektörel kuruluşların ortaklaşa yürütecekleri ve önceden Müsteşarlığın onayına sunulacak sektörel tanıtım faaliyetlerine ilişkin harcamaların karşılanması. (Muhtemel faaliyetler: Defile düzenleme, ikili iş görüşmeleri, yabancı ülkelerin ilgili sektörel kuruluşlarının Türkiye’ye daveti, seminerler, moda günleri düzenlenmesi, department store veya önemli satış noktalarında ürün tanıtım faaliyetleri, piar firmasına yapılacak ödemeler, reklam giderleri, resepsiyon, katalog basımı vb.)

2. Tanıtım ve fuarlara katılım esnasında gerekecek tercüman masraflarının karşılanması. 

b) Teşviğin limiti : Masrafların azami % 75’i.

1. madde için (Azami %75’i)

2. madde için (Azami % 50) / (İngilizce hariç)

c) Uygulama birimi : Dış Ticaret Müsteşarlığı

Yukarıda belirtilen hususların Devlet Yardımları Tebliğlerine eklenmesi yerine, “Moda, Çevre, Eğitim, İstihdam ve Tanıtım Desteği” olarak yeniden düzenlenmesi daha rasyonel olacaktır.

IV- SONUÇ VE DEĞERLENDİRME :

Dünya Ticaret Örgütü Anlaşmaları sonrasında tanınan geçiş sürelerinin sona ermesi aşamasına gelindiği dikkate alındığında, her alanda dünya ticaretinde rekabetin giderek daha da artacağı tahmin edilmektedir. Çin’in Dünya Ticaret Örgütü’ne katılması ve özellikle Gelişmekte Olan Asya Ülkelerinin firmalarının rekabet şanslarını arttırmak açısından teşvik mekanizmalarını çok yoğun ve yaygın bir şekilde kullandıkları da dikkate alındığında, ülkemiz firmalarının da yoğun bir rekabetle karşı karşıya kalacağı görülmektedir. Bu nedenle, başta “İhracat Teşvik Sistemi” olmak üzere mevcut teşvik mekanizmalarının, sözkonusu muhtemel gelişmeler ve güncel ihtiyaçlar dikkate alınarak, hızlı ve etkin uygulama imkanı olan yeni teşvik araçlarıyla zenginleştirilmesi yararlı olacaktır. Sektörel açıdan bakıldığında, 2005 sonrasında kotaların kalkması akabinde özellikle tekstil ve konfeksiyon sektöründe ülkemiz firmalarının başta AB ve ABD pazarı olmak üzere, karşılaşacakları yoğun rekabete karşı uygun teşvik mekanizmaları ile desteklenmeye ihtiyaçları her geçen gün daha da artacaktır.

Sonuç olarak, yukarıda önerilen ve pek çoğu kısa vadenin yanısıra uzun vadede de firmalarımıza kalıcı yararlar sağlayacak destek mekanizmalarının bir an önce Müsteşarlığımız ilgili birimlerince incelenerek, uygun görülenlerinin uygulamaya konmasında hayati önem bulunmaktadır. (Yüksel AKKUZUGİL - DT Uzmanı / Musa DEMİR - DT Uzmanı - DTM İhracat Genel Müdürlüğü)
(9)* * *
KISA KISA

(1) KARA LİSTEYE ALINAN FİRMA 

İstanbul İhracatçı Birlikleri Genel Sekreterliği’nden alınan bir yazıda; Birlikleri üyesi bazı firmaların, Danimarka’da yerleşik bir firmaya sattıkları malların karşılığının ödenmediği, alıcının aynı adreste isim değiştirerek (Ltd. , A.Ş.) kötü niyetini ortaya koyduğu ve haklarında “alacak” ve “dolandırıcılık” olmak üzere bir dizi dava açma yoluna gidildiği, Türk Eximbank’ın değerlendirmeleri sonucunda sigorta kapsamından çıkarıldığı ifade edilen alıcı firmanın “Kara Listeye” alınması hakkındaki taleplerinin İstanbul Ağaç Mamulleri ve Orman Ürünleri İhracatçıları Birliği Yönetim Kurulu’nun 03.03.2004 tarih 14 sayılı toplantısında görüşüldüğü kaydedilmektedir. Yönetim Kurulları’nın yukarıda belirtilen toplantısında yapılan değerlendirmede, aslında tek firma olan ve aşağıda isimleri zikredilen firmaların İhracatçı Birlikleri Statüsü’nün 43’üncü maddesi gereği “Kara Liste”ye alınmasının kararlaştırıldığı ifade edilmektedir.
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(2) DTM’nın Irak’la ilgili bir sirküleri (G-2004/87)

Dış Ticaret Müsteşarlığı İhracat Genel Müdürlüğü kanalıyla Bağdat Ticaret Müşavirliği’nden alınan bir yazıda, Irak Gümrük İdaresi Genel Müdürü ile yapılan bir görüşmede, Irak Geçici Koalisyon Yönetimi’nin 15 Eylül 2003 tarihli ve 38 sayılı talimatı (CPA Order No:38) ile düzenlenen Irak’a yapılan ithalatta % 5 oranında gümrük vergisi (reconstruction levy) tahsil edilmesine ilişkin uygulamanın anılan ülke gümrük kapılarında 15 Nisan 2004 tarihi itibariyle yürürlüğe girdiği, bildirilmektedir. Sözkonusu talimatta ayrıca, Irak’ta serbest Pazar ekonomisinin geliştirilmesini teminen gümrük vergisinin tahsilinde baz alınacak ürün fiyatlarının belirlenmesinde uluslararası uygulamanın dikkate alınacağı, vergi tahsilinden elde edilecek gelirin sadece Irak halkının desteklenmesi ve Irak’ın yeniden inşa edilmesinde kullanılacağı, verginin geçerlilik süresinin yürürlüğe girdiği tarihten itibaren 2 yıl süreyle belirli ürünler haricinde ithal edilen bütün mallar için geçerli olacağı, bu kapsamda gıda, ilaç, tıbbi cihazlar, giyim, kitaplar, insani yardım malzemeleri, BM ve diğer uluslararası kuruluşlar tarafından ithal edilen ürünler ile Oil for Food (OFF) kapsamında gerçekleştirilen ithalatın yeni uygulamadan muaf olacağı, ayrıca ilgili idari birimin bilahare alacağı kararlara istinaden uygulamadan muaf tutulan ürünler ile kurumlara ya da kuruluşlara yeni ilaveler yapılabileceği hususlarının kabul edildiği belirtilmektedir. Bilgilerine sunulur.

(3) ÜRDÜN KRALLIĞI’NDA TİCARET VE YATIRIM OLANAKLARI:

Ankara’da yerleşik Ürdün Krallığı Büyükelçiliği’nden alınan bir yazıda; Ürdün’ün son on yılda ekonomisini güçlendirme konusunda çok yol katettiği, bu kapsamda sıkı para poitikaları, vergi yapısında reformlar ve dış ticarette liberalizasyonun benimsediği ifade edilmektedir. Aynı yazıda devamla, ABD ile imzaladıkları en son anlaşma ile Ürdün’den ABD’ye vergisiz ve kotasız mal girişine imkan tanıyan Serbest Ticaret Bölgesi’nin kurulduğu ve bununla birlikte “Qualified Industrial Zones (QIZ)” adı altında sanayi bölgeleri oluşturulduğu ifade edilmektedir. Yabancı yatırımcılara uygun koşullar sunan vergi muafiyeti uygulanan ve söz konusu bölgelerde işlem gören ürünlerin ABD’ye vergi ve kotadan muaf olarak satılabilmesinin önemi vurgulanan yazının devamında, söz konusu bölgelerde yatırım yapmak isteyen üyelerimizin konuya ilişkin ayrıntılı bilgi edinmek için, Ürdün Krallığı Büyükelçiliği’nin Ticaretle ilgili bölümünün 0312 440 20 54, 0312 440 45 94 no.lu telefonu veya 0312 440 43 27 faks numarasıyla ya da jordembank@superonline.com e-posta adresiyle doğrudan irtibata geçebilecekleri bildirilmektedir.

EKONOMİ DÜNYASI

(Rızkın onda dokuzu ticarettedir. Hz. Muhammed SA)
“Geçmiş gün, tedavülden kalkmış para gibidir; unut gitsin. 

Gelecek çek gibidir; karşılığı çıkmayabilir. Bugün nakittir; dolu dolu yaşa gitsin…”

(1)* * *
KOSGEB'DEN KOBİ'LERE UCUZ KREDİ FIRSATI
KOSGEB, yatırım, işletme sermayesi ile ihracata yönelik KOBİ'lere kullandıracağı 100 bin dolar üst limitli, 24 aya kadar vadeli kredilerde faiz giderlerini destekleyecek. Sözkonusu kredilerin sektörel veya ölçek nitelikleri KOSGEB tarafından belirlenecek. Resmi Gazete'nin 04.05.2004 tarihinde yayımlanan karara göre yatırım ve işletme sermayesi kredileri Türk Lirası cinsinden, ihracat kredisi ise döviz ve/veya döviz karşılığı Türk Lirası cinsinden kullandırılacak. Yatırım, işletme sermayesi ve ihracat kredilerinin üst limiti 100.000 ABD Doları ve/veya karşılığı Türk Lirasını geçmeyecek. Kullandırılacak kredilerin vadesi, faiz oranı ve 24 (yirmidört) ayı geçmeyecek şekilde geri dönüşü günün koşullarına uygun olarak, KOBİ'lerin lehine olacak şekilde yürürlükte bulunan cari faiz oranlarının altında olmak kaydıyla bankalarla yapılacak protokollerle belirlenecek. Krediden Kaynak Kullanımını Destekleme Fonuna (KKDF) kesinti yapılmayacak Banka ve Sigorta Muameleleri Vergisi (BSMV) nispeti Türkiye Halk Bankası A.Ş. tarafındankullandırılacak krediler hariç yüzde 1 oranında uygulanacak.
Resmi Gazete'de yayımlanan karar, KOSGEB tarafından uygun koşullarda finansal destek sağlanarak Küçük ve Orta Ölçekli Sanayi İşletmelerinin üretim, kalite ve standartlarını artırmaları, istihdam yaratmaları, uluslararası düzeyde rekabet etmeleri ve ihracata yönelmelerini sağlamayı amaçlıyor. Karar göre ihtiyaç duyulan finansal kaynağın miktarı ve şartları protokolde belirtilmek üzere KOSGEB ve işbirliği yapılacak Halkbank, Vakıflar Bankası veya Ziraat Bankası tarafından sağlanacak. KOSGEB tarafından tahsis edilecek kaynak KOSGEB'in yıllık bütçesi göz önüne alınarak KOSGEB tarafından her yıl belirlenecek KOSGEB ilgili bankalar ile yapılacak protokollerle belirlenecek miktarda faiz giderleri karşılığı olarak Türk Lirası ve döviz cinsinden gerekli kaynağı protokol yapılan bankada kendi adına açtıracağı hesaba aktaracak. Banka da, aktarılan KOSGEB kaynağını günün şartlarına göre en uygun şekilde nemalandıracak. KOBİ'lere kullandırılacak olan kredinin kaynağı bankalar tarafından sağlanacak. Küçük ve orta ölçekli sanayi işletmelerine bankadan kullandırılacak yatırım, işletme sermayesi ve ihracata yönelik döviz ve Türk Lirası kredilerinin faiz giderlerinin KOSGEB'ce protokolde belirlenecek kısmının karşılığı, banka tarafından KOBİ'lere yansıtılmayarak KOSGEB hesabından karşılanacak. Bu gider, geri dönüşümsüz KOSGEB desteği niteliğinde olacak ve banka tarafından KOBİ'lerden talep edilemeyecek.
Karar kapsamında KOBİ'lere kullandırılacak krediler için bankalarla yapılacak protokollerde bankanın uygulayacağı komisyon ve diğer masraflar KOBİ'lerin lehine olacak şekilde KOSGEB ile banka arasında müştereken belirlenecek ve banka tarafından belirlenenler dışında değişik isimler altında KOBİ'lerden masraf ve komisyon alınmayacak. Kredi talep eden KOBİ'ler ilk başvurularını ilgili bankanın şubelerine yapacak, banka, bankacılık mevzuatı çerçevesinde kredi tahsis işlemlerini gerçekleştirecek. Banka, uygun bulduğu kredi taleplerini KOSGEB finansman desteğinden faydalandırılmak üzere KOSGEB onayına sunacak. Kullandırılacak kredilerin takibi ve tahsil sorumluluğu bankaya ait olacak, banka kredinin takibinde temerrüt faizi, masraf, komisyon vb. ad altında KOSGEB'den hiçbir talepte bulunamayacak.
Küçük ve Orta Ölçekli Sanayi İşletmelerinin Geliştirilmesi ve Desteklenmesi Amacıyla KOSGEB Tarafından Uygun Koşullarda Finansal Destek Sağlanması Hakkında Karar
Amaç
Madde 1- Bu Karar, KOSGEB tarafından uygun koşullarda finansal destek sağlanarak Küçük ve Orta Ölçekli Sanayi İşletmelerinin üretim, kalite ve standartlarını artırmaları, istihdam yaratmaları, uluslararası düzeyde rekabet etmeleri ve ihracata yönelmelerini sağlamak amacıyla hazırlanmıştır.
Kapsam
Madde 2- Bu Karar, 3624 sayılı Küçük ve Orta Ölçekli Sanayi Geliştirme ve Destekleme İdaresi Başkanlığı Kurulması Hakkında Kanunun 2 nci maddesinde tanımı yapılan Küçük ve Orta Ölçekli Sanayi İşletmelerinin, sektörel veya ölçek nitelikleri KOSGEB tarafından belirlenmek kaydıyla finansman sorunlarının çözümüne yönelik olarak, yatırım, işletme sermayesi ve ihracata yönelik Türk Lirası veya döviz cinsinden kullandırılacak kredilerin faiz giderlerinin KOSGEB'ce desteklenmesini kapsar.
Tanımlar
Madde 3- Bu Kararda geçen;
KOSGEB: Küçük ve Orta Ölçekli Sanayi Geliştirme ve Destekleme İdaresi Başkanlığını,
Banka: Türkiye Halk Bankası A.Ş., Türkiye Vakıflar Bankası T.A.O., Türkiye Cumhuriyeti Ziraat Bankası A.Ş.'ni,
KOBİ: Küçük ve orta ölçekli sanayi işletmelerini ifade eder.
Kaynağın oluşumu
Madde 4- İhtiyaç duyulan finansal kaynağın miktarı ve şartları protokolde belirtilmek üzere KOSGEB ve işbirliği yapılacak Bankaca sağlanır. KOSGEB tarafından tahsis edilecek kaynak KOSGEB'in yıllık bütçesi göz önüne alınarak KOSGEB tarafından her yıl belirlenir.
Kaynağın işleyişi
Madde 5- KOSGEB ilgili bankalar ile yapılacak protokollerle belirlenecek miktarda faiz giderleri karşılığı olarak Türk Lirası ve döviz cinsinden gerekli kaynağı protokol yapılan bankada kendi adına açtıracağı hesaba aktarır. Banka, aktarılan KOSGEB kaynağını günün şartlarına göre en uygun şekilde nemalandırır. KOBİ'lere kullandırılacak olan kredinin kaynağı bankalar tarafından
sağlanır. Küçük ve orta ölçekli sanayi işletmelerine bankadan kullandırılacak yatırım, işletme sermayesi ve ihracata yönelik döviz ve Türk Lirası kredilerinin faiz giderlerinin KOSGEB'ce protokolde belirlenecek kısmının karşılığı, banka tarafından KOBİ'lere yansıtılmayarak KOSGEB hesabından karşılanır. KOSGEB kaynağından küçük ve orta ölçekli sanayi işletmelerini desteklemek amacı ile KOSGEB'in banka ile yapacağı protokolde belirtilecek kredi faiz giderleri, geri dönüşümsüz KOSGEB desteği niteliğinde olup, KOSGEB veya banka tarafından KOBİ'lerden geri talep edilmez. Bu Karar kapsamında KOBİ'lere kullandırılacak krediler için bankalarla yapılacak protokollerde bankanın uygulayacağı komisyon ve diğer masraflar KOBİ'lerin lehine olacak şekilde KOSGEB ile banka arasında müştereken belirlenir ve banka tarafından belirlenenler dışında değişik isimler altında KOBİ'lerden masraf ve komisyon alınmaz. Bu Kararın uygulanmasında oluşacak tereddüt ve ihtilaflarda KOSGEB'in görüşü doğrultusunda işlem yapılır. KOSGEB finansman desteğinden KOBİ'lerin faydalanması ile ilgili usul ve esaslar KOSGEB'ce belirlenir ve banka ile yapılacak protokollerle uygulanır.
Kredi türü
Madde 6- Yatırım ve işletme sermayesi kredileri Türk Lirası cinsinden, ihracat kredisi ise döviz ve/veya döviz karşılığı Türk Lirası cinsinden kullandırılır.
Kredi üst limiti
Madde 7- Yatırım, işletme sermayesi ve ihracat kredilerinin üst limiti 100.000 ABD Doları ve/veya karşılığı Türk Lirasını geçemez.
Kredilerin vadesi, faiz oranı ve geri dönüşü
Madde 8- Kullandırılacak kredilerin vadesi, faiz oranı ve 24 (yirmidört) ayı geçmeyecek şekilde geri dönüşü günün koşullarına uygun olarak, KOBİ'lerin lehine olacak şekilde yürürlükte bulunan cari faiz oranlarının altında olmak kaydıyla bankalarla yapılacak protokollerle belirlenir. Kullandırılacak kredinin türüne ve günün koşullarına uygun olarak geri ödemesiz dönem bankalarla yapılacak protokol ile belirlenir.
Başvuru, kredilerin onaylanması ve kullandırılması
Madde 9- Kredi talep eden KOBİ'ler ilk başvurularını ilgili bankanın şubelerine yaparlar. Banka, bankacılık mevzuatı çerçevesinde kredi tahsis işlemlerini gerçekleştirir. Banka, uygun bulduğu kredi taleplerini KOSGEB finansman desteğinden faydalandırılmak üzere KOSGEB onayına sunar. KOSGEB'ce belirlenecek kriterler çerçevesinde değerlendirilecek başvurulardan uygun bulunanların sonuçları bankaya bildirilir ve bildirim tarih ve sırası esas alınarak KOBİ'lerin destekten faydalanması sağlanır.
Takip ve sorumluluk
Madde 10- Kullandırılacak kredilerin takibi ve tahsil sorumluluğu bankaya ait olup, banka kredinin takibinde temerrüt faizi, masraf, komisyon vb. ad altında KOSGEB'den hiçbir talepte bulunamaz. Bu Karar'ın 4 üncü maddesi uyarınca tahsis edilen kaynak miktarının tamamının kullanıldığı anda kredi talepleri durdurulur. Bu durum KOBİ'lerin karşılanamayan kredi taleplerine müktesep hak teşkil etmez. KOBİ'lerin kullandığı kredinin herhangi bir nedenle anapara geri ödemesinin yapılmaması durumunda KOSGEB'ce sağlanan finansman desteği durdurulur.
Madde 11- Bu Karar kapsamında, KOSGEB ile banka arasında yapılacak protokoller çerçevesinde kullandırılacak kredilerden;
a) Kaynak Kullanımını Destekleme Fonuna (KKDF) kesinti yapılmaz.
b) 6802 sayılı Gider Vergileri Kanununun 33 üncü maddesi uyarınca uygulanacak Banka ve Sigorta Muameleleri Vergisi (BSMV) nispeti (Türkiye Halk Bankası A.Ş. tarafından kullandırılacak krediler hariç) %1 (yüzdebir) oranında uygulanır.
Madde 12- Bu Karar yayımı tarihinde yürürlüğe girer.
Madde 13- Bu Kararı, Sanayi ve Ticaret Bakanı yürütür. (Recep HEPTAŞ)
(2)* * *
TÜRK-ÇİN REKABETİ ORTAKLIĞA DÖNÜŞTÜREBİLİR

Elbette ki rekabet edemeyen birçok KOBİ’nin kepenklerini kapatmak zorunda kalması, özellikle de işsizliğin yükseldiği bir ortamda, son derece rahatsız edici bir durum. Elbette ki 2005 sonrası dönemde tekstil ve hazır giyim sektöründe AB pazarlarında Çin’in rekabet gücü nedeniyle ciddi şekilde zorlanacağız. Ancak onyıllardır varlığını hissettirdiği halde bizim sadece son bir kaç yıldır ciddi şekilde farkına vardığımız “Çin tehdidi”ne karşı ticaret kısıtlayıcı önlemlerle sonuç almak mümkün değil. Üstelik, Çin mallarının halkın alım gücünü artırdığı, üreticilerimizi katma değeri, verimliliği yüksek ve ayırt edici mal ve hizmet üretimine zorladığı bir dönemde. Bence, asil kafa yormamız gereken şey bu 1.3 milyarlık, geleceğin ekonomik süper gücü olarak gösterilen ülke ile bugünden başlayarak karşılıklı menfaatlere hizmet edecek nasıl bir ortaklık geliştirebileceğimiz.  Yanıtı "Çin" olan su soruları hiç akıldan çıkartmayalım: 

·Dünyanın en hızlı büyüyen ekonomisi hangisi? 

·İçinde yer almamayı hayal bile etmemeniz gereken ve satın alım gücü her geçen gün artan pazar?

·ABD ekonomisinin iflas bayrağını çekmeden yüzer gezer pozisyonda kalmasını sağlayan fonların kaynağı? 

·Dünya ticaret hacmindeki genişlemenin gerisindeki motor?

·Dünyada doğrudan yabancı yatırım akımları son üç yıldır azalırken gecen yıl ABD’yi tahtından indirerek en fazla yabancı sermaye çeken ülke konumuna yükselen ülke? 

·Döviz değerini dolar ve Euro aleyhine maniple eden gayri-adil tüccar ülke? 

·Ucuz üretim üssü olarak Batı’nın istihdam imkanlarını tek tek elinden alan dev goril? 

·Önümüzdeki 20 yıl zarfında günlük petrol ithalat gereksinimi bugünkü Suudi üretimi ile eşdeğer olması beklenen enerji açı ülke?

Hiç kuşkunuz olmasın bu sorulara verilecek yanıt daha uzun yıllar değişmeyecek. Dolayısıyla, sadece “Orta Krallık”tan iç piyasaya akmakta olan ucuz ithalatın üretim, istihdam ve dış ticaretimiz üzerindeki olumsuz etkisi üzerine odaklanılması Çin ile ilgili mevcut değerlendirmelerin eksik kalmasına, erken yola çıkarak yakalanabilecek birçok fırsatın ufkumuzdan çıkmasına yol açıyor. 

Çin ile yaşanan sıkıntılar sadece Türkiye’ye özgü değil

Çin, dünya ekonomisinde karsılaştırmalı üstünlüğü olduğu her alanda rakiplerine “hodri meydan” diyor. Serbest ticaret ve yatırım liberalizasyonunun nimetlerinden en fazla yararlanan ülke. Özellikle basta Kore ve Japonya ile Güneydoğu Asya ülkeleri olmak üzere bölgesel komşuları birçok alanda üstünlüklerini Cin’e kaptırdılar. Simdi bir ust lige çıkarak Cin’in dinamizmini kendi lehlerine nasıl kullanacaklarını düşünüyorlar. Meksika’da bizimle ayni kategoride. NAFTA’nın ABD pazarlarına girmede sağladığı avantajları Cin’e kaybetme tehlikesi ile karşı karşıya. ABD ve AB pazarları da ticarette dengesizliği giderek açan bu meydan okumaya karşı önlemler düşünüyorlar. Peki biz bu ülkelerin Cin politikalarını yeterince biliyor, bunlardan dersler çıkartabiliyor muyuz? Pek emin değilim. Şurası bir gerçek ki, “Çin vakası” bazılarının sandığı gibi öyle gelip geçmeyecek. Kalıcı ve uzun dönemde yansımaları devam edecek, korumacılığa ya da tepkiye dayalı kararlar ile üstesinden gelemeyeceğimiz bir “meydan okuma” ile karşı karşıyayız. Dolayısıyla, bu gerçeği kafalarımıza yerleştirmeliyiz. Fotoğrafın bütününü dikkate alan, ayakları yere basan orta ve uzun vadeli ortaklık stratejileri geliştirmeliyiz. Dahası, “tehdit” paranoyasının ötesine geçip bu ülke ile ilişkilerimizin ayni ölçüde önemli yatırım, teknoloji, finansman, jeopolitik ve kültürel boyutlarını da mutlaka değerlendirmelerimizin çerçevesi içine almalıyız.  

Bu ülkeye yönelik stratejinin temel ayakları neler olmalı?

Çin’e yönelik ekonomik ağırlıklı stratejik ortaklık geliştirilmesi onerilerini ilk defa "Yeni Ekonomik Süper güç Çin ve Türkiye" (1994, TUSIAD), ve sonrasında “Türkiye için yeni bir ekonomik ilişkiler stratejisine doğru”(1998, TÜSIAD) ve “Geleceğimiz Asya’da mı?” (2000, Milliyet Yayınları) çalışmaları ile sunduk. Hatta o zamanlar Ankara ve Pekin’de Çinli stratejistlerle bir dizi beyin fırtınası da yapıp sonuçlarını devlet başkanlarına arz ettik. Özellikle Çin tarafı, bu konuyu ciddiye alıp bizimle hevesle çalıştı. 1999’da koalisyon hükümeti programına Çin ile ilişkilerin daha da geliştirilmesi, ilk defa bir hedef olarak konuldu. Lakin, aradan geçen zaman zarfında, uzaktan görebildiğim kadarıyla, bu çabaların arkası gelmedi. Turgut Özal’ın 1980'lerin ortasında attığı “yol açıcı” adımların gölgesinde ilerliyoruz hala. 

Genellikle firmalarımız Çin’i ya ithalat ya da ucuz üretim üssü olarak görüyorlar. Çin’deki toplam Türk yatırımı 25-30 milyon doları civarında, ancak bazı firmalarımız Çin’de önemli işler yapmaya başladı. DEIK’in yetenekli ekonomisti Altay Atli’nin anlattığına göre, Enka Holding’e bağlı Çimtaş firmasının Ningbo kentinde enerji sektöründe kullanılan çelik komponentleri ürettiği bir tesisi var. Geçtiğimiz aylarda da Koç Holding, Demirdöküm’ün Bozüyük’teki tesislerini parçalar halinde 43 konteyner ile Çin’e taşıdı; burada yağlı radyatör üretimine başladı. Arçelik'in Çin fabrikalarında üretim projeleri var. STFA ve ENKA’nın, bazı mimarlık firmalarımızın ön denemeler yaptığı kulağımıza geliyor. Baycan sakızları ile ilgili yatırım ortaklığı neredeyse üretime geçmeden sona erdi. 

Hazine Müsteşarlığı verilerine göre Türkiye’de 107 Çin sermayeli firma faaliyet gösteriyor. Bu şirketlerdeki toplam Çin sermayesinin tutarı ise 4.7 trilyon TL. Resmi rakamlara yansımayan ticaret ve yatırım hacminin çok daha büyük olduğunu tahmin etmek güç değil. AB üyelik surecinin  hızlanması, ABD ile ilişkilerdeki gerginlikler, Rusya ve Ortadoğu ile yakın temas arayışları, beklenmedik bunalımlar Çin’i siyasi bakımdan Ankara’nın gözünde geri plana itti. Ancak stratejik menfaatleri düşünen birilerinin, Çin’de, ileride değerlendirilebilecek, “tohum atma” kabilinden girişimlerde bulunması gerekiyor. 

Hangi sahalara yönelinmeli?

Asya’nın doğu ve batı uçlarındaki iki ülkenin geniş işbirliği imkanları var, ancak mevcut tablo bu konuda pek iyimser olmamıza izin vermiyor. Tekstil, inşaat, gıda dahil birçok sektörde Çin, uluslararası pazarlarda önde gelen rakiplerimiz arasında. Dünyada kimse Çin ile kolay kolay rekabet edemiyor. Çin ile rekabet için katma değeri daha yüksek olan ürünlere yönelmek, yaratıcı düşünmek, yoğun çaba sarfetmek gerektiğini herkes biliyor. Türkiye’nin ilk defa Çinli turistlerin gidebileceği ülkeler listesine katılması tabii ki önemli bir başlangıç. Şayet beklentileri ve tatil anlayışı farklı olan Çinli turiste hitap edecek altyapı ve hizmetler vakit geçirmeksizin sunulabilirse, önümüzdeki on yıl zarfında “Orta Krallık” tan gelir düzeyi yüksek turistleri çekmek pek zor olmayabilir. Bu alanda potansiyel geniş, ancak “1.3 milyarlık nüfusun yüzde 1'ini çeksek yeter” gibi ham hayallere de kapılmamak lazım. Geçen yıl sadece 18,000 civarında Çinli turist geldi. Uzun vadeli bakış açısıyla meyvesini beş-on yıl içinde yiyebileceğimiz girişimleri, önlemleri gündeme sokmalıyız bu alanda.

“Tekstil ve Konfeksiyon Anlaşması”na tabii olarak 2005 yılında kotaların kaldırılmasından yararlanacak olan Çin’in DTÖ üyelerine uygulanan tarifelerden yararlanması dünya tekstil ve konfeksiyon pazarlarında daha çetin bir rekabet yaşanması sonucunu doğuracak. Çin kaynaklı konfeksiyon ürünlerinin büyük çoğunluğu düşük ve orta kaliteli ürünler olmasına rağmen bu ülkenin hazır giyim sanayii, özellikle Hong Kong’daki üreticilerin girişim ve faaliyetleri ile yüksek katma değerli ve kaliteli üretime doğru yöneliyor. Dolayısıyla, tekstilde, 2005 sonrası dönem, bizim konumumuzdaki ülkeler için gerçekten zor olacak. Kalan süre zarfında, tasarım, üretim ve pazarlamada markalaşmak, kaliteyi yükseltmek, Çin dahil rakiplerimizle uluslararası işbölümüne dayalı stratejik ortaklıklar kurmalıyız.

Ülkenin en batısından en doğusuna uzanacak 3,900 km’lik Sincan-Şanghay doğal gaz boru hattının yapımını PetroChina, Shell, Exxon Mobile ve Rus Gazprom şirketleri üstleniyor. Yaklaşık 9 milyar dolar harcanacak. Burada, şayet erken aşamada projelere katılınabilirse, Türk müteahhitlerine iş düşebilir. Ayni şekilde dogu Sibirya'dan Pasifik okyanusuna uzanacak, bu arada bir bolumu Cin'e saparak Daqing'e eklenecek, boru hattı da göz önünde bulundurulmalı. Ülkenin dört bir yanında devletin milyarlarca dolar akıttığı altyapı projeleri de öyle. Dünyanın en büyük çelik üreticisi (91.8 milyon ton) olan Çin, aynı zamanda uluslararası piyasaları alt-üst edecek (ve önemli bir ihracat kalemi olduğu için bizim ticaret hacmimizi de dalgalandıracak) büyüklükte ithalat da yapıyor.

2008’de yapılacak olan Olimpiyat Oyunları da Türkiye ile Çin arasındaki ticaret / yatırım / müteahhitlik faaliyetlerini geliştirmek için iyi bir fırsat oluşturuyor. Finans sektöründe yeni işbirliği imkanları doğuyor. Nitekim, Garanti Bankası uzak görüşlü bir stratejik kararla Şanghay’da temsilcilik açtı. İç tasarruflara çok düşük faiz verildiğinden, yurtdışına önemli bir sermaye kaçışı var. Çin, dünyadaki en büyük yabancı yatırımcılar arasında ilk 7 içinde yer alıyor. Şayet güven ortamı oluşturulabilirse Çin’den ülkemize hatırı sayılır sermaye çekmek de ihtimal dahilinde. 1997’de egemenliği Çin’e devredilen Hong Kong’u da bu tabloda hak ettiği yere oturtmak gerekiyor. Borsa ve mali aracı kurumlar arasındaki işbirliği de sıkılaştırılabilir. 

Orta Asya'daki köktendinci hareketin yayılarak Sincan-Uygur Özerk Bölgesi’ni etkisi altına alması olasılığı, Pekin'i ciddi şekilde kaygılandırıyor. Türkiye'de bazı grupların Çin'in kuzey-batı bölgesindeki Turkik ve dini ayrılıkçıları desteklediği kanaati, son yıllara kadar yaygın görüştü. İki ülke arasında imzalanan güvenlik işbirliği anlaşması siyasi ilişkilerdeki bulutları ve güvensizlik ortamını bir ölçüde dağıttı. Orta Asya ve Sincan bölgesi bağlantılı sınır ötesi projelerde Türk işadamlarının etkin rolleri üstlenmesi düşünülebilir. Sadece iki ülke arasındaki ticari/yatırım ilişkileri değil, Türkiye üzerinden üçüncü ülkelere (AB Gümrük Birliği’nin avantajları dahil) Çin mal ve hizmetlerinin sunumu, ortak yatırım projeleri geliştirilmesi de (Rusya, Orta Asya, Ortadoğu) mümkün Bence, iki ülkenin rakip olduğu sahalarda bile işbirliği imkanları mevcut;iş, tamamlayıcılık noktalarının iyi tanımlanmasında yatıyor.

Çinlinin gözünde Türkiye, AB pazarına giriş kapılarından birisi. Aynı zamanda Ortadoğu ve Kafkas petrolleri ile ilgili tedarik güvenliği senaryolarında, önemli bir ülke. Çin’den başlayıp Orta Asya’yı boydan boya geçen ve Türkiye üzerinden Avrupa’ya uzanması öngörülen “İpek Demir Yolu” projesi ulaşım maliyetlerini azaltmak bakımından önemli. Ayrıca, Çin mallarının dağıtım üssü olabilmek için Doğu Akdeniz, Karadeniz, Doğu Anadolu ve Trakya’da elverişli koşullarda antrepo imkanları yaratılabilir. Enerji sektöründe termik santral, küçük hidroelektrik teknolojisi, boru hattı inşası gibi alanlarda ortaklıklar geliştirilebilir. Cin’in uydu fırlatma teknolojisinden, savunma sanayi alanındaki işbirliği arzusundan da yararlanılabilir. Birkaç yıl önce OECD için hazırladığım bir çalışmada Cin’in önümüzdeki 30 yıl zarfında petrol ithal gereksiniminin günlük 10 milyon varile ulaşacağı (ki bugünkü ABD’nin toplam ithalat rakamıdır. Suudi Arabistan’ın günlük petrol üretiminden de 2 milyon varil fazladır), bu durumun dünyadaki ekonomik ve jeopolitik dengeleri kökünden sarsacağı, Türkiye’nin en fazla etkilenen ülkeler arasında olacağı öngörülüyordu.

İki taraf da birbirini pek iyi tanımıyor

Birbirimizi basmakalıp imajlarla tanıyoruz. Hem kültürel hem siyasal hem de ekonomik alanlarda karşılıklı cehalet olduğunu söyleyebiliriz. Belki de tanıtım için harcanacak her kuruşun karşılığının, en iyi geri alınacağı ülke Çin. Genellikle Arap ülkeleri ile aynı kefede görülüyoruz sokaktaki Çinli tarafından. Sincan bölgesindeki Uygur azınlık ile bağlantımız da hemen kafalarda kurulabiliyor. İmajımız, öyle yerleşik ve önyargıya dayalı değil. Doğru ve olumlu mesajlarla Türkiye, dünyada her beş kişiden birisinin yaşadığı bu ülkedeki imajını süratle iyileştirebilir. Olumlu imajlar siringa edilebilir Cinli beyinlere. Bunun getireceği siyasi ve ekonomik yararları saymaya gerek var mı? Bu arada, “bilgi güçtür” deyisinden hareketle ve devlet-özel sektör işbirliği ile Çin hakkında (üniversiteler, ticaret müşavirlikleri ve düşünce üretim kurumlarınca) düzenli şekilde derlenecek siyasi ve ticari istihbaratın en geniş şekilde ilgili çevrelere yansıtılmasına da öncelik verilmelidir. 

Çin trenini kaçırmamak için 

Nihai analizde, devlet bürokrasisinden ziyade, özel sektörün ‘Çin Seddi’ni aşmayı hedef edinmesi, devletin de ekonomik diplomasi yoluyla destek sağlaması başarının bence ön koşulu. Ayakları yere basan, Çin’in ve ülkemizin öncelik ve gerçeklerinden hareket eden pratik bir strateji geliştirmek zorundayız. Sadece ekonomik ilişkileri değil ayni zamanda siyasi, askeri, teknolojik, enerji ve kültürel/tanıtım boyutlarını da kapsayacak ve uygulanmasını adım adım izleyecek siyasi sahibi olan bir strateji. Bu stratejiyi iki ülke başbakanlarının tayin edecekleri bir Turk-Cin akil adamlar grubu hazırlayıp siyasi liderlere ve iş dünyasına sunabilir. Aksi taktirde her zaman olduğu gibi şikayetler ve öneriler buz üzerine yazılı kalır. Şayet Asya trenini ve onun Çin vagonunu kaçırmak istemiyorsak, bölgeye cömertçe siyasi ve ekonomik yatırım yapmaktan çekinmeyelim. Özellikle de Çin’i daha iyi anlamamızı sağlayacak Sinologlara, kültür adamlarına, genç girişimci ve tüccarlara. Ve bu ülkede fiziki mevcudiyet kuracak olanlara. Karşılığını kısa vadede geri alamayacak bile olsak, inanın orta ve uzun vadeli getirisi çok yüksek bu yatırımın. (Mehmet ÖĞÜTÇÜ)

(3)* * *
ATO’nun “ÇİN MALLARI ARAŞTIRMASI-2”
ATO’nun yaptığı “Çin Malları Araştırması-2” 30 sektörün Çin mallarının istilasına uğradığını ortaya koydu. Araştırmaya göre Çin mallarının girmediği sektör kalmadığı gibi, yurda kaçak giren Çin malları yüzünden de milyonlarca dolar vergi kaybı doğuyor, binlerce kişi işsiz kalıyor. Araştırmaya göre piyasadaki her 100 oyuncağın 95’i, 100 armatürün 76’sı, 100 gözlüğün 45’i, 100 halının 25’i, 100 klimanın 50’si Çin malı.

Çin firmalarının devlet destekli olması, sendikal hakların yokluğu, düşük ücret, düşük vergi, marka hırsızlığı ve kopyalama gibi önemli haksız rekabet unsurlarının varlığı Çin mallarının maliyetini düşürüyor, fiyat cazibesi yaratıyor. Ancak Çin mallarında kaliteden ve dayanıklılıktan söz etmek mümkün değil. Bu yüzden Çin malı almanın astarı yüzünden pahalı geliyor. Ancak tüketici tercihini cebine bakarak yaptığı için hem vatandaş hem devlet alırken de satarken de kaybediyor.

Konuyla ilgili olarak ATO’dan yapılan yazılı açıklamada, Türkiye’nin Çin mallarının istilasına uğradığı belirtildi. Çin mallarının Türkiye’ye girişinin kilitlerle başladığı, şu an halen iğneden ipliğe her alanda Çin mallarının vitrinlerde ve tezgahlarda yer alarak yerli sanayiyi tehdit ettiği kaydediliyor.

Raporda 2002 yılında Çin’den yapılan 1 milyar 125 milyon dolarlık ithalatın 2003 yılının ilk altı ayında bir patlamaya dönüşerek 1 milyar 37 milyon dolara ulaştığı belirtiliyor. Yıl sonunda bu rakamın 2 milyar doları aşması beklendiğine vurgu yapılan raporda ülkemize kaçak olarak giren çin malları da hesaba katıldığında Çin istılasının Türkiye’ye yıllık maliyetinin 5-7 milyar dolar arasında olduğu ifade ediliyor. Rapora göre ithal edilen mal miktarını düşük gösterip gümrükten fazla mal sokmak gibi yöntemler kullanılıyor. Dolayısıyla gerçek ithalat rakamının resmi rakamların çok üzerinde olduğu vurgulanıyor. Çin mallarının çoğunlukla ücra köşelerindeki gümrük kapısından giriş yapması da araştırmanın dikkat çektiği önemli noktalardan bir diğeri. Rapor ayrıca elektronik alanında faaliyet gösteren Türk markalarının mallarının Çin firmaları tarafından taklit edilerek özellikle İran, Irak ve Orta Doğu ülkelerinde satıldığına vurgu yapıyor. 

ATO tarafından İlki geçtiğimiz yılbaşında yapılan araştırmanın yıl sonu verileri ile güncellenmesi sonucu hemen her sektörde Çin istilasının yayılmaya devam ettiği ortaya çıktı. Bisikletten seramiğe, hacı çantasından elektronik eşyaya kadar Türk mallarının yerini alan Çin malları 30 sektörü şöyle etkiledi:

1-OYUNCAK SEKTÖRÜ: Bu yılın başında % 80 olan sektördeki payı yüzde 95’e çıktı.

2-İNŞAAT MALZEMELERİ SEKTÖRÜ: Sektörün yüzde 20’sini Çin malları ele geçirmiş durumda. Bu yılın başında vanaların ve armatürlerin % 25’i Çin malıyken şimdi bu oran yüzde 76’ya çıkmış durumda.

3-HIRDAVAT: Çin’de fason imalat yapılıyor. Çin mallarının oranı % 25’den yüzde 40’a çıktı. Yıl başında pazar payı % 15 olan el aletleriden sonra ithal edilen mallar listesine teknik makina ve aksamı da eklendi.

4-KİMYEVİ MADDE, BOYA VE YAN SANAYİ: Sektördeki payı % 10’dan yüzde 40’a yükseldi.

5-HALI-MOBİLYA: Piyasa payı % 15’ten 10 ay içerisinde yüzde 25’e çıktı.

6-ELEKTRİKLİ CİHAZ VE MALZEME: Marka sahteciliği çok yüksek olduğu bu sektörde Çin mallarının oranı, yıl başına göre % 20‘den yüzde 60‘a yükseldi. Zaman saatleri ve termostatlarda bu oran yüzde 70‘I buluyor. Bu sektörde çok sayıda üretici firma kapanmış durumda.

7-FOTOĞRAF MALZEMELERİ: Çin mallarının sektördeki payı yıl başından bu yana % 25‘ten yüzde 40‘a yükseldi.

8-MOTORLU TAŞIT VE YEDEK PARÇA: Her türlü kalite sorununa rağmen sektördeki payı % 2‘den yüzde 5‘e yükseldi. 

9-KIRTASİYE: Çin‘den ithal edilmeyen malzeme yok denecek kadar az. Marka sahteciliğinin en çok görüldüğü sektörlerin başında geliyor. Sektördeki payı % 30‘dan 45‘e yükseldi.

10-EŞANTİYON-MATBAA: Eşantiyon piyasasının yüzde 40‘ı, ajanda piyasasının yüzde 15‘ı Çin malı.

11-NALBURİYE: Sektördeki Çin malı % 35

12-GÖZLÜKÇÜLÜK: Sektördeki Çin malı % 40‘dan yüzde 50‘ye çıktı. Geçen yıl 160 imalatçı firma bulunan sektörde bu yıl 20‘ye yakın firma kaldı.

13-BİLGİSAYAR VE AKSAMI: Çin mallarının payı % 50

14-KLİMA: Çin mallarının pazar payı % 35’den 50’ye çıktı.

15-KONFEKSİYON: Sene başında Trikoların % 30’u ve abiye kumaşların % 80’i Çin malıydı. Bu oranlar yüze 10 artarak trikoda yüzde 40, abiye kumaşlarda yüzde 90’a çıktı. Bugün her türlü konfeksiyon ürünü Çin’den ithal ediliyor.

16-MANİFATURA: Taşlanmış ipek, pattaniye ve muhtelif kumaşların % 35-40’ı Çin malıyken bu oran yılın son günlerinde yüzde 45’e çıktı.

17-TIBBİ MALZEME: EKG cihazı, ameliyat masası, ameliyat eldiveni vs. Çin’den geliyor. Çin mallarının payı % 50’den 55’e yükseldi.

18-BÜRO MAKİNALARI: Yedek parçalar Çin’den ithal ediliyor. Ucuz işgücü nedeniyle birçok fabrika Çin’de fason üretim yapıyor. Sektördeki payı % 5’ten yüzde 50’lere yükselmiş durumda.

19-CEP TELEFONU: Cep telefonu aksesuarlarının % 80’i Çin malıyken şimdi bu oran yüzde 90’a çıktı.

20-ELEKTRONİK EŞYA: Sektör payı % 50‘den yüzde 55‘e yükseldi.

21-OTO LASTİĞİ: Sektördeki payı % 5-7

22-SARACİYE: İthalatın tamamı Çin’den yapılıyor. Çin mallarının pazar payı yüzde 30

23-HEDİYELİK EŞYA: Sektördeki payı % 15-20‘den 10 ayda yüzde 40‘a çıktı

24-CAM VE CAM ÜRÜNLERİ: Sektördeki payı % 20‘den yüzde 30‘a çıktı.

25-AYAKKABI: Sektördeki payı % 15‘den yüzde 25‘e çıktı. 30-50 cent‘e Çin malı ayakkabı bulmak mümkün.

26-BEYAZ EŞYA: Piyasa payı yüzde 10 

27-MEFRUŞAT: Çin malları sektörün yüzde 25‘ini ele geçirmiş durumda.

28-ECZA: Çin‘den ilaç hammaddesi ithal ediliyor. Piyasa payı yüzde 2

29-TUHAFİYE: Çin mallarının piyasa payı yüzde 15

30-MENSUCAT: Pamuklu mensucatın yüzde 75‘i, kadifenin yüzde 50‘si, Çin malı.

(4)* * *
ALMANYA DA ÇİN İŞGALİNDE!

Dünyanın en büyük sektör fuarlarından Hannover Teknoloji Fuarı’na bu yıl, Çinliler damgasını vurdu. Çinliler, İtalyanlar’dan sonra, 190 standla, en kalabalık ikinci ülke oldu. Bundan önceki yıllarda ortak tek bir standa ürünlerini sergileyen Çinliler, bu yıl otomasyondan mikro-elektroniğe kadar çeşitli alanlarda üretim yapan birçok şirketle fuara katıldı. Bu yıl ürün yelpazesi genişliği ile Hannover Fuarı’nda çoğunluğu elde tutan Çinli firmalar, fuarın geniş salonlarında karşılıklı standlarda ürünlerini sergiliyor. Bunların yanında Çin şirketleriyle ortak çalışan Alman şirketleri de yer alıyor. 

Zorlu pazara hızlı giriş

Çin şirketlerinin hedefinin uluslararası piyasalarda yer almak olduğunu vurgulayan Golden Ring yöneticisi Ren Shixin, “Çin pazar şartları oldukça zorlu. Devlet özellikle deniz ürünleri ve bu alandaki üretim faaliyetlerini destekliyor. Bizim amacımız dünya üretim merkezi olmak. Ama bunun yanında teknoloji üretiminde Avrupa’nın arkasında yer alma şansımız da var” dedi. “Golden Ring” şirketiyle ortaklığı bulunan ve Bielefeld kentinde üretim yapan “Guss Ring” şirketinin yöneticisi Richard Hoberg da, Hannover Fuarı’nın hem kendileri hem de Çinli ortakları için kazanç sağlayacağını düşünüyor. 

Hırslı ve azimliler

Çin firmalarına profesyonel danışmanlık yapan mühendis Hans Mittendorf ise, “Özellikle gençler çok hırslı ve azimli. Bu insanlar ellerini açıp (Biz istiyoruz) diyorlar. Ve siz bunu hissediyorsunuz. Hırslarını ve azimlerini özelikle bir şirkete ikinci kez gittiğinizde daha iyi görüyorsunuz. Her geçen gün kendilerini geliştiriyorlar. Bu hırs Almanya’da yok” şeklinde konuştu. 

Arçelik teknolojisi

Bu arada Arçelik A.Ş.’nin teknoloji şirketi Artesis tarafından geliştirilen Motor Durum İzleme cihazı (Motor Condition Monitor - MCM), Hannover Teknoloji Fuarı’nda sanayicilere sunuluyor. Şirketlerin üretim risklerini azaltarak üretimde yüzde 15’e varan iyileşme sağlayan MCM teknolojisi ilk kez ABD’de NASA’da kullanıldı. Ar-Ge çalışmaları sonucu dünyaya teknoloji ihraç etmeye başlayan Arçelik, bu yatırımların meyvelerini topluyor. Arçelik A.Ş.’nin teknoloji şirketi Artesis, alanında tek ürün olma özelliğini taşıyan MCM’ler için başta Avrupa olmak üzere Orta Doğu, Uzak Doğu ve Türk cumhuriyetlerindeki firmalar ile stratejik anlaşmalar ve bayilikler konularında işbirliğinde bulunmayı hedefliyor.

(5)* * *
ÇİN: BİZE HAKSIZLIK YAPMAYIN ÜRÜNLERİ KORSAN ÜRETMEYELİM

Çin Devlet Başkanı Yardımcısı Wu Yi, Amerikan mallarının Çin’e girişini kolaylaştırdıklarını ve Amerikan ürünlerinin Çin’de korsan olarak yapılmasının önüne geçecekleri taahhüdünde bulunarak, ‘Sizde makul olmayan ihracat kontrol ölçütlerini kaldırın’ dedi. Amerika’da temaslarda bulunan Yi, Çin mallarına haksız muameleyi de içeren konularda artan korumacılıktan endişeli olduklarını belirtti. Amerika’ya serbest ticaretin çift yönlü bir yol olduğunu hatırlatan Yi, ‘Son zamanlarda Amerika’da ve bazı ülkelerde ‘ticarette korumacılık’ prensibine olan ilgi arttı ve pek çok Çin malı haksız muameleyle karşılaştı’ dedi.

Washington’da Amerikalı iş adamlarıyla bir araya gelen Yi, son zamanlarda yükselen korumacılık anlayışı karşısında son derece endişeli olduklarını dile getirerek, şunları söyledi: ‘Biz Amerikan mallarının Çin’e girişini kolaylaştırdık. Ayrıca Amerikan ürünlerinin Çin’de korsan olarak yapılmasının önüne geçeceğiz. Washington’da ‘makul olmayan ihracat kontrol ölçütlerini kaldırmalı.’

Amerika’da yaklaşan seçimler ‘korumacılık’ söylemlerini artırırken, Çin bu söylemlerden en çok rahatsız olan ülke konumuna geldi. Önümüzdeki Kasım ayında başkanlık seçimlerinin yapılacağı Amerika’da, Çin’le yapılan ticaretten doğan açığın genişlemesi politikacıların bu konuya dikkat çekmesine ve dengeli bir dış ticaret vaadetmesine neden oldu. 

Amerika geçen yıl Çin’le ticarette 120 milyar dolar açık vermişti. Bazı politikacılar Çin malları satan şirketleri eleştirerek, onları ‘İstihdamı ihraç etmekle, işsizlik yaratmakla ve Amerika’nın geleceğini satmakla’ suçluyorlar. Özellikle yüksek teknoloji ürünlerinde, şirketlerin Çin ve Hindistan gibi düşük ücretli ülkelerde dış kaynak kullanımına gitmesi ile Amerika’da işsizliğin en önemli sorunlardan birine dönüşmesi politikacıların söylemlerini bu yöne kaydırdı. Geçtiğimiz ay Amerika, Amerikan ithal çipleri aleyhinde yerli çip üreticilerine karışı uygun vergi politikaları benimsemesinden dolayı ilk defa Çin’i Dünya Ticaret Örgütü’ne şikayet etmişti. 

Geçtiğimiz aylarda Çin’de yayınlanan ekonomi gazetelerinde, Çin hükümetinin örümüzdeki günlerde para birimi yuanda revalüasyona gidebileceği bildirilmişti. Yuan uzun süredir ABD ve Avrupa’dan gelen baskılara rağmen değerini yitirmedi. Yuanın revalüe edileceği spekülasyonunun yanında Çin’in gelecek yıl döviz kurunu serbest dalgalanmaya bırakması bekleniyor.   

(6)* * *
IMF’İN ÖTESİNDE DÜŞÜNMEK..
Kim haklı? Eski IMF Başkanı Horst Kohler mi, yoksa eski Dünya Bankası başekonomisti Joseph Stiglitz mi?. Almanya Cumhurbaşkanlığı’na aday gösterildiği için kısa bir süre önce IMF Başkanlığı’ndan ayrılan Kohler, Türkiye’nin ekonomik krizi IMF sayesinde aştığını söylüyor. Türkiye’ye önemli kaynaklar aktarıldığını belirten eski IMF Başkanı, “Türkiye’nin bu yardımın meyvesini aldığına inanıyorum” diyor.

Joseph Stiglitz ise “Türkiye IMF olmadan da başarırdı” görüşünü savunuyor. Bütün ekonomilerde krizlerin sonrasında iyileşme görüldüğüne dikkat çekiyor. Stiglitz’e göre, ekonomik göstergelerin düzelmesi Türkiye’de adil ve sürekli bir başarı sağlandığı anlamına gelmiyor. IMF programını uygulayan bütün ülkelerde olduğu gibi, Türkiye’de de “yoksulluk” ve “işsizlik” artıyor. Milyonlarca insan için ekonomik göstergelerin düzelmesi işe yaramıyor. Hatta bir çok insanın durumu, IMF programı uygulanırken daha da kötüleşiyor. İşlerini kaybediyorlar, yoksullaşıyorlar..

Joseph Stiglitz’in bu can alıcı değerlendirmesini bizim medya görmezden geldi.. Oysa, Stiglitz  sıradan bir kişi değildi. ABD’de yedi yıl süreyle eski Başkan Bill Clinton’un Ekonomik Danışmanlar Konseyi Başkanı olarak çalışmış, Dünya Bankası’nda Başekonomist olarak görev yapmıştı. 2001 Nobel Barış Ödülü’nü de iki meslekdaşıyla paylaşmıştı. Buna rağmen, bizim medyanın ilgisini çekmeyi başaramamıştı. Uygulanan ekonomik programı eleştirmesi hoşa gitmemişti...

Buna karşın Stiglitz’in altını çizdiği Türkiye gerçekleri, IMF’in son İcra Direktörleri toplantısının gündemine taşınmıştı. IMF Türkiye Masası Şefi Rıza Moghadam’ın verdiği bilgiye göre, Türkiye’de işsizlik oranının “epey yüksek” olması İcra Direktörleri’nin  dikkatini çekmiş, ancak uygulanan ekonomi programının asıl önceliğinin bu değil, borçların geri ödenmesi olduğuna hükmedilmişti.. 

IMF, bir özel banka gibi davranıyor. Asıl görevi, kriz durumundaki ülkelere yardım etmek ve küresel ekonomik istikrarı artırmak olmasına karşın, finans piyasalarının çıkarına göre hareket ediyor.. “Çok yüksek” denilen borçları yüzünden Türkiye üzerindeki baskısını da sürdüreceği anlaşılıyor.. IMF, borçlarını ödeyinceye kadar Türkiye’ye, istihdam artışını önleyecek ve  yoksulluk üretmeyi sürdürecek ekonomi politikalarını dayatmayı öngörüyor. Türkiye’yi değil, kendisinin ve finans piyasalarını çıkarlarını düşünüyor..

Türkiye ekonomisi bir yol ayırımında bulunuyor. Türkiye ile IMF arasındaki “stand-by” düzenlemesinin süresi Şubat 2005’de doluyor. Ancak, bu tarihten sonra yeni bir program yapılmasa bile, Türkiye’nin “izleme sürecine” alınması düşünülüyor. Böylece, borçların geri ödenmesinin sorun olmaması umuluyor.

IMF Türkiye Masası Şefi Moghadam, izleme sürecinin nasıl işleyeceğiyle ilgili kararı Türk hükümetinin vereceğini söylüyor. Türkiye’nin IMF borçlarının ikinci kez ertelenmesini isteyebileceği gibi, yeniden kaynak kullanımına gidebileceğini belirtiyor..

Peki, Türk hükümeti nasıl bir karar verebilir? IMF’in dikkatini, programlarının “yoksulluk” ve “işsizlik” etkilerine çekebilir mi?. AKP iktidarı bunu mutlaka yapmalıdır. IMF “stand-by” düzenlemesinin bitimiyle birlikte, insanımızın durumunu düzeltme ve iyileştirme sorumluluğunu üstlenebilmelidir. Daha adil ve yoksulların yaşam standartlarını artırmada daha etkili olabilmelidir. Bu konuda, Joseph Stiglitz’in “doğru politikalar doğru yerde uygulandığında fakir insanların yaşamını değiştirme gücüne sahiptir” sözüne hep birlikte kulak vermeliyiz.  Bu söz “hamaset” değildir. Hükümetlere yoksullukla mücadele konusunda yeni bir ufuktur.. (Uluç GÜRKAN)
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AVRUPA BİRLİĞİ’NDEN TÜRK PİLİCİNE VİZE

Üç yıldır Avrupa'ya ihracat yapabilmek için binbir türlü denetimden geçen Türk tavuk üreticilerine nihayet izin çıktı. Avrupa Birliği denetçilerinin  Eylül 20003’te sıkı denetim altına aldığı ve çeşitli incelemelerde bulunduğu 5 Türk şirketinin beklediği müjdeli haber Berlin Büyükelçiliği'nden geldi. Büyükelçilikten gelen müjdeli haber Ege, Akdeniz, İstanbul Doğu ve Güneydoğu Anadolu İhracatçı Birlikleri ile Beyaz Et Sanayi ve Damızlıkçılar Birliği'ne telefaks ile ulaştırıldı.

Keskinoğlu, Şeker Piliç, Beypiliç,Pınar Et ve Banvit'i direkt olarak ilgilendiren bu telefaksta şu ifadeler yer alıyor: Berlin Büyükelçiliği Ticaret Müşaviri Dr. Cevdet Baykal imzası ile gelen yazıda, AB Komisyonu'nun taze kümes hayvan etlerinin üye ülkelere ithalatı ile ilgili olarak, taze kümes hayvanı ithal edebilecek ülkeler arasında Türkiye'nin de yer aldığı ve karar uyarınca bahse konu ürünlerin ithalatında hayvan sağılığı ve hijyen koşullarının yerine getirilmesi gerektiği bildirilmektedir.

Şimdi Ne Olacak ?

AB Komisyonu, geçen yıl eylül ayında Türkiye'de yaptığı denetimlere istinaden, Türkiye'yi kümes ve av hayvanı ithalatı yapılabilecek üçüncü ülkeler listesine aldı. İhracatın yapılabilmesi için, AB Komisyonu'nun Türkiye'ye yönelik sağlık sertifikası sınıflandırması ve ithalat yapılabilecek işletmelere ilişkin kararı bekleniyor. Beyaz Et Sanayicileri ve Damızlıkçılar Birliği (BESD-BİR) Genel Sekreteri Yüce Canoler, Komisyon'un sağlık sertifikası ve işletmelere ilişkin kararını en kısa zamanda beklediklerini söyledi. 
Türkiye'yi kümes ve av hayvanları ithal edilebilecek ülkeler arasında ilan eden AB Komisyonu'nun, inceleme yapılan ve olumlu bulunan 5 firmaya kod numarası vermesi gerekiyor. Sağlık sertifikası sınıfının belli olması ve işletmelere kod numarası verilmesinden sonra bu firmalar ihracata başlayabilecek. Karar Keskinoğlu, Şeker Piliç, Pınar Et, Banvit ve Beypiliç'i ilgilendiriyor. Bu arada Avrupa Birliği, Kanada'da bir tavuk çiftliğinde kuş gribi tespit edilmesi üzerine bu ülkeden tavuk eti ve yumurta alımını 6 Nisan'a dek durdurulduğunu açıkladı.
Önemli bir gün
AB'ye ihracat vizesi alan şirketler arasında yer alan Keskinoğlu Şirketler Grubu Yönetim Kurulu Üyesi Keskin Keskinoğlu, yıllardır bugünü beklediklerini belirterek, "Türk beyaz et sanayi için önemli bir gün" dedi. Son üç yıldır yoğun bir şekilde bu işle uğraştıklarını söyleyen Keskinoğlu, "AB ülkelerine piliç satmak sektördeki bütün firmaların hedefiydi. Uzun çalışmalar sonucu bu zorlu sınavı sadece 4 firma geçebildi" diye konuştu.
Geçtiğimiz günlerde Uzakdoğu'da görülen "Kuş Gribi" hastalığının bu yolda kendileri için bir şans olduğunu kaydeden Keskin Keskinoğlu, "Zira Uzakdoğu'dan AB'ye önemli miktarda piliç eti ithalatı yapılıyordu. Hastalıktan dolayı bu ülkelerden yapılan ithalat durduruldu. Bu durum Türk piliç sektöründeki firmalar için büyük şans oldu" dedi. Avrupa piyasasına girmeleri ile tavukçuluk sektörünün büyük canlılık kazanacağına dikkat çeken Keskinoğlu, şöyle devam etti: "Bu gelişmeyle birlikte iç piyasadaki durgunluk da sona erecek. Avrupa'da fileto büyük ilgi görüyor ve iyi fiyatla satılıyor. Türkiye'de ise daha çok but tercih ediliyor. Göğüs etini Avrupa'ya iyi fiyattan satıp geri kalanını da Türk tüketicisine makul fiyattan vereceğiz."
Beyaz et sanayicileri AB'den çıkan ithalat iznine sevindi 
Beyaz et sanayicileri Avrupa Birliği'nden çıkan ithalat iznine seviniyor. Bu izinle Türkiye'nin, AB'nin beyaz et ihtiyacını karşılayacak ülkeler arasında ilk sıralarda yerini alması bekleniyor. Konuyla ilgili sektörü değerlendiren Banvit Genel Müdür Yardımcısı Ömer Görener, maliyetlerini dahi karşılayamayan beyaz et sanayicisinin sert rekabet şartlarına rağmen ayakta kalabilmek için mücadele verdiğini söyledi. Mevcut sıkıntılarının Avrupa Birliği'nden çıkan beyaz et ithalatıyla son bulacağına inandığını belirten Görener "Bu izinle beyaz et ihracatı bir yıl içinde üçe katlanabilir" dedi. 
Avrupa Birliği Daimi Veterinerlik Komitesi'nin görevlendirdiği uzmanların Eylül 2003'te Türkiye'deki belli başlı beyaz et üreticilerinin tesislerinde denetim gerçekleştirdiğini hatırlatan Ömer Görener, "Hazırladıkları rapor  olumlu,şimdi beyaz et üreticilerine Avrupa kapıları açılacak. Avrupa çeşitli ülkelerden yaklaşık 600 ile 800 bin ton arasında göğüs eti alıyor. Avrupa Birliği'ne en temel ihracat ürününü ise derisiz, kemiksiz göğüs eti oluşturuyor.AB kapılarının açılmasıyla sektördeki yıllık yaklaşık 20 bin ton beyaz et ihracatının bir yıl içinde kolayca üçe katlanması mümkün olabilecek" diye konuştu. 
AB yılda yaklaşık 700 bin ton kanatlı etini dışarıdan alıyor
Türkiye'nin ihracatının artması yönünde beyaz et sektörünün hükümetten beklentilerinin bulunduğuna işaret eden Ömer Görener, 2004 ve sonraki yıllarda da sektördeki en önemli canlanma, Avrupa Birliği'ne ihracat konusunda gerekli izinlerin çıkmasıyla yaşatacağını düşündüklerini söyledi. Görener, "Kanatlı etinde dünyada önde gelen bazı 'ithalat zonları' vardır. Avrupa Birliği ise bu zonların en önemlisidir, yılda yaklaşık 700 bin ton kanatlı etini dışarıdan almaktadırlar. Aldıkları ürünler ise ağırlıklı olarak göğüs eti ve türevleridir. Geleceğe dönük olarak da AB'nin ithalatçı konumunun devam edeceği kesindir.  Tedariklerini büyük ölçüde Brezilya ve Tayland'dan biraz da Macaristan  ‘dan yapmaktadırlar.Türkiye ise şimdi lojistik anlamda   bu potansiyeli çok güzel bir şekilde kullanacaktır. " dedi.
AB piliç göğüs eti hedef fiyatı kiloda 3.3 eurodur
Avrupa Birliği'ne ihracatın artması için önemli adımların atılması gerektiğini belirten Görener, "Bazı ülkelere AB 'Duty Free Quota' (DFQ) uygulamaktadır. AB piliç göğüs eti hedef fiyatı kiloda 3.3 eurodur. Bu değerin altında olan tüm CIF bedelleri 2 çeşit vergi ile bu seviyeye getirilmektedir. Macaristan, Polonya, Şili gibi ülkelerin ciddi kotaları bulunmaktadır. Mesela, üretimi bizim yarımızdan az olan Macaristan'ın AB'ye kanatlı ihracat kotası 118 bin tondur. AB ile bir organik bağı olmayan Şili'nin bile 7 bin ton gümrüksüz mal sokabilme potansiyeli mevcuttur. Türkiye'nin de ikili görüşmelerde DFQ talebi olmalıdır, bu imkan ülkemiz kanatlı üretiminin AB'ye giriş ve yerleşmesini süratlendirecektir" dedi.
Sektörde maliyetler yüksek
Sektörün çözülmesi gereken sorunları olduğuna işaret eden Ömer Görener, "Sektörde maliyetler yüksektir. Türkiye'deki tahıl girdilerimizin dünya fiyatları gibi olması lazım. Sonuçta bütün medeni ekonomilerde olduğu gibi hükümetimizin taban fiyat uygulamalarını bırakması ve vereceği tahıl sübvansiyonlarını da direkt destekleme ile bütçeden karşılaması gerekmektedir" diye konuştu. İç piyasa ile ilgili görüşlerini aktaran Ömer Görener, Türkiye'de Gayri Safi Milli Hasıla ne kadar yükselirse, protein tüketiminin de o oranda artacaklarını düşündüklerini belirterek, "Servet ve nüfus bugünkü tüketimi oluşturmaktadır. Ülkemizde kişi başına GSMH arttıkça piliç tüketimi de artacaktır. Biz önümüzdeki 10 yıl içerisinde ülkemizdeki piliç eti üretiminin rahatlıkla 1.5 milyon tona ulaşacağını öngörüyoruz" ifadelerini kullandı.
Piliçler borsayı sevindirdi ama üretici hâlâ tedirgin
AB'nin beyaz et ithal edeceği ülkeler içinde Türkiye'nin de adının geçmesi, sektördeki üreticilerin hisselerine prim yaptırdıAvrupa Birliği (AB), Türk tavukçuluk sektörüne vurduğu prangayı çözmeye hazırlanırken, sektörün halka açık şirketlerinin hisselerini de hareketlendirdi. AB Komisyonu'nun, taze kümes hayvan etlerinin ithal izni verilen ülkeler arasında Türkiye'nin de yer aldığını açıklamasıyla piliç üreten halka açık şirketleri borsada en çok konuşulan şirketleri oldu. Beyaz et üreten şirketlerin hisseleri gün içinde yüzde 20'lik prime ulaştı.
Sektör hisselerinden Şeker Piliç günü %12.75, Vanet %8.67, Banvit %8.45 ve Pınar Et hisseleri de %5.23 primle kapattı. Beyaz Et Sanayicileri ve Damızlıkçıları Birliği (BESD - BİR) Genel Sekreteri Yüce Canoler, aslında sektörün bu haberi değil, AB Daimi Veterinerlik Komitesi'nin raporunu beklediğini kaydetti. Canoler şunları söyledi: "2003'te de yine aynı şekilde Almanya'nın resmi gazetesinde buna benzer bir karar çıkmıştı. Bir şirketimiz et ihraç etmek istedi, ancak 'yetki belgeniz yok' diye ihracat yapmasına izin vermemişlerdi. Türkiye'den hangi firmadan ürün alınacağı henüz belli olmadı. Bu konuda asıl yetkili olan Tarım Bakanlığı'ndan da bir açıklama yapılmadı."
Çok darbe yedi
Üretimde dünyada ilk 20 ülke arasında bulunan Türkiye'de 2001'de finansal krizle tavukçuluk sektörü de yara aldı. Başta Mudurnu Tavukçuluk olmak üzere orta ve küçük ölçekli birçok tavukçuluk şirketi battı. Hatta Mudurnu da yem parası olmadığı için civcivlerinin öldüğü bile kamuoyuna yansımıştı. Ancak geçen yıl Asya ülkelerinde ortaya çıkan Kuş Gribi hastalığının, bu ülkelerden kanatlı et ithal eden AB ülkeleri ve Japonya'yı temiz yeni ülkeler bulmaya itmesi, bu yılın kanatlı et ihracatı konusunda bir rekor yılı olacağı beklentisini güçlendirdi. (Serdar KONURALP)
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AVRUPA BİRLİĞİNE İHRACAT SÜRECİNDE; “TÜRK PİLİÇ  ETİ  SEKTÖRÜ”
Gelişmişliğin en önemli göstergelerinden birisi insanların tükettikleri hayvansal ürün miktarıdır. Ülkemiz insanlarının daha iyi beslenmelerinin daha çok hayvansal kökenli protein tüketmeleri ile gerçekleşebileceği bilinen bir gerçektir. Türkiye'de tüketilen hayvansal ürün miktarı gelişmiş ülkelere göre çok düşüktür. Domuz eti tüketimimiz yoktur. Kırmızı et üretiminin giderek gerilemesi ve fiyatlarının yüksekliği sorunu daha da büyütmektedir. Hayvansal ürün açığını en kısa sürede ve en ucuz maliyetle kapatabilecek en önemli sektör ise piliç eti sektörüdür. Bu nedenle piliç eti sektörünün ülkemizde stratejik bir öneme sahip olduğunu söyleyebiliriz.

Piliç eti yetiştiriciliği 1970'li yıllarda aile işletmeciliği şeklinde, pahalı ve sınırlı üretim kapasitesi ile faaliyette bulunurken, 1980'li yıllarda entegre tesislerin çoğalması ve sözleşmeli üretim modelinin uygulanması ile önemli bir yapısal değişim göstermiş ve 1990'lı yıllarda büyük yatırımlar yapılarak dünya standartları yakalanmış ve üretim sürekli artırılarak bu günlere gelinmiştir. Ancak çok riskli bir sektörde bulunduğumuz hiçbir zaman göz ardı edilmemiştir. Gumboro ve Yalancı Veba hastalıkları her zaman gündemimizde olmuştur. Yalancı Veba hastalığı aşı uygulamaları ile büyük oranda kontrol altına alınabilmiş, ancak aynı başarı Gumboro hastalığında sağlanamamıştır. Gumboro hastalığı sektörü büyük oranda ekonomik kayıplara uğratan bir sorun olmayı sürdürmektedir. Son yıllarda Avrupa'da, bu günlerde de Uzakdoğu'da ve ABD’de yaşanan Avian Influenza(Tavuk Vebası) hastalığı ise sektörün korkulu rüyası haline gelmiştir. 

Hastalığın ülkemize gelmemesi en büyük dileğimizdir. Ancak 1999 yılında İtalya'da, 2003 yılında önce Hollanda'da, daha sonra da Belçika ve Almanya'da bu yıl da Amerika Birleşik Devletlerinde ve Japonya'da ortaya çıkan Tavuk Vebası(Avian İnfluenza) hastalığına karşı, tavukçulukta çok ileri olduğunu söyleyen ve biyogüvenlik kurallarını en iyi biçimde uygulayan bu ülkelerin dahi aciz kalmış olmaları gerçeğini de göz ardı etmememiz gerekmektedir. Sektör son yıllarda biyogüvenlik konusunda çok büyük ilerlemeler kaydetmiş, bakım ve besleme koşulları ile yem kalitesinde sürekli iyileştirmeler sağlamıştır. Bu daha iyi performans anlamına gelmekte, maliyetler sürekli geriye çekilmektedir. 

Piliç eti üretiminin %90’ından fazlası entegre firmalar tarafından gerçekleştirilmektedir. Bu tesislerin büyük kısmı ise, gelişmiş ülkelere göre daha yeni ve daha ileri teknolojinin kullanıldığı tesislerdir. Üretilen piliç etlerinin kalitesi de buna bağlı olarak çok yüksektir ve ülkemizde üretilen piliçlerin çok büyük kısmının kalitesi, rahatlıkla söyleyebilirim ki bu konuda en iyi olduğunu söyleyen ülkelerin hepsinin üzerindedir. Türkiye'de sözleşmeli yetiştiricilik modelini en iyi şekilde uygulayan ve çok büyük istihdam kapasitesi ile büyük katma değerler yaratan etlik piliç sektörü bu günlere kendi olanak, gayret ve çabaları ile gelmiştir. 

Piliç eti sektörünün en önemli özelliklerinden birisi de çok sayıda insan istihdam etmesidir. İşletmelerde çalışan işçiler ve piliç eti yetiştiricileri ile ana bayiler ve satış noktaları, nakliyeciler, tedarikçiler gibi diğer ilişkili birimler dikkate alındığında geçimini bu sektör tarafından temin eden çok sayıda insan olduğu görülür. Besd-Bir verilerine göre bu rakam 2,5 milyondur. Üretimde sağlanacak artış ülkemizdeki işsizlik sorununa da önemli katkılar sağlayacaktır. Sektör olarak tüketimi artırabilmek için hem Türkiye'nin her köşesine ulaşabilecek yaygın dağıtım ağı geliştirilmiş, hem de ürün çeşitlemesine gidilerek tüketicinin piliç eti konusundaki her türlü talebi karşılanmaya çalışılmıştır. 

Sektörün en büyük hatası, yaptığı işin ihracat ayağına gerekli ilgiyi göstermemiş olmasıdır. Piliç eti sektörünün Türkiye'deki durumuna değinmeden önce kanatlı sektörünün Dünya'daki  durumu irdelemek istiyorum. Dünyada kanatlı eti üretiminde ve doğal olarak en büyük paya sahip olan piliç eti üretiminde sürekli olarak artış gözlenmektedir. Artan dünya nüfusunun hayvansal protein ihtiyacının karşılanması ve pek çok ülkede görülen yetersiz tüketimin yeterli hale gelebilmesi için bu artışın önümüzdeki yıllarda da sürmesi kaçınılmazdır. 
Bu konu ileride detaylı olarak açıklanacak ve pek çok ülkede piliç eti üretiminde önemli artışlar hedeflendiği görülecektir. 2000 yılında 6,06 milyar olan dünya nüfusunun sürekli artış göstererek 2010 yılında 6,83 milyara çıkacak olması, aynı miktarda gıda tüketilse dahi  10 yıl içerisinde % 13 daha fazla gıda gereksinimi anlamına gelmektedir. Artacak bu nüfusu beslemek zorunda kalınacağına göre, önümüzdeki yılların silahı gıda olacaktır. Ülkelerin nüfuslarının sürekli artmasının yanında, dikkati çeken en önemli husus ülkelerin gayri safi milli hasılalarındaki dengesizliktir. Gayrı safi hasılanın Hindistan'da 460 Amerikan Doları, Japonya'da 36.610 Amerikan Doları olması, dengesizliğin boyutları bakımından çok düşündürücüdür. Ülkemizde ise bu rakam ancak 2.530 Amerikan Doları seviyesindedir. 

Dünya piliç eti üretimindeki ülkeler arası sıralamaya baktığımız zaman Türkiye'nin üst sıralarda olduğunu görürüz. Ancak tavuk eti tüketim rakamlarına baktığımızda, gerilerde olduğumuz ve üretimi daha da artırmamız gerektiği görülür. Bana göre, Türkiye'nin de piliç eti tüketim rakamlarını önümüzdeki yıllarda en az 2 katına çıkarması zorunludur. Ülkemizde kırmızı et üretiminin gerilediği ve domuz eti tüketilmediği de göz önüne alınırsa bu zorunluluk daha da ön plana çıkar. Toplam et tüketiminin Amerika Birleşik Devletlerinde 119 kg, Brezilya'da 87,2 kg, Avrupa Birliği'nde 86,7 kg, Çin'de 53,4 kg, Rusya Federasyonu'nda 49,8 kg iken bu rakamın Türkiye'de 20 kg dolayında olması et tüketiminin artırılması gerektiğinin en büyük kanıtıdır. Et üretiminin artırılmasını sağlayacak olan piliç eti sektörü ise pek çok sorunla karşı karşıyadır. Piliç eti sektörünün sorunlarına daha sonra değineceğim. Ancak, sorunların azalmasına bağlı olarak üretimdeki artış trendinin süreceği unutulmamalıdır.
Şimdi de Türkiye'deki piliç eti üretim durumunu inceleyelim. Türkiye'nin piliç eti üretimine ilişkin rakamlar aşağıda verilmiştir. Türkiye'de piliç eti üretimi 2000 yılına kadar sürekli artış göstermiştir. 2001 yılında yaşanan ekonomik kriz piliç eti sektörüne de yansımış ve piliç eti üretimi düşmüştür. Sektör 2002 yılında toparlanmaya başlamış, 2003 yılında yeniden üretim artışı trendine girilmiştir. Ancak piyasa özellikle 2003 yılının sonlarında gerçekleştirilen üretimi tüketmekte zorlanmıştır. Bunun sonucu olarak 2003 Ekim ayından itibaren sektörde kriz yaşanmaya başlamış ve bu durum günümüzde de devam etmektedir. Damızlık girişleri göz önünde bulundurularak yapılan tahminlere göre 2004 yılında da üretim artışının devam edeceği görülmektedir. 

Rakamlar sektörün çok az sayıda firmanın kontrolünde olduğunu göstermektedir. Ancak bu firmalar pazarda birbirleriyle aşırı bir rekabet içerisindedirler. Piliç etinin dayanıksız tüketim mallarından olması ve sektördeki firmaların bazılarının yeterli öz kaynağa sahip olmaması rekabetin çok yoğun olarak sürmesine neden olmaktadır.

Amerika Birleşik Devletlerindeki en fazla üretim yapan 10 firmanın üretim rakamlarına baktığımızda, Türkiye üretiminden fazla üretim yapan firmalar bulunduğunu görürüz. Bu üretim rakamlarını görünce, piliç eti üretimini artırma çabası içerisinde olan firmalarımızı alkışlamamız ve gerekli desteği vermemiz gerekir. Hayvancılık sektörü bütün dünyada yalnız kriz dönemlerinde değil, normal dönemlerde dahi önemli destekler görmektedir. Zira bu ülkeler insanlarının dengeli beslenmeleri için gerekli fedakarlıkları yapmaktadırlar. Ülkemizde ise, sektörümüz normal zamanlarda desteklenmediği gibi, son yıllarda yaşanan sektör krizi sırasında da hiçbir destek görmemiştir. 
Bizler sektör olarak her türlü riske girerek piliç eti üretimini artırma çabalarımızı sürdürürken, mısırdaki fonu % 80 e çıkaran, "Üretiminizi azaltın, böylece kriz yaşamayın." diyebilen Tarım ve Köyişleri Bakanlığı yetkililerimiz bulunmaktadır. Oysa, Devletin ve siyasi otoritenin hiçbir sektöre üretiminizi kısın deme lüksü yoktur. Üretimi kısarak sorunları çözmenin bedelini tüketicilerin ödeyeceği bilincinde olmamız gerekir. Aynı Bakanlık yetkilileri yaklaşık bir sene önce de piliç eti fiyatlarının yüksekliğinden şikayet etmeleri bu dediklerimin bir göstergesidir. Sektörün canlılığını koruyabilmesi ve üretimdeki artışları sağlayabilmesi için ihracat yapması zorunludur. Üretim planlarını 2 sene önceden yapmak zorunda kalan bir sektörün, üretim fazlası oluştuğu zaman bunu yurtdışına pazarlaması gerekir. Üretim artışına bağlı olarak maliyetlerin geri çekilebilmesi için de ihracat bir zorunluluk olarak karşımıza çıkmaktadır. Bu nedenle Türkiye'nin ihracatta da önemli atılımlar yapması zorunluluktur. 

Bu konuya girmeden önce dünya piliç eti ticaretini incelememiz gerekiyor. Aşağıdaki tablolarda belli başlı ithalatçı ve ihracatçı ülkeler ve bunların ithalat ve ihracat rakamları verilmiş ve dünya piliç eti ticaretinin büyüklüğü ortaya konulmaya çalışılmıştır. Türkiye için Avrupa Birliği, Suudi Arabistan, Birleşik Arap Emirlikleri, Rusya Federasyonu ve Japonya ihracat pazarı olabilecek potansiyel ülkelerdir.Çizelgelerde ithalatçı ülkeler arasında görülmemesine karşın, Türk Cumhuriyetleri ile komşumuz ülkeler de potansiyel pazar olarak değerlendirilmelidir. Bu ülkelerden Avrupa Birliği ve Japonya dışındaki ülkeler genelde Amerika Birleşik Devletleri ve Brezilya'dan düşük fiyatlı but ile B kalite ve düşük gramajlı bütün piliç satın almaktadırlar. 

Bizim ihracatı geliştirebilmemiz için Avrupa Birliği ve Japonya pazarlarına girebilmemiz ve yüksek fiyatlı göğüs ürünlerini ve göğüs etinden üretilen pişirilmiş ürünleri bu ülkelere satmamız öncelik arz etmektedir. Bu durumda but etinin fiyatı da geriye çekilebilecek ve diğer ülkelere de but eti satma imkanı yaratılabilecektir. Aksi taktirde, özellikle Amerika Birleşik Devletleri ve Brezilya gibi ülkelerin devlet desteğini de yanlarına alarak çok ucuz fiyata pazarladıkları piliç etleri ile rekabet etme şansımız olmayacaktır. Japonya piliç etini hangi ülkelerden satın almaktadır? 2002 yılında ithalatının % 35 ini Tayland'tan, % 32 sini Brezilya'dan, %23 ünü ise Çin'den gerçekleştirmiştir. Tayland ve  Çin'de Avian Influenza(Tavuk Vebası) çıkması nedeniyle Japonya bu ülkelerden piliç eti alımını durdurmuştur. İthalattaki açığını kapatmak için arayış içerisindedir. Buna karşılık Brezilya'da bu açığı kapatmak için üretim atağına geçmiştir. Japonya'nın ithal ettiği piliç etlerine baktığımızda hemen hemen tamamının parçalanmış ürünler olduğunu görüyoruz. Parça ürünler içerisindeki göğüs etinin payı ise %75’in üzerindedir. 

Önümüzdeki yıllarda dünya piliç eti pazarı nasıl şekillenecektir. 2012 yılına kadar neler olacağını aşağıdaki tablolarda izleyebiliyoruz. Burada üzülerek belirtmek isteyeceğim husus bu bilgilerin bulunduğu kaynak da Türkiye dışında hemen hemen her ülke ile ilgili detay bilgileri bulabiliyoruz. Bu tür kaynaklara bilgi aktarmak da sektörün en önemli görevlerinden birisi olmalıdır.  Dünya piliç eti ticaretindeki net ithalat ve net ihracat rakamlarının sürekli artış göstermesi beklenmektedir. 2003’de beklenen rakam 4.416 bin ton iken bu rakam 2012 yılında 5.801 bin tona çıkacaktır ki bu % 31,4 büyüme demektir. Bu piliç eti pazarından pay almak hedefimiz olmalıdır. 

Bu rakamları tek tek irdelemek istemiyorum. Ancak çizelgeden de görüleceği üzere başta ABD olmak üzere pek çok ülke üretimlerinde çok büyük artışlar hedeflemektedir. Avrupa Birliği ve Japonya pazarlarına girebilmemiz ve yüksek fiyatlı göğüs ürünlerini ve göğüs etinden üretilen pişirilmiş ürünleri bu ülkelere satmamız ihracatımız için olmazsa olmaz denilebilecek bir  zorunluluktur. Avrupa Birliği'ne piliç eti satabilmemiz için ise, Avrupa Birliği Üçüncü Dünya Ülkeleri listesine girebilmemiz gerekmektedir. Diğer bir deyişle Avrupa Birliği'nden ruhsat almalıyız. Bu ruhsatı alamadığımız sürece Avrupa Birliği Ülkelerine piliç eti ve ürünleri ihracatımız söz konusu olmayacaktır. Japonya'da kolay yolu seçerek Avrupa Birliği Üçüncü Dünya Ülkeleri listesinde bulunma koşulunu öne sürmektedir. Yakın bir gelecekte Türk Cumhuriyetleri dahil her ülkenin bu koşulu öne süreceğini sanıyorum. 

Sektör olarak Avrupa Birliği Üçüncü Dünya Ülkeleri listesine girebilmemizin ön koşulu, devletin piliç eti kalitesine ilişkin denetimlerinin yeterli düzeye ulaşmış olmasıdır. Bununla ilgili olarak sektör ve Tarım ve Köyişleri Bakanlığı 2003 yılı başından itibaren yoğun bir çalışma temposu içerisine girmişlerdir. Bu bağlamda Avrupa Birliği tarafından yayımlanmış düzenlemelerin tamamı gözden geçirilmiş ve Türkiye'deki yasal düzenlemeler de dikkate alınarak Avrupa Birliği'ne ihracat yapacak kuruluşlara ilişkin yeni düzenlemeler getirilmiştir. 

Türkiye'de kanatlı hayvan kesimhanelerinin belirli kurallarla disipline edilerek, güvenli kanatlı eti üretimini sağlamak ve işletmenin atık ve artıklarının çevre ve toplum sağlığına zarar vermesini önlemek amacıyla 560 sayılı Kanun Hükmünde Kararname'nin 18. Maddesi gereğince 23.06.1996 tarih ve 22675 sayılı Resmi Gazete'de "Kanatlı Hayvan Eti ve Et Ürünleri Üretim Tesislerinin Kuruluş, Açılış, Çalışma ve Denetleme Usul ve Esaslarına Dair Yönetmelik" yayımlanarak yürürlüğe girmiştir. Bu yönetmelik sektörün ana yasal düzenlemesidir.

Tarım ve Köyişleri Bakanlığı yeni düzenlemeler doğrultusunda denetimlerini yoğunlaştırmıştır. Bu denetimler sonucu Bakanlık Avrupa Birliği'ne ihracat yapmasını uygun gördüğü 4 piliç ve 2 hindi kesimhanesine "İhracat Ön İzni" vermiştir. Bunlar Beypi, Banvit, Şeker ve Keskinoğlu'nun piliç, Banvit ve Pınar'ın hindi kesimhaneleridir. "İhracat Ön İzni" verilen bu tesisler ve Tarım ve Köyişleri Bakanlığı'nın yaptığı denetimler Eylül ayında Avrupa Birliği'nden gelen bir heyet tarafından denetlenmişlerdir. Heyet raporunu Bakanlığa ulaştırmıştır. Raporda doğal olarak bazı eksiklikler belirtilmiştir. 2001’de de AB tarafından benzer bir denetleme yapılmış, başta devletin denetimlerinin çok yetersizliği olmak üzere pek çok eksiklikler tespit edilmişti. Oysa bu kez yapılan denetlemede belirtilen eksikliklerin kolaylıkla giderilebileceği raporun hemen her bölümünde belirtilmiştir.

Bakanlık tarafından Avrupa Birliği Heyetinin raporu cevaplandırılmış ve istenilen gerekli garantiler verilmiştir. Son günlerde pek çok Avrupa Birliği ülkesinin Türkiye'deki şirketlerle ilişkiye girmesi, hatta bazı alıcıların kendi denetimlerini yapmaya başlamaları sürecin olumlu gittiğinin kanıtlarıdır. Yakın bir gelecekte AB ye ihracat sürecinin başlayacağını umuyorum. Bakanlık yetkililerinin Avrupa Birliğine ihracat konusunda yaptıkları özverili çalışmalarına, sektör olarak teşekkürlerimizi sunuyorum.

Avrupa Birliği neler talep ediyor, denetlemelerde en hassas davrandığı konular neler? Kısaca bunlara değinmek istiyorum.

*Piliç eti üretiminin her aşamasının (yem fabrikası, damızlık kümesleri, kuluçkahane, üretim kümesleri, kesimhane) resmi otorite tarafından denetlenmesi,

*Resmi otoritenin denetimlerde uyacağı kuralların yazılı hale getirilmiş olması ve yazıldığı şekilde uygulanması,

*Gerek üretim gerekse denetimin her aşamasında kayıt tutulması ve kayıtlardaki bilgilerin geriye dönüş ihtiyacı duyulduğunda, buna imkan vermesi, 

*Hayvan hastalıklarının kontrol altında tutulması,

*Hayvan hareketlerinin disipline edilmiş olması,

*Kesimhanede gıda güvenliği ile ilgili kurallarının çok iyi uygulanması ve üretilen piliç etlerinin mikrobiyolojik risk taşımaması,

*Kesimhanede kullanılan suların içme suyu kalitesinde olması ve kalitesinin sürekli denetlenmesi,

*Üretilen etlerde ilaç hammaddeleri, antibiyotikler ve ağır metaller gibi kalıntıların bulunmaması,

*Hayvan refahı ile ilgili kurallara uyum,

*Üretimin her aşamasında fare ve diğer zararlılarla mücadelenin yapılması,

*Konu ile ilgili eğitim faaliyetleri,

Avrupa Birliği'ne ihracat konusu gündeme getirildiğinde oradaki fiyatları da incelemek gerekir. Zira fiyatlar uygun olmadığında da Avrupa Birliği Ülkeleri bizden ürün satın almayacaktır. İngiltere'deki canlı maliyetleri, daha iyi performans ve daha ucuz yemden ötürü Türkiye'ye göre % 15-20 dolayında daha düşüktür. Buna karşın bütün piliç toptan fiyatları Türkiye'de çok daha düşüktür. Bunun nedeni Türkiye'de piliç eti üreten kuruluşların çok büyük kısmının yem, civciv ve canlı üretimini kendi entegrasyonları bünyesinde gerçekleştirmeleri ve çok düşük karla çalışmayı kabullenmeleridir. Ayrıca Türkiye'deki işçilik giderlerinin düşük olması da önemli bir etkendir.

Benzer durumu Almanya'daki ve Amerika Birleşik Devletleri ndeki fiyatları incelediğimizde de görüyoruz. Bu ülkelerdeki fiyatları incelediğimizde ihracatta neden öncelikle göğüs eti satmamız ve bunun sayesinde but eti fiyatlarını geriye çekmemiz gerektiği de anlaşılır. Ülkemiz ihracatının dünya ticareti içerisinde çok düşük kaldığını söylemeye gerek yok sanırım. Ayrıca mevcut piliç eti ihracatının % 60 ından fazlası tavuk ayağıdır. Son günlerde Uzakdoğu'da ve Amerika Birleşik Devletlerinin bazı eyaletlerinde görülen Avian Influenza (Tavuk Vebası) hastalığı nedeniyle, yukarıda açıklamaya çalıştığım durumların tamamı 2004 yılında büyük oranda değişecektir. 

Bunun en belirgin örneği Brezilya'da gerçekleşmiştir. Brezilya son olaylar nedeniyle 2004 üretim projeksiyonunu değiştirmiş ve 2004 yılı üretimini 7.459 ton yerine 8.105 tona çıkarmayı planlamıştır. Brezilya, Türkiye'nin toplam üretimine yakın olan bu 664 bin ton üretim artışının tamamını ihraç etmeyi düşünmektedir. Dövizlerin son zamanlardaki düşüklüğü, girdilerini ithalatla karşılayan piliç eti sektörünün lehine olmaktadır. Ancak uzun vadede darboğazlarını ihracatla aşmayı hedefleyen piliç eti sektörü bu döviz fiyatları ile arzu edilen ihracata ulaşmada çok sıkıntı yaşayacak.
Son olarak piliç eti sektörünün çözüm bekleyen bazı sorunlarını ve çözüm önerilerimizi yinelemek istiyorum.
*Bugün için sektörün en büyük darboğazı karma yem  fiyatlarındaki yüksekliktir. Karma yem fiyatlarının yüksekliğinden ötürü piliç eti maliyetleri de artmaktadır. Karma yem fiyatlarının dengeli bir hale gelmesi sektörün işletme sermayesi sorununu da önemli ölçüde çözecektir. 

*En büyük girdimiz olan karma yemin maliyetlerini geriye çekebilmemiz için mısır ve soya başta olmak üzere yem hammaddelerinin üretimlerinin artırılması ve fiyatlarının dünya fiyatları seviyesinde oluşmasının sağlanması gerekmektedir. Bu ürünlerin üretimlerini artırma konusunda sektörün sözleşmeli mısır ve soya üretmesini öneren Tarım ve Köyişleri Bakanlığımız bulunmaktadır. Sektör tavuk yetiştiricilerini örgütleyerek ve tamamına yakın finansman giderlerini karşılayarak kendi konusunda başarılı bir sözleşmeli yetiştiricilik modeli uygulamaktadır. Böyle bir sektöre yeni yükler yüklemek, zaten sıkıntıda olan sektörün yok olmasını istemekten başka anlama gelmemektedir. Kaldı ki sektör dünya fiyatlarının iki katından daha yüksek fiyatla üreticinin mısırını satın alarak mısır üreticisine en büyük desteği vermektedir.

*Gerçekçi bir taban fiyat uygulaması yapılmalı ya da  en azından yüksek tespit edilen fiyatların sektöre yansıtılmaması konusunda önlemler alınmalıdır. Hasat dönemlerinde üreticiyi korumak amacıyla konulan fonlar hasat bittiğinde zaman geçirilmeden kaldırılmalıdır. TMO 290.000.- TL ya satın aldığı mısırı 410.000.- TL ya satarak dünyada emsali olmayan bir uygulama sergilemektedir. Gerçi sektör baskıları sonucu, TMO bu fiyata 7 ay vade uygulamasına geçmiştir. Ancak düşük enflasyon ve düşük faizler nedeniyle  bu da çok cazip olmamıştır. TMO daki mısır nedeniyle fonun düşürülmemesi de ayrı bir darboğazdır.

*Ülkemiz toprak yapısına uygun alternatif yem hammaddeleri belirlenerek üretimleri teşvik edilmelidir. Örneğin, soya fasulyesine alternatif olarak Avrupa'da başarı ile uygulanan kolza tohumu ve diğer bazı baklagiller türleri bu konuda önemli bir örnektir.

*Kanatlı Hayvan Eti ve Et Ürünleri Üretim Tesislerinin Kuruluş, Açılış, Çalışma ve Denetleme Usul ve Esaslarına Dair Yönetmelik"in Türkiye genelinde uygulanması sağlanmalıdır.

*İhracat ciddi bir biçimde desteklenmelidir. Bu amaçla piliç eti ihracatında en az 4-5 yıl geçerli olacak bir destekleme politikası geliştirilmelidir. Daha sonra bu destekler çekilse bile, sektör dünya pazarlarında yerini alacağından, sorun yaratmayacaktır.

*Piliç eti üreten yetiştiriciler de doğrudan destekleme kapsamına alınmalıdır.

*Piliç eti üretiminde kullanılan elektrik ve likit gaz fiyatları geriye çekilmelidir.

*Dünya'da Avian Influenza(Kanatlı Vebası) çok büyük bir problem olarak ortadadır. Bu hastalıkla ilgili olarak sektör kendisine düşen görevleri, biyogüvenlik konusunda gerekli önlemleri alarak, büyük ölçüde yerine getirmekte, devletin bu konuda hiçbir şey yapmadan beklemektedir. Oysa bu hastalığın tazminatlı hastalıklar listesine alınması, tavuk gübrelerinin gelişigüzel kullanımının önlenmesi, yumurta tavukları ve damızlık anaçların canlı satışının yasaklanarak kesilmelerinin zorunlu hale getirilmesi, köylülere devlet tarafından civciv dağıtımının durdurulması, tavukların hastalık sigortasına özel bir teşvik getirilmesi gibi hususlar en kısa zamanda gündeme getirilerek çözüm üretilmelidir.

*Bir çok ülkede, yıllardan beri kanatlı endüstrisini dış rekabetin soğuk rüzgarlarına karşı koruyucu tedbirler alınmaktadır.  Bu tedbirlerin kaldırılması sürekli gündeme getirilmektedir. Ancak yukarıda anlatılan, dünyada oluşan devlet destekli düşük fiyatlar karşısında koruyucu tedbirleri kaldırmanın doğru bir uygulama olacağını sanmıyorum. Koruyucu tedbirler kaldırılınca düşük fiyatlı ürünler iç piyasaya girecek ve "Üretimi bırakın, düşük fiyatlı bu ürünleri alın." denilecektir. İç üretim azaltılınca da fiyatlar yükseltilecektir.

*Daha önceki yıllarda uygulanan karma yeme sübvansiyon uygulamasının tekrar yürürlüğe konulması sektörü büyük oranda rahatlatacaktır.

*Tüketimin artırılması konusunda sektör elinden geleni yaparken, devletin de bunun için bazı konularda yardımcı olması gerekmektedir. Bunun başında uygulanmakta olan KDV oranlarının geriye çekilmesi gelmektedir. KDV nin düşürülmesi tüketimi artıracaktır. Bundan ötürü devletin kaybı da olmayacaktır. KDV nin düşürülmesi ile sektörümüzün en önemli sorunlarından birisi olan ve haksız rekabete yol açan faturasız satışlarda büyük oranda ortadan kalkacaktır.

*Sektörün en önemli sorunlarından birisi de ticaret borsası konusudur. Dünyada örneği olmayan bir uygulama gerekçe gösterilerek, ancak hiçbir uygulama yapılmadan sektörden çok yüklü miktarda para talep edilmektedir. Yapılacak yasal düzenlemeler sırasında bu konuya açıklık getirilmesi, bu sağlanıncaya kadar da mevcut uygulamaların durdurulmasının sağlanması en büyük beklentimizdir. Borsa konusu değerlendirilirken piliç etinin sanayi ürünü olduğunun, makarna, bisküvi, salça, meyve suyu v.b. ürünlerden farkı olmadığının dikkate alınması gerektiği dikkate alınırsa çok kolay çözüm üretilir kanısındayım. (Sait KOCA)
(9)* * *
UCUZ DÖVİZ TUZAKLARI 

“Döviz aşırı ucuzlamakta; Türk Lirası yapay olarak değerlenmekte midir?” Bu soruları son on iki ay içindeki fiyat ve döviz kuru hareketlerini gözden geçirerek yanıtlamaya çalışalım. 

2003 ve 2004 Şubat'ı arasında toptan eşya fiyatları yüzde 9.1, tüketici fiyatları ise yüzde 14.3 artmıştır. Buna karşılık aynı dönemde doların fiyatı 1.63 milyon TL'den 1.32 milyon TL'ye, Euro'nun fiyatı ise 1.75 milyon TL'den 1.68 milyon TL'ye düşmüştür. 1 dolar+1 Euro'dan oluşan bir döviz sepetinin ortalama fiyatını alırsak, döviz kuru on iki ayda yüzde 11.5 oranında aşağı çekilmiştir. Kısacası, Türkiye'de fiyatlar artarken döviz ucuzlamaktadır. 

Peki, bu gelişmeden kim kazançlı, kim zararlı? Enflasyonun yüzde 10-15 civarında seyrettiği 2003'te TC Hazine'si ortalama yüzde 45.3 bileşik faizle borçlanmıştır. İncelediğimiz dönemin başında bin dolar bozdurup (o tarihteki döviz kuruna göre) 1.63 milyar liralık, bir yıl vadeli bir Hazine bonosu alan bir yabancı rantiye düşünün. Vade sonunda bononun değeri, faiziyle birlikte 2.37 milyar liraya çıkmış olacaktır. 2004 Şubat'ındaki (1 dolar==1.32 milyon TL olan) döviz kuruna göre, bu bono 1795 dolara çevrilecektir. Bu ''sıcak para'' nın dolar olarak yıllık getirisi, böylece, yüzde 80'e ulaşmaktadır. Euro ile yapılan benzer bir işlemin getirisi ise yüzde 51'dir. 

Kimlerin kazançlı çıktığı ortadadır. ''Müslüman demokrat'' iktidarımız, sözünü ettiğimiz faiz-kur ikilisinin ortak etkisiyle ''paradan para kazanma'' da 2003 Türkiye'sini muhtemelen dünya birincisi yapmıştır. 

Kimler kaybetmiştir? İç piyasa için üreten sanayicinin emek ve diğer yerli girdilerinin maliyeti yüzde 9 artarken örneğin Çin'den dolar karşılığı ithal edilen rakip ürünlerin iç fiyatı yüzde 19 düşmüştür. Gümrük Birliği ve Dünya Ticaret Örgütü kuralları, gümrük tarifelerini arttırma, ithalata kota koyma seçenekleri ortadan kaldırmıştır. Sonuçta, 2003'te Türkiye Çin'e karşı 1.8 milyar dolarlık dış ticaret açığı vermiş; ''ucuzlayan'' Çin ürünleri karşısında yerli üretim daralmıştır. Benzer bir hesabı, AB veya ABD pazarına ihracat yapan sanayici için de yapabiliriz. Batı pazarlarında hem Çin, hem de Amerikalı ve Avrupalı sanayiciler karşısında ihracatçılarımızın rekabet gücü, döviz kuru hareketleri nedeniyle aşınmış olacaktır. 

Bu açıklamalara iki not düşelim: Birinci olarak, (akaryakıt ve doğalgaz gibi) ithal malı girdileri dolara, ihraç gelirleri Euro'ya bağlı olan sanayicilerin daha az kayba uğrayacaklarını belirtelim. İkinci olarak da, dövizdeki ucuzlamanın, enflasyonu aşağıya çeken temel etkenlerden biri olduğunu vurgulayalım. Ancak, bu notlar temel tabloyu değiştirmiyor: Ucuz döviz, yüksek faiz ikilisi finans kapital ve rantiyeler lehine, sanayi sermayesi aleyhine sonuçlar vermiştir. 

Peki, 2003 Şubat'ındaki döviz kurları için ne söyleyebiliriz? O tarihte döviz, ucuz mu, pahalı mı idi? Döviz kurları ile iç fiyat hareketleri arasındaki ilişkiyi uzunca bir zaman dilimi içinde incelerseniz göreceksiniz ki, bir yıl önce, yani 2003 Şubat'ında, döviz fiyatlarının düşmesini gerekli gösterecek bir ''fiyat çarpılması'' söz konusu değildi. Hatta 1995 yılı referans alınırsa, döviz fiyatlarını aşağı değil, yukarı çeken bir ''düzeltme'' nin gündemde olması gerekebilirdi. 

Peki, döviz fiyatları arz-talep koşullarına göre seyretmiyor mu? Öyle ama, son on beş yıldan bu yana, döviz arz ve talebi giderek artan boyutlarda spekülatif, ''sıcak'' türlerden oluşan sermaye giriş ve çıkışlarına bağlanmakta; ihracat ve ithalatın katkısı sınırlı hale gelmektedir. Örneğin 2003'teki döviz kurlarındaki ucuzlama ile 5.2 milyar dolarlık kayıt-dışı (yani ödemeler dengesi tablosunda ''hata-noksan'' olarak gösterilen) sermaye girişleri arasında yakın ilişki vardır. Bu etkenlerle oluşan döviz fiyatlarına ''doğru'' diyebilir miyiz? 

Son yıllarda hızlı büyümeyi dış açıklarla değil, cari işlem fazlası ile gerçekleştirebilen ülkelerin listesine bakın: Çin, Güney Kore, Hindistan'ı göreceksiniz. Bu ülkelerin hepsi, sermaye hareketlerini değişik yöntemlerle denetim altında tutmaktadırlar. Bu nedenle ucuz döviz tuzaklarından kurtulabilmekte; ekonominin dış dünya ile bütünleşme biçimlerini yönlendirebilmektedirler. 

İç-dış fiyatlar arasındaki kopukluk, serbest sermaye hareketleri koşullarında çok fazla sürdürülemez. Büyük boyutlu ''düzelmeler'' in, çoğu kez finansal krizlerle gerçekleştiğini biliyoruz. Biliyoruz ama, döviz ucuzladıkça coşan ''piyasa oyuncuları'' nın pompaladığı bu iyimserlik ortamında felâket haberciliği yapmanın da âlemi yok. (Korkut BORATAV)

BAŞARI ÖYKÜLERİ

(Dalın ucuna gitmekten korkma, meyve oradadır.)
”Bir savaşçı başını eğemez, eğer eğerse hayallerinin ufkunu göremez olur." Paulo COELHO
(1)* * *
‘KAFAYI YEMİŞSİN’ DİYENE ALDIRMADI ŞİMDİ 56 ÜLKEYE JANT İHRAÇ EDİYOR

Türkiye’de jant üretimine karar verdiğinde, gerekli sermaye için konuyu açtığı varlıklı bir arkadaşından “Sen kafayı yemişsin. 25 yıldır arabam var, hiç jant lazım olmadı.” cevabını alan Cevdet İnci, bugün 56 ülkeye ihracat yapan bir holdingin sahibi. Çocukluğunda 25 kuruşa tahtadan arabalar yaparak satan 82 yaşındaki İnci, akü ve jant üretimi yapılan fabrikalarında bin 500 kişiye istihdam sağlıyor. Aydın’ın Sultanhisar ilçesinde doğan İnci, iş hayatına 1940’lı yıllarda Aydın’dan İzmir’e tarım ürünleri, İzmir’den Aydın’a ise otomobil yedek parçası ve lastik götürüp satarak başladı. Bugün 10’u sanayi kuruluşu olmak üzere sigortacılık, lojistik, distribütörlük ve temsilcilik alanında faaliyet gösteren 20 şirket ve bir sosyal yardım vakfından oluşan İnci Holding’in sahibi olan Cevdet İnci, yönetim kurulu başkanlığını büyük kızı Emel İnci Önal’a bıraktı.
Cevdet İnci’nin onursal başkanlığını yaptığı İnci Holding, 2003 yılında 80 milyonu ihracat olmak üzere toplam 160 milyon dolar ciro potansiyeline ulaştı. İş hayatına 10 yaşında babası Kazım İnci’nin ticarethanesinde başlayan Cevdet İnci, 12-13 yaşlarında ticarethaneden fırsat buldukça tahtadan arabalar yaparak 25 kuruşa akranlarına satıyordu. İnci, bugün de arabaların jant ve akülerini sattığını ifade ediyor. Jant ve akü üretimine kendisini şartların yönlendirdiğini anlatan İnci, 1940’lı yıllarda Nazilli ile İzmir arasında ticaretini yaptığı tarım ürünlerini taşırken taşlı topraklı yollarda parçalanan lastiklere, kırılan jantlara, yetersiz akülere de çözüm aramak zorunda kalmış. O dönemde yedek parça bulmanın ‘deveye hendek atlatmak’tan çok daha zor olduğuna dikkat çeken İnci, o zaman sadece kendisi için değil, taşımacılık yapan herkese jant, lastik ve akü temin etmek amacıyla 1952’de İncitaş’ı kurar. 
1962’de ticari faaliyetlerini İzmir’e taşıyarak jant ve oto yedek parça ithalatına başlayan İnci, ithalatta karşılaştığı zorluklar üzerine jantı Türkiye’de imal etmeye karar verir. Almanya’ya giderek bunun imkanlarını araştırmaya öğrenmeye başlayan İnci, yola çıktığında kafasında bir dünya şirketi olma fikri olmadığını ifade ediyor. Bazen bir mühendis, bazen bir işçi gibi çalışarak 1968’de Jantaş’ı kurduğunu belirten İnci, gerekli sermayeyi bulmak için varlıklı kişilere gittiğini, fakat kimsenin ilgilenmediğini söylüyor. İnci, varlıklı bir arkadaşına konuyu açtığında, “Sen kafayı yemişsin. 25 yıldır arabam var, hiç jant lazım olmadı.” cevabını almış. 1979’da jant üretim teknolojisinde Türkiye’deki ilk patentin sahibi olan İnci, sanayi ürünleri ihracatında ilkler arasında yer aldığını söylüyor. 1984’te İnci Akü’yü kuran İnci, “1988’de Türkiye’ye uzun ömürlü akü teknolojisini getirdim. Bugün 13 yıl dayanan, yolda bırakmayan İnci aküler için vatandaşlarımızdan teşekkür mektupları alıyoruz.” dedi. 
Porsche’nin çelik jantları İnci’den 
Cevdet İnci, 1982’de İnci Holding’i kurarak bütün şirketleri bir çatı altında topladı. Çelik otomobil jantları üreten İnci, 2,5 milyon adetlik kapasiteyle başladığı 2003 yılı sonunda kapasitesini 3 milyon adete çıkardı. Bugün Porsche, Land Rover, Mercedes, General Motors, Ford, Renault, Peugeot ve Citroen gruplarına doğrudan mal veriyor. 2003 yılında ihracatını 20 milyon dolara çıkardı. Ticari ve ağır vasıta çelik jantları üreten Jantaş ise ağır vasıta jantlarında Avrupa’da ilk üçte yer alıyor. Yıllık 1 milyon 200 bin adet jant üretim kapasitesine sahip. Jantaş, 2003 yılında yüzde 31,8 artırarak 28,6 milyon dolara çıkardı. İnci Akü de 1993’te Avrupa lideri Ceac ile birleşti. Yüzde 50-50 olan bu ortaklıkta, teknoloji ve kaliteden taviz vermeyen yaklaşımı sayesinde 1995’te dünya akü lideri Exide’ın Ceac’ı bünyesine katarak İnci Exide Akü Sanayi AŞ adını aldı. Cevdet İnci, “Teknolojik yatırımlar ve kalite konusundaki başarımızı yabancı evliliklere borçluyuz.” diyor.

(2)* * *
İŞ GELİŞTİRME DESTEĞİ ALAN GELİNLİK ÜRETİCİSİ, İHRACATINI ÜÇE KATLADI
Avrupa Komisyonu tarafından finanse edilen ve Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği (TOBB) ile yerel odalar tarafından desteklenen Avrupa Birliği Türkiye İş Geliştirme Merkezi (ABİGEM) ekonominin bel kemiği KOBİ’lerin dünya pazarındaki yerlerini almaları konusunda yeni ufuklar sunuyor. Gaziantep Ticaret Odası’nın girişimleri doğrultusunda 18 milyon Euro’luk kaynakla pilot iller olarak belirlenen İzmir, Kocaeli ve Gaziantep’te faaliyete geçen ABİGEM’ler, firmalara nasıl ayakta kalabileceklerini öğretiyor. İşletmelerin uluslararası piyasalarda aktivitelerinin artırılması hususunda destekleyen İş Geliştirme Merkezleri bu amaç doğrultusunda KOBİ’lere yönetim danışmanlığı, bilgilendirme ve eğitim hizmetleri veriyor. Ekim 2002 tarihinden itibaren 14 kişilik bir ekiple Gaziantep’te açılan İş Geliştirme Merkezi bir yıl gibi kısa bir sürede verdiği danışmanlık, eğitim ve bilgi hizmetleri ile portföyüne aldığı 200 firmadan 60’ı ile somut projeler üzerinde çalışıyor. AB uzmanlarının desteğini alan ABİGEM güçlü bir ekip ile KOBİ’lere başka pazarların adresini gösteriyor. 
Öncelikle firmaların ihtiyaç analizlerini çıkaran ve uluslararası rekabet piyasasında strateji haritasını çizen ABİGEM’in mercek altına aldığı firmalardan birisi de Onur Moda Evi. İş Geliştirme Merkezi’nin hedefleri Onur Moda Evi’nin temellerini atan stilist Serpil Karuserci işini ilk kurduğu yıllarda gelinliklerin yüzde 5’lik kısmını el ile işleyerek satıyormuş. Karuserci, 18 yıl aradan sonra beş katlı bir binada yüzde 100 üretim yapacak duruma gelir. Karuserci, sürekli ileriye doğru attıkları adımların sonunda üretimlerinin yüzde 70’ini ihraç edecek duruma geldiklerini söylüyor. Türkiye’de her genç kızın yaşamında bir kez giydiği gelinlik konusunda devamlı yenilik ve arayış içine giren Onur Moda Evi, toplam 30 kişiyi istihdam ediyor. Sadece bölgenin değil Türkiye’de gelinlik konusunda iyi bir yer edindiklerini belirten Karuserci, ABİGEM ile daha uzun yol alabileceklerine inanıyor. 
Onur Moda Evi İthalat-İhracat-Pazarlama Sorumlusu Endüstri Mühendisi Özgür Karuserci de, “ABİGEM çalışma şeklimizi değiştirdi. Bir önceki yıla göre ihracatımız yüzde 300 arttı. Tasarımlarımız Avrupa’da beğeniliyor. İtalyan uzman Luigi, tecrübeleri ile pazar araştırmasını daha bilinçli yapıyoruz. Deneme-yanılma yöntemini bıraktık.” dedi. 

(3)* * *
TÜRKİYE’NİN İLK TATLI FABRİKASINI KURAN HASAN USTA, DÜNYAYA AÇILIYOR

Okul yıllarında annesinin yaptığı sütlaç ve muhallebileri satarak iş hayatına atılan Bolulu Hasan Usta (Hasan Gürgönül), dünyaya tatlı yedirmeyi hayal ediyor. 
1982 yılında İzmir Kemeraltı’ndaki 18 metrekarelik bir dükkanda ‘keşkül, fırın sütlaç, karadut şerbeti ve karadut dondurması’ ile yerleşik tatlıcılığa başlayan Bolulu Hasan Usta (BHU), Türkiye’nin ilk tatlı fabrikasını kurarak marka oldu. Bugün Türkiye’nin birçok iline yayılan 55 şubeli bir zincirin sahibi olan BHU, yurtdışından gelen ciddi teklifler üzerine Almanya’da fabrika kurmak için görüşmelere başladı. Hasan Usta, Çiğli Atatürk Organize Sanayi Bölgesi’ndeki 3 bin metrekare alanda kurduğu fabrikada 13 çeşit tatlı ve 5 çeşit dondurma üretiyor. Tatlıları İstanbul, Ankara, Balıkesir, Denizli, Bursa, İzmit, Antalya, Bodrum, Marmaris ve Çeşme’de tüketicilere ulaştıran Hasan Usta, yurtdışından da ortak yatırım için ciddi teklifler alıyor. BHU Yönetim Kurulu Başkanı Hasan Gürgönül, tatlıda marka olmalarını “Osmanlı damak tadında üretime” bağlıyor. Kemeraltı’ndaki dükkanlarında 4 çeşit ürün ile ilk sınavda başarılı olduktan sonra, Alsancak Dönerciler Çarşısı’na ikinci şubeyi açtıklarını bildiren Gürgönül, fabrika kurma kararını, imalathaneleri müşterilerinin talebini karşılamaya yetmeyince almış. 
Gürgönül, İzmir dışına ise müşterilerinin ısrarları sayesinde açıldıklarını ifade ederek, “İzmir dışından gelip tatlı yiyenler ‘neden bizim oralarda bir yer açmıyorsunuz’ diyerek ısrarla bizi İstanbul’a, Ankara’ya, Denizli’ye, Antalya’ya çektiler. İstanbul’a transferimiz tiyatrocu Nedim Saban’ın ısrarlarıyla oldu. Bir turne sırasında İzmir’e geldiğinde tatlı yemiş. Tadını çok beğenince ‘İstanbul’da niye yoksunuz?’ diye sordu. ‘Ben bu tatlılardan uzak duramam.’ diyerek ısrarla bizi İstanbul’a çekti. ‘İstanbul’a tatlı gider mi?’ diye düşünmeye başladık. 1,5 yıldır İstanbul’a günlük tatlı gönderiyoruz. İstanbul’da 14 şubemiz var. Ürünlerimiz frigorifik araç filosuyla günlük olarak satış noktalarına ulaşıyor.” dedi. 
Başarılarını “iyi hammaddeyi doğal malzeme ile buluşturup, temiz ve hijyenik bir ortamda müşteriye saygı ve güleryüzle” sunmaya bağlayan Gürgönül, bu ilke sayesinde ürettiklerini satamama gibi bir durumla hiç karşılaşmadıklarını dile getirdi. Gürgönül, “Hasan Usta firmasını tanımlarken, ‘bizim farkımız pastane, kafe gibi olmamak’ dedik. Bizde nescafe, cola, börek, pasta yoktur. Biz Osmanlı usulü tatlıcıyız. Geleneksel Türk mutfağı tadını sevenler, babaannesinin tatlılarını özleyenler bizim satış noktalarımıza gelir. Satış noktalarımızda kendi üretimlerimizin dışında sadece su ve soda bulunur.” diye konuştu. 
Bolulu Hasan Usta, en iyi ürünü en iyi hammaddeden üretmek için yılda kullandığı yaklaşık bin ton sütün tamamına yakınını kurduğu özel çiftlikten alıyor. Tatlı için gerekli olan tavuk göğsü için özel kesimhane kuran Hasan Usta, aşurede kullandığı nar için Menemen Emiralem’deki bahçesine nar ağacı dikmiş. Tatlı için gerekli olan gülsuyu Isparta’dan, kırmızı buğday Gaziantep’ten, şeker Uşak’tan, fındık Giresun’dan, dondurma için gerekli olan karadut da Tire’den getiriliyor. Türkiye’ye gelen yabancıların da ürünlerine büyük ilgi gösterdiğini anlatan Gürgönül, İsrail, Almanya, Bulgaristan, Romanya, Kıbrıs ve Suudi Arabistan’dan ortak yatırım teklifi aldıklarını kaydetti. Almanya’da ortak yatırım için görüşmelere başladıklarını ifade eden Gürgönül, Yunanistan’dan ve Ege adalarından gelen turistlerin özellikle ekmek kadayıfına fazla ilgi gösterdiğini dile getirdi. 

AVRUPA BİRLİĞİ’NE DOĞRU

(Çağdaş Uygarlıklar’a giden en kestirme otoban)
“Öyle horozlar vardır ki, öttükleri için güneşin doğduğunu sanırlar…” Ledric DUMONT

(1)* * *
9 MAYIS AVRUPA GÜNÜ

Avrupa Birliği Tarihinin En Büyük Genişlemesiyle Birleşik Avrupa Fikrine Bir Adım Daha Yaklaştı... İkinci Dünya Savaşı sonrasında çok büyük bir yıkım yaşayan Avrupa, Alman asıllı Fransız devlet adamı Robert Schuman ve bir başka Fransız bürokrat Jean Monet’in önderliğinde kıtanın bir daha böyle büyük bir felakete sürüklenmemesi adına çok büyük bir projeye; büyük, birleşik bir Avrupa düşüncesine doğru ilk adımları 9 Mayıs 1950’de attı. Bu tarihte Robert Schuman temeli barış ve işbirliği olan yeni bir Avrupa hayalini yaptığı deklarasyonla ortaya koydu.

Robert Schuman Paris’te uluslararası basın karşısında İkinci Dünya Savaşı’ndan kısa bir süre sonra üçüncü bir savaş tehdidi ile karşı karşıya kalan Avrupa’yı Fransa ve Almanya olmak üzere kömür ve çelik üretimlerini ilk somut Avrupa Federasyonu oluşturacak bir şekilde kontrol etmeye çağırdı. Schuman, o dönemde savaş endüstrisinin temeli olan kömür ve çelik üretimi ile sorumlu olacak uluslarüstü bir Avrupa kurumunun kurulmasını önerdi. 

9 Mayıs 1985’de Milano Zirvesi’nde toplanan dışişleri bakanları bu günün Avrupa Günü olarak kurulmasını kararlaştırdılar. Birleşik bir Avrupa hayalinin başladığı bu gün zaman içinde işbirliği ve ortak değerler üstünden yükselen ve dünyanın en başarılı uluslarüstü oluşumu olarak bu hayali yaşama geçirme yolundaki en büyük başarı sayılacak Avrupa Birliği’nin de temelinin atıldığı tarih olarak zihinlerde yer almaktadır. 

AB 1 Mayıs 2004’te tarihinin en büyük genişlemesini gerçekleştirmiş ve 10 yeni üyenin katılımıyla üye sayısını 25’e çıkarmıştır; ancak genişleme süreci devam etmektedir. Sınırları Rusya’ya kadar uzanan Avrupa Birliği birleşik bir Avrupa hayalinin gerçekleştirilmesi yönünde elde edilen tüm başarılara rağmen hala hedefinin çok gerisindedir. Ekonomik açıdan dünyanın üç büyük gücünden biri olmayı başaran Avrupa Birliği bu gücü politik güce dönüştürmekte başarılı olamamıştır. Üstelik birlik üyeleri arasında tarihten ve ulusal çıkarlardan kaynaklanan bir rekabet ve anlaşmazlık söz konusudur. Başka bir deyişle birlik tam anlamıyla bir ortak politika, özellikle de dış ilişkilerde, geliştirememiş durumdadır. Yeni üyelerin de katılımıyla yakın gelecekte de bu durumun değişmeyeceği öngörülebilir.

9 Mayıs 1950’de çıkılan yol uzun ve sorunlu. Birleşik bir Avrupa hayali bir iki on yıl içinde daha gerçekleşemeyeceğe benziyor. Öte yandan Avrupa Birliği’nin bugün geldiği noktayı da küçümsememek gerek. Avrupa Birliği ekonomik bir mucize ile II. Dünya Savaşı’nın küllerinden dünyanın en büyük refah toplumlarını yaratmıştır. 20. yüzyılın ilk yarısında iki büyük savaş geçiren Avrupa’da artık herhangi bir çatışma olasılığı yoktur. Avrupa Birliği ayrıca insan hakları, kültür ve sanatın gelişmesi gibi konularda da dünya lideri konumundadır. 

Avrupa macerası 1960’larda başlayan Türkiye tam üyelik yolunda adaylığının bu en kritik günlerinde, 9 Mayıs Avrupa Günü’nü tüm bu gerçekler etrafında düşünmelidir. 

Kurulduğu günden bu güne kadar ARI Hareketi Türkiye’yi hem ekonomik hem politik hem de kültürel açıdan Avrupa’nın bir parçası olarak görmekte ve bu bağlamda Türkiye’nin Avrupa Birliği’ne tam üyeliğine tam destek vermekte; bu konuda çeşitli çalışmalar yapmakta ve yapılan çalışmalara katkıda bulunmaktadır. Avrupa Birliği’ne tam üye olmuş bir Türkiye sadece kendi geleceği için değil Birleşik bir Avrupa düşüncesi için de çok büyük bir öneme sahip olacaktır. Ayrıca Türkiye'nin üyeliği ile AB’nin dünya arenasındaki rolü güçlenecek ve siyasi ve ekonomik anlamda daha güçlü bir hale gelecektir. Saygilarimizla bilgilerinize sunarız, (Kemal KÖPRÜLÜ – Arı Grubu Gn. Ko.)

(2)* * *
AB DE KAZANACAK…

Türkiye’nin AB üyeliğini, bir “ne kazanacağız” diye değerlendirmek var, bir de “AB’ye ne kazandıracağız” diye… Ne kazanacağımızı düşündüğümüzde, büyük hayaller kurabiliriz. Öncelikle, herkese aş ve iş sağlanacağını düşleyebiliriz. Yanısıra, demokrasimizin uygulamada da çağdaş standartlara ulaşacağından söz edebiliriz. 

Yıllardır, AB ile ilişkilerimizı hep bu yönüyle değerlendiriyoruz. Kazanacaklarımızın hayaliyle, “doğru-yanlış” demeden her denileni yapıyoruz. Böylece, kendimizi beğendiririp AB’ye kabul günümüzü beklerken, deyim yerindeyse “ömrümüzü” tüketiyoruz. Çünkü, beklentilerimizin büyüklüğü AB’yi ürkütüyor…

Oysa, Türkiye’nin AB üyeliği sadece bizim için kazanç olmayacak. AB’ye, bizim  de kazandıracaklarımız var.. Hiç abartmadan, yeni 10 üyenin bütününden daha büyük bir potansiyelimiz olduğunu söyleyebiliriz. Hatta, eğer AB gerçekten “super güç” olmak istiyorsa, Türkiye’nin buna katkısının Almanya, Fransa ve İngiltere eş değerinde olacağını da iddia edebiliriz. Ne var ki, Türkiye’de iktidarlar böylesine düşünüp sağlıklı bir müzakere yapmıyorlar. Boynu bükük bir politikayla, AB kapısında onun bunun himmetini bekliyorlar.

Türkiye, 70 milyonu aşan nüfusu ve satın alma gücüne göre hesaplandığında 6 bin dolara ulaşabilen kişi başına düşen geliriyle, hiç kuşkusuz AB için önemli bir yüktür.  Ancak unutmamak gerekir ki, Türkiye aynı zamanda dünyanın en hızlı gelişen 20 pazarı arasındadır. Bir örnek vermek gerekirse, pahalı gözlük satışında dünyada 8’inci sıradadır.

Denilebilir ki, AB ile Türkiye arasında Gümrük Birliği Anlaşması var. AB, bu sayede Türkiye pazarından zaten istediği gibi yararlanabiliyor.. Bu, bir yere kadar doğrudur. Eğer Türkiye’nin siyasi iktidarları pazar gücünü bir koz olarak değerlendirmek isterse, bunu Gümrük Birliği’ne rağmen yapabilir..

Ayrıca, Türkiye genç bir nüfusa sahiptir. AB ülkelerinde ise nüfus yaşlanmakta ve de azalmaktadır. Avrupa’da önümüzdeki yıllarda çalışabilir genç nüfus ihtiyacı artacaktır.. Nüfusun gençliği ve hızla büyüyen bir pazar olması, Türkiye’nin AB üzerindeki olası yükünü dengeleyecek avantajlarıdır. Ötesinde, çokca eleştirilen askeri gücü ve tepki doğuran İslam inancı, AB için “süper güç” olma yolunu açacak anahtarlardır.

AB, ekonomik anlamda dünyanın en büyük iki gücünden biridir. Ancak, süper güç değildir. Kendi olanaklarıyla sınır ötesi askeri operasyon yapma kabiliyeti yoktur. Bu nedenle de, dünya politikasının biçimlenmesinde ABD’ye karşı yeterince etkili olamamaktadır.

AB’ye, etkili bir dünya oyuncusu olma gücünü sağlayacak olan güç Türkiye’dir. Türk askeri bu anlamda, Türkiye’nin elindeki en ağır kozdur. Yoksa, Irak’ta ya da Büyük Ortadoğu arayışının bir başka kör karanlığında pazarlanacak bir ihraç malı değildir.

Türkiye’de halkın Müslüman olması ise uygarlıklar çatışmasını AB eliyle uygarlıklar barışına dönüştürebilecek bir projenin maddi temelini oluşturabilir.. Türkiye, İslam dünyasında işleyen demokrasiye sahip tek ülkedir. Bu, tesadüfi bir olay değildir. Laiklik tercihiyle gerçekleşmiştir. Türkiye, işte bu laik yapısı zedelenmeden, “ılımlı İslam” ya da benzeri girişimlerle sulandırılmadan AB ile bütünleştiği takdirde uygarlıkların barışı 21’inci yüzyıla damgasını vurabilir.

Türkiye AB’yi, sadece “ne kazanacağız” yaklaşımıyla değil, aynı zamanda “ne kazandıracağız” anlayışıyla da değerlendirmeyi hak ediyor. Türkiye, daha fazla zaman yitirmeden AB ile ilişkilerini bu temele oturtabilmelidir… (Uluç GÜRKAN)
(3)* * *
ÖNÜM, ARKAM SOBE...

Genişleme ile ilgili son gelişmeleri biraz buruk biçimde izliyorum desem, yalan olmaz... Şu anda Türkiye'nin de içeride olması gerektiğine inanıyorum da ondan. Ancak, kendi "ölçüleri"nde  tornadan geçirip "yontmadan" almayacaklarını ve belki de hiç almayacaklarını da düşündüğümden, 'her işte bir hayır vardır!' kaytarmacasına kaçıyorum.

Şimdi hemen 'sen de mi?' demeye kalkışmayın lütfen! İçeride olursanız mı, kimilerinin dediği gibi bölünürsünüz? Dışarıda kalırsanız mı? Bence, dışarıda kaldığınız sürece isterlerse sizi bölmek için o kadar çok silâhları var ki ellerinde...

1949 yılından bu yana Avrupa Konseyi'nde üye oldunuz da, sizi böldüler, dışarı mı attılar? Our Boys'lar cuntası sırasında bile cesaret edemediler. Oysa ellerinde o kadar güzel bir fırsat vardı ki!.. Ha, ucu kendilerine de dokunurdu öyle talihsiz bir karar alsalardı, bu da işin diğer boyutu. Ancak, bu da gösteriyor ki, karşılıklı çıkarlar söz konusu olduğunda veya ortak çıkarlar "miz" olarak yeşil çuha önüne sürülme zamanı geldiğinde, iki adım geriye çekilip herkesin düşünmesi gerekiyor.

NATO'da üyesiniz diye sizi bölmeye mi kalkıştılar? Tam tersine, Irak kriz ve savaşlarında, ağlaya ağlaya da olsa sizi korumak için cepheye gittiler. Üye olmasaydık, caydırıcılığı kim yapacaktı. Hele 5 tarafınızın "düşman" ile çevrili olduğu bir ortamda? Ordunun hangi birliğini hangi cepheye sürecektik? Başbakan çıtayı yükseltti, bir adım ileri gidiyor ve genişleme bayramına katılıyor. Kıbrıs Cumhuriyeti'nin elini sıkıp, tebrik etse bile yardırgamamak gerekiyor. Kim eleştirmeye kalkışırsa, iyice düşünmesi zorunlu. Zira, Kıbrıs, Türkiye'nin kesin tercihini hangi seçenekten yana yapacağını gösterecek.

- Amerika+İsrail+Türkiye sac ayağı, orman kanununun geçerli bir bölge düzeni mi?

- Demokrasi, özgürlükler,insanî değerler sac ayağı, hukuk devleti düzeni mi?

Sizin hangisini tercih ettiğinizi bilmiyorum. Benim içim de, dışım da birdir. Tanıyanlar söyleyebilirler. Tercihim ikinciden yanadır. AB ile sınırdaşım. İhracatımın yarısından fazlası bu blok ile. Lobi açısından, Avrupa'da yaşayan bizler sayesinde çok daha güçlü konumdayım. ABD'de Ermeni ve Rum lobilerine yetişmem imkânsız. Başıma bir iş gelse, Atlantik'ten uçağa, gemiye binip anavatanıma "sığınmak" bile zor. Oysa, Avrupa'da atla otoya Türkiye'desin...

Silâhlanma konusunda derseniz aynısı. ABD'nin zenginleşmesine katkıda bulunmak için yetimin rızkından kesmeyi mi yeğlersiniz, yükün ortak paylaşılacağı Avrupa ordusu içinde yer almayı mı?

Kıbrıs Cumhuriyeti'ni tanımak zorundayız. Askerî birliklerden "jest" mealinde çekmemiz gerekiyor.

- Rumlar tarafından "çevrilme" korkusundan kaçıp, ABD ile aynı yatağa girmek istemiyorsak !

- AB'nin de giderek benimsediği yurtta sulh, cihanda sulh ilkesi bizim için hâlâ geçerli ise.

- Bölgeyi kan gölüne döndürmeye niyetli olduğu anlaşılanlara karşı AB yanında yer alıp, dengeli bir kalkan arkasında yer almak istiyorsak.

- AB üyesi olmak istiyorsak !..

AB dürbünleri ile baktığımızda, Brüksel'e hak vermemek elde değil. Güven verici yönde bugüne kadar hiçbir adım atmamışız. Taa ki, AKP iktidarı ve CHP muhalefeti meclis koltuklarına yerleşinceye kadar... Türkiye, ABD'nin AB içindeki "denizaltısı" olacak diye düşünenlerde giderek azalma başladı. Adamlar, İngilizlerden az çekmemişler, bir de Türkiye gibi daha büyük bir ülke girdi mi, halimiz ne olur acep? sorusunu sormaları sizce doğal değil mi?

Can dediğimiz, kan dediğimiz Azerbaycan'ın son attığı "kazık" bile kimin dost, kimin post peşinde olduğunu göstermiyor mu? Ben olsam Ermenistan ile bir dakika durmam sınır kapılarını açar, ambargo mu ne ise, her türlü kısıtlamaları kaldırırım. İlham Aliyev dürüst bir davranış sergilememiş, güven vermemiştir. Zaten babası da gelir yer içer gider, Fransa'daki malikânesinde yaşamayı tercih ederdi. Dostun kim söyle, senin kim olduğunu söyleyeyim, boşuna dememişler. Süleyman Demirel!..
Evet, genişleme dolayısıyla yüreğim sıkılmıyor değil. Yapacak bir şey yok elbette. Daha doğrusu var. İnsan gibi yaşamak istiyorsak, insanî çözümden yana ağırlık koymak. Er geç hedefe ulaşmak için bir kaç misli çalışmak!..
Komünist Blok'un, Varşova Paktı'nın eski üyeleri bile geçmişte çektiklerinin acısından olacak, güvenliklerini şimdi AB çatısı altında aramıyorlar mı? NATO'ya girmiyorlar mı? Biz öyle yarım asır boyunca donup "cold Turkey" olduğumuzu söyleyemeyiz elbette. Gerisi kırık da olsa bir demokrasimiz, işkence ile "süslense" de özgürlükler ortamımız vardı. Çerkez tavuğu yani... Demokrasi eksik, özgürlüklerde işkence menünün acılı ve sarmısak kokulu "meze" tabağı idiyse, kimin sorumlu olduğunu kendinize bir sorun. İşkencecileri kimin eğittiğini hatırlayın. Sonra da tercihinizi yapın.
- İnsanca yaşamaktan yana mısınız?
- Yeni maceralara kalkışıp, bilek gücünün geçerli olduğu bir Dünya düzeninde, hemcinslerinizin kanları üzerinden para kazanıp, ayakta durmaya mı?
Sonra da samimi olarak tavrınızı koyun, inandırıcı olun, karşınızdakine güven verip, belirlediğiniz hedefte yürümeye başlayın. Sevr mi? Arkasında kimlerin olduğuna bir bakın. ABD+İngiltere ağırlığında ki bir grup mu, Almanya mı? Fransa mı? Rusya mı? Başka bir güç mü?
Atatürk'ü yaşamımızdan silmek için en fazla yukarıdaki güçlerden, Türkiye'de kimleri kullanarak, hangi "gizli" "maskeler" arkasına saklanmış bir yüzle davrandığını düşünün. Kemalizm'i bizden daha iyi kimin çözdüğü sorusunu sorun kendinize.
Devleti yöneten ben değilim. Oy hakkım bile yok, kullanamadım. Sandık başında oy kullananlar için yazdım. Ben Brüksel'de yaşıyorum. "tuzu kuru" denilenlerden biriyim. Görebildiğimi, hissedebildiğimi, gidişatın bir ileri hamlesine ilişkin yapabildiğim tahminimi yazdım. Düşünce ve ifade özgürlüğü varsa, saygı görürüm. Yoksa, istediğiniz küfür ve hakareti etmeye serbestsiniz!.. Bu da zaten tercihinizi gösterir... Saygılarımla. (Nusret ÖZGÜL)

(4)* * *

AVRUPALI TÜRK İŞADAMLARI

Eğer Türkiye, yurt dışındaki Türk işadamlarına güven verebilseydi, IMF ya da Dünya Bankası kredilerine gerek bile kalmazdı. Yapılan araştırmalar, Avrupalı Türk İşadamlarının büyük potansiyeli olduğunu gösteriyor. Buna bir de bu insanların ülke sevgisini katacak olursanız, yapacakları yatırımlarla ülkeyi kalkındırabileceklerinin işten bile olmadığını açıkça görürsünüz. 

Sadece iş potansiyeli değil, aynı zamanda bu insanların "yaratıcı" olduğunu da görüyoruz. Türkiye'nin neresinde "Döner fabrikaları" var? Bu fikir sadece yurt dışındaki vatandaşlarımıza ait... Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği Başkanı Rifat Hisarcıklıoğlu, Barselona'da ki birlikteliğimiz sırasında Avrupalı Türk İşadamlarını hayranlıkla izlediğini itiraf etmişti. "Doğrusu Türkiye'de bizler onların dinamikliğine ulaşamıyoruz" demişti. 

Gerçekten de Avrupa'da giderek artan Türk İşadamı sayısı, ciddi rakamlara ulaştı. Halen 75 bin olduğu hesap edilen Türk İşadamı sayısı, 2010 yılında 140 bine ulaşacak. Uluslararası Danışmanlık Şirketi KPMG'ye yaptırılan bir araştırmanın sonuçlarına bakınca, Avrupa'daki potansiyelin hiç de küçümsenmemesi gerektiğini görüyoruz. 

Avrupa'da 40 milyar Euro’luk ciroya sahip olan Türk işadamları, 2010 yılında 200 milyar Euro’luk ciroya ulaşacak ve 400 bin olan istihdamlarını da, 810 bine yükseltecekler. 1999 yılında sadece Almanya'da bulunan Türk işadamı sayısı 55 bin olarak hesap edildi. Yine hesaplara göre bu rakam 2010 yılında 100 bine ulaşacak. Almanya'da 300 bin kişi istihdam eden Türk işadamlarının 2010 yılında istihdam edeceği kişi sayısı ise 650 bine çıkacak. Almanya'da 30 milyar Euro’luk ciroya sahip Türk işadamları 2010 yılında 150 milyar ciroya sahip olabilecek. 

Tüm dünyadaki Türk işadamlarının 2010 yılındaki cirosunun ise Türkiye'nin bugünkü GSMH'sına yakın bir büyüklüğe ulaşacağı hesap ediliyor. Yani, yazımızın başında dile getirdiğimiz söz, ortaya çıkıyor. Yurtdışındaki Türk işadamlarının Türkiye'ye çekilmesi durumunda Türkiye'nin IMF ve Dünya Bankası gibi kuruluşlardan kredi kullanmasına bile gerek kalmayacak. 

Ama bunun mümkün olabilmesi için ne yapmak gerekir? Öncelikle, siyasette ve ekonomide güven ve istikrarın sağlanmış olması gerekiyor. Yatırımcılar, sabahtan akşama ekonomik göstergelerin değişmediği, allak bullak olmadığı bir ortam istiyorlar. Bürokrasi ise, ülkenin genç ve dinamik yapısına rağmen hantallığını koruyor. 

İleride enerji bakımından köprü konumuna gelecek olan, boru hatları petrol ve doğalgaz hatları ile stratejik açıdan önemli bir konuma ulaşacak olan Türkiye'ye bu hantallık yakışmıyor. 
Yurtdışından Türkiye'ye gelip yatırım yapmak isteyen Türk işadamları için ortam son derece zorluklar içinde... Sorunların üstesinden büyük şirketler gelebiliyor ama ya küçük şirketler? Halbuki Türkiye, Avrupa'daki küçük ve orta ölçekli şirketleri çekmek zorunda...

Türkiye'de yatırım yapacak insanların tek bir merciyle muhatap olması gerekiyor. Yabancı sermaye için en önemli dezavantajlardan biri ise, enflasyon muhasebesi... Türkiye'nin mutlaka enflasyonu yenmesi lazım... Yatırımcılar için Türkiye'nin cazip hale gelmesini sağlayıcı tedbirlerin bir an evvel alınması lazım. Avrupa'daki Türk işadamları, "ülke sevgisiyle" ne zamana kadar yatırımlarını sürdürebilirler?

2010 yılında 810 bin kişiyi istihdam edecek olan ve bugünkü 40 milyar Euro’luk ciroyu 200 milyar Euro’ya çıkaracak olan Avrupalı Türk işadamını Türkiye'ye yönlendirmek hiç zor değil. Belki kar etmezler ama hiç değilse zarar etmelerini önleyecek tedbirleri almak gerekiyor. En başta Türkiye'nin bürokratik hantallığı üzerinden atması gerekiyor. En önemlisi ise, Türk işadamının ülke sevgisini suistimal etmemek gerekiyor. (Zeynel LÜLE)
(5)* * *

AVRUPA BİRLİĞİ'NİN BÜYÜK HATASI
Dün Meclis'te Rauf Denktaş'ı dinlerken şunları düşündüm: 24 Nisan'da Kıbrıs'ta çözüm çıkmazsa, bunun en büyük sorumlusu Avrupa Birliği yöneticileri olacak. Çünkü büyük bir hata yaparak güney kesimini Kıbrıs Cumhuriyeti olarak AB'ye kabul ettiler. Eğer Güney'in elinde 1 Mayıs'ta AB'ye girme kozu olmasaydı, büyük bir ihtimalle onlar da Annan planına "Evet!" diyecekti.
Ama şimdi böyle bir şeye ihtiyaç duymuyorlar. Bu durumu gören AB yetkilileri hatalarını tamir etmek için Rum kesimine baskı üstüne baskı uyguluyorlar ama artık çok geç. Önümüzdeki günlerde bu baskıların arttığına tanık olacağız. Ne yazık ki bütün bunlar sonucu değiştirmeye yetmeyecek; 24 Nisan'da sandıktan çözümsüzlük çıkacak.
Bu konuda Türk hükümetinin sevaplarına ve günahlarına bakacak olursak; masadan kaçmamakla iyi bir şey yaptıklarını görüyoruz. Yıllardır "Türklerin çözümü engellediği" efsanesi yıkıldı ve bu kez çözümsüzlük isteyen taraf Rum kesimi oldu. Bu tablonun Amerika ve Avrupa gözünde Türkiye için olumlu bir hava yaratacağına kuşku yok. Ama bu psikolojik etkenler ortadan kaybolduktan sonra gerçeklerle yüz yüze kalacağız.
Bir süre sonra "Avrupa toprağında 40 bin asker bulundurduğumuz" tezi işlenmeye başlanacak. Hükümet madem bu işi halletmeye kararlıydı, madem Davos'ta Amerikalılarla bir pazarlık masasına oturuldu, Türkiye'yi de işin içine katan çözümler üzerinde bastırılmalıydı. Çünkü bu işin mantıklı çözümü Türkiye, Kıbrıs ve Yunanistan'ın tümünün birden AB içinde bulunmasından geçiyor.
Hükümet bu gerçeği tekrar tekrar vurgulamak ve başka bir çözümü kabul etmeyeceğini söylemeliydi. Oysa bizim dış politikamız yıllarca Kıbrıs meselesinin, Türkiye'nin AB üyeliği sürecinden ayrı tutulması konusunda ısrar etti. Belli ki yanlış bir ısrarmış bu. (Zülfü LİVANELİ)
(6)* * *
HAYDİ TÜRKİYE!

Türkiye'yi, doğru bir hedefe hızla ilerleyen eski bir trene benzetiyorum. İçeri bakınca umut ve tedirginlik sarmaş dolaş ama pencereden dışarı bakınca heyecan veriyor. İçteki zorluklara rağmen iki yüz yıldır düşlediğimiz hedefe doğru yol alıyoruz çünkü. VATAN'ın bugünkü manşeti bu heyecanı yansıtan, daha doğrusu kutlayan bir haberdir. Hükümet, yıl sonunda AB'den müzakere takvimi alabilmek için kalan son eksikleri tamamlamak üzere düğmeye basmıştır.

Tüm bu reformlar, bundan on yıl önce "hayali cihan değer" hedeflerdi. Ulaşılması olanaksız görünen düşler ülkesi neredeyse gerçekleşmek üzere.. Yönetici sınıfların saltanatına dayanan bir düzen, yerini evrensel hukukla bütünleşmiş bir yapıya bırakıyor.

Nereden nereye!

İdamın kalkması, askerin siyasete ağırlığını koyduğu kurumlardan çekilmesi, devlet sırrının ömrünü tüketmesi, işkencecilerin cezalandırılması, terörle mücadeleden zarar görenlere devletin tazminat ödemeye razı olması, özgürlüklerin Batı kalitelerine yükselmesi, beş yıl öncesine kadar hayal bile edilemezdi. Tüm bunlar en azından yazılı hukukun güvencesi altına girmektedir.
Ünlü tarihçi Bernard Lewis, Türkiye'nin farklılığını onurlandırırken şöyle demişti: "Türkiye'de demokratik kurumlar ne bir savaşın galipleri tarafından dayatıldı, ne de emperyalist bir gücün bıraktığı miras olarak kuruldu. Türkiye'de demokrasi, Türklerin kendi özgür iradesiyle tesis edildi. Bu da demokratik kurumlara daha büyük şans tanıyor.."
Gerçekten de Türkiye'nin evrimi benzersizdir. Bu evrim yıllarca "zorla güzellik olmaz" diye direnen seçilmiş ve atanmış yöneticilere rağmen gerçekleşti. Özlemlerini iradeye dönüştüren halk, "çağdaş uygarlığa ulaşma" ülküsünü karar vericilere kabul ettirdi.
Kâğıttan hayata..
Geldiğimiz nokta umut ve heyecan yaşamayı hak ediyor ama zafer kutlamaları için henüz çok erken. Reformların yazılı kâğıtlardan çıkıp hayatımıza girmesi lâzım. Bunu insan onuru adına talep etmeye hakkımız var. Ayrıca AB ile yıl sonundaki tarihi randevuya güçlü olarak gitmek için buna ihtiyacımız var. Dünyadaki rüzgârların Türkiye'nin yelkenlerini doldurduğu şu dönemde bu fırsatı iyi kullanamamak, bizi gelecek kuşaklara karşı büyük günah altına sokar. AB üyeliğine inanmış güçlü bir iktidara sahip olmak şansımızdır.
Ama bunun için AKP'nin de değişmesi lâzım. Gazete yırtan, gazeteci azarlayan bir iktidar anlayışı, işkence suçlusunu saklayan bir devlet alışkanlığına söz geçiremez. Bilgi Edinme Yasası üç gün sonra yürürlüğe giriyor. Düne kadar "devlet sırrı" olan bir bilgiyi pazartesi günü talep edecek bir vatandaş "Sen kim oluyorsun?" diye azarlanıp püskürtülürse yazık olur. Hayal treni, hayaletler vadisinde aman takılmasın! (Güngör MENGİ)
(7)* * *
(Başbakan Erdoğan; “Alman Başbakanı 15.000 Euro maaş alıyor, ben 3.000 Euro ile geçinemiyorum!” diyor ama şu hesaba göre Erdoğan’ın 1.500 Euro’ya razı olması gerekmez mi?. ZK)

AB VE ADAY ÜLKELERDE ASGARİ ÜCRETLER

AB İstatistik Enstitüsü Eurostat tarafından, 2003 tarihi itibariyle üye ve aday ülkelerdeki tam gün çalışan isçilerin aylık asgari ücretlerinin yansıtıldığı bir çalışma yapılmıştır. Bu çalışma sonucuna göre, üye ülkelerde ve aday ülkelerdeki aylık asgari ücretler 56€ (Bulgaristan) ile 1.369 € (Lüksemburg) arasında değişmektedir. AB üyesi ülkelere baktığımızda, üç ülkede (Portekiz, Yunanistan ve İspanya) asgari ücretler 416 ile 605 € arasında değişmekte, diğer 6 ülkede ise (İrlanda, İngiltere, Fransa, Belçika, Hollanda, Luxemburg) asgari ücret aylık olarak 1000€’nun üstünde seyretmektedir. ABD’de asgari ücret 877 € olmakla beraber, bazı eyaletlerde daha yüksek oranlar görülmektedir.

AB aday ülkelerinden Slovenya ve Malta’da (sırasıyla 451 € ve 535 €) AB üyesi ülkelerden Portekiz ve İspanya’ya yakın asgari ücret oranları belirlenmiştir. Diğer 10 aday ülkede ise asgari ücretler en düşük 56 € ile Bulgaristan ve en yüksek 212 € ile Macaristan arasında değişmektedir. Satın alma gücü pariteleri uygulandığında ülkeler arasındaki asgari ücret düzeylerindeki farklılıklar büyük ölçüde azalmaktadır. Satın alma gücü pariteleri (PPP) sistemi uygulanarak ülkelerarası fiyat farklılıklarını ortadan kaldırıldıktan sonra, yukarıda bildirilen oranlar AB üyesi ülkelerdeki sıralamayı değiştirmezken, aday ülkelerde sıralamanın değiştiği görülmüştür. Ancak, ülkelerin sıralama içindeki yeri en fazla iki sıra değişmiştir. Örneğin, Çek Cumhuriyeti ve Slovakya iki sıra yükselirken, Polonya iki sıra gerilemiştir:

Tam gün çalışan asgari ücretlilerin oranı üye ülkelerde büyük oranda değişiklik göstermekte ve bu oran kadınlar için daha yüksektir. İspanya, İngiltere ve Hollanda’da asgari ücretle çalışanların oranı % 0.9 ile 2.2 arasında değişmektedir. ABD’de bu oran %1.5’tir. Diğer taraftan Portekiz’de %4, Fransa’da %13.9 ve Lüksemburg’da %15.5’tir. Fransa ve Lüksemburg’da bu oranlar hem tam gün hem de yarim gün çalışan isçileri kapsamaktadır. (Yarım gün çalışan isçilerin eklenmesinin oranları pek de etkilemediği düşünülmektedir.) Asgari ücretle çalışan isçiler arasında kadınların oranı erkeklere göre oldukça yüksektir. Bazı ülkelerde kadınların oranı erkeklerin iki katı kadardır.    
CAFE POLİTİK
(Yaşamın baharatı)
“Başka birinin sizin kadar iyi yapabileceği bir şeyi, bırakın o yapsın, siz yapmayın.” Andre Gide

(1)* * *
KIBRIS’TA SON TANGO: NE “VATAN HAİNİ”, NE DE “STATÜKOCU”
Batı ile ilişkilerimizde onlar da biz de kendimizi genellikle “yaramaz çocuk” olarak görüyoruz. Kafasına gözüne vurularak bu Barbar Türklerin yola getirilmesi gerekiyor! İster açıkça ister üstü kapalı söylensin, Ermenileri soykırıma uğratmış, Balkanları yakıp yıkmış, Kıbrıs’ı işgal etmiş, Avrupa’daki uyuşturucu ve diğer suç şebekelerini kontrol eden, kaçak göçmen işçileri Avrupa’nın kapısına yığan, Kürtlerin en asgari hak ve özgürlüklerini bile tanımayan bir ülke ve onun insanlarıyız kabaca birçok Avrupalının gözünde.  

İçeride de “satılmış”, “kandırılmış”, “inanmış” birçok kişi neredeyse benzeri bir üslupta aynı şarkıyı seslendirmeye başladı son yıllarda “demokratikleşme”, “sivil toplumun güçlenmesi” ve “tabuların yıkılması” gibi kavramlardan güç alarak. Adeta mazoşist bir zevkle kendi kendimizi yerden yere vuruyoruz; tıpkı zamanında diğer aşırı uca salınarak kendimizi yere göğe sığdıramadığımız gibi.

Burada çoğumuz bir ikilem içinde debeleniyoruz. AB’ye bir an evvel demir atmazsak Türkiye’nin aşırı milliyetçi ya da İslamcı bir çizgiye kayarak Cumhuriyet döneminin tüm kazanımlarını da kaybedeceğine inananlar azımsanmayacak sayıda. Öte yandan da “onurlu”,  “başımız dik” ve “menfaatlerimizi sonuna kadar savunarak” elverişli koşullarda girene kadar beklemeyi telkin edenler. Hatta öyle bir manzara ortaya çıktı kı, şayet AB’nin havuç-sopa politikası olmasa bir adım ileri gidemeyeceğimiz, reformları ne Meclis’ten çıkartabilmemizin ne de uygulamamızın mümkün olmadığı düşüncesi birçok beyni şartlandırıyor. Hafif tertip “mandacılık” siyasetinin hortladığı bile söylenebilir.

Türkiye'nin AB'ye getireceği yük genişlemeye 1 Mayıs’tan itibaren dahil edilmesi kesinleşen 10 ülkenin toplamına eşit görülüyör. nüfus bakımından Almanya'dan sonra AB'nin ikinci en büyük ülkesi olacağımıza dair böbürlenmeler ise çok ürkütücü geliyor sokaktaki Avrupalıya. Ekonomik durgunluk, işsizlik ve göçmenlerin tetiklediği şiddetin tırmandığı bir ortamda 70 milyonluk nisbeten yoksul, ortak tarım politikası, bölgesel ve yapısal fonlardan hak iddia edebilecek Müslüman bir nüfusu aralarına almaları (serbest dolaşım konusunda uzun geçiş dönemi garantisi verseniz de) Avrupalının aklına yatkın gözükmüyor. O, daha Polonya, Macaristan, Çek Cumhuriyeti gibi lokmaları bile hazmetmeye hazır değil. Üstüne üstlük, insan hakları, kültürel ve savunma konularındaki malum önyargılı Türk imajımız maşallah hala yerli yerinde. Biz de yeni imajlar yaratma konusunda bir arpa boyu yol alamadık. 

Türkiye konusunda AB liderlerinin Aralık 2004’de alacakları varsayılan "reel politik" kararı seçmenlerine nasıl satacakları onların sorumluluğu; bırakalım onların uykularını kaçırsın. Bizi asıl ilgilendiren, 1963'den bu yana, en son Helsinki Zirvesi'nde somutlaşan, ülkemize ilişkin oldukça zengin Avrupa müktesabatını nasıl menfaatimize tahvil edip surekli kaçırdığımız trenlere yeni birisini eklememek. Bundan sonraki tren hiç gelmeyebilir. O nedenle etekler tutuşuyor. En güçlü kozlarımızdan birisi "hukuka dayalı yönetim" prensibini –kendimiz her zaman pek uymasak da– AB’nin gözüne sokmak. AB hukukunun bütünleyici parçası olan 1963-2002 Türkiye müktesabatının getirdiği tarihi perspektif gözden kaçırıldığı içindir ki Orta ve Doğu Avrupa ülkeleri ön sıralara yerleştiler. 

Şimdilerde "Türkiye'ye müzakere tarihi verirsek o zaman Ukrayna'ya ne diyeceğiz", "Fas üyelik başvurusunu yenilerse onu nasıl reddedebiliriz", hatta Pandora'nın kutusunu yeniden açarak "Türkiye gerçekten Avrupalı mı" gibi sorular sık sık kamuoyunun, politika yapıcılarının kafalarına işleniyor. Biz ya da AB içinde sınırlı bir grup ne kadar iyi bilirse bilsin Türkiye'nin AB miladının 1999 Helsinki kararı ile başlamadığını, 40 yıllık geçmişi olduğunu bıkmadan usanmadan tekrarlamak gerekiyor. “İmtiyazlı” ortaklık önerenlere de “normal” üyelikle yetineceğimizi söylemek.

Statükocu mu, hain mi?

İşte böyle bir ortamda Kıbrıs sorununun çözümünün AB üyeliğini kolaylaştıracağı, aksi taktirde Avrupa rüyasının üzerine bir bardak soğuk su içeceğimiz söylemi yoğun şekilde ulusal gündeme şırınga edilmeye başlandı. Ardından gelen Annan Planı ve müzakereleri ile son aylarda Kıbrıs sorunu etrafındaki “dezenformasyon” kampanyası ile insanların kafası ciddi şekilde karştırıldı. Ya “statükocu” egemen güçlerin karşısında saf tutup Annan Planı’nı savunacak böylece hem Türkiye hem de Kıbrıs Türkleri için yeni bir dönemin kapılarını açacaksın ya da “vatan hainleri”ne direnip onların oyunlarını boşa çıkartarak “şehit kanı” ile sulanmış Kıbrıs’ı satmayacaksın. Taraflar öylesine keskin ve cepheler o kadar sıkı tahkim edilmiş ki ikisinin ortasında söz etmenin adeta imkanı yok.

Annan Planı’na Kıbrıs Rum tarafının 24 Nisan günü “hayır”, Türk tarafının ise “evet” oyu kullanması halinde kazanımların –Türk tarafı uzlaşmacı tavır gösterdi diye sırt sıvazlanmasının yanısıra – ne olacağı sanırım pek net ortaya konulmadı. 1 Mayıs’ta Kıbrıs Rum tarafı AB’ye her koşul altında üye olacak. Gerek Avrupa Komisyonu, gerek Yunanistan bugüne kadar diplomaside parmak ısırtacak maharet sergilediler. Türkiye’yi etkisiz hale getirmek bir yana adeta eli mahkum bir konuma çekmeyi başardılar Kıbrıs konusunda. 

Lakin, son bir iki hafta içinde Fransa’nın bölgesel ve Avrupa Parlamentosu seçimleri arasında sıkışıp kalınca yeterince sabır gösteremeyip elini erken göstermesi ve Türkiye’nin AB üyeliğine karşı olduğunu ilk defa Dışişleri Bakanlarının ağzından telaffuz etmesi hesapları biraz değiştirebilir. Alman hıristiyan demokratlar, Nordikler Mayıs sonrasında hareketlenecekler. Hiç tereddüt edilmesin ki Aralık ayındaki AB Zirvesi Türkiye’ye kapıları açmayacak; olsa olsa birazcık aralayarak “gerisi Allah Kerim” diyecek. Ne içeride ne de dışarıda tutalım politikasının mimarisi şimdiden çiziliyor kapalı kapılar ardındaki “beyin fırtınası” toplantılarında. Kıbrıs konusunda beklenenden daha ileri tavizler vermek sanıldığı kadar ciddi bir kazanıma dönüşmeyebilir.

Kıbrıs “politikasızlığı”

1974 mudahalesinden bu yana Kıbrıs’ta zikzaklar çizen ve haklı yönlerimizi dahi yeterince savunamayan bir “politikasızlık” izlediğimizde hem fikir olmayan yoktur. Çözümsüzlüğün en iyi çözüm olduğu yaklaşımı iflas etmiştir. Siyasi bakımdan tanınmasa bile ekonomik bakımdan bölgenin Hong Kong’u haline gelebilecek zengin bir ada yaratmak varken anavatana göbeğinden bağımlı, geleceği belirsiz, halkı mutsuz bir suni devlet ile yetindik. Adaya sosyolojik kaygılara yer vermeyen şekilde anavatandan nufus yığdık. Yaşamsal konularda karar sürecini askerlere ihale ettik.  Adadaki kazançlarımızı pekiştireceğimize ileride masada verilecekleri peşin peşin söyleyip yatırımcıları ürküttük. Kendimiz inanmadığımız için mevcut düzenin kalıcı olacağına ekonomik aktorleri de inandıramadık.
Şayet ufukta görünen çözüm adanın Türk nüfuz sahasından tedricen çıkması sonucunu doğuracaksa böylesi bir “Giritvari çözümü” kabul etmenin yükünün çok ağır olduğu belirtiliyor. Unutmamak gerekiyor ki, 785,000 nüfuslu, 3,572 metrekare üzerine oturmuş Doğu Akdeniz’deki bu değerli gayrimenkul sadece Türkler ile Rumlar arasında değil içinde AB, ABD ve Rusya’nın da bulunduğu belli başlı tüm güçler arasındaki jeopolitik oyunda önemli bir satranç taşı aynı zamanda. Hele hele önümüzdeki dönemde tanık olacağımız Büyük Ortadoğu projesi ile ilgili gelişmeleri de hesaba katarsanız. 
Çözümün kağıt üzerine yansımayan ve adanın orta-uzun vadede tedricen Türk nüfuzundan sıyrılması gibi hinoğluhin bir gündeme hizmet etmemesi için sağlam teminatlar istenmesi olmazsa olmaz koşuldur. Kuş uçuşu mesafesindeki Kıbrıs’ın Türkiye bakımından stratejik önemini, güvenlik gerekçelerini küçümseyen ve bu ilgiyi emperyalist yaklaşımla izah edenler var. Gelin, isterseniz, İngiltere’nin Cebelitarık ve Falkland, İspanya’nın Fas’taki İspanyol sömürgeleri, Fransa’nın ve ABD’nin denizaşırı toprakları konusunda süratli bir ufuk turu yapalım; böylece, belki ülkelerin ancak kendi ulusal menfaatleri ile kesiştiği ve güçleri yettiği oranda uluslararası hukuka saygı gösterip riayet ettiklerini daha iyi anlamak mümkün olabilir. 
Kıbrıs nire, Falkland nire?
İngiltere, 1704’de Cebelitarık (Gibraltar) kayalığını İspanya’dan ele geçirdikten sonra burası İspanyol-İngiliz ilişkilerinde hep gerginlik konusu olmaya devam etti. Halihazırda iki ülke bu sorunu çözümlemek konusunda karşılıklı taahhütte bulunmuş durumda. Zamanın İspanyol Dışişleri Bakanı Josep Pique, Barselona’da Kasım 2001’de İngiliz Dışişleri Bakanı Jack Straw ile yaptığı görüşmede ülkesinin hiç bir zaman kayalık üzerindeki egemenlik iddiasından vazgeçmeyeceğini söyledi. Yaklaşık 6,5 kilometrelik kayalıkta yaşayan 30.000 kişinin iki ülke arasındaki görüşmelerde hiç söz hakkı olmadığından şikayet ediliyor.
1713 Utrecht antlaşması herhangi bir devir tarihi öngörmüyordu. 1830’da askeri garnizon resmen bir sömürge yapılmış, 1967’de yapılan bir referandum da Cebelitarik halkının İngiltere’den ayrılmak istemediğini ezici çoğunlukla ortaya koymuştu. Aynı referandum bugün de yapılsa sonuç değişmeyecek gibi. Üzerinde güneş batmayan İngiliz İmparatorluğu sona erdi ama Londra hala su stratejik denizaşırı topraklara hükmetmeye devam ediyor: Anguilla, Bermuda, İngiliz Antartik Toprağı, İngiliz Hint Okyanusu Toprağı, İngiliz Virgin Adaları, Cayman Adaları, Falkland Adaları, Montserrat, Pitcairn, Ducie, Henderson ve Oeno, St Helena, Ascension Adası, Güney Georgia ve Güney Sandwich Adaları, Turks and Caicos Adaları.
Ya ABD, İspanya ve Fransa?
Aynı şekilde ABD de dünyanın dört bir köşesinde mevcut 50 eyaletinin ve siyasi/askeri  ittifaklarının ötesine geçen çok sayıda toprağa sahip. Alaska ile Hawaii 49 ve 50nci eyaletler olarak 1959’da katılmalarından bu yana ABD halihazırda aralarında Amerikan Samoası, Guam ve Virgin Adaları da bulunan toplam oniki denizaşırı “sömürge”ye hükmediyor. Bunların hepsi Amerikan Kongresi’nde oy hakkına sahip olmayan şekilde temsil ediliyor. Puerto Rico’nun ise Kongre’de “mukim komiser”i var. Bu topraklarda yaşayanların çoğu ABD uyruğu ya da vatandaşı statüsünde. 
Ya İspanya’nın Fas’taki Cebelitarık benzeri sömürgeleri Ceuta ve Malilla’ya ne diyeceksiniz? Balearic Adaları, Kanarya Adaları ve Fas toprakları üzerinde ve kıyısında beş egemenlik alanı - Ceuta, Melilla, Islas Chafarinas, Penon de Alhucemas ve Penon de Velez de la Gomera - dahil 504.782 km karelik İspanya. Geçtiğimiz aylarda sadece bir kayalık nedeniyle İspanya, Fas ile savaşın eşiğine gelmiş, ABD’nin arabuluculuğu ile iki taraf da geri adım atmak zorunda kalmıştı. Fransa içindeki İspanyol enklavi Llivia da başka bir anlaşmayla İspanya’ya bırakıldı.
“Altıgen” olarak da adlandırılan Biscay Körfezi, Manş Kanalı, Belçika, İspanya ve İtalya arasında yer alan 547.030 kilometrekarelik Fransa, toprak büyüklüğü bakımından Türkiye ile hemen hemen aynı ligde. Metropolitan Fransa’da, bugün Avrupa kıtasındaki toprakları ile 1768’den bu yana ülkenin parçası olan Korsika var. Güney Amerika’da Fransız Guyanası, Batı Hint Adalarında Guadeloupe ve Martinik, Hint Okyanusu’nda Komor Adaları’nın bir parçası olan Mayotte ve Reunion, Kanada’nın doğu kıyısındaki Saint Pierre ve Miquelon adaları da Fransızların. Bunlara, Güney Pasifik’te geniş alana yayılmış ve Tahiti’den yönetilen topluca Fransız Polinezyası diye de bilinen adaları, Güney ve Antartik topraklarını, Yeni Kaledonya, Wallis ve Futuna adalarını, bir de Kerguelen Crozet takımadalarını, St Paul ve Amsterdam adalarını eklerseniz Fransa’nın denizaşırı sömürgeleri haritası tamamlanır. Bu denizaşırı toprakların her biri adeta birer küçük Fransa haline getirilmiş; Fransız Ulusal Meclisi’nde de temsil ediliyorlar.  
Güçlü durmazsan...
Evet, kıssadan hisse, uluslararası ekonomide gücü olan, hatırı sayılır askeri varlığı olan ülkeler bizim gibi çapraz ateş altında anavatanları dışındaki egemenlik alanları bırakmaya hiç niyetli değiller. Kimse tarihi, meşru ve fiili haklarını kendi eliyle başkasına bırakmaz. Bunu genişlemecilik ya da işgal adı altında sunup bizi saldırgan bir ülke olarak gösterme çabalarına verilecek yanıt var; ama mevcut diplomasimizin dili ne yazık ki büyük devlet dilini kullanmaya imkan vermiyor. Henüz Türkiye, bırakın büyük güç olmayı, kendisine Sovyetlerin çöküşünden sonra atfedilen bölgesel güç statüsünü bile, hak etmekle birlikte, kazanacak, yürütecek kadro ve kaynaklara sahip değil.
Elbette ki uluslararası toplumun hukuka dayalı düzeni içinde yer almak ve medeni uluslar ailesinden dışlanmamak önemli; ancak bunu ne pahasına olursa olsun yaşamsal çıkarlardan vazgeçmek olarak ortaya koymak mümkün değil. Ulusal gücün sınırlarını da bilerek uluslararası hukuk ile menfaatler arasındaki ortak noktayı iyi tanımlamak gerekiyor. Güçler dengesi politikasının hakim olduğu “gerçek” dünyada İngiltere de, ABD de, Fransa da, İspanya da böyle hareket ediyor. 
Bildiğim, gördüğüm bir şey varsa o da menfaatini iyi ve gerçekçi tanımlayıp kıskançlıkla savunanların, ne kadar eleştirilir ve baskı altında tutulursa tutulsunlar, her zaman saygı ve itibar gördükleri. AB süreci de 1957’den bu yana hep "al-ver" tarzı pazarlık esasına göre ilerlemiştir. Hem Kıbrıs çözümü hem de "uzun ince" AB üyeliği yolunda bunu akıldan çıkartıp psikolojik savaşa yenik düşmeyelim. (Mehmet ÖĞÜTÇÜ)
(2)* * *
THE DAY AFTER /ERTESİ GÜN

Yer
: Kıbrıs
Tarih
: 25 Nisan 2004
Referandum sonuçları belli oldu; Türk Kesimi EVET, Rum Kesimi HAYIR
Tarih
: 27 Nisan 2004
Referandumdan EVET çıktığı için Rauf Denktaş istifa etti ve yeni dönem başladı.

Tarih
: 1 Mayıs 2004

Kıbrıs Rum Kesiminin AB üyesi oldu.
Tarih
: 7 Mayıs 2004
ABD Dışişleri Bakanı Powell'ın açıklaması: Ada'nın silahsızlandırması şartıyla KKTC'nin
tanınabileceğini açıkladı.

Tarih
: 8 Mayıs 2004
KKTC Başbakanı Talat Türkiye'den Silahlı güçlerini geri çekmesini resmen talep etti.

Tarih
: 9 Mayıs 2004
Başbakan R. Tayyip Erdoğan, KKTC'nin tanınması için Türk askerin çekilebileceğini açıkladı.
Tarih
: 11 Mayıs 2004
Olağanüstü toplanan MGK Bildirisi; Türk Silahlı Kuvvetleri ada'ya Kıbrıs Halkı’nın barış ve güvenliği için çıkmıştır. Barış ve Güvenlik sağlanmıştır şimdi sıra KKTC'nin tanınmasıdır. Bu nedenle sembolik bir birlik haricinde Türk Askeri’nin Kıbrıs'tan geri çekilmesini hükümete tavsiye etti.
Tarih
: 12 Mayıs 2004
Hükümet Sözcüsü Cemil Çiçek; Bakanlar Kurulu’nun MGK bildirisi doğrultusunda Kıbrıs’tan asker çekme kararı aldığını açıkladı.

Tarih
: 13 Mayıs 2004
Genelkurmay Başkanlığı asker çekme takvimini açıkladı.
Tarih
: 17 Mayıs 2004
ABD'nin telkinleri doğrultusunda Azerbaycan ve Pakistan'dan başlayarak bazı ülkeler KKTC'yi tanıdıkları açıkladı.

Tarih
: 18 Mayıs 2004
Başbakan R. Tayyip Erdoğan ve Dışışleri Bakanı Abdullah Gül KKTC'nin tanınması başarısının AKP hükümetinin uyguladığı politikanın zaferle sonuçlanması olduğunu, kendilerini Kıbrıs'ı satmakla suçlayanların utanmaları gerektiğini söyledi.
Tarih
: 20 Mayıs 2004
Anayasa’nın 54 maddesinin değiştirilmesi görüşmeleri tamamlandı, R. Tayyip Erdoğan Anayasa’nın değiştirilmesi ile Türkiye'nin parçalanacağını iddia edenlerin daha önce kendileri Kıbrıs'ı satmakla suçladıklarını ancak 30 yıllık Kıbrıs sorununu izledikleri politikalar sayesinde çözdüklerini bu sayede KKTC'nin dünya tarafından tanındığını aynı şekilde bu anayasa değişikliği ile Türkiye'nin daha
ileri gideceğini söyledi.
Tarih
: 21 Mayıs 2004
KKTC ile ABD arasında Savunma İşbirliği Andlaşması görüşmeleri başladı. Anlaşmaya göre Almanya'daki ABD birliklerinin büyük bir kısmı adaya yerleşecek.

Tarih
:1 Haziran 2004
KKTC ile ABD arasında Savunma İşbirliği Andlaşması imzalandı. Amerikan askerleri adaya intikal etmeye başladı.
Tarih
:12 Haziran 2004
ABD Dışişleri Bakanı İncirlik Üssü’nün boşaltılacağını açıkladı.

Tarih
: 25 Haziran 2004
KKTC Bakanlar Kurulu Türkiye'den adaya gelenlere “Vize” uygulama kararı aldı.
Tarih
: .............
Tarih
: .............
Tarih
: ............. (Kenan DİRİ)
(3)* * *

GLOBAL PATRİKHANE

Bildiğiniz gibi Patrik Bartholomeos Fener Rum Patrikhanesi'nin bir çeşit yönetim kurulu olan 12 kişilik Sen Sinod Meclisi'ne Türk vatandaşları yerine 6 yabancı metropoliti tayin etti. Bu gelişmenin arka planını ve olası etkilerini analiz ettiğimiz zaman ilginç sonuçlara ulaşıyoruz.

“Yeni Dünya Paylaşım Sistemi”nde Türkiye, Amerika ve Avrupa tarafından ufak devletçiklere bölünüp paylaşılacak ülkeler arasındadır. Türkiye’nin Güneyi ve Güneydoğusu Amerikan-İsrail Planı dahilinde Ortadoğu yönetim bölgesine dahil edilecek; Doğu ve Kuzeyi ise Hazar ve Kafkas planlamasında yine Amerikan kontrolüne girecektir. Batı bölgelerimiz ise gelişmişlik düzeyi nispeten yüksek olduğu için Avrupa Birliği tarafından hazmedilebir parçalar halinde Avrupaya bırakılmıştır. Bu planlamada iki gücün paylaşamadığı tek yer İstanbul’dur. Tek bir süper gücün kontrolü altına girmesi halinde küresel güç dengelerini etkileyebilecek bir stratejik değere sahip olan İstanbul’un ortak yönetimli global bir merkez olması düşünülmekte. Hong Kong tipi bir şehir devlet olarak planlanan İstanbul; Avrupa, Asya ve Ortadoğu üçgeninde büyük güçlerin ortak faydalanacağı bir finans, kapital merkezi olarak işlev görecek. Bu sebeple şu aşamada İstanbul’un Türkiye’nin geri kalanı ve merkezi idareyle bağları gittikçe zayıflatılmakta ve Türkiye’nin pek çok sektörü bu yüzden hızla İstanbul’a toplanmakta. Gizlice ve el altından teşvik edilerek İstanbul’a göç etmeye zorlanan insan kitleleri ise yeni kurulacak şehir-devletçik yapısında ucuz iş gücü olarak hizmet verecek.

Plan kapsamında İstanbul’daki Rum Patrikhanesi de global düzeyde hizmet verecek bir Ortodoks Vatikanı olacaktır. Türkiye’nin savunma reflekslerinin iyice zayıflatıldığı bu dönemde uzun süredir planlanan Patrikhane Operasyonu için start verilmiştir. Buna göre Yeni Ortodoks Patriği bir yabancı olacak ve Patrikhane bu operasyonla globalleştirilerek Türkiye’nin kontrolünden çıkarılacaktır. Yapılan son hamleyle ileride yeni Patriğin seçileceği Sen Sinod meclisine geleceğin patriği ekibiyle beraber yerleştiridi. 

Fener Rum Patrikhanesi Türkiye’de rahat hareket edemediği için de facto olarak kendine bağlı Amerikan Ortodoks Kilisesini merkez olarak kullanmakta. Amerika’daki Rum Lobisi’ninde yönetim yerlerinden biri olan Amerikan Ortodoks Kilisesi direkt olarak Fener Rum Patriği’nin emri altındadır. "www.patriarchate.org" adresli site Amerikan Ortodoks kilisesi bünyesinden yayın yapmakta ve dikkatli incelerseniz son derece ilginç bilgiler içermekte. Öncelikle Patrikhanenin ismi bizim bildiğimiz gibi Fener Rum Patrikhanesi olarak değil Konstantinapol Ekümenik Patrikliği olarak gözüküyor. Patrikliğin tarihçesinin verildiği sayfa ise son derece ilginç bir cümleyle başlıyor. "Vatikan Roma Katolik Hristiyanlığın kalbidir. Konstantinapol Ekümenik Patrikliği de Ortodoks Hristiyanlığın kalbidir." Bu sözlerin devamında ise Patrik Bartholemeos’un 250 milyon Ortodoksun lideri olarak Patrikhanenin Avrupa’nın bütünlüğünü sağlamadaki "global" rolünün farkında olduğu belirtiliyor.

Sitenin "www.patriarchate.org/book/Fourth_period_Tourkokratia" sayfasında ise "Tourkokratia" olarak adlandırdıkları Türk idaresinde gördükleri "baskıları" anlatmaktalar. Özellikle yaptıkları bölücü faaliyetler sonucu Osmanlı Devleti tarafından idam edilen iki patrik birer kahraman olarak gösterilmiş. 1920 sonrası dönemde ise Kurtuluş savaşında (ki onlar buna "Megale Katastophe" diyor yani Helenizmin yok oluş faciası) Türklerin nasıl binlerce Rumu göçe zorladığı, Patrikhaneye ve Patriklere baskı yaptığı ve devamlı aşağılandıklarını anlatan bir yazıyı "www.patriarchate.org/book/Fifth_Phase_modern_period" adresinden okuyabilirsiniz.

Patrikhanenin sözcülüğünü yapan Amerikan Ortodoks Kilisesinin üslubu gördüğünüz gibi hiç de her fırsatta hoşgörüden dem vuran ve Türkiye’ye sadık bir Türk vatandaşı olduğunu söyleyen Patriğin üslubuna benzemiyor. Fener Rum Patriği’ni aslında yeterince tanımıyoruz. Kullandığı esas ünvan Konstantinapol ve Yeni Roma Başpiskoposu ve Ekümenik Patrik olan Bartholemew 250 milyon Ortodoksun liderliğine oynayan iyi bir politikacı.

Lozan Antlaşması ve yasalarımıza göre Türkiye dışında faaliyette bulunması yasak olan Patrik bu yasaya uymak bir yana Amerika nezdinde Yugoslavya’nın dağılma sürecinde Sırplarla diplomatik görüşme yapmaya varan birçok uluslararası faaliyetlerde bulundu. Türk Vatandaşı gözükmesine rağmen esas olarak yurt dışında eğitilen Patrik 1963-68 arası Roma’daki Gregorian Üniversitesi’nde okudu daha sonra İsviçre’deki Ekümenik Enstitüsü’ne geçti ve ardından Almanya Münih kentinde Hukuk üzerine çalıştı. Tam bir diplomat olarak yetiştirilen Patrik tam yedi dil konuşuyor (Yunanca, İngilizce, Türkçe, İtalyanca, Latince, Fransızca ve Almanca). Kendisi Patrikliğinin dışında  "Doğu Kiliseleri Adalet Topluluğu" kurucu üyesi ve başkan yardımıcısı.

Avrupa’yla yakın ilişkileri olan Patrik 1993'de zamanın AB komisyon başkanı Jacques Delors'un özel misafiri olmuş ve 1994'de Avrupa Parlementosu’nda hararetli bir konuşma yapmıştı. Türkiye dışında faaliyette bulunması sözde yasak olan Patrik Avrupa dışında Ortadoğu’da da etkinlik gösterdi ve 1995'de Kudüs’ü ziyaret ederek İzak Rabin ve Yaser Arafat’la görüştü. 

Patrikhane ve Patrik hakkında verdiğimiz bu kısa bilgilerden sonra biraz da Patrik tarafından yeni atanan ekibi inceleyelim. Bunlardan ilki, bahsi geçen Amerikan Ortodoks kilisesi Başpiskoposu ve Patrikten sonraki en etkin kişilerden biri olan Demetrios. 1928 Selanik doğumlu olan Demetrios ilk dini eğitimlerini Yunanistan’da aldıktan sonra 1965'de Amerikaya gidiyor. Burada Harvard Üniversitesi’nde "yetiştiriliyor" ve sıkı bir felsefe eğitimi alıyor. Bir süre Yunanistan’da görev yaptıktan sonra 1980-1993 arasında Massachusetts Yunan Ortodoks İlahiyat okulunda öğretmenlik yapıyor. Amerika’daki Rum Lobisi içinde oldukça saygın bir yeri olan Demetrios bu sürede Amerikan devleti ile "iyi" ilişkiler kurmayı ihmal etmedi. 1999 senesinde Patrik tarafından Amerikan Kilisesi’nin başına atanarak bu dönemde Rum Lobisi adına Amerika’da büyük atılımlar yaptı. 

11 Eylül sonrası defalarca ikiz kulelerin yıkıntılarını ziyaret edip orada ayinler yapan Demetrios Amerikalılar tarafındanda son derece sevilmekte. Amerikan Kilisesi Fener Patrikhanesinin etkinliğinin kısıtlanması yüzünden 1922'de New York’ta kurulduğundan beri 540 kilise, 800 rahip kadrosu ve 1,5 milyon cemaati ile Amerika’nın en etkin kurumlarından biri olduğu için Demetrios  Amerikan iç siyasetinde son derece etkin bir rol oynayabildi. Özellikle son seçimlerde.

Ocak ayında Tayyip Erdoğan Yahudilerden madalya aldığı ve Bushla görüştüğü Amerika gezisinde Demetrios’la New York Türkevi’nde biraraya gelmişti. Rum Lobisinin en etkin kişileri olan 3 Rum işadamının da katıldığı bu görüşmede Demetrios ısrarla Heybeliada Ruhban Okulun açılmasını talep etti, bu talebine ne cevap aldı bilmiyoruz.   

Gelelim yeni atananlardan ikincisine. İngiltere Rumların yoğun göç ettikleri ülkelerden biri. İlk İngiliz Ortodoks Kilisesi 1670'de İngilterede kurulmuştu bile. Bu kilise daha sonra İngilizler Rumların yaptıkları faaliyetlerden hoşlanmadıkları için kapatıldı ve Rus elçiliğine sığınmak zorunda kaldı. 1800'lerde yeniden faaliyete geçen İngiliz Ortodoks Kilisesi bugün oldukça güçlü bir konumda. Patrikhane yönetimine atanan Başpiskopos Gregorios işte bu İngiliz Ortodoks kilisesinin başı. 1928 Kıbrıs doğumlu ve Kıbrıs’ın bölünmesine yol açan Papaz Makariosun öğrencilerinden. 1960'da Londra’ya yerleşiyor ve İngilteredeki Rum Lobisinin başına geçiyor. Cambridge üniversitesi mezunu Gregorios İngiltere içinde oldukça etkin bir kişilik.

Patrikhane konseyine yeni atanan yabancılardan üçüncüsü ise Girit Başpiskoposu Timotheos (Papoutsakis) 1915 Girit doğumlu. Atina’da dini eğitim aldıktan hemen sonra İkinci Dünya savaşı patlıyor ve Yunan ordusunda çavuş rütbesiyle hizmet veriyor. İtalyan cephesinde askeri papaz olarak görev yaparken Almanların Yunanistanı işgalinden sonra Yunan direnişi tarafından Girite geri gönderiliyor ve bölgedeki Direniş faaliyetlerine ve müttefik istihbaratına yardımcı oluyor. Bu özellikleri sebebiyle Yunan derin devleti ile arası çok iyi. Savaşın bitmesinden sonra hem yaptığı hizmetlere bir ödül olarak hemde eğitimine devam etsin diye 2 seneliğine Fransaya yollanan Timotheos daha sonra Girite dönerek bugüne kadar Girit kilisesinde çalışmış.

Fener Rum Patriğinin atadığı yabancılardan tanıtacağımız sonuncusu Metropolit Dionysios. 1970 senesinde zamanın patriği tarafından Yeni Zellandaya yollanan Dionysios burada sıfırdan bir organizasyon ve etkin bir Rum Lobisi kurmayı başarmış çok iyi bir organizatör. Görev alanı daha sonra Hindistan,Kore ve Japonyayıda içine alacak şekilde genişletilmiş. Yeni Zellanda'daki Rum Lobisinin etkinliği sebebiyle kendini kazanmak isteyen İngilizler tarafından oldukça el üstünde tutulan Metropolit Dionysios İngiltere Kraliçesi tarafından madalya ile ödüllendirildi. 1991 senesinde kendi çabalarıyla Yeni Zellanda da bir Rum anıtı diktiren Metropolit 1998 senesinde ise ilk Kıbrıs Rumları Kültür merkezini Yeni Zellanda da açtı.

Sonuç olarak bu bilgiler ışığında bir tahminde bulunacak olursak. Patrikhanenin Türkiye etkisinden çıkıp Global bir yapıya bürünmesi için gereken ekip bence hükümetin bilgisi dahilinde Türkiyeye gönderildi. Yeni Patrik büyük bir olasılıkla sizlere tanıttığım bu dört kişi içinden seçilecektir. Böyle bir durumda İstanbulun durumu da yavaş yavaş netlik kazanmaya başlıyacak ve Türkiyenin paylaşılma süreci hızlanacaktır. Bütün bunlar şimdi size imkansız gibi gelebilir ama unutmayın bundan 5 sene önce bugün Kıbrısta yaşananlar da insana imkansız gibi geliyordu öyle değil mi ? Saygılarımla. (Serdar KURU)

(4)* * *
CHP TEDAVÜLDEN KALKMIŞ BİR BANKNOTTUR

Haberi duyunca ağzımın suyu aktı. Yunanistan Başbakanı Costas Simitis 67 yaşında Sosyalist Parti'nin (PASOK) başkanlığından istifa etmiş. Başarısız olduğu için değil. Sosyalistler, üçü hariç son 22 yılı iktidarda geçirdiler. Simitis iki seçim kazandı. Amaç başka. Simitis 8 yıldır iktidarda aşındı. Mart seçimlerinde Sosyalistlerin, 51 yaşındaki Dışişleri Bakanı Yorgo Papandreu'nun yönetiminde daha iyi bir performans göstereceğine inanıyor. Bunun için istifa etti. Yerine yeni kan gelsin diye.

Ama ağzımı sulandıran bu değil: Papandreu, Sosyalist Parti'nin başkanlık seçimlerini yeni kurallara bağlamak istediğini açıkladı. Parti başkanlarının bundan böyle kongre tarafından değil 250 bin parti üyesi tarafından doğrudan seçilmesini önerecek. Bizim sosyalistlerimiz bu gibi şeylerden ne kadar uzak. Bir defa bizim sosyalistlerimiz sosyalist değil. CHP'nin ideolojisi, cebinizde farkında olmadan taşıdığınız tedavülden kalkmış paraya benziyor. Bakkala veya manava verdiğinizde "bu geçmez" deyip iade ediyor. Seçmen de aynı şeyi söylüyor. "Sen geçmezsin ahbap," diyor.

CHP fikirler değil kompleksler partisidir. Adı sol ama tutucu: Dış politikası Bati düşmanlığı ve milliyetçilik üzerine kurulmuş. İç politikada askerin siyasetteki destekçisi olmayı bir marifet sanıyorlar. Ekonomik politikalan -böyle bir şeyin varlığından bahsetmek mümkün ise- 1930'ların devletçiliği ile lört halinde. Hepimiz CHP'nin yerel seçimlerde hezimete uğrayacağını biliyoruz. Hepimiz bunun Baykal'ı yerinden kıpırdatmayacağını da biliyoruz. Baykal ve politbürosu şimdiden, Adalet ve Kalkınma Partisi belediyeleri silip süpürdüğünde ileri sürecekleri mazereti hazırlıyorlardır.

Bir zamanlar çağ değiştiren reformların yaratıcısı olan CHP, siyasi tarihimizin en yeteneksiz, bencil tutucu politikacılarından birinin esiridir. Atatürk'ün CHP'si, Baykal'ın zeameti oldu. 21. yüzyılda böyle bir politikacı ve böyle bir ana muhalefet partisine sahip olmak Türkiye için büyük şanssızlıktır. Değişiklik yaşayan tek komşumuz Yunanistan değil. Gürcistan'da Baykal gibi başaramayan ve gitmek bilmeyen bir lider nümayişlerle ve oylarla devrildi. Tiflis'te 37 yaşındaki Mikhail Saakashvili (Baykal'ın yarı yaşında) oyların %86'sını alarak Cumhurbaşkanı oldu. Gürcistan, beş on yıl sonra, Bulgaristan ve Romanya gibi bize nal toplatırsa hiç şaşmayın. CHP kendini zincire vurup anahtan pencereden dışarı attı. Yunan sosyalistleri başkan değiştirirken CHP mekân değiştiriyor. Kendine yeni bir genel merkez inşa ediyor. Başka bir şey söylemeye gerek var mı? (Metin MÜNİR)

(5)* * *

ŞER CEPHESİ FAALİYETTE

Kıbrıs "sorunu" tam 50 yıl önce uluslararası bir sorun oldu ve Birleşmiş Milletler gündemine girdi. O sırada çekişme Ada'da yaşayan Rumlar ile adadaki egemenliğini bırakmak istemeyen İngiltere arasındaydı. Türk tarafı ve Türkiye bu sorundan "uzak" durdu. Kıbrıs'ın bağımsızlık mücadelesi Rumlar tarafından yürütüldü. Ve tam 40 yıl önce faşist Rumlar Türklere saldırarak Ada'da kan dökülmesi sürecini başlattılar. Sonraki 10 yılda da kan döküldü ve 30 yıl önce Türkiye'nin Barış Harekâtı ile kan dökülmesi durduruldu. 

* Kıbrıs, şu anda dünyada varolan en eski sorundur. O dönemdeki "sorun"ların hepsi çözülmüştür. Ama Kıbrıs sorunu çözülememektedir. Bu sorunun çözülmesini istemeyenler bir "şer cephesi" oluşturmuş, çalışmaktadırlar.

* Rum tarafında sağcı ve solcu partilerin çoğunluğu "biraz daha almak" için ve aslında Türklere "eşit" davranılacak bir düzenin kurulmaması için "hayır" demektedir.

* Türk tarafında ise Denktaş ve bir siyasi parti "hayır" için Rumlarla aynı cephede yer almaktadır. Bu cephenin en sıkı diğer destekçileri, referandum öncesi KKTC'de terör estirmek için seferber olmuş radikal milliyetçi MHP ile, hükümeti "sizi astırırız" diye tehdit eden sosyal-demokrat CHP'dir.

Onlar da öğrenecek!..

Kıbrıs Türk halkı nasıl bir "gelecek" öngördüğünü sandıkta gösterecektir. Uygarca bir barış ve eşit haklara sahip bir toplumsal uzlaşma mı? Yoksa sürekli gerilim, sürekli ekonomik gerilik ve sürekli olarak bir şeyler ödemek mi?

* Kıbrıs halkı ve Türk halkı geleceğini uygar ve barışçı bir dünya içinde mi arayacak yoksa nefretler ve savaşlar dünyasında mı?

* Kıbrıs Rum kesiminin politikacıları, Avrupa Birliği üyeliği avantajını kullanarak Kıbrıs Türklerine haksızlık yapma hevesi içindedir. Ama barışçı ve özgür dünya buna izin vermemek durumundadır.

Kıbrıs sorunu ilk kez 50 yıl önce Birleşmiş Milletler gündemine girmişti. Bu hafta sonu gündemden çıkarsa, dünyanın en eski sorunu da barış içinde çözüm bulmuş olacaktır. Barış ve toplumsal eşitlik hiç kimsenin zararına olmamıştır. 

Nefret ve düşmanlık içinde yaşanan yer, insanlara "bey" diyeceğine "ulan" demeyi tercih eden izansız ve çağdışı faşistlerin dünyasıdır. Barışı seçemeyen sözde sosyal demokratların dünyalarıysa Ankara'daki "memur" odaları kadardır. Ama onlar da öğrenecektir. Kıbrıs Türk halkı onlara da öğretecektir. (Okay GÖNENSİN)

(6)* * *

ACEMİ MİLLETVEKİLİNİN ANKARA ANILARI 

Sayın Okuyucu, 21. dönemde ANAP İstanbul Milletvekili olarak TBMM'de bulundum. 18 Nisan 1999 seçimleriyle başlayan milletvekilliğimde acemilik dönemini henüz tamamlamıştım ki, 3 Kasım erken seçimleriyle, Meclis'in % 90'ıyla beraber  raf ömrümüz sona erdi ve "eski" milletvekili olduk.

Sanırım eski milletvekillerinin yapmaları gereken önemli bir iş, anılarını yazmaktır; bilgi, birikim ve deneyimlerini seçmenleriyle paylaşmaktır. Batı demokrasilerinde böyle oluyor. Ama ülkemizde milletvekillerinin anı yazmaları pek adet olmamış. Bunun sebebini, bu işe girişince anladım. Meğer siyasi anı yazmak çok zormuş. Çünkü ister istemez suya sabuna dokunuyorsunuz. Bunu yapmazsanız da tatsız tuzsuz bir şey çıkıyor ortaya. Yani yukarısı bıyık, aşağısı sakal.

Bendeniz siyasette acemi değilim ama, milletvekilliğinde acemiydim. Acemiliğimden aldığım cesaretle de anılarımı yazdım. Eğer bir dönem daha seçilip ustalaşsaydım, her halde ben de diğer ustalar gibi "ağırbaşlı" olurdum, anı yazmak gibi bir acemilik yapmazdım ve durup dururken kimseyi kızdırmazdım.

Meclis anılarımı "Acemi Milletvekilinin Ankara Anıları - Sözüm Meclisten İçeri" başlıklı bir kitapta topladım. Bu kitapta daha ziyade Meclis'in ve Ankara siyasetinin iç dinamiklerini anlatmaya çalışıyorum. "Siyasi Ankara"nın tuhaf hallerini önceden de biliyordum, ama Ankara'ya gidince bu tuhaflığın boyutlarının ne kadar derin olduğunu gördüm ve çok şaşırdım. Bu süreçte öğrendiklerimin ve gözlemlediklerimin bir kısmını vatandaşlarıma anlatmayı bir borç biliyorum. Kitabı yazmamın temel nedeni, seçmenlere olan bu borcumu biraz olsun ödeyebilme kaygısıdır.

Şüphesiz ki, her anı yazarı gibi, ancak kendi görebildiklerimi ve tahlil edebildiklerimi yazdım. Yalanım olmadı ama, yanlışım mutlaka olmuştur. Keşke herkes anılarını yazsa da, gerçeğin bütün yüzleri ortaya çıksa ve ben de, başka anı yazarları da, bireysel yanlışlarımızı düzeltmek fırsatını bulsak. Kitabım, Karakutu Yayıncılığa bağlı "İyi Adam" yayınevince basıldı (ISBN no 975-6752-22-X). 14 Mart haftasından itibaren Türkiye'deki belli başlı kitapçılarda bulabilirsiniz. Ayrıca gerek duyarsanız, yayınevine ulaşmak için şu bilgilerden yararlanabilirsiniz: Karakutu Yayıncılık - İyi Adam Yayınları : E-posta: karakutu@karakutuyayinlari.com Lütfedip kitabımı edinir ve okursanız, ve yine lütfedip görüşlerinizi bana yazarsanız, yanlışlarımı veya eksiklerimi düzeltmem için ışık tutarsınız. (Elektronik posta adreslerim aşağıdadır.) Sevgi ve saygılarımla. (Emre Kocaoğlu - 21. Dönem İstanbul Milletvekili - 21. Dönem TBMM İnsan Hakları Komisyonu Başkan Vekili - 21. Dönem TBMM Sağlık ve Çalışma Komisyonu Sözcüsü -  21. Dönem Avrupa Konvansiyonu Parlamento Üyesi (Brüksel) - emre.kocaoglu@isnet.net.tr - kocaoglu@bnet.net.tr
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KISSADAN HİSSE

Milletvekilleri, dolayısıyla bakanlar ve başbakanlar ticaret yapabilmeli mi? Kendilerinin de yararlanacağı af yasaları çıkarabilmeli mi? Bu sorular,  sadece Türkiye’de değil, dünyanın çok sayıdaki demokratik ülkesinde  tartışılıyor.. Aralarında ABD’nin de bulunduğu bazı ülkelerde bu konuda düzenleyici yasalar var. “Siyasi ahlak” vurgulu bu yasalar, “kamu yararı adına görev yapılırken bireysel çıkar gözetilemez” genel ilkesine dayanıyor. Açık anlatımıyla, seçimiş kamu görevlilerinin ticaret yapmaları kanunla yasaklanıyor.

Avrupa demokrasilerinde ise siyasi ahlak konusunda ayrıntılı yasal düzenlemeler yok. Ancak, oldukça etkili gelenekler var. Siyasetin ticaretle bağdaşmaması ve birlikte yürütülmemesi, çağdaş demokrasiyle birlikte gelişen bir gelenek.. AB’ye üye olmayı gerçekten hayal ediyorsak, bu geleneklerin bizim için yönlendirici olması gerekiyor. AB süreci, sadece Kıbrıs’ta istenileni yapmakla mutlu sona ulaşamaz. Peki, ne yapılması gerekiyor? İnternet ortamında bilgisayar arşimizde bulunan birkaç örnekle açıklamaya çalışalım.. 

Rita Süsmond.. Almanya Parlamento Başkanı iken resmi bir ziyaret için devlete ait bir uçakla İsviçre’ye gider. Ziyaretini tamamladığında, bulunduğu kente 60 kilometre uzaktaki kızını görmek ister. Bunun için de parasını kendisinin ödediği bir araç kullanır. Sonrasında da devletin uçağıyla Almanya’ya geri döner. “Vergi Mükellefleri Derneği” Parlamento Başkanı’na sorar: “Resmi ziyaretin biter bitmez, niçin geri dönmedin? Devletin uçağını boş yere neden beklettin?” Bu olay, kısa bir süre öncesine kadar Alman politikasının “demir lady”si olarak anılan Rita Süsmond’un gücünü ve süksesini fazlasıyla sarsar. Parlamento Başkanlığı da son bulur..

John Major.. İngiltere’de Başbakan olduğunda, bazı özel eşyalarını bir kamyonla kendi evinden Başbakanlık Konutu’na taşıtır. İngiliz medyası açıklama ister: “Kamyonun parasını kim ödedi, siz mi, yoksa devlet mi?” İngiltere Başbakanı, “Böyle soru olur mu” diye kızmaz. Nakliye firmasının faturasını çıkarıp gösterir: “Elbette kendim ödedim..”

Wallmann.. Frankfurt’un gelmiş geçmiş en başarılı Belediye Başkanı olarak bilenen Wallmann, Hessen Eyalet Başkanı olur. Bu sırada bir soruyla karşılaşır: “Belediye Başkanlığınız sırasında evinizin bahçesinde belediye bahçıvanları çalışmış, doğru mu?” “Doğru” der ve kendisini savunur: “Belediye Başkanlığı lojmanında kalabilirdim. Kalmadım. Evimde de lojmanın bahçıvanını çalıştırdım. Suç mu?” Alman kamuoyu, “evet suç” der. Wallmann, bahçıvan masraflarını belediyeye öder ve seçildiği Hessen Eyalet Başkanlığı’ndan istifa eder.

Lothar Spart.. Sosyal demokratların güçlü ismi Spart, Baden Württemberg Eyalet Başkanı iken, çocukluk arkadaşının yatıyla Akdeniz’de tatile çıkar. Kamuoyunda tepki alınca,“Evet hatalıydım” der ve Başkanlıktan ayrılır. Bir inşaat şirketinde iş bulup çalışmaya başlar..

Milletvekili maaşları.. Almanya’da eyalet milletvekillerinin maaşları 2.700 Mark düzeyindedir. Bunu 4.900 Mark’a çıkarmak isterler.. Konu Hamburg Parlamentosu’nda görüşüürken, dinleyici locasında oturan yaşlı bir kadın ayağa kalkar ve çantasını ters çevirerek içindeki paraları milletvekillerinin kafasına boca eder. Bu arada, “Siz paradan başka bir şey düşünmez misiniz” diye bağırır. Polis, ifadesini alıp yaşlı kadını serbest bırakır.. 

Siyasi iktidarların kendilerinin de yararlanacağı af yasaları çıkarmalarına gelince.. Bu konuda ne ABD’de, ne de AB ülkelerinde tek bir örnek dahi yoktur,, AB standartlarına gerçekten ulaşmak istiyorsak, Türkiye’de siyasetin bu konuda da kıssadan hisse çıkartması gerekiyor. (Uluç GÜRKAN)
EKOLOJİK YAŞAM, DOĞA  ve ÇEVRE
(Hedef; ‘Sürdürülebilir Ekolojik Yaşam’)
“Pencereyi siz açarsanız temiz hava gelir; başkası açarsa cereyan olur.” Lucill De CHAZAL

(1)* * *
GDO – GENETİĞİ DEĞİŞTİRİLMİŞ ORGANİZMALAR DEKLARASYONU
Değerli Dostlar, aşağıda imzası olan, ekolojik üretimin içinde bizzat bulunan bizler; 21. yüzyılın yaşama yönelik en büyük tehdidine karşı, ekoloji hareketinin net ve kararlı bir tavrının olması gerektiğine inanıyoruz. Bu anlayışla, 5 kişiden oluşan çalışma komisyonunun emeği, 20’yi aşkın arkadaşımızın görüş ve katkılarıyla bir deklarasyon metni hazırladık.
Bu metni ekoloji, çevre ve tarım örgütleri başta olmak üzere tüm STK’ların görüşlerine ve imzasına açıyoruz. Bu metne ister kurumsal, ister bireysel olarak imza atmak isteyen STK’ların açık ve net desteğini bekliyoruz. İlgili tüm STK'lar ve bireyler bu deklarasyonu bir imza kampanyasına dönüştürerek hep birlikte anlamlı bir güç oluşturabiliriz. 

Kampanyaya katılan STK ve bireylerin de görüşleriyle deklarasyonu başta Ulusal Biyogüvenlik Komitesi olmak üzere, karar alıcı tüm resmi kurumlara göndermeyi hedefliyoruz. Bu deklarasyon aracılığıyla da tüm ekoloji, çevre, tarım, tüketici örgütlerini ve STK’ları “GDO” konusunda, her türlü eğitim, panel ve toplantılar düzenlemeye davet ediyoruz. Başka bir dünya mümkün! Saygılarımızla, (Arca Atay, Ziraat Y. Müh., EKODER / Levent Gürsel Alev, Ekolojik Urun Yetiştiricisi, KLAN)
NOTLAR:
1-Deklarasyon metnine katılan arkadaşlar, açık isim ve soyadlarını, meslek ya da ekolojiyle ilgili pozisyonunu, varsa bağlı bulunduğu ilgili kurum (STK ya da işletme) isimlerini ehplatform@hotmail.com adresine gönderebilirler.
2-Kurumsal katılımcılar yetkilerini ve kurum isimlerini gönderebilirler.
3-İlgili adreste toplanan imzalar, kurumsal ve bireysel ayrı başlıklar altında alfabetik dizilişle yer alacaklar ve her aşama e-posta adreslerine gönderilerek bilgilendirilecektir.
4-İmza kampanyasına katılmak isteyen her kurum ya da bireyden e-posta ya da diğer yollarla bu kampanyayı yaygınlaştırma çabası bekliyoruz.
5-Kampanya belli bir boyuta ulaştığında katılımcı kurumsal temsilcilerle bir eşgüdüm toplantısı düzenlenecektir.
* * * * *

“EKOLOJİ HAREKETLERİ PLATFORMU”NCA HAZIRLANAN, “GDO” – GENETİĞİ DEĞİŞTİRİLMİŞ ORGANİZMALAR DEKLARASYONU;

YAŞAM PATENTLENEMEZ
Uzunca bir zamandır sofralarımızı, sağlığımızı, geleceğimizi tehdit eden bir hayalet dolaşıyor etrafta. Çok uluslu şirketlerin, gözü doymaz girişimcilerin başımıza sardığı bu belanın adı: Genetiği değiştirilmiş organizmalar; kısa adıyla GDO. GDO, uluslararası literatürde kısaltılmış şekliyle “GM” veya “GMO” olarak geçen “Genetically Modified Organism”in Türkçe karşılığı.
Daha az alandan daha çok verim elde etme, çiftçinin gelirinin katlanarak artması, bu sayede ülke ekonomisinin gelişmesi, refah düzeyinin artışı, tarımın endüstrileşmesi gibi hedefler gösterildi önce. Ülke çiftçisi ve onu bilinçlendirecek tarım teşkilatlarına bu yüce hedeflere, bu güzel yarınlara ulaşılması için toprağın sentetik kimyasal gübrelerle beslenmesi, zararlı otların, böceklerin, mikropların ilaçlarla yok edilmesi gerektiği bilinci yerleştirildi. 
Bu bilinç yerleştirildikten sonra ulusal ve uluslararası gübre fabrikaları, ecza endüstrisi dev büyümeler gösterdi, ilacı daha güzel püskürten, gübreyi daha iyi atan, toprağı daha kuvvetli ve hızlı işleyen makina teknolojileri geliştirildi. Suni gübreye alışan bitki daha çok gübre istedi, ilaca dayanıklılık kazanan böcekleri öldürebilmek için daha kuvvetli zehirler gerekti... Gıda endüstrisi büyümeye başlamıştı, daha fazla ürün elde etmek için, standart çeşitlerin verimleri az bulunup hibrit tohumlar geliştirildi…

Artık karşımızda gübreciler, ilaççılar, tohumcular imparatorluğu vardı. İmparatorluk, dünyanın dört bir yanına saldırdı, en bakir topraklara girdi. Toprağın efendisi olan çiftçi daha ne olduğunu anlayamadan küresel imparatorluğun kölesi haline gelmişti. Uluslararası devler, insanlık tarihinin en büyük buluşlarından olan atomu, nasıl insanların aleyhinde kullandılarsa, genetik biliminin keşiflerini de insanlığa hizmet etmek bahanesiyle kâr aracına dönüştürdüler... ve bomba, bu sefer GDO adıyla, bir kez daha insanlığın tepesinde patladı… (GDO Deklarasyonu’nun 18 sayfalık tamamını okumak için lütfen tıklayınız; www.geocities.com/nisanbir/GDO.html )
(2)* * *
ORGANİK TARIM İÇİN YASAL ALTYAPI GELİYOR
Türkiye, yıllık ticaret hacmi 20 milyar dolara ulaşan organik tarım ürünleri piyasasına hazırlanıyor. Tarım ve Köyişleri Bakanlığı, gelişmiş ülkelerin giderek ilgisinin arttığı organik tarım ürünlerinde planlı ve sağlıklı bir gelişmeyi sağlamak üzere, AB mevzuatına uygun olarak hazırladığı organik tarım yasa tasarısını ilgili kesimlerin görüşüne açtı. Tasarı ile halen yönetmelikle düzenlenen organik tarım faaliyetlerinin yasal çerçevesinin belirlenmesi öngörülüyor.
Yoğun kimyasal ve sentetik girdilerin kullanıldığı tarım şeklinin alternatifi olarak, Türkiye topraklarının az kirlenmişliğinin ve iklim çeşitliliğinin, organik tarım için büyük avantaj oluşturduğu belirtiliyor. Organik ürün üretim modelinde, ürünlerin, bakanlık veya kontrol ve-veya sertifikasyon kuruluşu kontrolünde, sentetik kimyasal girdi ve ilaç kullanmadan, mevzuatla izin verilen girdilerin kullanımı ile üretimi öngörülüyor. Aynı şartlarda, doğadan toplanmış, avlanmış ürünler de organik sayılıyor.
Kontrol ve Sertifikasyon
Organik tarım üretiminde, kontrol ve sertifikasyon büyük önem taşıyor. Türkiye'de halen, ECOCERT, IMO, SKAL, BCS, ETKO, EKOTAR olmaküzere 6 kuruluşa gözetim, sertifikasyon kuruluşu olarak yetki verildi. Organik tarımda, sözleşmeli üretim yapılıyor ve ürünler, tarladan tüketiciye ulaşıncaya kadar kontrol ediliyor, sertifika veriliyor, üretimin her aşaması kayıt altına alınıyor.
Türkiye'de 1985'de, yurtdışından gelen taleplere bağlı olarak başlayan organik tarım üretiminin yasal zeminin oluşturulması amacıyla 1994 yılında Tarım ve Köyişleri Bakanlığı tarafından ''Organik Tarım Metotları ile Üretilen Bitkisel Hayvansal Ürünlerin Üretimi, İşlenmesive Pazarlanmasına İlişkin Yönetmelik'' yayımlandı. 
Çoğunlukla kuru meyveler olmak üzere 8 çeşit ile başlayan organik tarım üretiminde çeşit, 100'ü işlenmiş ürün olmak üzere 300'e ulaştı. Kuru üzüm, kuru kayısı, kuru incir, fındık, nohut, kuru erik, kuru elma, zeytinyağı, mercimek, reçel, konserveler, meyve suları, baharatlar, bal ihraç ürünleri arasına girdi. 1998'de 17.849.000 dolar karşılığında 8.029 ton olan organik ürün ihracatı, 2002 yılında 27.000.437 dolar karşılığında 17.037 tona çıktı. Organikürün ihraç edilen ülkeler arasında, Almanya, Hollanda, İngiltere, Avusturya, Fransa, ABD, İsviçre, İtalya, Belçika, İspanya, Yeni Zelanda gibi tarımı oldukça gelişmiş, artık neredeyse teknolojik tarımyapan ülkeler bulunuyor. 
Organik tarım için avantajlı bölgeler
Az gelişmiş bölgelerdeki üreticiler için gelir artırıcı, alternatif bir üretim modeli olarak nitelendirilen organik tarım alanı 111.3 bin hektara ulaşırken, bunun 42.5 bin hektarı Ege'de, 34.2 bin hektarı İç Anadolu'da, 14.4 bin hektarı Güneydoğu Anadolu'da bulunuyor. Üretim miktarı olarak 280.3 bin ton olan üretimin 80.4 bin tonu Ege, 79.6 bin tonu Marmara'da, 43.5 bin tonu Güneydoğu Anadolu, 25.3 bin tonu Akdeniz bölgelerinde gerçekleştirildi. Bakanlık verilerine göre, İç Karadeniz şeridi, Kapodokya yöresi, Göller yöresi, Bozcaada, Gökçeada, Karaburun Yarımadası, İç Anadolu veDoğu Anadolu bölgeleri organik tarım açısından çok elverişli durumda. Buralarda kimyasal kirlenmenin önlenmesi gerekiyor.
Fiyat dörde katlanıyor
Organik tarım ürünleri, diğer konvansiyonel tarım ürünlerine göre, ortalama 4 katı fiyatla satılıyor. Bakanlık verilerine göre, normal şartlarda üretilmiş kuru fasulyenin yarım kilosu 850 bin liraya satılırken, organik olarak üretilmiş kuru fasulyenin fiyatı 3,5 milyon liraya çıkabiliyor. Yarım kilogramlık normal mercimek 600 bin liraya, organik mercimek 2,5 milyon liraya, zeytinyağı 9,5 milyon liraya, bal 12 milyon liraya, pirinç 2 milyon 750 bin liraya satılıyor. Bakanlık, organik tarımın kayıtlarının bilgisayar ortamında tutularak değerlendirilmesi için bir veri tabanı hazırlıyor. Ürünlerin kontrolünü sağlayacak laboratuvarların akreditasyonu da Haziran ayına kadar tamamlanacak.

(3)* * *
FOTOĞRAFTAN TAŞAN ZEYTİN AĞACININ HİKÂYESİ 

Geçen gün bir fotoğraf buldum. Ege'de çekilmiş olmalı. Denizden gelen rüzgârı karşılarken, dertleşir gibi yanıbaşındaki zeytin ağacına dayanmış bir ev vardı fotoğrafta. Rüzgâr yanaklarımı okşamaya başladığında, ben çoktan uykuya dalmış, o eve varmıştım. Bir masal dünyasına girdiğimi fark etmeden kendimi zeytin ağacının dibine oturmuş, nereden geldiğini bilemediğim bir sesin anlattığı hikâyeleri dinlerken buldum.

Nesiller boyu sabah kahvaltılarında yedikleri yeşiliyle, karasıyla zeytinin yanı sıra yağına da ekmek banmış ev halkı. Kimi gün sabah kahvaltısı için tarhana çorbası pişirivermiş Hayriye Ana. Biraz da zeytinyağı gezdirmiş üzerine. Ekmeklerini banıp, yanında da bir çanak zeytin yemişler. Evin haftalık ekmeğini yapan Serap Gelin, sadece hamur açmakla kalmaz, bahçeden topladığı otlarla çökeleği karıştırıp bir de güzel gözleme yaparmış. Mutfağa pek meraklıymış bizimki. Vakit buldu mu kolları sıvar, artık lokma tatlısı mı istersiniz, zeytinyağlı baklava mı, yengesinin bayıldığı pekmezli, zeytinyağlı helvadan mı... 

Hüsmen Ağa zeytinyağına borçluymuş sağlığını,"her sabah bir kahve fincanı zeytinyağı içerim" der, övünürmüş. Çevre köylerde kimin en iyi yağı çıkardığını bilir, herkes tarafından sayıldığından da zaman zaman tepe köylere gider, eski usul yağ çıkaran ailelerden bir teneke halis sızma zeytinyağı alırmış. Getirdiği yağı hanımına teslim eder, "Bak hanım, bu yağ pek nefis, bunu sadece zeytinyağlılarda ve salatalarda kullencen, benim rakı mezelerini de onunla yap gayrı," dermiş. 

Zaman zaman köylerine turistlerin de geldiği olur, yemeklerini illa ki Ayşe Abla'nın çardağında yemek isterlermiş. Ayşe Abla'nın bütün yemekleri meşhurmuş da en çok ot yemeklerine bayılırmış gelenler. Ayşe Abla da "Garibanların şehrinde olmaz böyle güzel otlar, mevlam bize vermiş bütün güzelliklerini," der, tepelerden topladığı otları bahçedeki yeşilliklere katar, nefis yemekler hazırlarmış. Bir kuşkonmaz kavurması yaparmış, zeytinyağı dibine sızar, yeşil yeşil bakarmış "ye beni!" diye. Misafirler dayanamaz, ekmeklerini yağına banarlarmış. Hele de baharda pişirdiği mis gibi enginarlı pilav yok mu... 

Bütün bunları kimin anlattığını merak ettiniz değil mi? Köyün hangi meraklısı? Ben. Evin önündeki zeytin ağacı. Ne mevsimler geldi geçti. Yağmuru bol kışlar da vardı ya, kimi sene hiç yağmur görmezdik. Köy halkıyla birlikte benim dualarım da gökleri doldururdu yağmur için. Ben ürün verdikçe, onlar da beni aileden biri beller, iri tombul zeytinlerimi yerlerdi. Hâlâ da öyledir. Artık neredeyse yüz yaşıma geldim. Dibime kurdukları çardakta az mı yemek yediler. Bense gölgemi hepsini serinletecek şekilde genişlettim. Kol kanat gerdim. Ürünüm az olduğunda üzüldüler ya, çok şükür, hiçbiri işkence yapmadı bana. Ne dallarıma asıldılar, ne sopalarla vurdular hasat zamanı.

Evin en güzel kızları kollarına sepetlerini takıp merdivenlere çıktılar, en yüksek dallarımdan bile elleriyle topladılar meyvelerimi. Ben de elimden geldiğince güzel ürün verdim, onları utandırmadım. Yine benim gölgemde oturup çizdiler meyvelerimi. Sele zeytini olsun diye de dallarıma astılar tuzladıkları zeytinlerle dolu sepetleri. Canımı acıtmadı o sepetlerin ağırlığı, bilakis sevindim. İşe yaradığım duygusuyla. Benim de çocuklarım oldu. Oraya buraya serptikleri çekirdeklerimden doğan bebekleri en çok Halit Abi aşıladı. Yani ben ölsem de artık, çocuklarım doyurmayı sürdürecek sizleri. Onların da çocukları olacak ve biz nesiller boyu siz insanoğlunu doyuracak, temizleyecek, iyileştireceğiz. Ne olur bize iyi bakın! (Tijen İNALTONG)
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II. DÜNYA YENİLENEBİLİR ENERJİ FORUMUNA DAVET (29-31 Mayıs 2004, Almanya)

“Uygarlık Temiz Enerji Kaynaklarına Dayanarak Yükselebilir!“

“Herhangi bir problemi çözerken, onu yaratan metodları kullanamayız! Albert Einstein

Dünya Yenilenebilir Enerji Forumu, hemen ertesinde düzenlenecek Hükümetler-arası Konferans ve Uluslararası Parlamentolar Forumu’na ışık tutmak, dünya halklarını temsil etmekte olan sayısız sivil toplum kuruluşunun, hükümet-dışı ve kar amacı gütmeyen örgütlenmelerin sesini bu alanda karar verecek olanlara duyurmak üzere düzenlenmektedir.  

Yenilenebilir enerji kaynaklarının çok daha yaygın kullanılması konusunda dünya kamuoyunun baskısı iki nedenle artmaktadır: iklim değişikliği ve fosil kaynakların tükenmekte oluşu. Bu ikinci olgunun, dünyayı siyasal dengesizliklere ve hatta savaşa sürükleyebileceğini bugün artık yaşayarak görüyoruz. Yenilenebilir enerji, yöneticiler ve bugünün enerji sisteminin anahtar oyuncuları tarafından bile artık  kutsanırken, potansiyeli ve mevcut uygulamaları arasındaki fark kabul edilemez boyutlardadır. Dünyanın temiz enerjilerin yaygın olarak kullanıldığı bir enerji sistemine hızlı ve kararlı bir biçimde geçmesini sağlayacak önlemlerin alınamamasını, ödenen ve ödenecek bedellerin terazisinde, insanlık açısından  tarihi bir başarısızlık olarak nitelemeliyiz !  Bugüne kadar çok az sayıda ülke, uluslararası kuruluş, büyük finansal örgütler ya da şirketler bu alanda kararlı ve ilkeli bir tutum izlemişlerdir. 

Bu Forum’un düzenleyicilerinden Dünya Yenilenebilir Enerji Konseyi(WCRE), 2001 yılında kurulmuş olan hükümet-dışı ve kar amacı gütmeyen bir kuruluştur. Aynı özelliklere sahip olan Dünya Güneş Enerjisi Derneği ISES ise dünya çapında temiz enerjilerle ilgilenen büyük bir topluluğu temsil etmektedir. 

WCRE 2002’deki I. toplantısında, yenilenebilir enerji için ‘Küresel Eylem Planı’nı kabul etmiş, etkili strateji ve planları hayata geçirebilecek uluslararası koalisyonlar kurulmasını önermişti. Bu çağrı üzerine 2002’deki Johannesburg zirvesinde aralarında Türkiye’nin de bulunduğu pek çok hükümetin katıldığı Johannesburg Yenilenebilir Enerji Koalisyonu oluşturulmuş, bu Koalisyon hazırladığı  bildirge ile uzun vadeli stratejilerini kamuoyuna açıklamış, ve 1 Haziran 2004’de Bonn, Almanya’da Uluslararası Yenilenebilir Enerji Konferansı’nın toplanmasına karar verilmişti. Parlamentolar-arası Yenilenebilir Enerji Forumu da, Alman Parlamentosu’nun davetiyle 2 Haziran 2004’de yine Bonn’da toplanacaktır. İşte bu toplantılardan 3 gün önce başlayacak olan ve bitimi yukarıda belirtilen toplantılarla çakışacak şekilde tespit edilen 2. Dünya Yenilenebilir Enerji Forumu, hükümetlere, tüm dünyadan temiz enerji topluluğunun mesajlarını ve taleplerini iletecektir. 

Forum, yenilenebilir enerji kaynakları kullanımının zengin ekonomik, kültürel, siyasal  etkilerini ortaya koyacak, enerji kaynakları ile ilgili olarak yapılan tartışmalardaki çelişki ve çifte standartlara işaret edecek, yaygın ve etkin bir dönüşümün önündeki gerçek engelleme ve çıkarlara dikkati çekecektir. Nihayet  Forum, bu engellerin hızlı bir biçimde aşılması için önerileri tartışacak, bu önerilerle Hükümetler-arası Konferansa kamuoyu baskısını artıracaktır. 

Yukarıda belirtildiği gibi, Türkiye Johannesburg’da ortaya çıkan Johannesburg Yenilenebilir Enerji Koalisyonu’nun bir üyesi olarak 1 Haziran 2004’te Bonn’da gerçekleştirilecek  Konferans’ta hükümet düzeyinde temsil edilecektir. Temiz enerji kaynakları alanında Türkiye’nin coğrafyası itibarıyla sahip olduğu güçlü konum, yeterince bilinmektedir. Hükümetin çeşitli yenilenebilir enerji kaynakları konusunda Türkiye için hedefler ve teşvikler içeren bir ‘ulusal strateji’ belirlemesi, Ar-ge politikasından enerji piyasası ve kentleşme normlarına, kolaylaştırıcı ve teşvik edici önlemleri hayata geçirmesini bekliyoruz. Ulusal yenilenebilir kaynaklarından azami yararlanarak enerjide dışa bağımlılığı kıracak, iklim değişikliği alanında uluslararası  anlaşmalarla doğan yükümlülüklerini yerine getirecek ve  geleceği temsil eden yenilenebilir enerji teknolojilerinde önder ülkelerden  olmayı sağlayacak politikaları, geniş bir toplumsal temsile dayalı bir biçimde ortaya koyacak uzmanlık, bilgi düzeyi ve istek ülkemizde mevcuttur. 
Ülkemizin 24 Mayıs 2004 tarihi itibarı ile BM İklim Değişikliği Çerçeve Sözleşmesi’ne 189. Taraf ülke olarak katılacak olması, bu çalışmaları hızlandırmak için önümüzde yeni fırsatları da doğurmaktadır. Bu konuyla ilgili olduğunu düşünen tüm kuruluşları, demokratik kitle örgütlerini ve STK’ları Türkiye Cumhuriyeti Hükümeti’ni, altına imza attığı Johannesburg Yenilenebilir Enerji Bildirgesi’nin hedeflerine ulaştıracak düzenlemeleri yapmaya davet etmeye çağırıyoruz. Lütfen hükümete iletilecek mesajlarınızı 15 Mayıs 2004 tarihine kadar, e-posta ile EUROSOLAR TÜRKİYE’ye ulaştırınız. (Doç. Dr. Tanay Sıdkı UYAR - tanayuyar@marmara.edu.tr )
(5)* * *
YUNUSLARI VURACAKLAR…

Size bir haber; Yunusları vurmayı düşünüyorlar. Ege’de, Marmara’da, Akdeniz’de, Karadeniz’de. Tarım Bakanlığı’nın bürokratları, balıkların azalmasını yunusların onları yemesine bağladılar. Yunusları bilirsiniz; insan gördüğünde sevinen, denizde tanıştığı insanlara -kendine göre- küçük bir gösteri yapmadan edemeyen, ailesiyle gezmeye bayılan akıllı ve sevimli yaratıklar. Ama balıklarımızı yiyorlar (!) ve vurulmaları gerekiyor.

Oysa bu doğru değil. Balıkları tüketen Tarım Bakanlığı’dır. Bakın: Geçtiğimiz günlerde, bu denizlerin tek koruyucusu Sahil Güvenlik, Marmara’da balıkçıları denetledi. Birçok yasadışı uygulamaya el koydular. Misal; ışıkla avlanmak buralarda yasaktır. Çünkü denizin dibine sarkıtılan büyük şok ampuller bir anda yakılarak tüm canlıların gözü kör edilir ve sonra toplanan toplanır. Ama artık kör olan milyonlarca yavru balık öyle kalır. 

Yine misal; trol ile avcılık, balık neslinin tükenmesi üzerine belli yerlerde yasaklanmıştır. Çünkü trol avcılığı denizin dibini kazarak, canlıların yuvasını yok ederek yapılan bir avcılık türüdür. İşte denetimlerde, tüm bu ahlaki olmayan ve yasadışı avcılık yapanlara İstanbul Tarım İl Müdürlüğü’nün ruhsat verdiği saptandı. Tümü resmi kayıtlara geçirildi.

Sahil Güvenlik mensupları; gece-gündüz çalışarak bu ülkenin gerçek bekçileri ve gerçek yurtseverler olduklarını kanıtlayarak, ahlaksız ve yasadışı uygulamalara el koydular. Sanki dış tehditler yetmiyormuş gibi bir de içerden bu cennet ülkeye ihanet edenlerle mücadele etmek var yazgıda...

Sonuçta; yasadışı ve ahlaki olmayan avcılığa izin vererek balık neslini kurutan Tarım Bakanlığı, şimdi ‘Balıkları bitiriyorlar’ diye yunusların avlanmasına izin vermeyi düşünüyor. Bu haksızlık. Bunu yaparlarsa, onları tüm dünyaya şikáyet ederiz.

Akılsız kararlarla, çeşitli çıkarlarla balık türlerinin tükenmesine neden olup sonra suçu yunuslara atmak... Ve onları ölüme mahkûm etmek... Haksızlık... (Bekir COŞKUN)
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YİYECEKLERİMİZİN LEZZETİNİ NEYE BORÇLUYUZ?
Galatasaray, Milli Takım, tezkerenin reddi ve Sertap Erener derken Avrupalı kıvama geldi. Artık doğal yiyeceklerimizin eşsiz lezzetini de takdir edebilir. 10 yıldır yurtdışında yaşadığını belirten A. Yılmam adlı okurum, "Türkiye'de yetiştirilen gıda ürünlerinin lezzetini, dünyanın hiçbir yerindeki yiyeceklere (pişmemiş) değişmemem" diyor ki ben de aynı görüşteyim, okurumun bir süre önce tanıştığı Cenevre'de yaşayan Yunanlı dostu da. Yunanlı arkadaşı, iş için Almanya'ya her gittiğinde sadece Türk marketlerinden alışveriş yapıyormuş. Çünkü Türk marketlerinden her aldığı ürünün lezzet ve zevkle yenmesini sağlayacak bir doğallığı olduğunu düşünüyormuş.
Geçenlerde Yılmam'ın bir arkadaşı Türkiye'den çokça Antep fıstığı getirmiş. Okurumuz da işyerindeki herkese ikram etmiş. Arkadaşları bizim Antep fıstığını o kadar beğenmişler ki, fıstıkların bu lezzete sahip olması için ne tür bir katkı maddesi kullanıldığını sormuşlar ve "Hiçbir şey" yanıtını alınca da şaşakalmışlar. 
Batı'daki imajımız 
"Siz orada pek farkında değilsiniz ama, Türkiye'nin Batı dünyasındaki olumlu imajı hızla yükseliyor," diyen Yılmam, tam da bu noktada kaliteli ambalajlama sistemleriyle, dünyayı lezzetli Türk ürünleriyle tanıştırmamız gerektiğini düşünüyor. Çok doğru bir zamanlama. Belki şöyle demek daha doğru: Galatasaray, Milli Takım, Tarkan, tezkerenin reddi, Orhan Pamuk, Fazıl Say, Nuri Bilge Ceylan ve son olarak da Sertab Erener'in Eurovision'daki başarısı derken, Türkiye Avrupalı vatandaşın gündemine girdi artık. Yediği Türk malının lezzetini de şimdi daha dikkatle test ediyor.
Önyargılardan kurtulmakta olduğu için de bu lezzetin farkına varıyor. Özetle Türkiye'nin marka değeri Avrupa'da artıyor diyebiliriz. 
Organikler lezzetsiz
Yılmam'ın e-postasının son bölümü şöyle: "Organik gıda reyonlarında lezzetsiz nohut, mercimek, bulgur satılıyor ve insanlar her geçen gün bu ürünlere daha fazla para ödüyor. Bu ülkeye ilk geldiğimde kırmızı mercimek diye bir şeyin varlığından dahi haberleri yoktu. Sanayi tipi tarım kavramını kesinlikle kafamızdan çıkarmalıyız. Avrupa'nın yüzyıl sonra nasıl bir üretim biçimine geçeceğini bugünden görmeye çalışarak, geleceğe dönük tarım politikamızı belirlemeliyiz. Bize özgü değerleri yaşamak ve paylaşmak isteyen Avrupalıların sayısı, gözle görülür bir biçimde artıyor. Bunu mutlaka dikkate almalıyız."
Lezzet ve tohum
Yukarıdaki satırları okurken, organik gıdaların neden lezzetsiz oldukları sorusu takıldı kafama. Birkaç telefon görüşmesinden sonra galiba doğruya en yakın yanıtı İKV eski Başkanı Meral Gezgin Eriş'ten aldım: Tohumun cinsi. Çünkü geleneksel aile tarımındaki doğal şartlar, aslında organik tarım için de aynen geçerli: Doğal gübre kullanma mecburiyeti var. Ekim yapılan toprağın daha önce en az 5 yıl kimyasallar kullanılarak ekin yetiştirilmemiş olması şartı var. Seradakilerin aksine ürünün olgunlaşma süresinin müdahaleyle hızlandırılmama şartı var. Bu durumda geriye kala kala tohumun cinsi kalıyor. Ve nerede o eski domatesler misali, annelerimizin domatesin çekirdeğini kurutup ekerek yeniden domates elde etmeleriyle, Avrupalı'nın tohumunu bizzat getirip bizim doğal topraklarda ürettirdiği organik gıdalar arasında ciddi lezzet farkı olabiliyor. A. Yılmam gibi ben de organik ve sağlıklı diye aldığım pahalı yiyeceklerin hiçbirini keyifle yiyemiyorum. Hatta hiç yiyemeyip bayatlatıyorum, çünkü lezzetsizler. Bu yüzden de artık pek almıyorum. Buna karşılık yaz tatili için kızımla birkaç günlüğüne Ege'nin değişik köylerine gittiğimizde elimize tutuşturulan ya da satın aldığımız aile tarımı mahsulü yiyeceklerin tadı kış boyu damağımızda kalıyor. Hem çok ucuzlar, hem de çok lezzetli. Üstelik organik gıdalar kadar da sağlıklı. (Meral TAMER)
(7)* * *

HER İNSANIN BİR ŞARKISI VARDIR

Bir Afrika kabilesinde, hamile kalan kadınlar arkadaşlarını toplayıp doğaya gider, ve doğacak çocuğun şarkısını duyana dek meditasyon yapıp dua ederler. Bu kabileye göre, her ruhun kendine özgü ses vibrasyonları vardır. Kadınlar bu seslere kulak verdiklerinde, hep birlikte yüksek sesle seslendirirler. 

Sonra da kabileye dönüp şarkıyı herkese öğretirler. Çocuk doğduğunda, tüm kabile toplanarak ona şarkısını söyler. Çocuğun sonraki önemli dönemlerinde, aynı şarkı okunur. Ölüm döşeğinde de aynı şarkı söylenir. 

Aslında hepimizin içinde bir şarkı olduğunu biliriz ve sevdiklerimizin zor zamanlarımızda bunu farketmelerini ve bize söylemeye yardımcı olmalarını arzu ederiz. 

Bu şarkı, Afrika kabilesinde farklı bir zamanda da söylenir. Bir insan kabul edilmez bir cürüm işlediğinde, kabile toplanır ve ona şarkısını söyler. Çünkü bu kabileye göre, antisosyal davranışlar ceza ile düzeltilemez: Sevgiyle ve kimliğin hatırlanmasıyla çözülebilir. 

Kendi şarkını duyduğun zaman, bir başkasına zarar verecek davranışlarda bulunma isteğine ihtiyaç kalmaz. Gerçek dost, senin şarkını duyan ve ihtiyacın olduğunda sana tekrarlayandır. (Alan COHEN - Living from the Heart"dan alıntı)
TURİZM KÖŞESİ

(Bacasız sanayimiz şahlanıyor)
"Halikarnas’ı (Bodrum) görmeden ölme derler, Gökova’yı gör de yaşa, a canım!” HEREDOT
(1)* * *
GÖKOVA / AKYAKA TARİHÇESİ

Akyaka, Gökova (Kerme) Körfezi’nin kuzey-doğusunda, Muğla’ya 28 km., Marmaris’e 32 km. uzaklıkta, Ula İlçesi’ne bağlı bir belde merkezidir. Önceleri Muğla İli’nin deniz kapısı olan Gökova İskelesi’nin çevresindeki basit evlerden oluşan Akyaka, Kozlukuyu (Gökova) köyüne bağlı bir mahalle iken 1971 yılında muhtarlık, 1992 yılında belediyelik olmuştur. 1970’li yıllardan başlayarak hızla gelişen bir turizm merkezine dönüşmüştür. 

Akyaka, ormanlarla kaplı dağları, akvaryum niteliğindeki azmakları, denizi, orman kampı, bol suyu, tarihi, mimari niteliği olan ahşap kaplamalı evleri ile aranan bir turizm cennetidir.

Yörede M.Ö. 2600 yılından bu yana yaşam olduğu biliniyor. Akyaka Beldesi’nin bulunduğu yörede İdima isimli bir kent kurulmuştur. Bu kentin yerleşim alanları arasında Akyaka, 3 km. doğusunda Kozlukuyu Köyü, ikisi arasındaki İnişdibi Mahallesi ve Orman kampı içindeki Eski İskele mevkii bulunmaktadır. Kendi Nekropol alanı (kaya mezarları) ve Akropolis’i Kozlukuyu sırtlarındadır.

M.Ö. 484-405 yılları arasında Pers yönetiminden kurtarılır ve Atina’nın öncülüğünde kurulan “Delos Deniz Birliği” tarafından yönetilir. İdima bu kentler arasındadır. Kozlukuyu sırtlarında ve İnişdibi mahallesinin hemen doğusunda bu dönemlerden, yani M.Ö. 5. yüzyıldan kalma kaya mezarları bulunmaktadır.

Akyaka Beldesi, Ege Bölgesi’nde Muğla İli sınırları içinde, Gökova Körfezi çevresini kapsayan doğal güzellikleri, eko-sistemi, tarihsel nitelikleri ve eşsiz kıyılarıyla diğer birçok kıyı yerleşim birimlerine göre daha az yapılaşma gösteren bozulmamış nadir bölgelerden birisidir. 

Gökova Körfezi’ne kadar yanaşan Batı Menteşe Dağları ve Ula çöküntü alanlarını oluşturan Doğu Menteşe Dağları ile Gökova Körfezi’ne egemen durumda yükselen, iğne yapraklı ağaçlardan oluşan sık bir orman örtüsüyle kaplıdır.

Akyaka Beldesi, Ege Bölgesi ve Akdeniz Bölgesi bitki örtüsü özelliklerini birlikte barındırır. Makiler ve zeytinlik alanlar önemli yer tutmaktadır. Dere yatakları çoğunlukla bir azmakla denize açılmaktadır. Azmaklarda sazlık, bataklık, çayır, çimen alanları ile dar fakat verimli tarım alanları yan yana veya iç içe yer almaktadır. Kuzeye bakan kesimde orman örtüsü yoğunlaşmaktadır.

Belde de yazları sıcak ve kurak, kışları ılık ve yağışlı geçen tipik Akdeniz iklimi özelliklerini gösterir. Yıllık güneşlik süresi 8 ay sürmektedir. Yıllık ortalama deniz sıcaklığı ise 19 derece olup 7 ay boyunca denize girilmektedir.

(2)* * *
EXPEDİA ARAŞTIRMASI: EN KÖTÜ TATİLCİ İNGİLİZ, EN İYİ TATİLCİ ALMAN, 
Dünya genelindeki turist profillerine yönelik yapılan bir araştırma en kötü turistlerin İngilizler; en iyi turistlerin ise Almanlar olduğunu ortaya koydu. Expedia isimli seyahat şirketi tarafından yapılan araştırmaya göre, İngilizler harcama ve bahşiş konusu ilk sırada olmak üzere kötü tatilci sıfatına layık görüldü.
Expedia isimli seyahat şirketi tarafından yapılan araştırmaya göre, İngilizler özellikle tavırları, yerel dili öğrenme ve konuşma isteksizlikleri, aynı şekilde harcama ve bahşiş konusundaki ihtiyatlı tutumlarıyla en kötü tatilciler listesinde başta yer alıyor. Genel tavır, nezaket, yerel ekonomiye yönelik katkı ve yerel mutfağa ve dile ilgi kategorilerinde 17 ülke turizm bürosunun oylarıyla gerçekleştirilen araştırma, en iyi turistlerin Almanlardan sonra sırasıyla Amerikalılar, Japonlar, İtalyanlar, Fransızlar, Norveçliler ve İsveçliler olduğuna işaret ediyor. En kötü turist listesinde ise İngilizlerin yanısıra İrlandalılar, İsrailliler, Hintliler, Çekler ve Finliler yer alıyor. 
Araştırma, yerel ekonomiye en çok katkı yapan turistlerin Amerikalılar, Japonlar ve Ruslar olduğuna; yerel mutfağı tanıma konusunda en çok ilgiye sahip turistlerin ise İtalyan, İspanyol ve Alman olduğuna dikkat çekiyor. Nitekim, 2001 yılında ziyarette bulundukları ülkelerde Amerikalı turistler yaklaşık 60 milyar, Almanlar ise 46 milyar dolar harcama yapmışlar. Ancak, sözkonusu araştırmada son dönemde Almanların harcama ve bahşiş konusunda olumsuz yönde değişen tutumuna da ayrıca vurgu yapılıyor.

(3)* * *
"AŞK GEMİLERİ"NİN ROTASI YİNE ANTALYA... 
Avrupalı zengin turist taşıyan lüks yolcu gemilerinin (kruvaziyer) yine Antalya'yı tercih etmeye başladığı bildirildi. Garipoğlu Şirketler Grubu tarafından işletilen ancak yönetimi BDDK'da bulunan Ortadoğu Antalya Liman İşletmeciliği A.Ş Genel Müdürü Gündüz Yalman, bu yılın ilk 6 ayında Antalya Limanı'na lüks yolcu gemileriyle, 12 bin 500 Avrupalı zengin turistin geldiğini söyledi.
Yıl sonuna kadar bu rakamın 40 bine ulaşmasını hedeflediklerini belirten Yalman, gelecek yıl için yaptıkları bağlantılardan da olumlu sonuç alınmaya başladıklarını kaydetti. Yalman, gelecek yıl bölgeye bin 200 yolcu kapasiteli AIDA, 450-500 yolcu kapasiteli ''Pasicol'', 350-400 yolcu kapasiteli kumar gemisi olarak tanınan Magic 1 gemisi ile dünyanın tanınmış Costa grubuna bağlı gemilerin Antalya Limanı'na geleceğini belirtti. Kruvaziyer sektöründe oldukça iyi tanınan Azur gemisi ile en az bin 200 yolcu kapasiteli olan bir kaç lüks yolcu gemisinin de Antalya Limanı'na getirilmesi konusunda girişimlerin sürdüğünü kaydeden Yalman, şöyle konuştu:
''Geçtiğimiz iki dönem Akdeniz'de büyük sıkıntı yaşayan kruvaziyer turizmi tekrar hareketlendi Alanya'ya İsrail'den yolcu getiren Magic 1 gemisi bu kez Antalya limanı'na da uğrayacak. 2004’de Antalya Limanı'na lüks yolcu gemilerinin en az 125 sefer yapmasını hedefliyoruz. Antalya Limanı yine kruvaziyer gemileri tarafından tercih edilmeye başlandı. Gelecek yıl bölgemize başta Avrupalı zengin turist olmak üzere 60 bin turistin gelmesini bekliyoruz.'' Geçen yıl olduğu gibi bu sezonda, Mısır'dan Antalya'ya gemi seferleri düzenleneceğini bildiren Yalman, seferlerin önümüzdeki günlerde başlayacağını vurguladı. Yalman, ''Mısırlı turistler, Antalya'yı çok sevdi. Mısır'dan alışveriş ve tatil yapmak için gelen turistler, bölge ekonomisine de büyük katkı sağlıyorlar'' dedi.
(4)* * *

ALMANYA’DAN “KÜRESEL TURİZM GÜVENLİĞİ” ÖNERİLERİ 

Alman İçişleri Bakanı, Otto Schily, ülkesinin öncülük edeceği küresel bir “seyahat güvenlik” sistemi üzerinde çalıştıklarını ve ABD ile uluslararası terörizme karşı birlikte cephe oluşturacaklarını açıkladı. Schily, eski demir perde ülkelerinden AB’ye katılamak üzere olanlara da “serbest dolaşım” ile ilgili olarak “henüz buna hazır değilsiniz” mesajı verdi. Bakan, hazırlanacak yeni “güvenlik” yönetmeliğinin yeni üyeleri nasıl “bağladığını” da açıkladı.

Alman-Macar Forumu’nda söz alan bakan, Macaristan gibi AB’ye katılmak için 2004'ü bekleyen ülkelere soğuk duş etkisi yapacak açıklamalarda bulundu. Macaristan gibi eski demir perde ülkelerinin ticari yapıda AB’ye kabul edilmelerinin Schengen sistemine dahil olabilecekleri manasına gelmediğini söyleyen Otto Schily yeni üyeleri hayal kırıklığına uğrattı. 

Schily, AB üyeliği müzakereleri için tarih alan tüm ülkelerin ilk öncelik olarak kendi sınırlarında “tam kontrol” mekanizması uygulamayı başarmış olmasını kriter olarak aldıklarını da açıkladı. Bundan kasıt, üye olan ya da olacak olan ülkelerin, kendi sınırlarına komşu ve üye olmayan ülkelere karşı uygulanan yaptırımlar. Otto Schily, bu yaptırımların ve kontrollerin daha da sıklaştırılması ve regüle edilmesini istiyor. 

Schengen’in esas amacının çevrelediği ülkelerde tam bir sınırsızlık ve kontrol indirimi olacağından, AB’nin bu konuda çok hassas olduğu biliniyor. Ancak bilinen diğer bir gerçek bugün İngiltere ve İrlanda arasında ve Norveç ile İzlanda arasında Schengen kuralları geçerli değil fakat bu sınırlar değişikliklere uğrayarak genişleyecek. Bu genişleme AB için yeni otokontrol mekanizmalarının doğmasına yol açacak. Otto Schily, bu mekanizmaların çalışması için yeni üye ülkelerin kendi sınır boylarında gereken önlemleri geliştirmesini ve uygulamaya bir an önce geçilerek sonuçlara göre revize edilmesini istedi. Schily, Macaristan ile beraber gelecek sene üye olacak 9 ülkeye Schengen konusunda önümüzdeki 3 yıl için çok ümit beslememelerinı salık verdi. 

Vize başvurularında ve seyahatlerde uygulanacak kontrol sistemleri çok yakında değişebilir… 

Bu arada Otto Schily, Almanya ve Amerika Birleşik Devleri’nin pasaport kontrolü ve regülasyonlar hakkında beraber yeni bir yapılanmaya gideceklerini de söyledi. Yürülüğe konulacak sistem biyometrik tekniklerle vize ve pasaport işlemlerini bir potada toplayacak. Bu sistemlerle detaylı parmak izleri alınabilecek ve göz iris tabakası taranıp arşivlenecek ve uluslararası bir veri tabanında bilgiler fişlenecek. Schily, bu sayede iki ülkenin taramalarının birbirini tutabileceği ve takip ve soruşturmaların daha çabuk yapılacağı görüşünü de savundu. Sistemlerin mutlaka birbirine uyması gerektiğini söyleyen Schily, “öteki türlü yaşanan kaos devam eder” dedi. 

ABD ve Almanya arasında yapılacak bu kontrol sisteminin uluslararası terörizm ile savaşta uygulanabilecek en önemli ve güçlü yöntem olduğunu da belirten Schily, “elbette üzerinde tartışılan tüm yeni güvenlik metodları ilk önce sivil toplum örgütlerinin eleştisine devriledecektir” açıklamasında da bulundu. Schily, getirilecek yeni sistemler ile kaçak mülteci sayısının kontrol altına alınarak zamanla “illegel yabancılar” için caydırıcı bir unsur oluşturacağına da inandığını belirtti.

(5)* * *
LAVRİYON-İSTANBUL YOLCU GEMİSİ SEFERLERİ BAŞLIYOR
Stelyo Berberakis'in Sabah Gazetesi için yaptığı röportajda, Yorgo Anomeritis, Egeli, denizci ve AB üyeliğini isteyen tüm Türkler'e sesleniyor; “Ege dostluk denizi olsun.” Bozcaada-Dedeağaç seferlerini başlatmak için çalışmalar hızlandı. Yunanistan Deniz Ticaret Bakanı Yorgo Anomeritis, Ülkenin en önemli iki gelir kaynağından biri olan deniz ticaretini denetleyen Bakanlığın başında…
Türk-Yunan ilişkilerinin geliştirilmesine katkıda bulunan önemli isimlerden biri. Türkiye'nin, AB geleceği çerçevesinde gemicilik alanında büyük deneyim sahibi olması kadar dünya deniz taşımacılığının da önemli bir bölümünü elinde bulunduran Yunanistan'ın komşusu olması itibarıyla aslında kendisini bu alanda şanslı olarak görmesi gerektiğini söylüyor. Yunanistan, Kıbrıs ve Malta'nın da AB'ye katılmasıyla bu ülkelerdeki gemilerin çoğuna sahip olduğu için AB gemiciliğini yüzde 65'le dünya birincisi haline getirmiş bulunuyor. Ege'nin dostluk denizi olmasını arzulayanların başında gelen Anomeritis'le AB denizcilik mevzuatları hakkında görüştük... 
* Türkiye ile Yunanistan arasında gemi seferlerinin başlatılması, Bakanlığımızın öncelik verdiği konuların arasındadır. Bu çerçevede iki ülkenin gemicilik ve ekonomik işbirliğine, yakınlaşmasına katkıda bulanacağına inandığımız ve Türkiye-Yunanistan arasında gemi seferleri başlatmayı arzu eden Türk ya da Yunan şirketleri desteklemeye kararlıyız. Bu hedef zaten iki ülke arasında imzalanan ve yürürlükte bulunan denizcilik anlaşmasında da kayıtlıdır. 
* Lavriyon-İstanbul yolcu gemisi seferinin başlatılmasıyla ilgili olarak da şunu söylemeliyim. Lavriyon limanı bugüne kadar yalnızca kıyı gemiciliğine hizmet verdi. Bu yüzden uluslararası seferler için gerekli alt yapıya henüz sahip değil. Yani gümrük ve pasaport işlemleri için gerekli altyapı yok. Bu nedenle Bakanlığımız, bu alt yapıların bir önce sağlanması ve seferlerin başlatılması için ilgili bütün bakanlıklarla temasa geçmiştir. 
TÜRKİYE'YE ÖNERİM VAR 
* Limni-Bozcaada seferinin dışında Aleksandropolis (Dedeağaç)-Samothraki (Semadirek) ve Bozcaada seferlerini öngören talepler de var. Türk makamları, Bozcaada limanının gerekli alt yapıya sahip olmadığını söylüyor. Çalışmalar hızlandı. Seferler başlayabilir. 
* (Boğazlar'ın statüsü hakkında) Ticaret gemilerinin boğazlardan geçmesinde gecikmeler oluyor. Türk makamları, bu bağlamda bir yandan 1930 Montreux Boğazlar anlaşmasını diğer yandan da Boğazlardan geçen ve üstün teknolojiyle donanmış gemilerin gerçek konumunu gözden geçirmek suretiyle boğazların güvenini sağlayabilecek önlemler almalıdır. Bu konuda bulunacak bir yöntemle irili ufaklı tüm gemilerin Boğazdan 24 saat boyunca geçmeleri de sağlanabilir. 
* (Türkiye ile Yunanistan arasındaki çifte vergilendirmenin muafiyeti hakkında) Çifte vergilendirme konusu, Türkiye'yi de Yunanistan'ı da yakından ilgilendiren ve uzun süredir müzakere masasında bulunan bir konudur. Deniz Ticaret Bakanlığı olarak deniz taşımacılığından edinilen kârların çifte vergilendirmelerden arındırılmasını özellikle destekliyoruz. Her iki tarafın kabul edeceği bir formülün bulunmasını arzu ediyoruz. Yunanistan, böyle bir formülün bulunmasındaki zorlukların aşılması için Türkiye'ye bir öneri getirmiştir. Örneğin demiştir ki; Türk ya da Yunan bayrağı taşıyan gemiler yalnız bayrağın sahip olduğu ülkeye vergi vermelidir. Yani Türk bayrağı taşıyan gemiler Türkiye'ye, Yunan bayrağı taşıyanlarsa Yunanistan'a vergi ödemelidir... Türkiye ve Yunanistan'da seyreden ancak Türk ya da Yunan bayrağı taşımayan yabancı gemiler ise, merkezlerinin bulunduğu Türkiye ya da Yunanistan'a vergi vermeli. Önerinin Türkiye'nin de yararına olacağına inanıyorum.
MEVZUATTA YARDIM EDELİM 
* Deniz taşımacılığının kalitesini artırmak, denizin korunmasını sağlamak ve gençleri denizciliğe teşvik etmek istiyoruz. Selanik'te deposu tek kaplamalı tanker gemilerinin deniz trafiğinden çekilmeleri amacıyla ilgili 417/2002 no'lu kanunun değiştirilmesini sağlayacağız. 
* (Türk bandıralı gemilerin ya da Türk limanlarının AB ülkelerine ait gemilerle ilişkileri) Bu konu doğal olarak Türkiye'nin AB'nin denizcilik mevzuatına (AB müktesebatı) kendisini ne derece uyarladığına bağlıdır. Gazeteniz aracılığıyla da Yunan Deniz Ticaret Bakanlığı'nın bir önerisini gündeme getirmek isterdim. Türkiye'den talep gelirse Bakanlığımız, AB denizcilik mevzuatını ilgilendiren her konuda Türkiye'ye tüm deneyimlerini ve teknik bilgilerini aktarmaya hazırdır. Böylece Türkiye, en azından AB müktesebatının denizcilik alanındaki bölümünü daha çabuk hazırlamış olur.

BİLİM, BİLİŞİM ve TEKNOLOJİ DÜNYASI

(Hayatta en hakiki mürşit ilimdir, fendir! MKA)
“Büyük insanların idealleri, sıradan insanlarınsa hevesleri vardır.” Washington IRVING

(1)* * *
BİLİM BİZİM NEYİMİZE?..

Doç. Dr. Neva Çiftçioğlu, "Avrupa'nın Japonyası" sayılan Finlandiya'da doçentlik unvanını alan ilk yabancı oldu. Kireçlenmelerin müsebbibi bir mikrobu buldu: Nanobakteri!Bu buluşu nedeniyle dünyanın her yerinden davetler, ödüller aldı. Aynı mikrobu Mars'ta keşfeden Amerikan Uzay ve Havacılık Dairesi (NASA) onu birlikte çalışmaya çağırınca 2.5 yıldır ABD'nin kalbine girmeyi başaran tek Türk kadını oldu. Önümüzdeki yıllarda da kalp ve böbrek hastalıklarının teşhisine ilişkin, patenti yüzlerce milyon dolar değerindeki önemli bir buluşu açıklanacak. Ama Türkiye onu tanımıyor. Şu ana kadar Türk yetkililerden aldığı tek bir tebrik bile yok. Yıllar önce tezini çöpe atan Türk üniversiteleri hala birlikte çalışma teklifini kabul etmiyor. Bilim dünyasında ona "Türklüğünden vazgeç, daha çok parla" diye akıl verenlere ise inatla "Asla" demeye devam ediyor.

* Siz neyi keşfettiniz?

Finlandiya'ya gittiğim sıralarda söz konusu bakteri problemini bulmuşlardı ama ne olduğunu bilmiyorlardı. Ben onların bulduklarının aslında ne olduğunu bulup, onlara bunu göstermenin yolunu buldum. Meğerse bütün vücuttaki tıkanıklıklar, kireçlenmeler bir mikrop yüzünden oluyormuş; ben buna "nanobakteri" nin neden olduğunu ortaya çıkardım.

* Türk olduğunuz için hiç tepki aldınız mı?

Türk olmam kadın olmamdan da büyük sorun oldu. Zaten benim Türk olduğum hiç anılmadı Finlandiya'da. Vatandaşlık başvurusu bile yapmamış olmama rağmen beni hep bir Finli gibi tanıttılar dünyaya. Mesela NASAya giderken Finlandiya'daki bir gazete "NASA'ya giden ilk Finli" diye başlık attı. 1996'da bütün başarılı bilim insanlarının bulunduğu bir törene çağrıldım; törende Türk bayrağının altına gittiğimde beni oradan alıp, Finlandiya bayrağının altına aldılar. Ve o kadar ağrıma gitti ki bu...

* NASA sizi nasıl keşfetti?

Finlandiya Hükümeti, buluşumu bilim dünyasına açıklamakla görevlendirip 1996'da beni ABD'ye gönderdi. New York'taki Cold Spring Harbor Labratories'e gittim. Burası dünyanın dört büyük laboratuvarından biridir ve böylece NASA'nın da buluşumdan haberi olmuş oldu. Meğerse onlar da o tarihlerde aynı bakteriyle Mars'ta karşılaşmışlar?

* İnsanlarda kireçlenmeye neden olan mikrobun aynısı Mars'ta da mı var yani?

Mars'tan düşen bir taşta karşılaştıkları bakteriyle benim bulduğum bakterinin şekilleri, boyutları aynı çıktı. Bunun üzerine birlikte bir enstitü kurduk: Astrobiology Institute. Çalışmaların sonunda NASA baktı ki uzaktan doğru olmuyor, beni kendi içine çağrıldı.

* NASA'ya 11 Eylül saldırısından 1 ay sonra girmişsiniz. Sizi hemen aralarına kabul ettiler mi?

Zaten o kadar çok araştırma, hatta sizin haberiniz bile olmadan o kadar çok kişilik testi yapıyorlar ki aralarına girdiğinizde artık sizi kabul etmiş oluyorlar. Mesela nasıl bir Müslüman olduğumu tam olarak anlayamamakla birlikte son derece saygılılar. Diyelim ki bir yemeğe gittiğimizde benim önüme hiç uyarmama bile gerek kalmadandomuz eti konmamış farklı bir mönü gelir. Soran olursa da "Neva tavuk seviyor" diye geçiştirirler.

* Aldığınız nefesi bile izliyorlar mıdır sizce?

Evde dahi izlendiğimi biliyorum. Hatta kimilerine göre uydu aracılığıyla şu anda nerede olduğumdan bile haberleri var. Çıktığı gün bu röportajdan da haberleri olur, konuştuklarımız incelemeye alınır.

* Türk kimliğiniz Müslüman olmanızdan daha büyük sorun galiba?..

Bakın ben aynı zamanda bulduğum bakteriyle ilgili olarak ABD'de büyük bir firmanın da sahiplerinden biriyim. Firmanın CEO'su olan kişi bana daha iki hafta önce "Senin Türk olmandan yoruldum" dedi ve bana ABD vatandaşlığına geçmemi önerdi. Zaten bunu herkes söylüyor. Çünkü bir Türk olarak vize almanız çok zor; NASA çalışsanızbile zor.

* Vazgeçmeyi düşündünüz mü?

- Türklüğümden mi? Asla! Ben milliyetçi olduğumu bilmezdim ama dışarıda kalınca insan ülkesinde kızdığı şeyleri bile özler hale geliyor.

* Peki Türkiye sizi, sizin Türkiye'yi sevdiğiniz kadar seviyor mu?

Zaten yurtdışında asıl hayret ettikleri de bu: "Sana hiç kimse sahip çıkmıyor. Sen neden Türk olmak da ısrar ediyorsun?" diye soruyorlar. "

NASA'ya mı girdi? Aferin demek Sabancı'da başladı! 

Anne ve babamın çevresi benim ne iş yaptığımı bir türlü anlayamıyor. Kalp üzerinde mi çalışıyorum, böbrek mi yoksa Mars mı? Mesela babama bir tanıdığı ne yaptığımı sorup, "NASA'da" yanıtını alınca "Ya aferin, demek Sabancı'da başladı!" demiş.

Doçentliğimi Ankara değil Finlandiya verdi

Ankara Tıp Fakültesi'nde asistanım, doktoramı bitirmek üzereyim. Astım hastalığı üzerine bir tez hazırlayıp hocalarıma sundum. O zaman bölüm başkanı olan bir hocamız hastaların yanındayken tezimi aldı, yüzüme baktı ve sonra "Bu tez çöpe atılır" deyip herkesin gözü önünde kapağını bile kaldırmadığı tezimi çöpe attı. O çöpe atılan tezim birkaç yıl sonra tıp dünyasının üç büyük bilimsel dergisinden birinde yayınlandı. Ankara bana doçentliğimi vermedi. Sırf bu yüzden Finlandiya'da doçentlik ünvanı alan ilk yabancı oldum.

Proje önerdim; 'iş mi arıyorsun?' dediler!

Finlandiya'da bakteri çalışmalarını yaparken Bilkent Üniversitesi Rektörü ve Genetik Bölümü'ne başvurarak "Gelin bunu birlikte yapalım. Patenti Türkiye'ye ait olsun" dedim. Bana gelen yazılı yanıtı hala saklıyorum: "Siz galiba iş arıyorsunuz" deyip, önerimi kabul etmediler. Hacettepe Tıp'a da aynı öneride bulundum. Orası da "Bu bizi aşar" yanıtını verdi. Oysa Finlandiya'da yaptığım her şeyi Türkiye'de de yapabilirdim ama neden bilmiyorum kabul etmek istemediler.

9 ay sadece dışkı tahlili yaptırdılar!

Vatan hasreti artık dayanılmaz boyutlara ulaştığı için bir dönem Türkiye'ye dönüp Başkent Üniversitesi'nde çalışmaya başladım. Ancak Finlandiya'daki bütün çalışmalarımı bırakıp benden mikrobiyoloji kliniğinde dışkı tahlili yapmamı istediler. Bu işi 9 ay boyunca yaptım. Sonunda Finlandiya'daki profesörüm "Orada ziyan oluyorsun" diye isyan etti ve Türkiye'ye beni almaya geldi. Başkent Üniversitesi'ne bu gelişimde 3. kez aynı teklifi götürdüm. Prof. Dr. Mehmet Haberal'a sunduğum teklif şöyle: "Şirkete ortak olun, size burada bir enstitü kurayım. ABD'deki teknolojiyi Türkiye'ye aktaralım. Şu anda prostat kanserlerinin teşhisinde kullanılan bir sistem var. Bu sistem size ABD'de birlikte çalıştığım şirketten geliyor. Yaratan benim Hocam... ABD'den gelmesin bize, bizden ABD'ye gitsin bu sistem. Gelin bunun patentini bir Türk üniversitesi alsın. 5 sene sonra bütün dünyaya gelecek bu sistem için Türkiye milyonlarca dolar ödeyecek; onlar bize ödesin." Ama Haberal üçüncü kez "Biz ortak olmayız, kendimiz yaparız" diyerek önerimi kabul etmedi. 

Hiçbir Türk yetkiliden tebrik almadım

Bana yurtdışında "Everest'in tepesine bayrak diken kadın" gözüyle bakıyorlar ama bugüne kadar yaptığım hiçbir buluş, hiçbir çalışma için hiçbir Türk yetkilisinden tebrik almadım; hiçbir Türk yetkilisi tarafından aranmadım. Sadece bir kişi: Nasıl duydu bilmiyorum İskandinav Tıp Ödülü'nü kazandığım zaman Ziraat Bankası'nın eski Genel Müdürü bir tebrik kartı gönderdi; hâlâ saklarım. Elimde sadece o kart var o kadar. (Hakan BERBEROĞLU)

(2)* * *
VİRÜSLERE KARŞI NELER YAPABİLİRİZ?

Üyesi olduğum bir e-gruba gelen bir mail doğrultusunda sizinle şu bilgilerimi paylaşmak istiyorum. Öncelikle bir konuyu size hatırlatmak isterim ki, bilgisayar ortamında birşeylerin garanti olduğu pek söylenemez. Virüs teknolojisinin hızla geliştiği günümüzde, bunlarla başa çıkmak bazen yetersiz kalabiliyor. Dolayısı ile her virüs programının tüm virüsleri bulabilmek gibi bir ihtimali de zayıflıyor. Elinizdeki Antivirüs programı en iyi programlardan biri olmasına karşı, tanımadık virüslere karşı zayıf kalabiliyor.

Bu yüzden öncelikle iyi, kaliteli ve sisteminize uygun bir antivirüs programı seçmeniz gerekli. Yani eğer Windows XP kullanıyorsanız, elinizdeki antivirüs programının buna uygun olduğundan emin olun, ek olarak sürekli güncel tutmanız gerekli. Ayrıca virüs programını her sene olmasa bile, iki senede bir YENİLEMEK gerekir. Dikkat edin UPDATE (güncellemek) demiyorum. Çünkü zaman geçtikçe antivirüs programının kendi içersinde de değişiklikler yapılıyor.

Buna ek olarak eğer sürekli internette iseniz (24/24 sürekli internetiniz varsa bilgisayarınızda) bir FIREWALL kullanmak sizin için kaçınılmaz. Gerçi sürekli internette olmasanız bile FIREWALL siz internertte iken sizi bir çok SIKINTIDAN kurtaracaktır. Size Firewall programı olarak ZONELABS’in ZONEALARM PRO programını öneririm. Bizim tabirimiz ile SON KULLANICI’lar için kullanılması kolay, çok karmaşık olamayan ancak bir o kadar da kuvvetli bir program. Antivirüs ve Firewall işlerini hallettikten sonra, sırtınız kolay kolay yere gelmez.

Sizin gibi düşünce insanlarına karşı olabilecek kişisel yada grupsal tehditlere karşı kendi mailleriniz için DIGITAL İMZA satın alabilirsiniz. Bunun için VERISIGN gibi bir firmadan bir E-MAIL imza sertifikası edinirseniz, e-mail sizin makinanızdan çıktığı anda bu sertifika ile imzalanacağından, EĞER başka birileri sizin adınıza, başka yerlerden e-mail gönderiyorsa, onların elinde bu sertifika olmadığından, sizin mailinizi alan kişilerin; mailin gerçekten SİZDEN Mİ, yoksa başkasından mı geldiğini kolayca anlayabilir.

Günümüz sistemlerinde gerekli düzenlemeleri yaptıktan sonra SİZİN adınıza başka birileri kolayca mail gönderiyor olabilir. Bu sebeple DIGITAL İMZA diye adlandırdığımız sistem, sizin e-mailinizi alanlara, maili gönderenin GERÇEKTEN SİZ olduğunu ispat edecektir.

Ayrıca OUTLOOK XP (Office XP ile gelen sürümü) içersindeki RULES (Kurallar) aracılığı ile maillerinizi, istediğiniz şekilde tasnifleyebilirsiniz. Bunu otomatik olarak sistem yapar. Bunlar haricinde alabileceğiniz pek fazla önlem kalmıyor. Saygılarımla. (Mad SCHATZ-BYT)
(3)* * *
10 MİLYONLUK YUNANİSTAN'DA 10.6 MİLYON CEP TELEFONU ABONESİ! 
Yunanistan'ın, AB ülkeleri içinde telefonla en çok konuşan ülkeler arasında bulunduğu belirtildi. Yapılan bir araştırmanın sonuçlarına göre, nüfusu yaklaşık 10 milyon olan ülkede kayıtlı 10,6 milyon cep telefonu abonesi bulunuyor. Her ay cep telefonuyla 2, sabit telefonla 4 olmak üzere ortalama 6 saat telefonla konuşan Yunanlılar, aylık toplam 600 milyon euro telefon faturası ödüyor.
Telefon konuşmalarının ortalama 2 dakikadan fazla sürdüğü Yunanistan'da, ayrıca cep telefonlarıyla günde 16,1 milyon SMS, 15 bin de MMS mesajı gönderiliyor. Elefterotipia gazetesinde yayımlanan araştırma sonuçlarına göre, 2003’ün sadece 7., 8. ve 9. aylarında, sabit telefonlarla 8,3 milyar dakikalık bağlantının %12'si, internet ve 800'lü hatlar gibi özel hizmetler için yapıldı.
(4)* * *

NEW YORK SOKAKLARINDA "İNTERNET KULÜBESİ”
New York’lular, bundan böyle sokaklara yerleştirilen yüksek teknoloji ürünü telefonlar sayesinde kolayca internete bağlanabilecek. İlk aşamada Manhattan'da 25 noktaya yerleştirilen renkli dokunmatik ekranlı İnternet telefonla kullanıcılar, internette sörf yapabilecek, e-maillerini kontrol edebilecek ve kendi fotoğraflarını mesajlarına ekleyerek gönderebilecek. ABD'de ilk kez New York sokaklarına konulan hızlı bağlantılı internet telefonunda, 50 cent karşılığında e-mail okumak ve cihazın kamerasıyla çekilen fotoğrafı gönderilen mesajlara eklemek mümkün. İnternet kullanıcılarına büyük kolaylık sağlayacak internet telefonlarında bir dakika sörf yapmanın bedeli de 25 cent.
Yeni uygulama, özellikle turistlerin büyük ilgisini çekiyor. İspanyol turist Luis Manz, 43. sokaktaki İnternet telefonda çektiği fotoğrafını mesajına ekleyerek Madrid'deki çocuklarına gönderirken, ''Çok iyi bir uygulama, en iyi tarafı mesajınızla birlikte resim gönderebilmeniz'' diyor. Web telefonlar, Londra'da da iki yıldan bu yana başarıyla kullanılıyor. New York'ta bulunan 33 bin paralı genel telefonu, her gün yaklaşık 4 milyon kişi kullanıyor.
(5)* * *

İNTERNETTEN HAMİLE KALDI 
Bir internet sitesine 750 sterlin karşılığında kayıt olan İngiliz kadın, satın aldığı spermle Temmuz’da bebek sahibi olacak. İngiltere'de ilk kez, internet aracılığıyla satın aldığı spermle hamile kalan bir kadın yakında bebeğini dünyaya getirecek.Tartışmaya yol açan " www.mannotincluded.com " internet sitesine başvurup sperm satın alan, kimlikleri gizli tutulan evli çiftin Temmuz sonunda bebeklerinin olacağı bildirildi. Aynı siteden sperm satın alan 16 çiftin de bebeklerinin gelecek aylarda doğacağı belirtildi.
Anında müşteriye ulaşıyor
İnternet kanalıyla sperm bulan çiftlerin kayıt ücreti olarak 750 Sterlin ödedikleri, kendileri için belirlenen 3 sperm bağışçısının verilerine bakmak ve birini seçmek için siteye her girişlerinde 80 sterlin tahsil edildiği belirtildi. Kadının yumurtlama döneminin yakından takip edildiğini belirten site sözcüsü, spermin bağışçıdan alınıp anında müşteriye ulaştırıldığını ifade etti. 
Kadınlar da satışa çıkarıyor
İnternetteki "Man not included" adlı site geçen yıl John Gonzales tarafından kurulmuş ve özellikle homoseksüel ve lezbiyen çiftlerin çocuk sahibi olmasına yardımcı olunması hedeflenmişti. Açıklama yapan site sözcüsü, halen yaklaşık 3000 erkek bağışçının internet sitesiyle çalıştığını, 2000 kadının da yumurta bağışında bulunabildiğini söyledi. Yapılan açıklamada ayrıca her bir sperm ya da yumurta bağışı için bağışçıların 50 ile 100 sterlin arasında ücret aldıkları da bildirildi. 
KÜLTÜR, SANAT ve EDEBİYAT

(Milletin hayat damarlarından biri SANAT’tır. MKA)

“Eğer içinizden bir ses; ’sen resim yapamazsın’ diyorsa, mutlaka resim yapın; o ses susacaktır.” Vincent Van GOGH
(1)* * *
EĞİTİMDE NERELERDEYİZ?!
Atatürk Türkiye’ye Çağdaş Uygarlığı hedef gösterdiğinde bunun en önemli aracı olarak eğitimi görüyordu. Gerçekten de Atatürk’ün en radikal reformları eğitimle ilgilidir.
1. Alfabe reformu, bu güne kadar hiç bir millet tarafından başarılamamış, hatta belki de denenneye cesaret edilmemiş bir reformdu. Arap harflerini kullanan Türkiye’de alfabe reformu hızlı bir eğitim reformu yapabilmek işin gerekli idi. Çünkü Arap alfabesi çocuk yaşta klişeler halinde ezberliyerek öğrenilebilmekte, yetişkinler tarafından öğrenilmesi ise fevkalade zordu. 
2. Dil reformu da fevkalade cesaret isteyen bir eğitim hamlesi idi. Yazı reformu ile okuma yazma seviyesi yükselen milletin, okuduğunda anlayabileceği edebi ve bilimsel eserlere gereksinme vardı. Bu da dilin sadeleştirilip sokaktaki adamın anlayacağı düzeye indirilmesini gerekli kılıyordu. 
3. Tek eğitim(tevhid-i tedrisat), Halk Evleri ve Köy Enstitüleri de Örgün ve Yaygın eğitimi sağlayacak çok önemli reformlar olarak görülmüş ve uygulanmıştı. 
4. Atatürk Döneminde eğitim, bütçeden ciddi paylar da ayrılarak, güçlü bir biçimde desteklenmişti. 
Ancak Başlatılmış bulunan bu Eğitim Hamlesi Atatürk’ün Ölümünden sonra ivmesini tamamen kaybetti. Bu gevşemenin nedenleri şunlardı:
a. Türkiye, bir 20. Yüzyıl dahisi olduğu artık herkezce onaylanmış bir “Birinci Adam” yerine onun kurmay başkanı olan bir “İkinci Adam” tarafından yönetilmeye başlandı.
b. İkinci Dünya Harbi Türkiye’deki tüm yatırımların yavaşlamasına veya durmasına neden oldu. Eğitim yatırımları da bundan payını aldı. 
c. Komünizm’in Köy Enstitüleri ve Halk Evleri içinde faaliyet göstermeye başlaması bu kurumların tehlike olarak görülmesine neden oldu. Halbuki eğer bir tehlike var idiyse bu tehlike Köy enstitülerinden veya Halk Evlerinden değil, orada faaliyet gösteren komünistlerden geliyordu. Devlet her vakit olduğu gibi bir hakkın kötüye kullanımında onu kötüye kullananları değil hakkın kendisini ortadan kaldırmayı yeğledi. Köy enstitüleri kapatıldı, Halk Evleri ise etkinliklerini kaybetti. 
d. Seçim hükümetleri döneminde ise, eğitime yapılan yatırımın oy ya da çıkar getirmediğinin anlaşılması ile, Milli Eğitim bütçeleri giderek kısıldı. 
Sonuçta Türkiye Eğitilmiş insan kaynağı açısından Avrupa’dan, Komşu ülkelerden, hatta eski Osmanlı Vilayetlerinden dahi öylesine geri kaldı ki, “Muasır Medeniyet”, yani Avrupa Birliği Türkiye’ye bir randevu tarihi dahi vermez oldu! Halbuki ülkeler;

- Sanayisiz kalkınabilirler: Yeni Zelanda ve Yunanistan'a bakınız.
- Tarımsız kalkınabilirler: Yunanistan kalkınmasını Turizm ve Ulaştırma sektörlerini iyi kullanarak başarmıştır.
- Hatta sanayi, tarım ve turizmden hiç birine sahip olmaksızın da kalkınabilirler: İsrail sadece ülke içinde ve ülke dışındaki eğitilmiş insan kaynağını iyi kullanarak kalkınmasını başta ABD olmak üzere tüm gelişmiş dünyaya finanse ettirebilmiştir.
Ancak eğitilmiş insan gücüne sahip olmadan kalkınabilmiş hiç bir ülke göstermek mümkün değildir. Eğitilmiş insan gücüne sahip olup da kalkınamamak ancak kalkınmayı engelleyen korkunç bir dikta yönetimi ile mümkündür; çağdaş dünyadaki tek örneği de bazı Doğu Bloku ülkeleridir. Öyleyse bir ülkenin en büyük gücü ne sanayii, ne tarımı, ne silah gücü, ne stratejik konumu.. Sadece insan kaynağının kalitesidir. Bu da eğitimle mümkündür.
Türkiye eğitimini öylesine korkunç bir biçimde katletmtiştir ki bunu rakkamlarla ortaya koyabilmek çok zordur. 
- Eğitimcilerinin en düşük puanlarla girilen okullardan mezun olduğunu hangi istatistiklerde görebilirsiniz? 
- Sınıflarda yaratıcılığın tamamen öldürülmüş olmasını hangi istatistiklerde görebilirsiniz? 
- Okul yıllarında, hatta öğretmen yetiştiren okullarda, sistemli ve örgütlü kopyacılığın öğrencilerin hayat görüşleri üzerinde yaptığı tahribatı hangi istatistiklerde görebilirsiniz? 
- Eğitimcilerin toplumun en düşük gelir gruplarından biri haline düşürülmüş olmalarının, onların moralleri ve öğretme arzuları üzerinde yaptığı tahribatı hangi istatistiklerde görebilirsiniz? 
- Okul çağlarında dayakla terbiye edilmiş olmanın toplumun değer yargıları üzerindeki aşağlatıcı etkiyi hangi istatistiklerde görebilirsiniz? 
İstatistikler sadece buz dağının su üstündeki bölümü ile ilgilidirler. Ama gene de suyun altındaki bölümle ilgili bir fikir de verirler. Aşağıdaki sahifelerdeki  tablolar eğitimimizin içinde bulunduğu korkunç konumu yeterince vurguluyor kanısındayız. Tabloların incelenmesinden çıkartılabilecek bazı çarpıcı sonuçlar şöyle:
- Türkiye öğrenci/öğretmen oranlarında Suriye, Irak, Mısır, Tacikistan, Azerbeycan, Malezya gibi ülkelerin gerisinde, İran’la at başıdır!

- Öğretmen adetleri ülkelerin sanayi iş güçleri ile kıyaslandığında, Türkiye yukarda sayılan ülkelerin tamamının gerisindedir!

- Orta öğrenim yaşındaki nüfusun okullaşma oranlarında ise Türkiye erkek nüfus için olduğu gibi kız nüfus için dahi İran, Oman, Kırgızistan, Malezya gibi ülkelerin gerisinde kalmıştır!

- Üniversite eğitiminde de nüfusa düşen öğrenci adetleri açısından Türkiye, Lübnan, Kazakistan, Arjantin, Portekiz ve Yunanistan’ın gerisinde kalmış ve fark tablonun dikkate aldığı altı yıllık süreç içinde bile açılmıştır!

- Üniversitelere kayıtlı öğrencilerin öğretim çağındaki nüfusla kıyaslaması bakımından da Türkiye söz konusu ülkelerden ciddi farkla geri kalmıştır!

- Eğitime yaptığı harcamalarda da Türkiye umulmayacak ülkelerden daha geridedir. Kişi Başına gelir ile öğrenci başına yapılan eğitim harcaması orantılandığında Türkiye Suriye’nin, İran’ın, Moğolistan’ın, Kırgızistan’ın, Malezya’nın gerisindedir!

Bu durumda eğitimde neden geri kalmış olduğumuza şaşmamak gerekir. (Ali Nail KUBALI)

(2)* * *
PICASSO VE MATISSE
ODTÜ İşletme'nin deli ama çok bilge, hem en sevilen hem en nefret edilen profesörü Muhan Hoca’nın Strateji Yönetimi dersinin ilk sınıfı öğretim üyeleri tarafından bile katılımıyla geçer ki her senesi ayrı ilginçtir. Derslerinden birinden bir anekdot:
Muhan Soysal tepegöze bir Picasso resmi koyar. Herkes bakar bakar ama tarzı zaten kübik olan sürrealist resimde sanatla fazla ilgilenmeyenlerin anlayabileceği çok az şey vardır. Bozuk perspektifli bir oda, sarı uzun saçlı yaratığa benzeyen bişey. Etrafında başka yaratıklar, yerde yine bir yaratık ve arkadaki şekli bozuk içi parlak dikdörtgenin içinde başka bişeyler daha.
5-10 dakika hiçbişey söylemeden sınıfı izleyen hoca, birazdan Picasso'nun resmini alıp Matisse'in bir resmini koyar. Bu resimde sandalyenin üzerinde oturan sarı uzun saçlı bir aristokrat kızının etrafındaki dadıları onun saçını tararken yerde köpeği yatmaktadır. Ve babası arkasından ışık sızan kapıdan kızını izlemektedir.
Ancak ikinci resmi görünce Picasso'nun resmindeki ögelerin ne olduğunu ve bu resmin Matisse'in tablosuna gönderme olarak yapılmış olduğunu farkeder tüm sınıf. Ve Muhan Soysal hiç unutamayacağımız dersini verir: "Hayatta hiç birşey Matisse'in resmi kadar belirgin ve net değildir. İş hayatı gerçekleri size Picasso'nun resmindeki gibi şekil değiştirmiş olarak gösterir. Picasso'nun resmine bakıp, Matisse'in resmini görebilenleriniz  başarılı olacak, diğerleri kübik şekillere bakıp yanlış  anlamlar çıkarmaktan gerçekleri hiç göremeyecek." (Yılmaz NADİR)

(3)* * *
TÜRKÇE SAVUNMADA...
O güzel taşlamanın sahibi belli oldu. Hangisi mi? Türkçe’nin halini anlatan taşlamanın: "Tanıtımın demo, sunucunun spiker / Gösteri adamının showmen, radyo sunucu discjokey / Hanımağanın firslady, olduğuna şaşıranınız mı var? / Dükkanın store, bakkalın market, torbanın poşet / Mağazanın süper, hiper gross market / Ucuzluğun damping olduğunu anlayanınız var mı? / İlan tahtasının billboard, sayı tabelasının skorboard / Bilgi alışının brifing, bildirgenin deklarasyon / Merakın, uğraşın hobby olduğuna güleniniz var mı?" İşte böyle sürüp giden bu taşlamayı Yusuf Yanç yazmış ve "Türk Dili" dergisinde yayımlanmış...
Yusuf Yanç, "Tarihin, önce dilini, sonra her şeyini kaybeden milletlerle dolu olduğunu" söyleyerek, bazı belediyelere de teşekkür ediyor... Niçin? Türkçe’ye sahip çıktıkları için... Diyeceksiniz "Öyle belediyeler var mı?" Var! Mesela Beypazarı Belediyesi... Beypazarı Belediye Meclisi geçen yıl olağanüstü toplanıyor, gündem maddesi şu:"Türkçenin korunması amacıyla, yabancı kelimeli işyeri isimlerinin kullandırılmaması hususunun görüşülmesi" Belediye Başkanı Mansur Yavaş'ın raporu görüşülüyor ve karar alınıyor: "Anadilimiz Türkçenin korunması ve yaşatılması, halkımıza anlaşılır bir şekilde yansıtılması ve belirli bir nizamın sağlanması amacıyla yabancı kelimeli isimlerin, bundan sonra ruhsat verilecek işyerlerine yazdırılmamasına oy birliği ile karar verildi."
Beypazarı Belediyesi'nin kararı bu, Konya Belediyesi'nin zabıta yönetmeliğinde de böyle bir madde var, duvar ve ışıklı reklamlarda, yabancı kelimeler Türkçenin altında yazılacak, harflerin kapladığı yer, Türkçenin yarısından fazla olmayacak. Selçuk Üniversitesi Tıp Fakültesi öğretim üyeleri de çeşitli kuruluşlara, bakanlıklara başvurarak bu gidişe dur denilmesi için, bu belediyeleri örnek göstererek tedbir alınmasını istiyorlar. Bir de uluorta, bilir bilmez kulaktan dolma kelime kullananlar var; "maiyet" yerine "mahiyet" diyen, "ceff - el - kalemöle "cetvel, kalemi" bir sananlar. Büyük şehirlerin bazı lokantalarında, yemek listelerinde Türkçe bir kelime bulmak mümkün olmadığı bugünlerde, bu tepkiler, her şeye rağmen insanı umutlandırıyor.
Ve Rıfat Ilgaz'ın "Türkçem" şiirinin sonu; "Bak, devrim ne güzel! / Barış, ne güzel! / Dayanışma, özgürlük… / Hele bağımsızlık! / En güzeli, sevgi! / Sev Türkçe’ni çocuğum / Dilini sevenleri sev!" (Hasan PULUR)

(4)* * *
ODAM KİREÇTİR BENİM (MÜBADELE BELGESELİ ÜZERİNE BİR YAZI)
 TRT'den bir ekip hayatta kalan birinci kuşak mübadilleri anlatan bir belgesel hazırladı. 15 bin kilometre yol katettiler. TRT 2'de 7 Ocak Çarşamba akşamından itibaren çarşamba geceleri beş bölüm olarak hazırlanan bir mübadele programı izleyeceğiz. 1923 yılında Lozan Barış Antlaşması'nın ardından Türkiye'den Yunanistan'a, Yunanistan'dan Türkiye'ye göç edenlerle baş başa kalacağız. Nilay Günden yönetimindeki TRT ekibi, 81 yıl önce yaşanan acıların hayatta kalan kahramanlarını bulup konuştu. "DOĞDUĞUM TOPRAKLAR" belgeselinin yönetmeni Nilay Günden, programı nasıl hazırladıklarını anlattı. 
Benim anne tarafım mübadil. Senin ailen de öyle miydi? "Doğduğum Topraklar" programını yapmak konusunda seni ne kışkırttı? 
- Benim Amerika maceram... Yerini, yurdunu terk edip bir başka yere gitmek, oraya yerleşmek, artık oralı olmak... Göç böyle bir şey. Çağdaş, ayrıca uyumlu bir "dünya vatandaşı" olmak gibi bir "afi"de varsa içinde.. biraz üstten bir bakışla "evet, tabii.. bu dünya her köşesiyle benim" diyor insan. Böyle düşünerek kocamla, harikulade imkânlarla ve isteyerek Amerika'ya gittim. Yerleşmek, oralı olmaktı niyetler. Asla olmadı. Bir gün bile. Orayı sevemedim ki, sonunda döndük. Belki bu yüzden, "Göç"ü, insana çok zor gelen o aykırı durumu bir TV programıyla belirginleştirmek, anlamak, anlatmak istiyordum. Konu, bir TV programı için fazla genişti. Bize dair bir "göç" duruyordu elle tutulur bir yakınlıkta. Sorulmamıştı "gitmek ister misin" diye kimseye. 1922-1924 arasında Türkiye ve Yunanistan'dan iki milyona yakın insan Ege'nin karşı kıyılarına gönderilmişti. İki yakadan birinci kuşak mübadilleri bulduk. Güler yüzlü, sevgi dolu bakışlarıyla sarmaladılar bizi. Vunenna'da Maria teyzeye "Senin doğup büyüdüğün yerden, Türkiye'den geliyoruz teyzeciğim" dedik. "Ah.. bilseydim geleceğinizi size mantı yapardım" diyerek sarıldı bize…

Bölümlerin öyküleri var mı? 
- Bu beş program bir belgesel olmakla beraber, dramatik bir yapıya sahip. Birinci bölümde bir aşk hikâyesi var. Güzel Rum kızı Miti ile Türk delikanlısı Hurşit'in Niğde Sulucaova'da 80 yıl önce yaşadıkları çarpıcı aşk anlatılıyor... Rum kızı, aşkı için Yunanistan'a ailesi ile gitmiyor, evlenip Sulucaova'da kalıyor. Gazeteci, Stelyo Berberakis'in annesinin öyküsünü aktardık. Mübadelenin ağır, acımasız koşullarında gemiye binerken rıhtımda yaşlı anneannenin kucağında kalan, kaybolan bebeğin öyküsü, bulmak için harcanan çaba ümitsizlikler. 
Sizleri en çok etkileyen insanlardan bir şeyler anlatır mısın? 
- Kapadokya Gelveri'de taş bir Rum evinin dolap kapağına, kazınarak "Pandelis 1922" yazılmıştı. Pandelis o zaman 8 yaşındaydı. Mübadele kararıyla Yunanistan'a göç etmeleri zorunluydu. Babası at arabasına birkaç parça eşyayı sıkıca yerleştirdi, "Nasıl olsa döner, bağı o zaman çapalarım" dedi karısına. Küçük Pandelis'i kucaklayıp arabaya koydu. 80 yıl sonra Pandelis'le Kavala'ya bağlı Nea Kalvari'de konuştuk. Nea Kalvari, Gelveri'den gidenlerin Yunanistan'da yurt edindikleri yere verdikleri isim.,Yeni Gelveri. "Tam ağustosun on beşiydi, iyi biliyorum babama köyde Anaryos Dayı derlerdi. Bağımız vardı yolun üstünde. Babam indi arabadan, biraz üzüm kesti. Korucu geçiyordu oradan. "Ne var, ne yok Anaryos Dayı ?" dedi. Babam, "Hiç, kalktık gidiyoruz. Biraz üzüm alıyoruz bağımızdan" deyince "Alın alın malınız helal olsun" demiş korucu. "Babam bir daha hiç görmedi doğduğu, yaşadığı toprağını, hasret içinde öldü" diye bitirdi sözlerini Pandelis. Karısıyla sakin, küçük bir köyde yaşıyor. Karısına Avanos'tan alıp kilometrelerce taşıdığım nihaleyi hediye ettim.. Sımsıkı sarılarak vedalaştık. Bir de içimi çok acıtan Kiryaki Teyze var… Şikâyetsiz bir sükûnetle anlattı yaşadıklarını. Kiryaki Teyze Drama yakınında küçük bir köyde, Mikropolis'te yaşıyor. Hastaydı, yatağında oturarak konuşuyordu bizimle. Bir süre sonra yoruldu, yatakta yanına oturdum, görüntüye girmeden iki elimle sırtına destek verdim. Küçük pencereden karşıdaki dağlara bakıp anlatıyordu: "Burası Honaz gibi, böyle dağın yanındaydı evimiz. Gitseniz köyüme tanırsınız, aynı böyle, " diyordu. Bir süre sonra kalbinin atışlarını avuçlarımda duymaya başladım. Çok yorulmuştu; belki duygularının sarsıcı akışı da hızlandırmıştı kalbini. O konuşuyordu ama ben hissettirmeden çekimi durdurdum. Uzanmasını istedim. Avuçlarımda atan o kalbe bağlandığımı, onu acı veren her şeyden esirgemek istediğimi hissettim. Kalbimde ne büyük bir yeri var şimdi. Yunanistan'a gidersem onu mutlaka ziyaret ederim. Bursa Görükle'de gözyaşlarıyla konuşan Ali Yaman, Yunanistan Proastio köyünden Hacı Anastasiu Anastasias... Bizimle konuşurken hıçkırarak ağlıyordu. Onlar sanki kardeştiler... Türkiye ve Yunanistan'da karşılaştığımız, konuştuğumuz mübadiller bizi, biz onları çok sevdik. Bize "Çocuklarım ihtiyacınız olabilir, sıkılmayın, söyleyin paranız yoksa para vereyim" diyen bir Rum bile vardı. Sürekli ikramda bulundular. Tıpkı bizim gibiydiler.

Ne kadar sürdü çekimler? 
- 2,5 yıl. Düşünce halinden yayına hazır hale gelişi. 2 ülkede 15 bin km. yol katettik. 4500 çekim yaptık. 
Nerelerde çekim yaptınız, kaç kişiyle konuştunuz? 
- Türkiye'de 63, Yunanistan'da 42 mübadille röportaj yaptık. Bursa, İstanbul, Gökçeada, Adapazarı, Cunda, Bergama, İzmir, Denizli, Kapadokya, Kavala, Drama, Selanik, Volos, Atina, Volos, Naussa, Pire, Kapodokiko aklıma ilk gelenler… 
Ölenler oldu mu? 
- Hüseyin Erbaş (Eyüp) Fatma Alınca (Başköy-Bursa) Melpomeli Hacıilyadu (Vunenna Larissa'dan) çekimlerin ardından öldü. Çok yaşlıydılar. 
Savaş, barış gibi politik vurgu var mı ön planda? 
- Ege'nin iki yakasında barışı geliştirecek bir TV programı yapmayı amaçladım. Program bu düşüncelerle oluştu, gelişti gelişmesine; ama elimizden kurtuldu. O bizi yönlendirdi, içine çekti. Bu belgesel ön yargılardan, genel geçer politik cümlelerin ifade ettiği her şeyden uzak, insana dair bir yapı kazandı. (İpek ÇALIŞLAR)

(5)* * *
FAKİR BAYKURT’UN 4. ÖLÜM YILDÖNÜMÜ…
11 Ekim tarihi yazar ve öğretmen örgütlerinin lideri Fakir Baykurt’un 4. ölüm yıldönümüydü. Baykurt yurt içinde ve yurt dışında çeşitli etkinliklerle anıldı. Basından öğrendiğimize göre memleketi Burdur’da da iki gün süren etkinliklerle yapılmış. Bu günlerde en çok konuştuğumuz konu: savaş… Bunun en büyük nedeni;böylesine haksız bir savaşa Türkiye’nin de asker gönderecek olması. Bugünler de; çocuğu askerde olan anne ve babalar huzursuz. Nasıl olmasınlar ki, binbir emekle yetiştirdikleri çocukları hergün bombaların patladığı ve onlarca kişinin öldüğü Irak’a gidecek… 

Cemal SÜREYYA, bir şiirinde diyor ki; “Sizin hiç babanız öldü mü/ Benim bir kez öldü kör oldum.” Savaştan bahsederken, Irak’a gidecek olan çocukları kendi çocuğumuzmuş gibi düşünelim. Geçenlerde Fakir Baykurt’un bir kitabında; “Sevgili torunlarım, torunlarımın torunları” diye başlayan bir yazısını okudum. Bugünlerde yaşadıklarımıza ışık tutacak nitelikte. Okunması gereken bir yazı diye düşündüğümden buraya alarak sizlerle paylaşmak istedim. Saygılarımla...” (Erdal ATICI)
SEVGİLİ TORUNLARIM, TORUNLARIMIN TORUNLARI,
Ben 20. yüzyılda yaşayan bir Türk yazarıyım. Şimdi 66 yaşındayım. Yaşamım boyunca hem öğretmenlik yaptım, hem de kitaplar yazdım. Türkiye’de ve Almanya’da çalıştım ama ben aslında bir dünya vatandaşıyım. Yüzyılımızda güzel şeyler çok. Bilim ve teknik çok gelişti, hatta biraz fazla. Çünkü bununla çok tehlikeli şeyler de yapıldı. Kısacası bizim yüzyılımızın iyiden çok kötü tarafları var. Irkçılık, dini baskılar, milliyetçilik ve zenginlerin kar hırsı bize çok yokluk getirdi.
Bunların içinde en kötüsü kuşkusuz ki savaş. Daha da acısı bazı politikacıların ve dini önderlerin savaşı kutsal ilan etmeleri. Fakat öyle sanıyorum ki, hayatta tek kutsal şey “barış”tır. Savaştan daha kötü ve daha aptalca bir şey yoktur. İşte bu yüzden, sizlere savaş hakkında daha önceden yazdığım bir şiirimi iletiyorum. Hepinize barış ve mutluluklar dilerim. (Fakir BAYKURT)
NEDİR SAVAŞ?

En ucuz tüfekle yoksul eve bir banyo
Bir topla oyun yeri mahalle çocuklarına 
Bir tankla on derslikli on okul
Bir uçakla yedi köye bir hastane
İki denizaltıyla üç ırmak çöle ulaşır
Bir roketle koca şehir kurulur
Bir taburun postallarıyla çocuklar
Kızamıktan kurtulur
Beş yıl birikse kolordunun parası
Kansere ilaç bulunur.
Bırak atom savaşlarını bir an
İki komşu arasında sıradan bir savaşı düşün
Kimileri yıllar yılı bitmiyor
Atılan bombalar, harcanan mermiler
Alın teri vergilerden
Yakılıp yıkılmış bir şehir
Kolay mı yapılır yeniden
Evlerin asansörü,merdiveni,penceresi
Bir düşün serin kanla lütfen
Dirilir mi yirmisinde ölen asker,askerler
Bir düşün serin kanla.yada sor bir uzmana
Yanıtla şu küçük soruyu rica ederim
Aptallık değil de nedir?
Nedir savaş? 
(Fakir BAYKURT)
ÖNCE SAĞLIK

(Olmaya devlet cihanda, bir nefes sıhhat gibi)
“Bazı insanlar vardır, mümkün olmayan şeyleri başarmak için bütün ömürlerini verirler. 

Fakat mümkün olanı yapmak için bir dakikalarını harcamazlar.” Nüvit OSMAY

(1)* * *
ALLERJİ HAKKINDA BİLMEK İSTEDİKLERİNİZ

Son yıllarda artış gösteren hastallıklardan biri de allerji...  Çağımızın hastalığı.. Medeniyet arttıkça, toplumlar hijyene önem vermeye başladıkça allerjik vakalar da artmaya başlıyor. Dünyada en sık rastlanan hastalıklar arasında 6. sıraya yükselen allerjiin türleri de gün geçtikçe artıyor. Globalleşmenin  doğal bir sonucu olarak toplumlar arasında karşılıklı alışveriş  artmasıyla allerjiye zemin hazırlandı. Enfeksiyon hastalıklarında azalma oldukça bir diğer deyişle mikroplardan arındıkça alerjik hastalıkların görülme oranı artmaktadır. Az gelişmiş ülkelerde allerjik hastalıklar daha az görülmektedir. Allerji yaşamın herhangi bir döneminde ortaya çıkabilir. Allerjinin oluşmasını önlemek için bebeklikten itibaren bazı tedbirler almak gerekiyor. Memorial Hastanesi Çocuk Hastalıkları Merkezi’nden Pediatrisit Dr. Arzu Özgeneci; “Allerji nedir?” ve “Allerji’den korunma yöntemleri nasıl olmalıdır?” konularında şunları söyledi:

Allerji nedir?

Allerji   vücudun gösterdiği normal tepkinin  aşırı olması şeklinde tanımlanabilir.Genetik yapı hastalığın görülmesinde en önemli faktördür.

Allerjik hastalıkların artış nedenleri:

1.Hava kirliliğindeki artış

2.Ozon tabakasındaki delinme sonucu ultraviyole ışınlarına maruz kalma

3. Sigara içilmesi

4.Besinlerdeki katkı maddeleri

5.Ani hava değişiklikleri

6.Kullanılan ilaçlar ve kozmetik ürünler

7.Stres

8.Bitki örtüsünün azalması 

9.Az güneş gören, boydan boya halı kaplı, iyi havalanmayan binalar

ALLERJİK BELİRTİLER NELERDİR?

Allerji belirtileri çok çeşitli olup tutulan hedef organa bağlı olarak gelişir. Burun tıkanıklığı, sabahları hapşırık krizleri, burun akıntısı, gözlerde yanma –batma, geniz akıntısı, öksürük, nefes darlığı, hırıltı, kaşıntı, döküntü, dudakta –dilde şişme, tekrarlayan orta kulak iltihapları, sinusit ..
ALLERJİK RİNİT ( SAMAN NEZLESİ) NEDİR ?
En sık görülen allerjik hastalıkdır. Toplumun %25’ini etkilemektedir. Burunda kaşıntı, hapşırma, burun tıkanıklığı, boğazda kaşıntı, gözlerde yanma- batma, eniz akıntısı tipik belirtileridir. Yıl boyu sürebildiği gibi mevsimsel (bahar aylarında) de olabilmektedir. Saman nezlesi olan hastalar x3 daha fazla astım olma riski taşımaktadır..
Nedenleri nelerdir?
Ev tozu( mite)
Polenler
Küf mantarları
Kedi-köpek tüyü
Boyalı, katkı maddeli gıdalar
Nasıl tanı konulur?
Sorumlu allerjnin saptanması için cilt allerji testi yapılır.
Tedavisi nedir?
Hasta eğitimi tedavinin en önemli aşamasıdır. Zaman ayırıp hastalığın gidişi, yakınmaların yoğunluğuna göre tedavide yapılması planlanan değişiklikler, ilaç ya da aşı tedavisi konuşulmalıdır.
1. Sorumlu etkenin saptanıp uzaklaştırılması tedavinin ilk aşamasıdır. En sık rastlanan etkenler; yıl boyu süren rinitte ev tozu akarları olup mevsimsel görülen rinitte ise polenlerdir. Ev tozu akarlarının azaltılması için; yatak çarşaflarının haftada bir en az 55 derece üzerinde yıkanması, tüylü oyuncakların, halıların uzaklaştırılmaları, yıkanabilir perde kullanılması, yün ve kuş tüyü içeren yastık ve yorgan kullanılmaması gerekmektedir. Küf allerjisi olanlarda ev içindeki nemin azaltılması önemlidir. Polen allerjisi olanlarda; sıcak, kuru ve rüzgarlı  günlerde dışarı çıkmamaları, saçlar yatmadan önce mutlaka yıkanmalı, gözlük ve şapka kullanmalı evde ve arabada iltre kullanmalıdır. Besin allerjilerinin tek başına allerjik rinit bulgularına neden olmaları sık ratlanan bir durum değildir.
2. İlaç tedavisi
3. Aşı tedavisi: En fazla yararlanan grup ev tozu ve polenlere karşı duyarlılığı olanlardır.
ÜRTİKER (KURDEŞEN)
Deriden kabarık genellike kaşıntılı çeşitli büyüklüklerde olabilen lezyonlardır.Her yaş grubunda görülebilir. Döküntüler aniden başlar ve 48 saat içinde düzelir. 6 haftayı geçen ürtiker kronikleşir. Döküntüler vücudumuzun hassas bölgelerinde boyunda, kasıkta göğüs bölgesinde daha çok görülür. Bazen dudaklarda- dilde şişme boğazda kuruluk ve ses kısıklığı eşlik ediyorsa daha tehlikeli bir durum olan daha derin dokuları tutan angioödem gözlenebilir. Çeşitli ürtiker  tipleri vardır: Kolinerjik ürtiker, egzersiz, sıcak banyo ya da heyecanlanma gibi vücutta terlemeye neden olan uyarılarla ortaya çıkıp, 10-15 dakika sürer. Güneşe bağlı ürtiker (solar ürtiker) güneşe çıktıktan kısa bir süre sonra çıkar. Fiziksel ürtiker; elbiselerin sıktığı kısımlar gibi vücuda devamlı basınç uygulanmasından sonra ortaya çıkar. 
Nedenleri:
Gıdalar (süt, yumurta,kakao, fındık, fıstık, deniz ürünleri, çilek,muz, çukulata...)
Gıda katkı maddeleri
Enfeksiyonlar
Parazitler (kıl kurdu, solucan.)
Böcek ve arı sokması
İlaçlar (antibiotikler, ağrı kesiciler...)
Fiziksel nedenler (sıcak, soğuk, basınç )
Hormonal nedenler (tiroid hormonunun fazla çalışması)
Tanısı:
Tanı genellikle klinik bulgulara dayanılarak konulur. Allerji deri testleri besin yada ilaç allerjisinden şüphelenildiğinde yapılmalıdır.
Tedavi: Nedene yöneliktir. Soğuk duş, kaşıntının hafiflemesini sağlar.
BESİN ALLERJİLERİ
Görülme sıklığı çocuklarda %6, erişkinlerde %1,5’dur. Gıda katkı maddelerinin neden olduğu allerjiler toplumda %1 oranında görülür. Herhangi bir gıda allerjiye neden olsa da en sık; inek sütü, yumurta, yer fıstığı, mısır,fındık, balık ve kabuklu deniz ürünleri sayılabilir. Bulgular gıdanın yenmesinden 1-2 dakika içinde ile 2 saat sonra sonra ortaya çıkabilir: Bulantı, kusma, karın ağrısı, gaz, karında şişkinlik, döküntü, dil ve damakta şişme, boğazda kaşıntı, yanma gözlenebilir. 
Tanısı:  
Detaylı öykü, cilt testi ve besin yükleme testidir. Kesin tanı konduktan sonra allerjiye neden olan besin diyetten çıkarılır. Süt, yumurta ve soya allerjisi geçici olup balık ve fıstık allerjisi uzun süre devam edebilir. İnek sütü allerjisi genellikle 3 yaş civarında kaybolur.
İLAÇ ALLERJİLERİ
En sık ilaç allerjisine neden olan ilaçlar antibiyotikler ve ağrı kesicilerdir.Penisilin allerjisi en sık rastlanan ilaç allerjisidir. Görülme sıklığı %2‘dir. Tanısı için cilt testi yapılmalıdır.
EGZEMA
Çocukluk çağında görülme sıklığı %10 olup, genetik bir hastalıktır. Tekrarlayan ataklarla seyreden kaşıntılı ciltte kuruma, pullanmaya neden olan bir deri hastalığıdır. Egzemalı bebeklerde astım ve nezle görülme olasılığı daha sıktır. Erken sütçocukluğu döneminde 2-3 aylıkken başlar ve 5 yaşlarında iyileşmeye başlar. Önce yanaklar sonra el bilekleri ve diz arkalarında çıkar. Soğuk - kuru hava ve banyo sonrası cilteki kuruluk artar.
Tanısı  klinik bulgulara dayanılarak konulur.
Tedavisi; hastalığın alevlendiği dönemlerde ilaç verilmelidir. Cildi kurutmayan, nemlendiren nötral pH’lı sabunlar kullanılmalı ve nemlendirici kremler kullanılmalıdır. Hastalığı artıran etkenler hastaya anlatılmalıdır. Aşırı terleme kaşıntıyı artırır.

ASTIM
Çocukluk çağının en sık görülen kronik hastalığıdır. Solunum yollarının ataklar halinde seyreden bir hava yolu hastalığı olup havanın akciğerlere girip çıkmasının engellenmesi sonucu öksürük, hırıltı, nefes darlığı gözlenir. Her yaşta görülebilir. İlk belirtiler 1 yaş civarında ama çoğunlukla 4-5 yaşından önce çıkar. Türkiyede 14 yaş altında 1,5 milyon astımlı çocuk bulunmaktadır.
Astım krizini uyaranlar:
Allerjenler (ev tozu, polenler, küf, hayvan tüyü) / Enfeksiyonlar / Hava değişimi, nem oranının artması, soğuk hava / Egzersiz / Hava kirliliği / Sigara / Stres
Astımlı çocuklarda gece öksürüğü tipiktir; gece yatağa yatınca başlayan, peşpeşe olan bir öksürüktür. Öksürük ve hırıltılı solunum ataklarının tekrar etmesi astımı düşündürmelidir. Hareketle gelen- koşunca oynayınca nefes darlığı, değişik kokulara karşı hassasiyet astımda görülen diğer belirtilerdir. Astım tanısında hastanın klinik belirtileri dışında, çocuğun yaşına göre solunum fonksiyon testleri ve kan testleri yapılabilir. Tedavisinde hasta- hekim işbirliği çok önemlidir.Hastalar ve aileler hastalık hakkında bilgilendirilmelidir. Amaç erken tanı ve tedavidir. Tedavsinde sprey, toz gibi doğrudan solunum yoluyla alınan ilaçların büyük önemi vardır. Astımlı çocukların büyük bir kısmı allerjiktir. Anne sütü ile beslenme ve allerjenlerden kaçınma hastalığın ortaya çıkışını azaltır. Anne sütüyle de allerjen  bebeğe geçebilir. Emziren annelerin diyetlerine dikkat etmeleri şart. Emziren annelerin fıstık, fındık, muz, süt, yumurta yememesi gerekmektedir. Allerji ne kadar geç çıkarsa o kadar iyi olur. Astımlı çocuklarda allerjik rinit de vardır ve sinüsit sık görülen bir bulgudur. Zamanında önlem alınmazsa çocuklar ömür boyu allerjiyle ve bu hastalığın sorunlarıyla yaşamak zorunda kalabiliyorlar. Çocuğunuza 2 yaşına kadar her istediği yiyeceği vermemelisiniz.

(2)* * *
DİKKAT! ZARARLI SALON BİTKİLERİNDEN ÇOCUKLARINIZI KORUYUNUZ!.. 

Yaklaşık 15 sene önce çiçekçilerde değişik süs ve salon bitkileri görülmeye başlamıştır. Bunların büyük kısmı önce ithal edilmiş, ardından da Türkiye'de üretilmiş ve Türkiye'deki üretimlerinden sonra, hediye çiçeği olarak yaygın bir şekilde kullanılmaya ve salonlarımızı süslemeye başlamışlardır. Güzel ve dayanıklı olan bu bitkiler acaba eskiden evlerimizi süsleyen ıtır, sardunya, begonya, cam güzeli gibi zararsız mıdır? Yoksa bazen zararlı olabiliyorlar mı? Evet, bu bitkilerin büyük bir kısmı zararlıdır ve hatta zehirlenmelere sebep olabilmektedir. 

Daha önce kullanıldığı ülkelerde, zehirlenmelere sebep olduklarını gösteren pek çok vak'aya ait yayınlar bulunmaktadır. Ülkemizde artan kullanım sonucunda, hastanelere ve zehir danışma merkezlerine çok sayıda zehirlenme vak'ası gelmiştir. Bitkilerin gösterişli olması, bilhassa çocukların ilgisini çekmiş ve çekmektedir. Bu yüzden zehirlenme vakalarının büyük kısmı çocuklara aittir. Gelin, bu bitkilerin örneklerini, meydana getirdikleri zehirlenme belirtilerini, alınacak tedbirleri mümkün olduğu kadar basit bir şekilde inceleyelim. 

Siklamen 

Bitki, yumrularında genellikle köpük veren ve kanı hemoliz etme özelliği olan maddeler taşır. Bu maddelerden en önemlisine siklamin adı verilir. Siklamin, yerel tahriş edicidir. Bunun yanında yumruların az miktarda yenmesiyle sindirim sistemi rahatsızlıkları olmakta, hatta konvulsiyon (kişinin istem dışı hareketler yapması, çırpınması) ve felçler bile görülmektedir. Çocuklar her şeyi merak ettikleri için, toprak üstünde olan yumrulardan parçalar koparıp yiyebilmektedirler. 

Çuha Çiçeği 

Bu bitkilerin çiçek sap ve çanak yapraklarında bulunan salgı tüylerinde primin adı verilen bir madde bulunmaktadır. Bu madde kontakt allerjendir (temasla alerji meydana getiren madde). Primin, bitkiye dokunma, hatta kurumuş yaprak ve çiçeklerin temizlenmesi sırasında parmaklar vasıtasıyla vücudun diğer kısımlarına taşınmakta ve alerjik bir tablo meydana gelmektedir. 

Süs Biberi 

Bitkinin bütün kısımlarında solanokapsin adlı madde bulunmaktadır. Solanokapsin, kalbin atış hızını geciktirir ve zehirli dozlarda kalp atım sayısının soluk alırken artması, soluk verirken azalmasına sebep olur. Bitkinin renkli meyveleri çocukların ilgisini çok çekmektedir. Birkaç meyve yenmesi halinde bulantı, karın ağrısı, göz bebeğinin büyümesi ve uyuklama haliyle ortaya çıkan bir zehirlenme tablosu meydana gelmektedir. Tadı acı olduğu için, çocuklar meyveyi tamamen yiyememekte ve dolayısıyla zararlı etkiler az görülmektedir. 

Atatürk Çiçeği 

Yurtdışında bilhassa yılbaşlarında hediye edilen bu bitkiye bizde her nedense Atatürk Çiçeği denmiştir. Bu bitki ile zehirlenmelerde ağır vakalar az görülmektedir. Birbiriyle tutarsız çalışmalardan dolayı, Atatürk çiçeğinin zararlı olup olmadığı tam bilinmiyor ama tedbirli olmanın gereği ortadadır. 

Kroton 

Değişik türleri çiçekçilerde bulunmaktadır. Literatürde bilhassa bahçıvanlarda kontakt ekzema (temas ile meydana gelen ekzema) ve çiçekleri çiğneyen çocukların ağzında tahriş yaptığı kayıtlıdır. 

Açelya 

Bitkinin bilhassa yapraklarının yenmesiyle aşağıdaki belirtilerle seyreden bir tablo meydana gelir. Tükürük salgısında artma, bulantı, kusma, ishal, bağırsaklarda kramp ve ağrılar, baş dönmesi, eksitasyon, deri ve mukozada kaşıntı ve yanma hissidir. Belki "yazılacak başka belirti kaldı mı?" diye düşünüyorsunuz; ama bunlar dört-altı saat içinde ortaya çıkıp, en üst seviyeye ulaşır ve birkaç gün içinde sona erer. 

Klivya 

Klivya türleri soğanlı bitkilerdir ve bu soğanlarda zehirli maddeler bulunmaktadır. Örneğin; bir türün soğanları %0.43 oranında likorin taşımaktadır. Diğer taraftan, soğanlarda rafit şekilde kristaller (ince uzun kalsiyum okzalat kristalleri) bulunur. Soğanlara elle temas edilince dermatitis (deri iltihabı) meydana gelmektedir. Likorinin küçük dozlarda salya üretimini artırıcı, kusturucu ve ishal yapıcı etkileri tespit edilmiştir. Yüksek dozlarda ise felç ve kollapsa sebep olmaktadır. 

Zakkum 

Zakkum bir Akdeniz bitkisidir ve evlerimizin güneşli köşelerinde itinayla yetiştirilmektedir. Bitkinin bütün kısımları kardiyoaktif (kalp üzerine etkili) maddeler taşımaktadır. Yaprakların yenmesiyle bu maddelere bağlı zehirlenme belirtileri görülmektedir. Şöyle ki: Baş dönmesi, kusma, kalp atışlarında bozulma, görme bozukluğu, hayal görme ve alınan miktara bağlı olarak ölüm. Literatürde üç yaşında bir çocuğun evin salonunda bulunan zakkumdan bir parça yaprak koparıp yediği ve hastaneye götürülmesine rağmen öldüğünü belirten bir kayıt bulunmaktadır. 

Sarmaşık 

Son yıllarda salonlarımızın duvarlarını süsleyen, çiçekçilerin arajman dedikleri birden fazla çiçeğin yer aldığı hediyelik çiçekler de bulunmaktadır. Sarmaşığın hemen her organında köpüren maddeler bulunur. Meyve ve bilhassa tohumlarının zehirli olduğundan şüphelenilmiştir. Tadı acı olan meyvelerin yenmesiyle boğazda hafif bir yanma hissi duyulur, 15-20 dakika sonra bu his kaybolur. Yenmesi halinde başka bir belirti tespit edilmemiştir. Bitkinin değişik organlarına devamlı temas edildiği takdirde, kontakt dermatit meydana geldiği şeklinde de bazı kayıtlar bulunmaktadır. 

Difenbahiya 

Ev ve işyerlerinde özel bir köşe ayırılan difenbahiya ithal çiçeklerin en zararlısıdır. Bitkide değişik köpük veren maddeler, alkaloitler (düşük miktarlarda bile zehirli olan maddeler), proteinleri parçalayan enzimler, parçalandıklarında siyanür grubu veren maddeler, okzalik asit ve kalsiyum okzalat billurları bulunmaktadır. Yaprakları kırıldığında beyaz renkli süt gibi bir sıvı (lateks) akar. Difenbahiyada bulunan kalsiyum okzalat billurları ve okzalik asit, zehirlenme tablosunun temel sebebi olarak görülmektedir. Kalsiyum okzalat billurları 250mm boyunda ince uzun kristal demetleri (bunlara rafit demetleri denmektedir) halinde özel şekilli hücrelerde bulunmaktadır. Özel hücrelerin üst ve alt çeperleri ampul şeklindedir. Yaprağın elle ovulması, koparılması, çiğnenmesi halinde, rafitler adeta yaydan fırlayan ok gibi, hücre dışına çıkarlar. Bu sırada, hücre içinde bol miktarda bulunan okzalik asit de hücreden rafitlerle beraber boşalır. Difenbahiya ile meydana gelen çok sayıda vaka bulunmaktadır. Bunlardan birkaçını görelim ve bitkinin zararını öğrenelim. 

Evde bulunan difenbahiyanın her nasılsa kırılan yaprağını koparmak isteyen bir kişinin gözüne lateks kaçar şiddetli kızarma meydana gelir, ardından göz kapanır. Kornea incelendiğinde, batmış rafitler görülür. Lateksin göze kaçması şeklinde başlayan yukarıdaki tablo, lateks fazla değilse üç-dört hafta içinde kendi kendine geriler. Tabii bu arada çekilen ağrı ve diğer rahatsızlıkları unutmamak gerekir. Difenbahiyanın çiğnenmesi ya da yenmesiyle görülen vakalarda şu tablo görülür: Ağız iç derisinde şişme, kızarma, yaralar meydana gelmesi, yanma ve şiddetli acı, yutma güçlüğü, ses kaybı, sindirim sisteminde ödem, mide iç derisinde tahribat. 

Hafif zehirlenmelerde tablo kendi kendine geri dönebilir. Fazla miktarda çiğnenmişse tedavi gereklidir. Bu bitki bilhassa çocuklar için çok zararlıdır. Ülkemizde de yaygın hale gelen bazı salon ve süs bitkilerinin zararlarını kısaca tanıtmaya çalıştım. Bu bitkiler çekici meyveleri, yaprakları ve diğer özellikleri açısından bilhassa çocuklar için tehlike oluşturmaktadır. 

Bu tip zehirlenmeleri önlemek için, evlerde bulunan bu grup bitkiler küçük çocukların ulaşamayacağı yerlere konmalı, bitkilerin yapraklarını silme-yıkama alışkanlığı olan aile fertleri uyarılmalıdır. Yaşı büyük çocuklara zararlı olabilecekleri, onların anlayacağı bir şekilde anlatılmalıdır. Bu bitkilerden zehirlenme vakalarında ne yapmak gerekir sorusunun cevabını da kısaca verelim: Vakit geçirmeden Sağlık Bakanlığı Zehir Danışma Merkezi'ni arayınız. Merkezdeki görevlilere gerekli bilgileri verdikten sonra onların tavsiyelerine göre hastaneye gidip gitmemeye karar verirsiniz. Hastaneye giderken bitki örneğini de götürmeyi unutmayınız. Sağlık Bakanlığı Zehir Danışma Merkezi: 0 800 314 79 00 (Prof. Dr. Ekrem Sezik - Gazi Üniversitesi, Eczacılık Fakültesi)
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KANSER HASTALARINA ÖZEL OTEL 

Bursa'da, kiralanan bir otelde kanser hastalarına ''Yıldızlı'' hizmet vererek Türkiye'de bir ilki gerçekleştiren Ali Osman Sönmez Onkoloji (AOS) Hastanesi, şimdi de Uludağ yolundaki bir oteli ülkenin ilk medikal onkoloji kliniği haline getirmeyi hedefliyor. AOS Onkoloji Hastanesi Başhekimi Dr. Sedat Demir, düzenlediği basın toplantısında, onkoloji dalında Türkiye'nin iki hastanesinden biri olarak çok geniş bir bölgeye hizmet verdiklerini, Hakkari ve Kars'tan bile hastaları olduğunu söyledi.

Hasta sayısındaki artış nedeniyle, hastanenin fiziki yapısının ihtiyacı karşılamakta yetersiz kaldığını, ameliyat ve ultrason için aylar sonrasına gün verildiğini belirten Demir, sorunun çözümü için kent merkezindeki bir oteli kiralama yoluna gittiklerini anlattı. Demir, Türkiye'de bir ilki gerçekleştirdiklerini ve kiralanan otelde radyoterapi ve kemoterapi hastalarına ''Yıldızlı'' hizmet vermeye başladıklarını ifade ederek, burada hastalara ''Sadece serum'' takılmadığını, farklı sosyal aktiviteler düzenlenerek moral motivasyonlarının da sağlandığını vurguladı.

Mülkiyeti İl Özel İdaresi'ne ait olan Uludağ yolundaki Teras Oteli de devraldıklarını ve burayı Türkiye'nin ilk medikal onkoloji kliniği haline getireceklerini belirten Demir, yaklaşık 500 milyar liralık harcama gerektiren kliniğin açılışını gelecek yıl Mayıs ayında yapmayı hedeflediklerini bildirdi. Demir, Teras Otel'de de hastalara son derece kaliteli sağlık hizmeti sunulacağını dile getirerek, kliniğin yapımında hastane bütçesine başvurmayı istemediklerini, maliyeti döner sermayenin yanı sıra bağışlarla karşılamayı düşündüklerini kaydetti.

SPOR KÖŞESİ

(Sağlam kafa, sağlam vücutta bulunur)
"Hak edilmemiş alkış, kalp para gibidir. Toplayana er geç zarar verir.” MONTAİGNE
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BEN EMİNİM!
2000-2001 sezonunda Galatasaray ile şampiyonluk için çekişirken, 30. haftaya averajla lider giren Sarı-Lacivertliler, Avni Aker’den eli boş ayrılmış ve o hafta zirveyi ezeli rakiplerine kaptırmıştı. O karşılaşmanın en çarpıcı yanı, tribünleri dolduran Trabzonsporlular’dan bazılarının içlerine giydikleri Galatasaray formaları ve “Şampiyon Cim Bom” tezahüratlarıydı. Bu, Türkiye’nin şampiyonları arasındaki rekabette ilk kez yaşanmaktaydı ve bir anlamda Trabzonlular’ın “Bizi neden 4. büyük olarak görmüyorlar?” sorusunun en güzel yanıtıydı. Öyle ya, kendini gerçekten büyük kabul eden, kendi şampiyonluklarıyla övünen bir kulübün taraftarı, bir diğer büyüğün şampiyonluğu için gırtlak patlatmamalıydı. Bu nedenle o tarihten sonra bir çok kişi Trabzonspor’dan bahsederken, ‘4. Büyük’ sıfatını hiç kullanmadı...
Pazar günü de İkitelli’de benzer bir olay yaşandı. Bu kez, Sarı-Kırmızılı tribünlerin dilinde “Şampiyon Trabzon” şarkısı vardı. Ergun Gürsoy ve Hakan Şükür gönüllerinin Bordo-Mavililer’den yana olduğunu açıklamış olsalar da, ‘En büyük’lük iddiasındaki Galatasaray taraftarlarının bu tutumu gerçekten şaşırtıcıydı...
Geçen sezonun 27. haftasında, Beşiktaş 61, Galatasaray 60, o dönem “Gönüllerin şampiyonu” olarak anılan Gençlerbirliği ise 59 puandaydı. O hafta, 44 puanlı, iddiasız, neredeyse her önüne gelene yenilen Fenerbahçe’nin Kadıköy’de Gençler’le maçı vardı. Herkes misafir takımın farklı galibiyetinden söz ederken, onbinlerin desteği altındaki Sarı-Lacivertliler sezonun en mücadeleci oyunuyla sahadan övgü ve 3-3’lük beraberlikle ayrıldı. Bu sonuç, ezeli rakipleri için sevindirici, zirve yarışındaki Gençler içinse beklenmedik bir hasardı...
Birileri hala farkına varamasa da, gerçek anlamda ‘büyük’ olmak ve hep öyle anılmak, asırlık bir serüvende “Ezeli rakip, ebedi dost” olarak ayakta kalmak kolay iş değil. Kimi yöneticisi, sembol futbolcusu ve hatta taraftarı işin ruhunu kavrayamamış olsa da, 100 yıllık Galatasaray, hatır şikesiyle ilgili ucuz dedikodulara asla konu edilmemelidir...
Ben, hafta sonu hem Denizli hem de Trabzon’da dişe diş ve spor ahlakına uygun karşılaşmaların oynanacağına eminim. Hakan Şükür’ün dilinden çıkanları ayağıyla telafi etmeye çalışırken, eli ayağına dolaşıp boş kaleye gol kaçırıp töhmet altında kalmaması ve olası bir puan kaybı sonrası, bu sezon 8 kez disiplin kuruluna verilen Trabzonspor taraftarının “Nasılsa bir şey olmuyor” rahatlığıyla sahaya girip, tatsız olaylara neden olmaması en büyük dileğim...
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BIRAKTI!

Koltuğu efsane başkan Seba'dan devraldı, 100. yılında şampiyonluğa ulaşan Beşiktaş'ın patronu olarak tarihe geçti. Böyle bitmemeliydi… 

Kartal’a ikinci şok 

Yılın derbisinde İnönü’de Fenerbahçe’ye 3-1 yenilip büyük şok yaşayan Siyah-Beyazlılar, dün de Başkan Serdar Bilgili’nin vedasıyla sarsıldı. Sabah saatlerinde kulüpte düzenlediği basın toplantısıyla kararını resmen açıklayan Bilgili, şunları söyledi: “Ben bugüne kadar onurumla haysiyetimle yaşadım. Beşiktaş Başkanlığı’nı iyiniyetle hizmet için yaptım. Devletle iş yapmadım. İhale kapmadım, devlet bankasından kredi kullanmadım. Açıkçası Beşiktaş Başkanlığı’nı kendi şahsi menfaatlerime kullanmadım. Hayatımın en iyi yıllarını verdim...” 

‘En üzücü olan...’ 

“Maçta şahsıma, aileme, haysiyetime, onuruma çok ağır hakaret edildi, küfredildi. En üzücü olan bu hakaretler, küfürler Beşiktaş’ın sahibi olan kongre üyelerinin ağırlıkta olduğu numaralı VIP ve localardan geldi. Onurlu insanlarız, bunu haketmedik. Beşiktaş’ın evi İnönü Stadı’dır. Biz, bize küfreden bu adamlara hizmet için buraya geldik. Bulunduğum koltuk, başkanlık koltuğu. Beşiktaş Başkanlık koltuğuna hakaret ettirmem. Onuruma, arkadaşlarıma, şerefime, haysiyetime, aileme yapılan hakaretlerden dolayı olağanüstü kongre kararı aldık...” 

‘Küfür edenler aday çıkarır’ 

“Bana küfür edenler aday çıkaracaktır, eminim. Şu anda yeni yönetim hazırlıklarının yapıldığını biliyorum. Hayırlı olsun. Bu küfürlerin ardından devam etsem sokakta yürüyemezdim. Ancak şimdi başım dik, alnım ak, gururla yürüyeceğim. Geri dönüşüm söz konusu olamaz.” Bilgili’nin vedasından sonra koltuğa en yakın isimlerin başında Yıldırım Demirören gösteriliyor. Demirören’in Fikret Orman ve Levent Erdoğan ile birlikte hareket etmesi bekleniyor. Nevzat Demir, Zafer Yıldırım, Hasan Gocay’ın adları da şimdiden kulislerde dolaşmaya başladı.
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TEK HEDEF: ŞAMPİYONLUK

11 maçta aldığı 10 galibiyet, 1 beraberlikle ligin zirvesini alt-üst eden Trabzon, Beşiktaş'tan sonra Fener'in de korkulu rüyası haline geldi. 

Gözleri derbide 
Ziya Doğan’ın göreve gelmesinden sonra sessiz sedasız ama emin adımlarla zirveye yürümeye başlayan Bordo-Mavililer, bitime 4 hafta kala Beşiktaş’ın 3 puan önünde ligde 2. sırada yer alıyor. Lider Fenerbahçe ile arasında sadece 2 puan bulunan Trabzon’da şimdi tüm hesaplar zirveyi ele geçirmek üzerine yapılıyor, pazar günü İnönü’de oynanacak Beşiktaş-Fenerbahçe derbisinin sonucu Karadeniz’de heyecanla bekleniyor. 
Doğan zirvede 
Trabzonspor’un başında henüz 11 kez sahaya çıkmasına rağmen elde ettiği 10 galibiyetle 1990’lı yıllardan sonra görev yapan teknik adamların hepsini geride bırakıp, en yüksek galibiyet yüzdesini yakalayan Ziya Doğan da gelecek için yine umutlu konuşuyor. İzin günlerini bile yurtdışında futbolcu izleyerek geçiren Doğan, Beşiktaş ve Fenerbahçe’nin puan kayıpları nedeniyle çok önemli bir avantaj yakaladıklarını ifade etti. 
‘3 de olur 1 de’ 
Başarılı hoca şunları söyledi: “Biz önce bütün maçlarımızı kazanıp, rakiplerin durumuna bakacağız. Göreve geldiğimde ‘Gidebileceğimiz yere kadar gideceğiz. Şampiyonlar Ligi neden olmasın’ demiştim. O günkü sözlerim gerçekçiydi. Şimdi de ‘Neden şampiyon olmayalım’ diyorum. Bu da gerçekçi bir yaklaşım. 6. da olabilirdik, 2. de. Şimdi ise 3. de olabiliriz birinci de. Futbolda herşey var. Bekleyip, sonucu hep beraber göreceğiz...” 
Baskı korkusu 
“Taraftarın aşırı şampiyonluk havasına girerek futbolcuları baskı altına almasını istemiyorum. Ayaklarımız yere basmalı. Avusturya’da maç izlerken Fener’in golünden sonra Trabzonspor ile Fenerbahçeliler arasında bir gerginlik oldu. Maçın sonucunu beklemeden yüksek tansiyon nedeniyle oradan ayrıldım. Bunları kabul edemiyorum. Futbol sadece bir oyun. Bir tane şampiyon olacak. Üç takım küme düşecek. Bu değişmeyecek...” 
Sağduyuya davet 
“Olayları abartmanın anlamı yok. Herkesi sağduyuya davet ediyorum. Futbolcularım arasında Şampiyonlar Ligi’nde ve Türkiye’de şampiyonluk için oynayan hiç kimse yok. O yüzden baskı altına girmeleri hiç iyi olmaz. Maç maç oynamaya devam edeceğiz. Biz buraya bu şekilde geldik. Avni Aker’de karşılaşacağımız Diyarbakırspor çok iyi bir ekip. Herkes şunu bilsin, kolay maç olmayacak.”

KONUK YAZARLAR

(Çok seslilik=Demokrasi)
“İnsan konuşacağı şeyden kırk kat fazlasını bilmiyorsa, konuşmamalıdır.” Dale CARNEGİE
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BAKIŞ AÇISININ ÜRETKENLİĞE ETKİSİ

Bugün gerek üretim sektöründe, gerekse hizmet sektöründe bir takım çözümlenmesi gereken problemlerimiz vardır. Bu problemlerin hem kaynağı, hem de çözüm odağı yine bizlerizdir. Sahip olduğumuz problemlere bakış açımız ve yorumlayışımız, problemlerin çözümünde en önemli etkenlerden biridir.

Bir problemi ve çözüm yollarını tartışmak, uygun çözüm önerilerini kabul etmek, nihai çözüm için en uygununu bulmada önemli avantajlar sağlayacaktır. Ancak; pratikte bu böyle olmamaktadır. Herkes kendi düşüncelerinin en doğru çözüm olduğunu kabul etmekte, başka düşüncelerin de sorunların çözümüne yardımcı olabileceğine ihtimal vermemektedir. Bu durum da, uygar bir tartışma ortamının olmasına en önemli engeli teşkil etmekte, uzlaşma zeminini ortadan kaldırmaktadır. 

Sahip  olduğumuz sorunlara önerilen farklı düşünce ve çözüm önerilerine yaklaşımımızın kuşkulu olması, art niyetli olduğu yargısı da kurum kuruluş ve kişiler arasında uzlaşma ve iletişim kurmada olumsuzluk yaratan bir başka faktördür. Üreticiye, kaliteli ve ekonomik üretim değerlerini aktaran ve bu değerlere göre üretimden tüketime bir üretim felsefesinin hakim kılınmasında, üreticiyi denetleyen, dipline eden  Kooperatifler ve birlikler, bu misyonlarında oldukça etkin bir rol üstlenmelidirler. Sadece, üyeleri lehine talepkâr bir bakış açısı ile sorunlara uzun vadeli ve kalıcı bir çözümün bulunması mümkün olmayacaktır. Bu birliklerin ana görevlerinden biri de, üyelerini denetlemek ve disipline etmektir.  Buradaki pozitif bakış açımız, birliklerin kaliteli ve ekonomik üretimi gerçekleştirmek için bir araç olduğu, amacın üretimde kaliteyi ve ekonomiyi hakim kılmak olduğu olmalıdır. 

Gerek bireysel gerekse bir birlik içinde olalım, pratikte, sorunlara çözüm arayışımız sistematik ve etkili çözüm bulmak yönünde olmamaktadır. Tam tersine mevcut ve muhtemel problemlerimize kısa, kestirme ve palyatif çözümler tercih edilmeye çalışılmaktadır. Bu da, bizim, gerek birey olarak gerek tüzel kişilik olarak problemlerdeki sorumluluk payımızı ret etmemize neden olmaktadır.  Bu  bakış açımız, bizi hep kolaycılığa alıştırmış. Sahip olduğumuz sorunların çözümünü başkasından beklemeye, ya da sadece kendi düşüncelerimize göre günü idare edecek şekilde kısa vadeli çözmeye itmiştir. Doğru bulmadığımız bu bakış açısı ve sorunların çözümüne yönelik değerlendirme felsefemizin değişmesi gerekmektedir.

Sonuç olarak diyebiliriz ki; karşılaşılan ya da karşılaşılması muhtemel problemler karşısında kendimize ait düşünce ve çözüm önerileri dışında da öneri ve düşünce kalıpları olabilecektir. Başkalarına ait olan düşünce ve çözüm önerisinin de kabul görmesi, ortak amacı çekici yapacak grup veya sektör üyelerince benimsenmesini sağlayacaktır. Bu paylaşım bir sinerji yaratacaktır. Sorunlara sistematik çözüm arayışı uzun vadeli ve kalıcı çözüme ulaşmayı sağlayacaktır. Kaynakların rasyonel kullanılması mümkün olacaktır. Kendini idare eden, kendine yeterli olan özel ve tüzel kişilerin talepkâr tavırlarının yerini, kuralların uygulanmasında daha çok titizliğin gösterilmesi talebi alacaktır. (Veli ÇELİK – Muğla Tarım İl Müdür Yrd.)
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YENİ BURS-KREDİ YASASI ÜNİVERSİTE ÖĞRENCİLERİNİ SİYASETE ÂLET EDECEK…
Yüksek öğretim öğrencilerine burs ve kredi verilmesine ilişkin kanun geçtiğimiz günlerde yayınlanarak yürürlüğe girdi. Bu kanunla; üniversite öğrencilerine kredi, burs ve nakdî yardımların nasıl verileceği, ne kadar verileceği tek elde YURT-KUR’da toplanıyor. Kanun  sadece belediyeleri bu kanunun dışında tutuyor. 

Kanundan önce üniversite öğrencilerine; değişik kamu kuruluşları, özel ve devlet bankaları, dernekler, üniversiteler, eğitimle ilgili sivil toplum kuruluşları, mezunların kurduğu dernekler, vakıflar, il özel idareleri, meslek kuruluşları, sendikalar, özel branşlarda öğrenci yetiştirmek isteyen kuruluşlar, yardımsever yurttaşlar veya özel amaçlı vasiyet kuruluşları burs, kredi ve nakdî yardımları verebiliyordu.

Kanunla birlikte tüm bu kuruluşlar verecekleri burs ve kredileri YURT-KUR’a bildirecekler ve paraları YURT-KUR  hesabına yatıracaklar. YURT-KUR maktu ve tek tip (bu yıl için 90 milyon) krediyi/bursu  üniversite öğrencilerine verecek. Oysa böyle bir organizasyon için YURT-KUR’un altyapısı yeterli değildir. Kanunla; burslara, kredilere, nakdî yardımlara ve teşviklere TEK TİP ELBİSE GİYDİRİLİYOR.

Çeşitli kuruluşlarda sadece burs ve krediler için kurulmuş her biri ayrı personel ve organizasyon yapısına sahip kuruluşlar var. Bunlar, bu kanunla tamamen işlevsiz hâle getiriliyor. Türk yüksek öğretiminde var olan FARKLI NİTELİK VE MİKTARLARDAKİ BURSLAR YOK OLUYOR. Burs curcunasına son vermek adına YENİ YANLIŞLARA yol açılıyor.

BURS VEREN KURULUŞLAR OLUMSUZ ETKİLENECEK

Burs veren kuruluşlar, dernekler, sendikalar, sivil toplum kuruluşları bu yasa ile birlikte olumsuz etkilenebilecek ve burs alabilecek öğrenci sayısı azalacaktır. Bunun faturası da öğrenciye çıkacaktır. Burs veren hayırsever kurum ve kuruluşlar, YURT-KUR  tarafından, sistemin işleyişi konusunda yeterli şekilde ve acilen bilgilendirilmez, talepleri kolaylıkla karşılanamaz ise ya gücenecekler ya da kanun karşısında suçlu duruma düşecekler ve burs vermekten cayacaklardır. Bu da öğrencilerin kaybına yol açacaktır.

KANUN ÇIKARILMADAN ÖNCE ÜNİVERSİTELERE DANIŞILMAMIŞTIR. 

Bu kanuna göre, üniversiteler de dahil tüm kamu kurum ve kuruluşları ile kamunun az da olsa destek verdiği kuruluşlar üniversite öğrencilerine burs veremeyeceklerdir. Dolayısıyla tüm üniversitelerde oluşmuş olan bu kaynak da kurutulmuş olacaktır.

KANUNLA ÜNİVERSİTE ÖĞRENCİLERİNİN ÜZERİNDEN SİYASETİN YOLU AÇILMIŞTIR.

Tüm kamu kurum ve kuruluşları  içerisinde burs verme muafiyeti bu kanunla sadece  BELEDİYELERE tanınmıştır. Bu, gelecekte farklı yorumlara yol açacak ve bu yasa ile öğrenciler siyasetin kucağına itilecektir. Sonuçta da belediyeler kendilerine  arka bahçe yaratacaklardır. Yasa, üniversitelerin kendi öğrencilerine, mezunlarından ve diğer kişi ve kuruluşlardan gelen bağışların yanı sıra öğretim üyelerinden ve araştırma bağışlarından oluşan olanakları öğrencilerine burs olarak verebilmeyi yasaklarken, belediyelere hiçbir kısıtlama koymaksızın burs ve kredi verebilme olanağını tanımaktadır. Bu, ÜNİVERSİTE ÖĞRENCİLERİNİ SİYASETE ALET ETMEKTEN BAŞKA BİR ŞEY DEĞİLDİR. Sivil toplum kuruluşlarının, yüksek öğretim öğrencilerinin maddî sorunlarını çözmede yaşamsal önemi vardır. O nedenle bunların DIŞLANMALARI yanlıştır.

SONUÇ OLARAK

Kanun çıkarılmadan üniversitelere danışılmaması, kamuda taraflar arasında hiç tartışılmaması, sadece BELEDİYELERE özgürce burs verme imtiyazının tanınması gelecekte telafisi mümkün olmayacak sorunları artıracak ve üniversite öğrencileri üzerinden siyaset yapmanın yolu açılmış olacaktır. (Prof. Dr. Necdet TEKİN)
(3)* * *

KUZEY IRAK'TA SON DURUM 

Olaylar üst üste geliyor. Türkiye'yi 'sıkıştıran' mengeneye her geçen gün, birkaç tur daha atılıyor. Hükümetin, ABD ve AB'ye karşı 'Ben Sana Mecburum' politikası sürdüğü sürece de, bu sıkıştırmanın gevşemeyeceği, aksine artarak devam edeceğine emin olun. Bu yazımızda, Kuzey Irak'ta gelinen noktalara değinmek istiyoruz. Bu konuda iki önemli gelişme var. Biri, kabul edilen yeni 'Geçici Anayasa', diğeri, PKK'nın son durumu ve ABD'nin bu konudaki tutumu.

Irak'ın geçici Anayasası, Türkiye'nin Irak politikasının iflası niteliğinde. Irak'ın bölünmesine ve kuzeyde bir 'Bağımsız Kürt Devleti' kurulmasına zemin hazırlıyor. Bu Anayasa, Türkiye açısından o kadar olumsuz ki, Saddam dönemindeki Anayasada bile 'asli unsur' olarak kabul edilen Türkmenler'i, 'azınlık' seviyesine indiriyor. Irak'taki 3 milyon Türkmeni, bölgedeki 15 bin Ermeni azınlıkla aynı haklara layık görüyor. Buna karşın Kürtler'e, 'Federasyon' anlayışının çok üzerinde haklar tanıyor. Nüfusun %15'ini teşkil eden Kürtler'e Irak'ın 18 vilayetinin 6'sının tüm yönetim ve - vergi toplamak dahil- hükümranlık haklarını veriyor. Ayrıca, Kürt silahlı güçlerine yasallık kazandırıyor. Bu duruma karşı çıkan Türkiye Cumhuriyeti'ne ABD Dışişleri Bakanı'nın verdiği teminat ise çok 'komik'. 'Bu geçici Anayasadır, gerçeğinde düzeltiriz'. Bu 'laf 'a, kargalar bile güler. Sen, geçicisine geçiremediğin sözü, verilmiş hakları geri alarak, gerçeğinde nasıl geçirebilirsin? Bu noktada, Amerikalının Türkiye için söylediği meşhur sözü hatırlamamak mümkün mü? 'Oltadaki Balığa Yem Vermeye Gerek Yoktur.'

PKK konusuna gelince; ABD, PKK'ya karşı, askeri operasyon da dahil, harekete geçeceğine 'söz vermişti'. Önce, onun talebiyle çıkarılan, 'Topluma Kazandırma Yasası'nı bahane ederek işi savsakladı. Fiyaskoyla sonuçlanacağı daha baştan belli bu süreç, 6 Şubat'ta sona erdi. Şimdi, 'Çalışmayı sürdürüyoruz. Ancak söz veremiyoruz. Bu konuda 'takvim' de yok' diyorlar. 'Tut kelin perçeminden'. Aslında olan şu: ABD, PKK ile Irak'a geldiğinden beri irtibat halinde. Toplantılarının fotoğrafları bile yayımlandı. Ama, görüşmelerin konusu 'silah bırakmak' değil. Tam aksine, onlara, Kürt peşmergelerin bir parçası olarak 'yasallık kazandırmak'. Bu durumdan doğacak sonuç ise şu: PKK, şimdiye kadar, Türk sınırına 100 Km. mesafedeki Kandil Dağı'nda idi, bu durumda, Türk sınırının hemen dibine, üstelik eskisinden çok daha iyi şartlarda, konuşlanmış olacak. Ve, Talabani ve Barzani'nin elinde, Türkiye'ye karşı en etkili bir silah olarak kullanılacak. Yani, 'sil, baştan'. Bir 10 bin 'şehit' daha vermeye hazır mıyız?

Geçtiğimiz salı akşamı, NTV'de Sn. Gül'le yapılan söyleşiyi 'yüreğim ezilerek' izledim. Sn. Gül'ün yüzünde ve sözlerinde bir duygunun görüntüsü, çok açıktı; 'aldatılmış olmanın ezikliği ve -faydasız - tepkisi.' Maalesef, 'Ben Sana Mecburum' politikası sürdükçe, daha pek çok 'darbeye' hazır olmalıyız. (Kemal YAVUZ)
(4)* * *

MAVİ AKIM - NE YAPILMALI?

“Olan olmuş; anlaşma bir gece yarısı operasyonu ile TBMM'nden geçirilmiştir. Hat da döşendiğine ve sökülemeyeceğine göre, ne yapılabilir? Bir şey yapılamayacağına göre de, eleştirmenin de bir anlamı yoktur." Bu görüş, yakın çevremizde, ciddi yaygınlıkta dile getirilen bir görüştür. TBMM'nden geçerek uluslararası anlaşma niteliği kazanan bu anlaşmayı iptal etmenin imkansız değilse de çok zor olduğu, açıkça görülmektedir. Bu durumda, yapılması gerekenler şöyle sıralanabilir:

a.. Mavi Akım'ın devre dışı bırakılamayacağı varsayılsa bile, ülkemizin doğal gaza bağımlı hale getirilen elektrik üretim sektörü, kademeli olarak, ancak en acil biçimde bu konumdan çıkartılmalıdır. Enerjide kaynaklar ve kaynakların temin edildiği ülkeler açısından "çeşitlilik" mutlaka sağlanmalıdır.

b.. Tüm eleştirilere ve teknik, ekonomik ve stratejik yönlerden çok açık sakıncalarına karşın bu projeyi gerçekleştirmek için adeta inatla çabalayan ve bu süreçte usulsüzlük yapanların mutlaka hesap vermeleri sağlanmalıdır. 

c.. Doğal gaza dayalı santralleri, bu yanlış politika "sayesinde" kurarak, Avrupa'da ya da ABD'deki fiyatların çok üzerinde elektrik fiyatı ile tüketiciye intikal ettiren kesimlere de, bu bedelin ödenmemesinin yasal yolları mutlaka bulunmalıdır. 

d.. Hazine Müsteşarlığı ile EPDK'nun, santrallerin bedellerinin ödenerek geri alınması (buy-out) seçeneği başta olmak üzere, çeşitli seçenekler ve bunların maliyetleri üzerinde çalışmalar yaptığı bilinmektedir. Bu seçenek, 20 yıl süre ile pahalı elektriği satın almaya göre, "ehven-i şer " olarak sınıflandırılsa da, gene de maliyet, son tahlilde devlete ve dolayısı ile halkımıza çıkmaktadır. Bunun da ötesinde, doğal gaz santralleri, gerek literatürde ve gerekse doğal gaz lobisinin savunulduğu yazılarda diğer santrallere göre ilk yatırım maliyeti açısından daha ucuz seçenekler olarak öne çıkıyorsa da, Yap-İşlet-Devret ve Yap-İşlet (doğal gaz) santrallerinin yansıyan ilk yatırım maliyetlerinin dünya ortalamasının çok üzerinde olduğu görülmektedir. Bir diğer anlatımla, her nedense, kilovatsaat maliyetleri itibari ile, bizdeki doğal gaz santrallerinin, özel sektör tarafından, dünya ortalamasının çok üzerinde bedellere mal edildiği anlaşılmaktadır. Bunun maliyeti de, gene kamunun sırtına yüklenmektedir. Görüldüğü kadarı ile hükümet, bu santralleri satın alma yolunu tercih edecektir. Burada oluşan fahiş maliyetin faturasının, buna neden olanlara yüklenmesi (rücu) mutlaka sağlanmalıdır. Bunun için de, TBMM Soruşturma Komisyonları'na büyük görev düşmektedir. Öte yandan, başta medya olmak üzere, sivil toplum örgütlerinin de, bu "soruşturma sürecini yakından denetleyip, katkı koymaları gerekmektedir. Ancak, bir toplumdaki çürümenin, yalnızca politikacı ve bürokrat kesimi ile sınırlı olamayacağı ve sözü edilen kesimlerin yanısıra, adalet sisteminin de bu kokuşma sürecinden olumsuz etkilendiği bilinmektedir. Gene de, bunları bilerek, umutsuz olmamak ve bu konularda kafa yoran, ulusal bilincini ve ülke insanına karşı sorumluluğunu hala unutmamış bireylerin, çabalarını birleştirmeleri ile, sorunların üstesinden gelinebilir. 

e.. Avrupa Birliği'nin, gaz pazarını liberalize etme sürecinde, Rusya ile mevcut gaz anlaşmalarını gözden geçirdiği bilinmektedir. Bu gözden geçirmelerde, "al ya da öde" maddeleri ile, Rusya'dan alınan gazın üçüncü taraflara satılabilme pazarlıklarının da yapıldığı görülmektedir. AB, Enerji ve Taşıma Komiseri Loyola de Palacio, "bu şartların anlaşmalardaki mevcut biçimi ile kabul edilmesinin liberalizasyonu engellediğini, zira bunun pazarı bir elleriyle açarken, diğer elleriyle kapatmak anlamına geldiğini" ifade etmektedir. Palacio şöyle devam etmektedir: "Oysa hedefimiz, her Avrupalı şirket için istediği hedef (tüketici) bölge ya da ülkeyi seçme serbestliği tanımaktır". Zira, ancak böylesi bir rekabetçi ortamda fiyatların düşme olasılığı olacaktır. Doğal gaz piyasasının liberalleşmesi sayesinde fiyatların ucuzlayacağını savlayan bir politika anlayışının, 20-30 yıl süreyle Rusya'ya belli bir formüle göre oluşan fiyatla bağlanmış bir sistemde mümkün olamayacağı da açıktır. Türkiye'nin de, benzer argümanlarla pazarlık masasına oturmasında yarar vardır. Ayrıca, doğal gaz anlaşmalarında fiyatların, belli zaman aralıkları ile taraflar arasında yeniden belirlenmesi de, uluslararası piyasada uygulanmakta olan bir yöntemdir. 

f.. Türkiye, Rusya'dan halen Ukrayna-Moldova-Romanya-Bulgaristan üzerinden gelen boru hattı ile almakta olduğu gazı, iki ayrı fiyattan almaktadır.  Bunlardan birisi doğrudan Gazexport'tan, diğeri ise Turusgaz adlı şirketten yapılan alımlardır. Oysa bilindiği gibi gazın kaynağı da, taşındığı hat da aynıdır. Türkiye'nin Turusgaz'a ödediği birim miktarın, bin metre küpte 12 dolar fazla olduğu, bundan önceki Enerji Bakanlığı yetkililerince defalarca açıklanmıştı. Bu "fazla ödeme"nin önce 8 dolara, daha sonra da 4 dolara düşürüldüğü de gene resmi açıklamalar arasındadır. Ancak gene de, hem doğrudan Gazexport'tan alınan gazın fiyatı uluslararası piyasa fiyatlarına göre yüksektir, hem de Turusgaz'a yapılan ek ödemenin sürdüğü anlaşılmaktadır. Anlaşmalar elimizde olmamakla birlikte, sağlam kaynakların iddialarına göre, Turusgaz ile imzalanan anlaşmada "al ya da öde" hükmü  yoktur. Bu doğru ise, Türkiye'nin bu "avantaji" kullanarak, Mavi Akım ile gelecek gazın fiyatını uluslararası fiyatların altına çekme (bugüne kadar yapılan yüksek ödeme dikkate alınarak) pazarlıklarında etkili olması mümkün olabilir. 

g.. Rus Gazprom'un Fiyatlandırma Bölümü Başkanı Yelena Karpel'in, Rus gazının kendi sınırlarındaki maliyetinin (2000 yılı için) yaklaşık 6-7 dolar/1000 metre küp olduğuna dair açıklaması, Moscow Times dahil, birçok yayında ve internette (2001 yılında) yer almıştır. Buna karşın, Türkiye sınırında, örneğin 2001 yılında bize ortalama satış fiyatları, 133 dolar/1000 metre küptür. Gerçi maliyet ve satış fiyatı kavramları farklı olgulardır ve Rusya'dan Türkiye'ye nakil bedeli de dikkate alınmalıdır. Ancak, Gazprom Başkan Yardımcısı Kamarov'un Temmuz 2003'teki açıklamaları dikkate alındığında, bu taşıma maliyetinin, gaz maliyetinin 5 katı (yüzde beşyüz) olduğu anlaşılmaktadır. Rus gazının kendi sınırındaki maliyeti olarak gene kendi yetkilileri olan Yelana Karpel'in verdiği fiyat olan 7 dolar alınsa ve buna beş katı taşıma maliyeti (35 dolar/1000 metre küp) eklense, Türkiye sınırındaki maliyet 42 dolar/1000 metre küp civarına gelmektedir. 42 dolar ile 133 dolar arasında, gerçekten çok fahiş bir fark vardır. Rus tarafı, bu anlaşmayı ve fiyat formüllerini kabul eden zamanın iktidarlarını kastederek "alan razı, satan razı" diyebilirler, ancak, uluslararası tahkimde bu fahiş fark, belgeleri ile ortaya konularak, Türkiye lehine bir açılım sağlanabilir. 

h.. Uluslararası tahkimde en güçlü açılımlardan birisi de, anlaşma sürecinde, usulsüzlük ve/veya yolsuzluk yapıldığının ortaya konulabilmesidir. TBMM Araştırma Komisyonu'na ve bugüne kadar savcılıklara ulaşan evraklar arasında, bu konuda Türkiye'nin elini güçlendireceğine inandığımız belgeler vardır. Bunlardan birisi, Öztaş-Haznedaroğlu-Stroytransgaz Konsorsiyumu'na işin ihalesiz verilmesi ve bunun ardından da 52 milyon dolar avansın veriliş biçimidir. Bir diğeri, son günlerde tartışılan, fiyatlandırma formülünün evrakta tahrifat ile değiştirilmesidir. Bu konuya yönelik son iddia, Dünden Bugüne Tercüman Gazetesi’nde, sür manşet olarak sayın Nazlı Ilıcak tarafından dile getirilmiştir. Bu iddianın, sağlam temellere dayandığı konusunda değerlendirmeler vardır. Anlaşıldığı kadarı ile, görevden alınan BOTAŞ üst yöneticilerden biri, kendinden öncekini yıpratabilmek amacı ile bu belgeleri sızdırmaktadır. Ülkemizde çok yaygın olarak görülen bu durum sayesinde, kamuoyu da belki hiçbir zaman açığa çıkamayacak bilgilere ulaşmış olmaktadır. Bunlar ve benzeri usul dışı uygulamalar ortaya konularak, tahkimde (ya da tahkime gitmeden Rus tarafı ile anlaşmak suretiyle), ülkemiz lehine çözümlemeler yapılabilir. 

i.. Türkiye, anlaşmada kendisine tanınmayan bir hak olan, aldığı gazın bir kısmını ya da tamamını üçüncü bir ülkeye satabilme hakkını (re-export) talep etmelidir. Bu hakkın alınması, Türkiye'nin üzerinde fazla gaz alımı nedeniyle oluşan "tüketmese de ödeme riski"ni azaltacaktır. 

j.. Al ya da öde anlaşmasındaki zorunlu alım miktarı olabildiğince azaltılmalı, alım miktarları zamana yayılmaya çalışılmalıdır. 

k.. Mavi Akım projesi, Türkiye için teknik ve ekonomik yönlerden olduğu kadar, stratejik açıdan da çok ciddi sakıncaları olan bir uygulama olmuştur. Bu olumsuzluklar, etik boyutunda yapılan tahribatla bütünleşerek, ulusal çıkarlarımıza olduğu kadar, kamu yararına da büyük zarar vermiştir. (Necdet PAMİR)

(5)* * *

BU DERSLER ÇOK ÖNEMLİ

İspanya'da son birkaç aydır ve son birkaç gündür olanları arka arkaya koyduğumuz zaman çok ciddi ve önemli derslerle karşılaşıyoruz.
Birinci ders: Başbakan Aznar henüz 50 yaşındadır. Ama iki dönem başbakanlık yaptığı için, bu seçimde partisi favori olmasına rağmen başbakan olmayacağını aylar önce açıklamıştır.. 
İkinci ders: Halk Partisi'nin Aznar'ın yerine başbakan adayı olan Rajoy, 49 yaşındadır. 
Üçüncü ders: İspanya'da diktatörlükten demokrasiye geçişin en önemli mimarı olan Sosyalist İşçi Partisi iki kez Halk Partisi karşısında ağır seçim yenilgileri aldıktan sonra bütün yönetimi değiştirmiştir. Partinin Genel Sekreterliğine seçilen ve önceki günkü seçimin galibi Zapatero partinin başına geçtiğinde 39 yaşındadır. 43 yaşında da başbakan olmaktadır. 
Dördüncü ders: Seçime bir hafta kala favori, bütün kamuoyu araştırmalarında Halk Partisi'dir ve Rajoy'un başbakan olmasına kesin gözle bakılmaktadır. Ancak seçime dört gün kala Madrid'teki terörist saldırılar gerçekleşti. Saldırıları kınamak için sokağa çıkanların sayısı 8 milyonu aştı. Ayrılıkçı Bask örgütü ETA suçlanmasına rağmen Bask bölgesinin en büyük şehri olan San Sebastian'da da beş bin kişi sokağa çıktı ve terörü protesto etti. Kimse korkmadı. Saldırı duyulur duyulmaz, hastanelere gönüllü olarak başvuran insan sayısı bine yaklaştı. Bunların bazıları psikolog idi ve ailelere yardımcı olmak için gelmişlerdi. Bazıları cerrahtı, bazıları hemşireydi, bazıları da "yapabileceğim bir şey var mı" diye gelen vatandaşlardı. 
Beşinci ders: Başbakan Aznar, ETA'nın saldırıdan sorumlu olduğuna ilişkin kanıtların az olmasına ve örgüt de olayda sorumluluğu olduğunu reddetmesine rağmen El Kaide'nin değil ETA'nın suçlanması için fazla çaba gösterdi. El Kaide'nin İspanya'nın başkentinde iki yüz kişiyi öldürmesinin kendi politikalarını zayıflatacağı düşünüldü. El Kaide bağlantılarına ilişkin kanıtlar sürekli olarak ortaya çıkarken Aznar ve bakanları yalan söylemeyi tercih ettiler. 
Altıncı ders: İspanyol seçmeni kendisine yalan söylenmesinden hoşlanmadı, böyle önemli bir olayda güvenini sarsan Halk Partisi'nin cezalandırdı. Son gün seçmenin yaklaşık yüzde 7-8'i taraf değiştirdi ve İspanyol Sosyalist İşçi Partisi'ni iktidara getirdi.
Derslerle ilgili olarak sadece İspanya'da olanları sıraladık. Herkes her bölümün altına istediği kıssadan hisseyi koyabilir: 

Sol iyi çalıştığı, iyi hazırlandığı zaman en güçlü merkez sağ hükümetin karşısında bile alternatif olabilir…

Halk kendisini yanıltanı fena halde cezalandırır…

Teröre karşı birlikte tepkisini gösteren halk her türlü terörü püskürtmek için en büyük güçtür..

Gençlerin siyasete girmelerinde en üst düzey sorumluluk almalarında hiçbir sakınca yoktur, hatta çok hayır vardır…

Derslerin birkaçı bunlar. İsteyen istediğini ekleyebilir. (Okay GÖNENSİN)
(6)* * *

BİR ASIRLIK PROJE; BOP

ABD’nin Büyük Ortadoğu Projesi (BOP); şapkadan tavşan çıkmış misâli sanki bugünün konusuymuş gibi sunuluyor. Bu proje hayata geçirilmek isteneli 3-5 ay olmuş gibi 70 milyon büyük bir şaşkınlıkla tartışıyor. Bana ise bu tartışmaları şaşkınlıkla izlemek kalıyor. BOP 1921’den beri devrede olan bir plân idi. Aktörleri hep aynı kaldı. Bir tarafta İngiltere ve ABD diğer tarafta ise malûm zevat vardı. Ortada ise top olarak döndürülen, su ve petroldü. Halife Abdülmecid’in oğlu Ömer Faruk, Abdülhamit’in iki oğlu Burhaneddin ve Mehmet Abid, torunu Abdülkerim ve Abdülaziz’in oğlu Seyfeddin efendinin çocuğu Mahmut Şevket Efendiler, geleceğe yönelik yatırımlar için doğrudan taht teklif edilenlerdi. Hasta adam kabul edilen Osmanlı İmparatorluğu’nda Arnavutluk 29 Temmuz 1913’de bağımsızlığını ilân edilince taht Burhanettin Efendi’ye teklif edilir. Ama şehzade reddeder. 

Bu sefer 1921 yılında Irak krallık tahtı kendisine teklif edilir. O günlerde İngiltere ve ABD bugünkü gibi dans etmediğinden İngiltere kabul etmez ve engeller. Arnavutlukta 1928 yılına kadar devam eden karışıklıklarda taht bu sefer iki defa Abid ve Ömer Faruk Efendilere teklif edilir. Ankara’nın engellemeleri sonucu tahta sahip olamazlar. Ama kral Zogo’nun kız kardeşi Seniye Hanım ile Abid Efendi’nin evlenmesi engellenemedi. Bu arada İngilizlerin teşviki ile Şeyh Sait isyanı çıkmış, Abdülhamit’in Şam’da yaşayan büyük oğlu Selim Efendi adına isyancılar hutbe okutarak, kendisini Irak, Suriye, Güneydoğu ve Doğu Anadolu bölgesi üzerine hutbeleri ile hükümran ilân etmişlerdi. Fransızların kontrolü altında olan Şam’a baskı yapılarak Selim Efendi Lübnan’a yerleşti. 

ABD boş durmadı, İngiliz kontrolünde ki Mısır tahtı için şehzadeleri kullanarak onların Mısır’da hak aramalarını sağlamaya çalıştı. Mısır’a giriş yasağı gelince, Osmanoğulları bireylerinin damat veya gelin olarak Mısır hanedanının bireyleri olmalarını sağladı. İngiltere hemen karşı atağa geçti. Tam bağımsız olarak görünen aslında tüm kökleriyle İngilizlere bağlı olan Haydarabad Nizamı gibi ailelere Osmanlı ailesinden gelinler gitmeye başladı. Ankara tüm bu hareketlerden rahatsız, diken üstünde gelişmeleri izliyor, engelleyebildiğini engelliyordu. Bu arada 1930’ların başında Abdülhamit’in torunu Abdülkerim Efendi Japonya tarafından Tokyo’ya davet edildi. Kendisine Çin’in parçalanması sonrası kurulacak olan Türkistan İmparatorluğu teklif edilir, kabul eder. Arkasına ABD’yi de alarak başlattığı Doğu Türkistan’daki silâhlı mücadeleden Çin ordusuna yenilmiş olarak çıkar ve ABD’ye kaçar. 

Bugünkü İsrail Devleti’nin ilk kuruluşu ise Abdülaziz’in torunu Mahmut Şevket Efendi’ye teklif edilir. 1948 yılında İngiliz birlikleri Filistin’den çekilirken arkalarında üçte biri Musevi üçte ikisi Arap olan bir topluluk bırakacaklardır. Araplar; El Lecnetul-Ulya El Arabiyyel-Fılistiniyye adında bir komisyon kurarlar. Yahudilerin kurduğu cemiyetin adı ise Hagana’dır. Hagana cemiyeti şehzadeden randevu ister. Şehzade o sırada Kahire’de bulunmaktadır ve bu talebi hemen İngiltere’nin Kahire başkonsolosuna bildirir. İngiltere aslında Mısır hanedanından birini istemektedir. Mısır’daki krallık yönetimi buna karşı çıktığı için teklif şehzadeye yapılmıştır. Hagana buluşmada doğrudan kurulacak devlet başkanlığını Mahmut Şevket efendiye teklif eder. Şehzade İngilizlerle görüşür, onların onayını alır ve kabul eder. Sırada Araplarla görüşme vardır. Araplarla yapılan görüşmeleri İngiltere’ye devamlı bildirmekte ama bir türlü yüzüne söylenen olumlu cevap yazılı olarak verilmemektedir. 

En sonunda Arapların Cemiyet Başkanı müftü Emin El Hüseyni’ye özel bir ulak gönderir. Müftü kabul eder ve yazılı olarak da şehzadeye olurunu gönderir. Halbuki müftü ikili oynamakta, komisyona da gelişmeleri engellemeleri talimatını vermektedir. Bir sonuç alınamaz ve Hagana temsilcisi Kahire’den ayrılır. Bu sefer İngilizler doğrudan Mahmut Şevket efendiye teklif yaparlar. Filistin’e gitmesini, arkasına İngiliz ordusunu alarak Filistin Hükümeti’ni ilân etmesini isterler. Fakat azınlığın desteğinin yetmemesinden korkan şehzade teklifi reddeder. Ve 1948’de İsrail Devletinin kurulmasından sonra artık Ortadoğu bir barut fıçısıdır. Teşbihte hata olmazmış misâli artık Arap devletleri öğlene kadar iç savaşlarla, öğleden sonra birbirleriyle arada, derede vakit buldukça İsrail ile savaşmaktadır. Irak krallığından istediğini alamayan ABD ve İngiltere kol kola girmiş, ihtilâller ile sokaklarda kraliyet ailesinin kelleleri ile halk top oynamakta, İran, şahın verdiği tavizlerle öylesine kuşatılmıştı ki, ne zaman düşeceği beklenmekte idi. 10 yıl süren İran ve Irak savaşı 1980’ler başlarken artık şahın yerine İran da Humeyni Cumhuriyeti vardı.

Savaş bitti, tam ortalık durulacak derken 1. Körfez harekatı başladı, İngiltere ve ABD başta Mısır olmak üzere arkasına bir çok devleti alarak Irak’ı işgal etti. Gerisi çok yakın tarihimiz ve de hepinizin malumu. Bizimkiler mi ne yapıyorlardı bu arada. Musul petrolleri üzerinde hak iddia ederek dava üstüne dava açıyorlar ki, bu davalar halen günümüzde sürmekte olup başlı başına bir konudur. Dava açmakla uğraşmayanlar ise ABD subaylarına Türkçe öğretmekten veya kordiplomatik işlerinden emekli maaşı almaktadırlar veya UNESCO’da Türkiye’deki Bizans eserlerini restore etme işleri gibi icraatlarda bulunarak geçimlerini sağlamaktalar. Şimdi Edelman’ın neden onlara bu kadar yakın olduğunu bilmem anlatabildim mi? Veya; Yeni Osmanlılık Seminerlerinin kaynağının nerelere dayandığını bulabildiniz mi? Veyahut; İngiltere Dış İşler Bakanının durduk yerde “Telâşa gerek yok” derken, aslında kendisinin telâşlandığının farkında mısınız? Peki! 59. hükümet nelere alet olduğunun farkında mı? (Asuman ÖZDEMİR)

(7)* * *

ORTADOĞU'DA REFORMLARI DESTEKLEMEK
Ortadoğu'da reform konusunda hararetli fakat olumlu bir tartışma sürüyor. Mart ayı başında iki ayrı görev sebebiyle Fas, Mısır, Bahreyn, Ürdün ve Brüksel'i ziyaret ettim. İlk olarak, bölgede heyecanlı bir şekilde tartışılan reform konusunda hükümetler ve sivillerle fikir alışverişinde bulundum ve söylediklerine kulak verdim. Amman, Rabat ve Manama hükümetlerinin öncülük ettiği reform girişimleri hakkında bilgilendim, Sana ve Akabe'de Arap vatandaşlarla reform talepleri hakkında sohbet ettik. İkinci görevim, Başkan Bush'un her yerde olduğu gibi Ortadoğu'daki insanların da özgürlük ve demokrasi içinde yaşama haklarına dair vizyonunu anlatmaktı. Her ülkede konuştuğum her gruba, Birleşik Devletler'in bölgedeki reform ve reformcuları destekleme niyetini anlattım.
Acil reform şart
İnsanlarla konuşurken ve Başkan Bush'un vizyonunu tartışırken öğrendiklerimi anlatmak isterim.
* Öncelikle reform hakkında en iyi fikirlerin bölgeden geleceğini biliyoruz. Arap reformcuların Mısır'daki İskenderiye Kütüphanesi'nde 14 Mart'ta düzenlenen geniş katılımlı bir konferansta yayımladıkları bildiri, bölgenin değişim arzusunu, 'reformun gerekli ve acil bir ihtiyaç olduğu' şeklinde betimliyordu. Birleşik Devletler veya bir başkasının, Ortadoğu'daki insanlara demokrasi empoze edebileceği yönündeki yaklaşım, kesinlikle yanlıştır. Bizim yapacağımız, bölgede demokrasiyi yapılandırmak ve özgürlükleri genişletmek isteyenleri desteklemek olacaktır.
* İkincisi, Başkan Bush'un geçtiğimiz yıl kasım ayında söylediği gibi bölgedeki her ülke farklıdır ve her toplum, kendi demokrasisinin şekil ve içeriği hakkındaki karan kendisi vermek durumundadır. Başarılı toplumların yasaların üstünlüğü, ifade ve din özgürlüğü, serbest pazar ve kadınlar dahil bütün bireylerinin yetkili kılınmasını da içermek üzere temel nitelikleri vardır. Bölge insanları bu nitelikleri, kendi özgün temsili hükümetlerinin temeli haline getireceklerdir.
Avrupa'yla işbirliği
* Üçüncüsü, Ortadoğu'da reformlara desteğimiz, İsrail ile Filistin arasındaki anlaşmazlığı çözme yolundaki sürekli çabalarımızın ikamesi olmayacaktır. Bu arada İsrail ile Filistin arasındaki anlaşmazlığın çözümündeki zorluklar, demokratik ve ekonomik reformları ertelemek için mazeret olarak kullanılamaz.
* Dördüncü olarak belirtmeliyim ki başarı için sabır, ısrar ve ortaklıklar gerekir. Demokrasimizi mükemmelleştirmek için 228 yıldır çabalamamıza rağmen hâlâ yapacak çok işimiz var. Ancak sabırlı olmakla, atalet aynı şey değildir. Bölgede reform gibi zor bir seçimi yapmaya hazır olanlar bizim ve müttefiklerimizin desteğini hak etmektedirler.
Ortadoğu'daki reformcuları desteklemek yolunda Avrupalı müttefiklerimizle ortak çalışmak istiyoruz. Akdeniz ülkeleriyle zaten diyalogu olan NATO, pratik işbirliğini genişletmek için yeni yollar bulmalıdır. Avrupa Birliği, çabalarını 'Barcelona Süreci' vasıtasıyla Akdeniz içinde ve etrafında yoğunlaştırmıştır ve birçok Avrupa hükümeti reformları desteklemek için ek yollar aramaktadır. Birleşik Devletler, Ortadoğu Ortaklık Girişimi aracılığıyla da reformları desteklemek için uğraşmaktadır. Bu girişim sayesinde reformcularla pratik yollardan ortaklık kuruyoruz:
* İnsanlara daha iyi seçim süreçleri, toplumda kadınların daha yetkili kılınması ve parlamentoların güçlenmesi yolunda yardım ediyoruz.
* İnsan hakları ve yasaların üstünlüğü kavramlarının değerini yüceltmek için çabalıyoruz.
Ekonomik destek
* İş yapmanın yollarını iyileştirmeye yardım ederek daha fazla iş imkanı yaratılsın istiyoruz. Başkan Bush'un, bölgeyi global ticaret sistemiyle daha fazla bütünleştirecek olan Ortadoğu serbest ticaret alanı vizyonunu da takip ediyoruz.
Bu bir başlangıçtır, ama sadece bir başlangıç: Birleşik Devletler, G-8 ortaklarımız ve bölge ülkeleri, daha fazlasını da yapabilir. Reformların desteklenmesi yolunda herkesin kendi fikri olsa da bir şey çok açık: Başkan Bush bölgedeki özgürlük isteklerini tanımak suretiyle hükümetleri ve reformcuları harekete geçirmiştir. Reformların gerekliliği aşaması geride kalmıştır ve halihazırdaki tartışmalar reformların hızı ve yöntemleri etrafında toplanmaktadır.
Haziran ayı içindeki üç zirve, reform çağrılarına cevap vermek ve Başkan Bush'un vizyonunu uygulamaya dökmek için fırsatlar sunmaktadır: Georgia'daki G-8 Zirvesi, İrlanda'daki ABD-AB Zirvesi ve İstanbul'daki NATO Zirvesi. Bu zirvelere katlan liderler bölgenin reform çağrılarını onaylayabilir ve özgürlük ve siyasal reform, refah artışı ve iş imkanları yaratılması ve bilgi toplumu kurulması için çabalayanların girişimlerini desteklemek amacıyla yeni girişimler başlatabilirler. NATO Zirvesinin NATO ile Ortadoğu'dan katılmak isteyecek ülkeler arasında daha fazla işbirliği olanağı yaratacağını umuyoruz.
Kalıcı olmak
Başkan Bush Arap dünyasındaki insanların özgürlüklere uygun olmadığını düşünmenin karamsarlık ve bir tenezzül meselesi olarak görüldüğünü, her ikisinden de uzak durmamız gerektiğini' söylemiştir.
* Seyahatlerimden, Amerika ve müttefiklerinin eğer Ortadoğu'da özgürlük ve demokrasi arayanların sesine kulak verir ve onlara destek için kendimizi örgütleyebilirsek önemli ve kalıcı işler yapabileceklerine inanmış olarak döndüm. (Marc GROSSMAN / ABD Dışişleri Bakanlığı Siyasal İlişkilerden Sorumlu Bakan Yardımcısı)
HER TELDEN KONU ve DUYURULAR
(Bir kadeh yaşam kokteyli)
“Diş ağrısı çekenler, dişleri sağlam olanları; yoksulluk çekenler de parası bol olanları mutlu sanırlar.” George Bernard SHAW

(1)* * *

32 MİLYON EURO HİBE…
Merhaba arkadaşlar, umarım herkes iyidir. Bu kez farklı bir konuda yardımınızı rica ediyorum. Avrupa Birliği İŞKUR'un rehabilitasyonu projesi kapsamında istihdamı artırıcı projelere Türkiye genelinde toplam 32 milyon Euro hibe verecek. (Kredi değil, hibe! geri ödeme yok.) Bu paranın harcanacağı projeler üretilmezse para geri gidecek, Türkiye'ye verilmesi planlanan bundan sonraki hibeler askıya alınacak. 

Katılma şartları: 

1) Kar amacı gütmeyen bir kurum olması Belediyeler, üniversiteler, dernekler, vakıflar, sanayi ve ticaret odaları vs.) 

2) İstihdamla ilgili bir proje olması. Gecekondularda yaşayan kadınların ekolojik tarımı öğrenerek aile bütçesine katkıda bulunmaları. Bu konu tamamen örnekti, konu olarak herhangi bir kısıtlama yok. 

Sizden ricam, bildiğiniz bu tip kuruluşlar ya da bu kuruluşlarda çalışan arkadaşlarınız varsa benimle iletişime geçmelerini sağlamak. (Hafta içi bu projede danışmanlık yapıyorum.) 0212-245 86 61 - mgonulalan@iskurabprojesi.org Yardımlarınıza şimdiden teşekkürler… (Murat GÖNÜLALAN)

(2)* * *
EL KAİDE SALDIRACAĞI ÜLKELERİN LİSTESİNİ AÇIKLADI

İspanya'nın başkenti Madrid'de düzenlen terör saldırısının ardından Avrupa'da güvenlik önlemleri arttı. Fransa ve İtalya saldırı tehditleriyle zor günler geçiriyor. Son olarak El Kaide, İspanya'da gerçekleştirdiği terör saldırıyla bir hükümetin son bulmasına da neden oldu. Şimdi ise örgüt bildiri yayınlayarak saldıracağı ülkeleri isim isim açıklıyor. El Kaide, yayınladığı bir bildiride, "Amerika'ya uşaklık" yapan ülkelere Madrid saldırılarında olduğu gibi saldırı tehdidinde bulunduğunu açıkladı. Söz konusu bildiride, adı geçen ülkeler arasında Japonya, İtalya, İngiltere, Suudi Arabistan, Avustralya ve Pakistan'ın olduğu belirtildi.

El Kaide'den İspanya'ya ateşkes… 

El Kuds el Arabi Gazetesi'nin haberine göre, Ebu Hafız El Masri Tugayları imzalı açıklamada, "Amerika'nın uşaklarına diyoruz ki: Amerika'nın bir uşağı, yüzyılın zorbasıyla ittifak yaparak geleceğini mahvetti. Jose Maria Aznar tarihin çöpüne atıldı. Amerika'nın uşakları dersinizi alın. Ölüm tugayları kapınızda. Uygun yer ve zamanda size demir yumrukla vuracağız" denildi. Öte yandan, Kaide, yayınladığı bir bildiride, İspanya'da sivillere yönelik saldırıları İspanyol yeni hükümetinin Müslümanlar ve Arap dünyası hakkındaki görüşlerini netleştirinceye kadar durdurduğunu açıkladı.

(3)* * *

TEPKİ GÖSTERMEYE ÇAĞRI

Milyonlarla seçkin okuyucu ve abonesi olan maruf NATIONAL GEOGRAPHIC (İngilizce) Mart 2004 sayısında, Ermenistan hakkındaki 12 sahifelik mufassal yazının bazı bölümlerinde Türk ulusu aleyhindeki ağır suçlamalar (belki de dergi editörü ve bir muhabirin Ermeni asıllı olması ve yurttaş Ermenilileri saymamaları nedeniyle) tekrarlanmakta, hatta diplomatlarımızı öldürenler “sözde” Ermeni sıfatıyla masum gösterilmekte, Türk ulusu düşman – zalim ve soykırım suçlusu olarak tanıtılmaktadır. COĞRAFYA ilmini yayan dergideki bu siyasi suçlama, maalesef haber ajansları – görsel – yazılı basın tarafından (maruf iki gazetenin ondan fazla yazarına gönderilen e-posta duyuruya rağmen) önemsenmediğinden, benim gibi onurları zedelnmiş hissedenleri, ngsforum@nationalgeographic.com’a İngilizce mesajla, (ve bu yazı Türkçe sayıda sansür edildiğinden, abonelik – ilan v.b. dergilere destek verenlerin), TÜRK VARLIĞINI tahkir edenlere (vah vah – kınama gibi faydasız teselliler dışında) etkin vatandaşlık tepkisi göstermeye elemle davet ederim. T.C. Vatandaşı Şükrü Server Aya - Faks: 212-2925458 - E-mail: ssaya@superonline.com
(4)* * *
1930 İLE 2003 FİYATLARINI KARŞILAŞTIRMAYA NE DERSİNİZ? 

Ankara Ticaret Borsası (ATB), bazı ürünlerin 1930 ile 2003 yılları arasında geçen 73 yıllık süre içerisindeki fiyatlarını karşılaştırdı. Buna göre, günümüzde 9.5 milyon lira ödenerek satın alınan bir kilo koyun eti 1930 yılında 50 kuruşa, bugün 10 milyon liradan satılan dana eti de 32 kuruşa alınabiliyordu. Bu hesaba göre, 2003 yılı fiyatlarıyla 1930 yılında 19 milyon kilo koyun, 41 milyon 250 kilo da sığır eti alınabilecekti.

ATB'nin yayın organı Borsavizyon'un son sayısında ''Paramız Nasıl Pul Oldu'' başlığı ile Türkiye'de bazı ürünlerin 73 yıllık fiyat serüveni gözler önüne serildi. ATB'nin tespitlerine göre günümüzde fiyat rekoru kıran beyaz peynir 1930'lu yıllarda kilosu 47.5 kuruşa, kaşar peyniri 91 kuruşa, tereyağı 116.5 kuruşa ve kahve 90 kuruşa satın alınabiliyordu. Yine 1930 yılında bulgurun kilosu 18, fasulyenin 13, mercimek ve nohudun 9 kuruş iken, bir adet yumurta 2.3, bir adet ekmek 8 kuruştan satılıyordu. 73 yıl önce zeytinyağının kilosu 43, zeytinin 23.5, sabunun 33.5, şekerin 41.5, pirincin 27.5, makarnanın 24, tuzun 8, bir kilo odunun 1.5, kömürün kilosu da de 2.5 kuruşa alınabiliyordu. Buna göre, 1930 ile 2003 yılı fiyatları karşılaştırıldığında günümüzde ortalama 85 bin lira olan bir orta boy yumurtanın fiyatı ile 1930 yılında kilosu 50 kuruş olan koyun etinden 170 bin kilo almak mümkün olabilecekti.

2003 yılında bir kilogram fasulyenin fiyatıyla 1930 yılında 15 milyon 384 bin 615 kilo fasulye, 2003 yılında bir kilo nohudun bedeliyle 1930 yılında 10 milyon kilo nohut, 2003 yılında bir kilogram kahvenin bedeliyle 1930 yılında 10 milyon kilo kahve almak mümkündü. ATB, 1930 yılı ile günümüzde yenen bir öğün yemek fiyatını da karşılaştırdı. Buna göre, bir kase çorba, bir porsiyon et yemeği salata ile bir porsiyon tatlıdan oluşan yemeğin birinci sınıf bir lokantada 1930 yılında 95 kuruşa yenilebileceği hesaplanırken, 2003'de aynı yemek için ödenmesi gereken para 9 milyon 500 bin lira olarak tespit edildi. Bu hesaba göre günümüzde birinci sınıf lokantada bir öğün yemeğe ödenecek para ile 1930 yılında 10 milyon öğün yemek almak mümkündü.
SON SÖZ

(Susmak, dayanılması çok güç bir cevaptır.)

“Köpektir zevk alan, sayyâd-ı bî-insâfa hizmetten.” (İnsafsız avcıya hizmetten zevk alan köpektir) Namık KEMAL

ÖĞRENDİK Kİ…

Yumuşak kelimeler kullanmak, onları yutmamız gerektiğinde işimizi kolaylaştıracaktır. 

Kibar olmak, haklı olmaktan çok daha önemli. 

İnkar edip içimizde sakladığımız şeyler gerçekliğinden hiçbir şey kaybetmiyor 

Hayat şartları bizi ne kadar ciddi görünmeye zorlasa da, çılgınlıkları paylaşacak birini arıyoruz. 

En büyük pişmanlık, birine son bir kez "seni seviyorum" diyememiş olmaktır. 

Parayla "klas insan" olunmuyor. 

Gün içinde başımıza gelen küçücük şeyler, gün sonunda koca bir mutluluk hissettiriyor. 

Biriyle dalaştığımızda tek başardığımız, onun bize daha çok zarar vermesini sağlamaktır. 

Her yarayı saran, zaman değil sevgidir. 

Olgunlaşmanın en kısa yolu, bizden daha zeki insanlardan çevre edinmektir. 

Aşık olduğumuzda ne yaparsak yapalım, gizleyemiyoruz.

Birine aşık olduğumuz ana kadar, hiç kimse mükemmel değildir. 

Fırsatlar asla yok olmaz! Bizim kaçırdıklarımızı yakalayan biri, daima olacaktır. 

Bir gülümseme, daha güzel bir görüntüye kavuşmanın bedava yöntemidir. 

Nasıl hissedeceğimizi kontrol edemesek de, o hislerle nasıl başa çıkacağımızı kontrol edebiliriz

Hepimiz zirvede olmak isteriz ama asıl keyif, oraya tırmanırken yaşadıklarımızdadır. 

Veee…  

Öğrendik ki…  

Zaman alışmayı öğretir ama unutmayı, asla!.. (Gülay ÇELİK)

Not: Eğer ilk kez "HARÇLIK" alıyorsanız bu, ya sizi de mail listeme almamı isteyen başka bir okurumun dileği ya da sizden alıntı yaptığım bir yazınız nedeniyledir. Başka "HARÇLIK" göndermemi istemiyorsanız, bu mailin konu kısmına "REMOVE" yazarak geri gönderin, lütfen. Zafer KARADAG







PAGE  
1

